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СЕКЦИЯ ИНФОРМАЦИОННЫХ ТЕХНОЛОГИЙ 

 

Асламова П.М., бак. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Технологии искусственного интеллекта 

 

В настоящее время искусственный интеллект является одной из 

наиболее динамично развивающихся технологий. Уже сейчас мы можем 

наблюдать значительный прогресс в области машинного обучения, компь-

ютерного зрения, обработки естественного языка и других направлений, 

связанных с искусственным интеллектом. 

Технологии искусственного интеллекта могут быть применены в раз-

личных областях, таких как медицина, образование, производство, логи-

стика, автомобильная промышленность и многих других. Таким образом, 

искусственный интеллект становится все более важным компонентом со-

временного мира. 

Также технологии искусственного интеллекта могут помочь спра-

виться с рядом сложных задач, которые не могут быть решены с помощью 

традиционных методов. Например, искусственный интеллект может ис-

пользоваться для проведения точных диагностических исследований, раз-

работки персонализированных лекарств, создания робототехники, которая 

поможет людям с ограниченными возможностями, и многого другого. 

Но, помимо положительных аспектов, существуют и ряд рисков и 

вызовов, связанных с технологиями искусственного интеллекта. Назревают 

проблемы безработицы, несоответствия этой технологии многих правовых 

аспектов, включая защиту персональных данных и конфиденциальности, 

ну и, конечно, угрозу кибербезопасности. 

В связи с этим исследование технологий искусственного интеллекта 

становится важной задачей, которую необходимо решать в ближайшем бу-

дущем. 

Технологии искусственного интеллекта (ИИ) включают в себя раз-

личные алгоритмы и методы, которые позволяют компьютерам выполнять 

задачи, которые ранее считались возможными только для человека. Вот не-

которые из основных технологий искусственного интеллекта: 

1. Машинное обучение – алгоритмы, которые могут "обучаться" 

на основе входных данных и обрабатывать информацию, чтобы принимать 

решения или делать прогнозы. 

2. Нейронные сети – модели, которые состоят из множества свя-

занных "нейронов", которые обрабатывают информацию, аналогично рабо-

те мозга. 

3. Обработка естественного языка – технологии, которые позво-

ляют компьютерам понимать и анализировать человеческий язык. 
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4. Компьютерное зрение – технологии, которые позволяют ком-

пьютерам анализировать изображения и видео, определять объекты и рас-

познавать лица. 

5. Робототехника – использование искусственного интеллекта для 

управления роботами и автономными системами. 

6. Автоматическое принятие решений – технологии, которые поз-

воляют компьютерам принимать решения на основе данных и анализа. 

Все эти технологии искусственного интеллекта используются в раз-

личных отраслях, таких как медицина, финансы, транспорт, производство и 

многих других. 

Искусственный интеллект – это новейшая технология, которая меня-

ет мир. 

Искусственный интеллект может ускорить процессы и повысить эф-

фективность работы в различных областях. В медицинской области искус-

ственный интеллект может помочь распознавать заболевания на ранних 

стадиях и улучшить прогнозы и лечение.  

В области финансов искусственный интеллект может помочь выяв-

лять мошеннические операции и улучшить принятие решений в инвести-

ционной деятельности. Например, роботизированный процесс автоматиза-

ции (RPA) – это технология, которая позволяет заменить рутинные и моно-

тонные задачи, такие как обработка заявок на кредит или возврат клиента, 

на автоматизированную систему, способную выполнять задачи быстрее и 

точнее человека. Также в сфере финансов используется Blockchain – это 

технология распределенного хранения данных, которая позволяет созда-

вать безопасные и надежные финансовые транзакции, а также использовать 

криптовалютные операции. Анализ тональности – технология, используе-

мая для анализа тональности новостей, отзывов и комментариев пользова-

телей в социальных сетях, которая позволяет оценить настроения и реак-

ции рынка на изменения ситуации. 

Технологии искусственного интеллекта также могут использоваться 

в автоматизации производства, что приведет к снижению затрат и увеличе-

нию производительности.  

Некоторые эксперты считают, что искусственный интеллект сможет 

производить творческие работы и заменить человеческий труд в некоторых 

отраслях. 

Однако разработка искусственного интеллекта также вызывает во-

просы об этике и безопасности, поскольку она может быть использована в 

разработке автономных орудий и других опасных технологий. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Нагина Е.К. 
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Буркова Д.В., бак. 2 к. 

Российский государственный аграрный университет – МСХА 

 

Российский и мировой рынок ERP–систем 

 

В настоящее время в связи с активным развитием информационных 

систем и технологий возросла актуальность использования и внедрения 

ERP–систем.  

ERP – системы в переводе с англ. Enterprise Resource Planning, или 

планирование ресурсов предприятия. Это набор интегрированных прило-

жений, позволяющих создавать единое информационное пространство для 

автоматизации управления планирования, учета, контроля и анализа всех 

основных бизнес–процессов предприятия. 

Система управления ресурсами предприятия появилась еще в 60–ые 

годы прошлого века и получила название MRP (Material Requirements 

Planning). Она использовалась в основном для целей планирования, после-

дующего распределения материалов, используемых для производства ка-

ких–либо сложных продуктов. В начале 80–х годов появилась новая версия 

системы – MRP II (Manufacturing Resource Planning).  

В 1990 году аналитик компании Gartner Ли Уайли предложил назы-

вать данный класс систем Enterprise Resource Planning, или ERP. И благо-

даря таким известным компаниям, как SAP и Oracle данный программный 

продукт получил широкое распространение. 

В настоящее время современная ERP–система позволяет 

автоматизировать управление всеми бизнес–процессами в одной 

программе: учетом, финансами, персоналом, отношениями с клиентами, 

поставками и т.д..  
Объем мирового рынка ERP–систем по итогам 2021 года составил 

$50,44 млрд., а к 2030 году достигнет отметки в $117,68 млрд. при средне-

годовом темпе роста 9,87%.  

В 2020 году компания Gartner представила Магический квадрант для 

поставщиков облачных ERP–решений, куда вошли 8 компаний – вендоров. 

Лидерами являются Oracle с продуктом ERP Cloud и компания SAP. Дру-

гие участники исследования попали в категорию визионеров – Microsoft, 

Infor (CloudSuite), Epicor, IFS, QAD и снова Oracle с продуктом NetSuite 

ERP. К нишевым игрокам были отнесены Acumatica и Plex Systems. 

Если говорить об отечественном рынке ERP–систем, то начиная с 

2017 года он характеризовался достаточно бурным ростом и к 2018 году 

составил уже 819 млн. долл. В 2019 году, с появлением на рынке новых 

вендоров, динамика роста чуть замедлилась, но тем не менее в целом он 

вырос по сравнению с 2018 годом и составил 56,76 млрд. руб., а к 2021 го-

ду достиг 67 млрд. руб. 
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По данным рейтинга, проведенного Tаdviser на основании анкетиро-

вания, лидером на отечественном рынке является Группа Борлас. Второе и 

третье место заняли такие интеграторы, как компании 1С–Рарус и Т1 Кон-

салтинг. 

В количественном отношении доля 1С на российском рынке суще-

ственно больше всех остальных вендоров ERP. По количеству реализован-

ных проектов за период с 2019 по 2022 гг. пришлось более 67% всех ERP–

проектов.  

Если говорить об использовании ERP–систем в разрезе отраслей, то, 

согласно исследованиям по состоянию на 2020 год, максимально востре-

бованы они в сферах производства, информационных технологий, профес-

сиональных и финансовых услуг, оптовой и розничной торговли. 

В 2022 году российский рынок корпоративных информационных си-

стем (КИС) претерпел кардинальные структурные изменения. Уход круп-

ных иностранных вендоров и начавшаяся волна импортозамещения стали 

драйверами для запуска проектов с использованием отечественных ERP–

систем.  

Сложившаяся ситуация на рынке ERP–систем несет в себе как сдер-

живающие, так и стимулирующие факторы. Уход иностранных компаний 

обеспечил «расчистку» огромного пространства для отечественных вендо-

ров. Это дает возможность увеличивать им свою долю рынка и масштаби-

роваться.  

Говоря о барьерах, сдерживающих рост рынка корпоративных си-

стем, остаются дефицит кадров, «неопределенность» общей экономиче-

ской ситуации, а также нехватка денежных средств (бюджетов). 

Научные руководители – к.э.н., доц. Чернышева К.В., Афанасье-

ва С.И. 
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Бурлаченков И.А., маг. 2 к. 

Воронежский государственный технический университет  

 

Сравнительный анализ использования алгоритма Бойера–Мура для 

реализации полнотекстового поиска интернет–магазина 

 

Полнотекстовый поиск является необходимым компонентом совре-

менных интернет–приложений. Он позволяет пользователям быстро и эф-

фективно находить нужную информацию, что улучшает их пользователь-

ский опыт. Полнотекстовый поиск необходим для оптимизации работы 

интернет–приложений, особенно если приложение имеет большое количе-

ство данных, а также может помочь в анализе данных и поиске скрытых 

связей между ними, что может быть полезно для бизнес–аналитики и ис-

следований. 

Сам поиск основывается на анализе содержания документов и сопо-

ставлении его с запросом пользователя. Он использует алгоритмы, кото-

рые позволяют быстро находить соответствующие результаты поиска и 

ранжировать их по уровню совпадения с запросом. 

Для реализации полнотекстового поиска используются различные 

алгоритмы, включая алгоритм Бойера–Мура. Алгоритм Бойера–Мура был 

разработан в 1977 году и является алгоритмом поиска подстроки в строке с 

линейным временем работы. Это означает, что время работы алгоритма не 

зависит от длины строки, в которой осуществляется поиск, а зависит толь-

ко от длины подстроки, которую нужно найти.  

Алгоритм основан на принципе "плохого символа" и "хорошего 

суффикса", что позволяет ему быстро находить искомые подстроки и рабо-

тает по следующей схеме: сначала происходит сравнение последних сим-

волов искомой подстроки с символами в строке справа налево, начиная с 

конца искомой подстроки. Если символы не совпадают, то происходит 

смещение позиции искомой подстроки на такую позицию, на которой по-

следний символ искомой подстроки совпадает с текущим символом стро-

ки. Если же все символы совпадают, то подстрока найдена.  

Для использования алгоритма Бойера–Мура в полнотекстовом поис-

ке интернет–магазина необходимо создать индекс всех слов, которые мо-

гут быть использованы в запросах покупателей. Индекс можно реализовать 

с помощью структуры данных, называемой "суффиксный массив". Суф-

фиксный массив позволяет быстро находить все вхождения подстроки в 

строку, что делает поиск быстрым и эффективным.  

Подробная схема работы алгоритма Бойера–Мура выглядит следую-

щим образом: 

1. На первом шаге создается таблица смещений, которая содержит 

информацию о том, на какое расстояние нужно сдвинуть подстроку, если 
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символ не соответствует ее концу. Если символ находится в подстроке, 

смещение должно быть максимальным. 

2. Затем начинается поиск с конца строки, при этом сравниваются 

символы подстроки и строки. Если они совпадают, продолжается сравне-

ние символов слева направо. Если символы не совпадают, происходит 

сдвиг на значение, указанное в таблице смещений. 

3. При сдвиге подстроки на расстояние, указанное в таблице сме-

щений, последние символы подстроки сравниваются с соответствующими 

символами строки. Если совпадения нет, происходит новый сдвиг. 

4. Поиск заканчивается, когда подстрока найдена или конец строки 

достигнут. 

Одними из главных преимуществ алгоритма Бойера–Мура является:  

1. Высокая скорость поиска: Алгоритм Бойера–Мура использует 

эвристики, что позволяет ему работать быстрее, чем многие другие алго-

ритмы поиска. 

2. Эффективность: Алгоритм Бойера–Мура имеет высокую эффек-

тивность, так как он использует таблицу смещений для сокращения време-

ни поиска. 

3. Низкие затраты на память: Алгоритм Бойера–Мура требует не-

большого объема памяти для хранения таблицы смещений и других дан-

ных, что позволяет снизить затраты на обработку данных. 

Однако, следует отметить, что алгоритм Бойера–Мура имеет некото-

рые недостатки. Например, если запрос покупателя содержит несколько 

слов, то алгоритм может работать медленно, поскольку придется осу-

ществлять поиск каждого слова отдельно. Этот недостаток можно преодо-

леть с помощью использования других алгоритмов, таких как алгоритм 

Рабина — Карпа или алгоритм Кнута–Морриса–Пратта. 

Также следует отметить, что алгоритм Бойера–Мура не поддержива-

ет возможность поиска с опечатками. Если пользователь вводит запрос с 

ошибкой, то алгоритм не сможет найти соответствующие результаты. Для 

реализации такой функциональности может быть необходимо использо-

вать другие алгоритмы, например, алгоритм Левенштейна. 

Таким образом, проведенный сравнительный анализ позволяет сде-

лать вывод о том, что использование алгоритма Бойера–Мура для реализа-

ции полнотекстового поиска в интернет–магазине является эффективным 

решением в большинстве случаев сравнивая алгоритм Бойера–Мура с дру-

гими алгоритмами поиска подстроки, можно отметить его высокую эффек-

тивность и скорость работы. Кроме того, алгоритм Бойера–Мура легко ре-

ализуется и не требует больших ресурсов, что позволяет использовать его 

на любых вычислительных мощностях. 

Научный руководитель – д.т.н., проф. Белецкая С.Ю. 
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Гумбатова М.З., Морозова Е.К., бак. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Влияние информационных технологий на развитие детей 

 

Информатизация — процесс развития современного общества, 

использование информации за счет компьютеризации в каждой из сфер 

общественной жизни. Рассмотрим разницу между информатизацией и 

компьютеризацией. Компьютеризация — это процесс внедрения 

компьютеров во все сферы жизни человека. А информатизация — это уже 

более глобальный процесс использования информационных технологий, 

которые позволяют вести любую деятельность более эффективно. При 

этом компьютеризация является технической базой, так как именно 

компьютеры нужны для обработки и передачи информации. Проявление 

информатизации можно заметить в разных сферах, таких как: 

здравоохранение, образование, судебная система и т.д. 

В современном обществе каждый день прогрессирует развитие 

информационных технологий. Сейчас это настолько актуально, что мы 

сталкиваемся с этим во всех сферах человеческой жизни. Какие же 

перспективы общество получает от этого? Считается, что информатизация 

дает больше преимуществ, чем препятствий. Решение проблем, которые 

она поднимает, способствует прогрессу и экономическому развитию. 

На протяжении всей нашей жизни мы постоянно сталкиваемся с 

информационными технологиями – например: в детских садах, в школах, в 

вузах, на работе. Дистанционные технологии в образовании значительно 

расширили его возможности. В современном мире получать образование 

можно, находясь в любой точке мира. Появление современных 

информационных технологий в сфере образования дает возможность  

масштабно изменить методы и организационные формы обучения, сделав 

его более удобным и доступным. С сентября 2013 года вступил в действие 

новый Закон «Об образовании в Российской Федерации», в котором 

уделили внимание применению электронного обучения. Им закреплена не 

только возможность применения новых технологий, но и обязанность 

обеспечения доступа к образовательным ресурсам в электронном виде. 

Именно поэтому в обучении сейчас очень актуальна тенденция 

компьютеризации образования. Она заключается в использовании новых 

технологий обучения, а также телекоммуникационных сетей глобального 

масштаба. Поэтому внедрение компьютерных технологий в образование 

является логичным и необходимым шагом в развитии современного 

информационного мира в целом. Следует отметить, что важность этого 

процесса заключается в том, что он является принципиально новым, 

отсутствует опыт предыдущих поколений. Несомненно, компьютеры и 

другие устройства упрощают передачу и получение информации, но 
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неизвестно, какие будут от них последствия в развитии и становлении 

личности в будущем. 

За последние 20 лет произошли серьезные изменения в компьютерах 

и гаджетах. Появилось очень много современных моделей и новых 

устройств (например: смарт–часы, беспроводные наушники и т.д.), что 

повлекло за собой изменения в повседневной жизни людей.  

Трудно представить, что за такой короткий промежуток времени 

произойдет скачок в развитии информационных технологий. Теперь в 

наши дни даже самых маленьких детей можно встретить в руках с 

гаджетом, сидя за компьютером. 

Естественно мы столкнулись с этим и на личном опыте, на примере 

наших младших братьев и сестер. Они не выпускают телефоны из рук, 

объясняя это тем, что надо узнать домашнее задание, которое не успели 

записать, пообщаться с друзьями (например, у подруги очень срочная 

новость) или поиграть в любимую игру, так как в ней может исчезнуть 

специальный бонус. Если рассматривать в целом нынешнее младшее 

поколение, то можно заметить, что некоторые дети в силу своего 

маленького возраста или же отсутствия нормального воспитания 

выкладывают в интернет вещи ненормативного характера.  

Важно отметить, что у процесса информатизации есть как 

положительные, так и отрицательные черты:  

Положительные: 

 быстрый и легкий доступ к информации любого рода, 

  общение,  

 раскрытие своего творческого потенциала, 

 упрощение процесса обучения, 

 возможность работать, не выходя из дома, 

 отдых и развлечение и др. 

Отрицательные: 

 негативное влияние на здоровье и психику людей, 

 зависимость от гаджетов и компьютеров, 

 негативное влияние на способность правильно и грамотно вы-

ражать свои мысли, 

 сокращение живого общения, одиночество и др. 

Несмотря на все минусы, данный процесс уже никогда не уйдет из 

нашей жизни. Важно научиться бороться с недостатками, расширять 

список положительных черт.  

На основании всего вышесказанного можно сделать вывод о том, что 

развитие информационных технологий неизбежно. С каждым днем 

появляется все больше и больше разработок, без которых наша жизнь уже 

не будет прежней. Последующие поколения будут все масштабнее 

вовлекаться в данный процесс. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Нагина Е.К. 
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Деркач С.А., бак. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Компьютерные вирусы и борьба с ними 

 

Понятие «Компьютерные вирусы» на слуху у каждого. Однако, мно-

гие пользователи имеют слабое представление о сущности вирусов, хотя 

они распространены повсеместно и могут оказать большое влияние на без-

опасность компьютера. 

Как зарождались первые компьютерные вирусы? Боб Томас положил 

начало истории компьютерных вирусов. Боб, сотрудник научно–

исследовательской компании в 1971 году создал программу Creeper, о ко-

торой часто говорят, как о первом вирусе. Creeper был создан для того, 

чтобы проверить, возможно ли создать самовоспроизводящуюся програм-

му. Creeper не совершал никаких вредоносных действий – он только выво-

дил простое сообщение: "I'M THE CREEPER. CATCH ME IF YOU CAN!" 

(Я CREEPER. ПОЙМАЙ МЕНЯ, ЕСЛИ СМОЖЕШЬ!) 

Первым вредоносным компьютерным вирусом можно назвать вирус 

Rabbit. Программа Rabbit, попав на компьютер, делала большое количе-

ство копий себя, значительно снижала работоспособность системы и в ито-

ге приводила к отказу компьютера. 

Первым вирусом–невидимкой в истории является вирус Brain, по-

явившийся в 1986 году – он заражал пятидюймовые дискеты. Вирус был 

написан двумя братьями – Баситом и Амджадом Фаруком Алви, которые 

держали компьютерный магазин в Пакистане. Они создали программу 

Brain, которая заражала загрузочные сектора дискет. При обнаружении по-

пытки чтения зараженного сектора диска вирус незаметно подставлял его 

незараженный оригинал. 

История компьютерных вирусов началась более пятидесяти лет 

назад, но самые опасный компьютерные программы появились позднее. 

Двадцать шестого апреля 1999 года по всему миру пострадало около полу-

миллиона компьютеров – у них оказались уничтожены данные на жестком 

диске. Именно в этот день, в годовщину аварии на АЭС, вирус CIH или 

“Чернобыль” активировался, парализуя работу компьютеров. Вирус CIH 

провёл самую масштабную атаку на момент 1999 года, данный инцидент 

стал настоящей компьютерной катастрофой. 

Рекордсменом по скорости заражения ПК можно смело назвать ви-

рус Nimda, который, распространяясь по электронной почте, всего за 22 

минуты заразил миллионы компьютеров, став самым быстро распростра-

няемым вирусом. 

В 2003–м году мир узнал о вирусе Slammer, когда под атаку агрес-

сивно настроенной программы попало 75 тысяч ПК, с которых были уни-

чтожены все данные всего за 10 минут. 
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Если компьютерные вирусы прошлого были нацелены больше на по-

лучение общественного внимания, то какую опасность несут современные 

вредоносный программы? 

Одним из современных и наиболее популярных компьютерных ви-

русов является Стиллер. Стиллер – это вредоносное программное обеспе-

чение, предназначенное для кражи сохранённых в системе паролей и даль-

нейшей отправке их злоумышленнику. Данный вирус зачастую пробирает-

ся в хранилище браузера и ворует всё: логины, пароли, номера телефонов, 

номера банковских карт, почты, паспортные данные и т.д. Полученные 

данные помогают злоумышленнику войти под видом обманутого пользо-

вателя в социальные сети, криптовалютные биржи, интернет магазины, где 

были привязаны данные карты. Зачастую Стиллер скачивается вместе с 

другой программой, которую пользователь решил установить с неофици-

ального сайта. Именно поэтому антивирус не всегда может распознать 

угрозу. 

Ещё одним из популярных способов заработка среди злоумышлен-

ников является распространение вирусов Шифровальщиков. Устанавлива-

ются Шифровальщики по такому же принципу, как и Стиллеры. Наивный 

пользователь скачивает бесплатную версию какой–либо программы, в 

надежде сэкономить. Помимо самой программы на ПК устанавливается 

вирус Шифровальщик, который шифрует на устройстве пользователя всю 

информацию и просит выкуп в криптовалюте, что позволяет остаться зло-

умышленнику безнаказанным.  По итогам 2021 года зафиксировано ре-

кордное количество атак с использованием Шифровальщиков. Разумеется, 

что никто не хочет стать жертвой кибер–преступников, но как обезопасить 

себя от мошенников? 

Один из главных способов обезопасить своё устройство от вирусной 

угрозы – это скачивание программ с официальных сайтов, поскольку во 

всех других случаях есть вероятность установить нужную вам программу 

вместе с вирусом. Если такой возможности нет, то на помощь приходят 

платные антивирусы, которые с большей вероятностью могут распознать 

вредоносный файл в памяти вашего устройства. Также не стоит забывать и 

про бесплатные версии антивирусов, которые обезопасят ПК от большого 

количества простых в распознавании вирусов. Помимо этого, рекоменду-

ется проверять все закаченные файлы на сайте virustotal.com – это бесплат-

ная служба, осуществляющая анализ подозрительных файлов и ссылок 

(URL) на предмет выявления вирусов, червей, троянов и всевозможных 

вредоносных программ. 

Подводя итоги, можно смело сказать, что компьютерный вирус явля-

ется опасным инструментом в руках опытного интернет–мошенника, но 

постоянное соблюдение правил цифровой гигиены поможет обойти вирус-

ные угрозы и сохранить свой компьютер в безопасности. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Нагина Е.К. 
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Завгородняя Т.Ю., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 
 

Кластерный анализ k–ближайших соседей  

как метод интеллектуального анализа данных 
 

Интеллектуальный анализ данных (Data Mining) вывел на новый 

уровень обработку информации и аналитику, которую используют как 

крупные компании, так и небольшие организации. Data Mining является 

незаменимым инструментом для руководителей и аналитиков в их рабочей 

деятельности. 

 Само понятие «Data Mining – процесс выделения, исследования и 

моделирования больших объемов данных для обнаружения неизвестных 

до этого структур (patters) с целью достижения преимуществ в бизнесе 

(SAS Institute)». В технологии Data Mining гармонично объединились стро-

го формализованные методы и методы неформального анализа, количе-

ственный и качественный анализ данных. 

Отличительной чертой интеллектуального анализа является объеди-

нение математического аппарата (от классического статистического анали-

за до новых кибернетических методов) и последних разработок в сфере 

информационной аналитики. Интеграция нескольких методов создает уни-

кальный способ обработки данных, который имеет высокую эффектив-

ность и точность исследования.  

Широкое применение методов Data Mining реализуют бизнес–

аналитики – обработка огромных объёмов информации в заданной отрасли 

помогает быстро принять эффективные решения. Одним из наиболее ис-

пользуемых таких методов – кластеризация. 

Кластеризация является наиболее простой и одновременно наиболее 

часто решаемой задачей Data Mining. Кластерный анализ представляет со-

бой метод интеллектуального анализа данных, который группирует похо-

жие точки данных вместе. Целью кластерного анализа является разделение 

набора данных на группы (или кластеры) таким образом, чтобы точки дан-

ных внутри каждой группы были более похожи друг на друга, чем точки 

данных в других группах. Этот процесс часто используется для предвари-

тельного анализа данных и может помочь выявить закономерности или 

взаимосвязи в данных, которые могут быть неочевидны сразу. 

Кластерный анализ широко используется во многих отраслях, таких 

как исследование рынка, распознавание образов, анализ экономических 

данных.  

В интеллектуальном анализе данных алгоритм k–ближайших соседей 

является широко используемым алгоритмом анализа кластеризации. Метод 

k–ближайших соседей (k Nearest Neighbors, или kNN) — это непараметри-

ческий классификатор обучения, который классифицирует данные или 
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предсказывает принадлежность их к классам на основе близости, исполь-

зуется в разных типах задач машинного обучения. Метод был впервые раз-

работан Эвелином Фиксом и Джозефом Лоусоном Ходжесом в 1951 году, 

и позднее развит Томасом Ковером. 

Данный метод опирается на важное предположение, называемое ги-

потезой компактности: если мера сходства объектов введена достаточно 

удачно, то схожие объекты гораздо чаще лежат в одном классе, чем в раз-

ных. Структура модели не задаётся жёстко, а определяется данными. 

Использование данного метода подразумевает устойчивость к вы-

бросам и аномальным значениям, поскольку вероятность попадания со-

держащих их записей в число k–ближайших соседей мала – данный фактор 

играет огромную роль для целей экономического анализа, особенно в це-

лях маркетинга.  

В ходе исследования была проведена кластеризация на основе мето-

да k–ближайших соседей для выборки данных о степени состояния водно–

сантехнического оборудования, на основе информации о полноте ремонта 

и уровне его завершения. 

 
Рис. 1. Точечный график кластеризации 

 

При добавлении новых немаркированных данных аналитическая 

программа, благодаря этому методу, автоматически определяет состояние 

водно–сантехнического оборудования и распределяет его в нужный кла-

стер, а результаты использования метода легко поддаются интерпретации. 

При распределении по исходным данным было выявлено, что клас-

сификация происходит корректно, и все взятые за образцы, по итогам кла-

стеризации, действительно находились в соответствующих классах. 

Алгоритм KNN может применяться практически во всех задачах 

классификации, особенно в тех случаях, когда оценить параметры вероят-

ностного распределения данных сложно или невозможно.  

Научный руководитель – к.э.н., доц. Орлова М.В. 
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Канаев Д.В., маг. 2 к. 

Воронежский государственный технический университет 

 

Использование функционального подхода при разработке  

корпоративных информационных систем: достоинства и недостатки 

 

В настоящее время корпоративные информационные системы (КИС) 

становятся неотъемлемой частью каждой компании, независимо от ее раз-

мера и отрасли. Разработка КИС требует специализированных знаний и 

опыта, чтобы создать эффективную и надежную систему, которая соответ-

ствует потребностям бизнеса. Одним из подходов, который может исполь-

зоваться при разработке КИС, является функциональный подход. В данной 

статье хотелось бы рассмотреть основные достоинства и недостатки ис-

пользования функционального подхода при разработке корпоративных 

информационных систем. 

Функциональный подход — это методология разработки программ-

ного обеспечения, в которой приложение разбивается на независимые 

функциональные блоки. Каждый блок выполняет определенную задачу и 

может использоваться другими блоками для получения единого результа-

та. Ведущий принцип функционального подхода заключается в разделении 

системы на более мелкие и простые компоненты, что упрощает ее разра-

ботку, тестирование и сопровождение. 

Основная цель функционального подхода в разработке корпоратив-

ных информационных систем состоит в том, чтобы абстрагировать потоки 

управления и операции над данными с помощью функций (функциональ-

ных блоков) и тем самым исключить побочные эффекты и сократить изме-

нение состояния внутри приложения. 

К основным преимуществам функционального подхода при разра-

ботке КИС относятся: 

– Лучшая понимаемость и чистота кода. Код приложения, напи-

санный с использованием функционального подхода, выглядит более по-

нятным, так как не содержит большого числа инжектированных связей. К 

этому пункту можно также отнести локальную читаемость – можно разо-

браться, как работает тот или иной функциональный блок без строгой свя-

зи с остальным кодом приложения. 

– Надежность. Благодаря использованию чистых функций, кото-

рые не изменяют окружение, функциональный код более надежен. Если 

какой–то функциональный блок выйдет из строя, это не повлечет за собой 

проблемы для других компонентов. Также, за счет этого легче локализо-

вать проблемный участок приложения и точечно внести в него корректи-

вы. 

– Оптимизация. При обработке кода, написанного с использова-

нием функционального подхода компилятор сам решает, в каком порядке 
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вызывать функциональные блоки. Это открывает широкие возможности 

для автоматической оптимизации на уровне компилятора, что позволяет 

сделать исходный код приложения быстрее и производительнее. 

– Удобство тестирования. За счет использования изолированных 

функциональных блоков с минимальными побочными эффектами, код, 

написанный в функциональной парадигме, удобнее тестировать и отлажи-

вать. Особенно это заметно при модульном тестировании, где каждый 

функциональный компонент проверяется по отдельности. 

– Высокая модульность. Благодаря разделению системы на мно-

жество независимых компонентов, можно создавать новые функциональ-

ные блоки и добавлять их в систему без изменения существующих компо-

нентов. 

Главными недостатками функционального подхода являются: 

– Требовательность к ресурсам. Иммутабельность объектов и 

широкое использование рекурсии в функциональном подходе повышают 

требования к количеству памяти, необходимому для работы приложения. 

Из этого вытекает необходимость наличия в языке, на котором реализуется 

функциональный подход, мощного сборщика мусора или удобных ин-

струментов для ручной работы с памятью, иначе есть риск серьезного 

снижения производительности. 

– Сложность реализации. Функциональный подход может быть 

сложным для начинающих специалистов. Требуется дополнительное время 

для изучения этого подхода, а также наличие квалифицированных кадров 

для реализации. Это может затруднить быстрый ввод нового функционала 

системы. 

– Необходимость более длительного проектирования. Функцио-

нальный подход требует тщательного проектирования программы, что 

может занять много времени. 

– Сложность интеграции. Интеграция множества функциональ-

ных блоков может потребовать дополнительной работы для обеспечения 

их взаимодействия. 

Функциональный подход при разработке корпоративных информа-

ционных систем имеет как свои преимущества, так и недостатки. С одной 

стороны, он может упростить тестирование и поддержку, повысить мо-

дульность и понимаемость системы, а с другой может вызывать сложности 

в разработке, интеграции и масштабировании. При выборе подхода для 

разработки КИС необходимо учитывать потребности бизнеса и пользова-

телей, а также особенности отрасли, чтобы создать эффективную и удоб-

ную систему. 

Научный руководитель – д.т.н., проф. Рындин А.А. 
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Карпов В.В., маг. 2 к. 

Воронежский государственный технический университет 

 

Импортозамещение в сфере информационных технологий на 

примере миграции с СУБД «Oracle» на СУБД «PostgreSQL» 

 

В начале марта 2022 года компания Oracle разослала российским 

пользователям уведомление о приостановке обслуживания. Компания 

начала блокировать доступ и удалять аккаунты пользователей. В конце 

марта Oracle официально объявила о прекращении работы в России. 

Традиционно СУБД «Oracle» используется в самых крупных и высо-

конагруженных проектах. Для компаний эксплуатирующих данный про-

граммный продукт очень важно иметь сопровождение со стороны компа-

нии–разработчика. В настоящее же время в РФ любая поддержка пользо-

вателей прекращена. 

В сложившихся обстоятельствах очень остро встал вопрос о смене 

СУБД «Oracle» на любое другое решение, которое способно выдавать схо-

жие характеристики. Неплохим вариантом выглядит использование Рос-

сийской СУБД «PostgreSQL». 

Методика миграции должна учитывать следующие условия: 

– перенос накопленных данных за десятки лет работы системы мо-

жет занимать длительное время; 

– на время переноса данных остановка системы недопустима.  

По отношению к процессу миграции, данные можно разделить на 

два типа:  

1. Накопленные данные: данные, накопленные за время работы си-

стемы; 

2. Изменения: данные, образующиеся и изменяющиеся в ходе вы-

полнения миграции.  

Необходимо отметить, что Накопленные данные и Изменения пере-

секаются, так как изменения — это как новые данные, так и изменения в 

Накопленных данных.  

Соответственно, можно обозначить два потока данных согласно их 

типу:  

1. поток Накопленных данных — перенос данных из таблиц, накоп-

ленных системой в течение периода эксплуатации; 

2. поток Изменений — перенос данных, которые производятся при 

работе системы при одновременном копировании Накопленных данных.  

Причём, в потоке (2) будут присутствовать как новые данные, так и 

изменения к Накопленным. То есть, имеется объективный конфликт (кол-

лизия) данных в потоках: Изменения могут поступить раньше, чем состо-

ится перенос Накопленных данных. Для разрешения этого противоречия 

используется SCN (представляет собой целочисленный счётчик, который 

https://habr.com/ru/news/t/654689/
https://www.cnews.ru/news/top/2022-03-03_oracle_otvernulas_ot_rossii?ysclid=l59gfzh94j572916723
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увеличивается на единицу после каждой операции Commit) в целевой БД 

можно изменять запись только с меньшим SCN. Новые записи добавляют-

ся безусловно.  

Данные из таблиц переносятся: 

– сегментами, размер которых выбирается исходя из требований 

производительности и отказоустойчивости процесса копирования; 

– параллельными процессами, каждый из которых переносит свой 

сегмент данных; 

– в случае сбоя копирования сегмента выполняется его повторное 

копирование после устранения причины сбоя.  

Для фиксации состояния ведётся журнал, содержащий сведения о 

всех скопированных сегментах.  

На выбор размера сегмента влияет: 

– количество записей в таблице; 

– время копирования сегмента; 

– частота изменений в таблице и вероятность возникновения кол-

лизий данных.   

Для переноса Изменений используется буферизация для компенса-

ции временной недоступности целевой БД или приостановки процесса пе-

реноса Изменений. Буфером может быть очередь Kafka или файловая си-

стема.  

Копирование данных сопровождается постоянной верификацией 

данных — производится сравнение и анализ данных старой и новой БД для 

выявления расхождений.  

После того, как скопированы все данные, должен остаться только 

один поток — поток изменений. 

В случае сбойных ситуаций необходимо остановить исполняемую 

операцию, выполнить очистку целевой БД, начиная с периода, в котором 

выявлены ошибки, и повторить для него процесс переноса данных, пере-

нос изменений и перейти к повторению выполнения операций.  

Такой порядок перехода позволяет: 

– обеспечить последовательный переход на новую СУБД; 

– обеспечить постоянное нагрузочное и функциональное тестиро-

вание на каждом шаге миграции и минимизировать риск возникновения 

кризисных ситуаций;  

– обеспечить откат на старую конфигурацию в случае проблем с 

производительностью.  

Научный руководитель – д.т.н., проф. Рындин А.А. 
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Концедалова Ж.М., бак. 2 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Архитектура сверточных нейронных сетей  

для задач алготрейдинга 

 

За последние годы стремительную тенденцию к развитию показал 

относительно молодой сегмент рыночных операций, основанных на при-

менении алгоритмических торговых систем. Прогресс в алгоритмизации 

торговли на фондовых рынках стал возможен благодаря применению ис-

кусственного интеллекта, в частности, глубокого обучения. Глубокое обу-

чение используется для вычисления прогнозов на основании «историче-

ских» данных – наблюдений за прошедший период. Основываясь на анали-

зе предыдущего ценового ряда, торговый робот рассчитывает будущее по-

ведение ряда. 

В основе машинного обучения лежат три важных компонента: 

– Данные – это информация, на которой модель будет обучаться. 

Собираются всевозможными способами. Чем больше данных, тем эффек-

тивней машинное обучение и точнее будущий результат.  

– Признаки. Определяют, на каких параметрах строится машинное 

обучение, и используются для описания и классификации объектов. 

– Алгоритм. Определяет способ, на основе которого будут исполь-

зоваться данные. Выбор метода машинного обучения (при условии нали-

чия хороших данных) будет влиять на точность, скорость работы и размер 

готовой модели.  

Фондовые рынки были самой динамичной и едва предсказуемой об-

ластью. В мире финансов каждая операция должна быть хорошо проду-

манной и подкрепленной тщательным анализом. Именно поэто-

му машинное обучение стало необходимостью — с его помощью алгорит-

мы могут быть изменены автоматически, а их производительность также 

может быть проверена автоматически. 

Вместе с бурным развитием компьютерных технологий в конце XX 

века изменился процесс торгов на финансовых рынках, который практиче-

ски полностью стал электронным. А также появился отдельный сегмент 

торговли – алготрейдинг. 

Алгоритмическая торговля – это автоматизированная система раз-

мещения и управления заявками на торговлю по различным финансовым 

инструментам, при помощи компьютерных программ на основе математи-

ческих алгоритмов. Эта система использует данные из различных источни-

ков для создания моделей, которые помогают проанализировать текущее 

состояние рынка и предсказать его будущее состояние. Торги в ходе ал-

готрейдинга происходят без участия человека. Алготрейдер или трейдер–

квант только описывает алгоритм поведения робота (механической торго-

https://www.ifcmarkets.com/ru/program-trading/nettradex-advisors-ntl
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вой системы (МТС)) в различных ситуациях на языке программирования. 

Базируясь на анализе предыдущего ценового ряда финансовых инструмен-

тов, они рассчитывают вероятность попадания будущей цены в тот или 

иной диапазон.  

Робот вступает в сделку или выходит из нее при определенных изме-

нениях на графике цены торгуемого актива. Популярным методом алго-

ритмической торговли является высокочастотный трейдинг (High 

Frequency Trading(HFT)), то есть проведение электронных торгов на очень 

большой скорости. Высокочастотные роботы с целью получения неболь-

шой прибыли на каждой операции открывают и закрывают большой объем 

краткосрочных позиций. 

В качестве примера в докладе рассматривается торговля акциями 

ГМК Норильский Никель — это российская горно–металлургическая ком-

пания, производитель высокосортного никеля и палладия.  

Для предсказания тренда временного ряда составляется датасет, 

например, за 3 года, представляющий собой матрицу из 5 строк, каждая из 

которых отвечает за поведение определенного параметра свечи, количе-

ство столбцов матрицы равно числу дней наблюдений. Для более глубоко-

го анализа данных используются многослойные нейронные сети, в кото-

рых чередуются слои разных структур – это может быть в начале свёрточ-

ный слой, далее выравнивающий слой, затем полносвязный слой и выход-

ной также полносвязный слой. Для задачи предсказания тренда временно-

го ряда в выходном слое целесообразно задействовать всего 3 нейрона, яв-

ляющихся соответственно характеристиками трех трендов: рост, нейтраль, 

падение. Значения выходных нейронов могут быть бинарными: 0 соответ-

ствует отсутствию признака, 1 – наличию признака. 

Большое значение для качества работы сети имеют свёрточные слои. 

И, если в задачах распознавания и классификации используются 2–мерные 

свёртки (Conv2D), то в задачах прогнозирования достаточно 1–мерной 

свертки (Conv1D). Например, ядро 1–мерной свертки [–1 2 –1], применен-

ное к временному ряду с ценами открытия (Open), сформирует также вре-

менной ряд, но выделяющий из исходного ряда области с признаками рост 

или падение или нейтраль. Свёрточные слои выводят данные на новый 

уровень абстракции. Каждая свертка может искать свой признак (паттерн), 

сформированный, исходя из опыта профессиональных трейдеров. Для обу-

чения построенной сети используются стандартные методы, чаще других 

применяется метод обратного распространения ошибки. 

Таким образом, многослойная сверточная нейронная сеть не только 

выявляет связи в данных как при простом регрессионном анализе, но и 

определяет взаимодействие данных в зависимости от определенного набо-

ра факторов. 

Научный руководитель – к.т.н., доц. Каляпина О.И. 
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Лавлинская А.В., Лагунова Э.Д., бак. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Внедрение новейших технологий в повседневную жизнь людей 

 

Новейшие технологии повлияли на большинство сфер нашей жизни, 

заметно упростив её. Компьютеры и Интернет перевернули подход к обра-

зовательному процессу. Они позволяют лучше представлять информацию, 

делая процесс обучения более простым и эффективным.  

Новейшие технологии – технологии, которые представляют измене-

ния в рамках области конкурентного преимущества, технического и соци-

ального развития человечества. Данный тип технологий основывается как 

на достижениях последних лет, так и на отдельных открытиях прошлого 

века, которые до сих пор остаются спорными, не раскрыв свой потенциал. 

Новый этап в развитии ИТ охарактеризовался созданием в конце XIX 

века международной почтовой связи, телеграфа, телефона, радио, кинема-

тографа, беспроводной передачи изображений и промышленного телеви-

дения – всё это послужило базой для принципиальных изменений в техно-

логии обработки информации и, как следствие, в продуктивности и эффек-

тивности работы. 

К примеру, бизнес–технологии – это приемы и методы, включая ин-

новационные технологические решения, которые способствуют развитию 

проектов. Современные бизнес–технологии направлены на то, чтобы про-

двигать коммерческие проекты, завоевывать сегменты рынка, недоступные 

для традиционного бизнеса. Научные технологии отводятся на создание 

новых материалов, которые впоследствии пригодятся в легкой и тяжелой 

промышленности, в аграрном секторе. В образовательной сфере новейшие 

технологии помогут людям осуществлять поиск и сортировку информа-

ции, упорядочивать и хранить данные. В качестве современных информа-

ционных и коммуникационных систем активно используются средства 

спутниковой связи, которыми оборудуются новые модели автомобилей, 

также используются проводная и беспроводная связь, камеры слежения. 

Благодаря созданию этих технологий появилась возможность суще-

ственно ускорить работу практически в любой компании и наладить ком-

муникацию между людьми, даже если они находятся друг от друга на 

большом расстоянии. 

Современные технологии не только вошли в повседневную жизнь 

людей, но и укрепились во множестве сфер жизни. Они используются в 

науке, бизнесе, учёбе, работе, даже промышленности и производстве мате-

риалов, медицине, архитектуре, моделировании и во множестве других 

сфер деятельности людей.  

Все мы пользуемся инновационными технологиями в быту. Это мо-

жет быть мобильный телефон или другая любая бытовая техника, системы 
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освещения, кондиционирования воздуха и т. д, которые сейчас в 21 веке 

можно объединить в одну систему и она называется «Умный дом». Эта 

технология позволяет людям облегчить им жизнь, к примеру,  если они 

поздно возвращаются домой c работы, если забыли что–то закрыть, убрать 

или же что–то приготовить, то новейшие технологии помогут в этом. Так-

же есть много способов уйти от реальности, отвлечься от жизненных про-

блем и в этот случае помогают гаджеты виртуальной реальности, при этом 

они могут изменить будущее в разных сферах жизни, например, в меди-

цине или бизнесе.  

У новейших технологий есть свои минусы и плюсы. Положительная 

сторона заключается в том, что, к примеру, роботы не теряют файлы, ниче-

го не забывают, a наоборот, очень быстро могут отыскать необходимую 

информацию за считанные секунды. Также плюсом является тот факт, что 

c людьми можно встретиться онлайн через различные программы и соци-

альные сети, которые помогут связаться c человеком, находящемся за ты-

сячу километров. Однако есть и минусы современных технологий: у чело-

века настоящего времени стали появляться новые зависимости и привыч-

ки. Старые проблемы ушли в прошлое, но при этом появились новые. 

Многие люди обеспокоены необходимостью покупки новых гаджетов с 

широким функционалом. Производители техники прилагают колоссальные 

усилия, чтобы упростить всем жизнь. 

В Российской Федерации уделяют большое внимание развитию ин-

формационных технологий, понимая, что нельзя уступать европейским и 

азиатским странам в разработке различных технологий. Для того чтобы 

достичь назначенных целей, Правительство РФ делает смелые шаги на пу-

ти к развитию новейших технологий. 

Можно отметить следующие направления развития новейших техно-

логий в России: 

· Беспроводной, широкополосный Интернет. 

· Мультимедиа. 

· Ликвидация компьютерной безграмотности. 

· Робототехника. 

Таким образом, новейшие технологии занимают важное место в по-

вседневной жизни людей. Они воздействуют на все сферы жизнедеятель-

ности, облегчают жизнь людей. С помощью Интернета человек может раз-

вивать свой интеллект, делать покупки, торговать, планировать поездки, 

общаться с другими людьми и всегда быть в курсе последних новостей и 

событий в мире. Современному человеку необходимо четко разграничи-

вать виртуальную и реальную жизнь, а также всегда помнить, что интер-

нет–общение никогда не сможет заменить живое. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Нагина. Е.К. 
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Лазутин Н.Н., бак. 3 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Современные нейросети: возможности и ограничения 

 

Нейросеть — математическая модель, работающая по принципам 

нервной системы живых организмов. За основу создания нейросетей взят 

человеческий мозг, где в процессе сложного взаимодействия между 

нейронами, соединенными между собой синаптической связью, обеспечи-

вается выполнение огромного количества разных функций организма. Роль 

нейронов в искусственных устройствах выполняют простейшие процессо-

ры, которые собраны в крупную сеть и поэтому способны решать довольно 

сложные задачи.  

Ее основное назначение —  анализ и обработка данных с использо-

ванием различных алгоритмов.  

В работе будут рассмотрены несколько видов нейросетей по сферам 

их применения, а именно: ChatGPT, Midjourney, DeepL. 

ChatGPT – нейросеть, обладающая некоторыми уникальными спо-

собностями, например генерирование текстов на основе заданных пара-

метров, поддержка диалога с пользователем, поиск информации в Интер-

нете, выполнение математических расчетов и многое другое.  

ChatGPT – большая языковая модель, для тренировки которой ис-

пользовались методы обучения с учителем и обучения с подкреплением. В 

основном реакция пользователей на появление этой нейросети оказалась 

положительной, но не обошлось и без критики. Это связано с особенно-

стями и ограничениями чат–бота. 

Особенности: 

–  запоминает предыдущие результаты переписки, позволяет кон-

кретизировать запрос и учитывать ошибки; 

–  возможность интегрирования с другими приложениями и сер-

висами 

–  высокая степень адаптивности к различным ситуациям и зада-

чам, которая позволяет ему быть полезным в разных областях. 

Ограничения: 

–  иногда пишет правдоподобно звучащие, но неправильные или бес-

смысленные ответы, а также обладает ограниченными знаниями; 

–  чувствителен к изменениям в формулировках ввода или многократ-

ным попыткам выполнить одно и то же приглашение; 

–  в идеале модель должна задавать уточняющие вопросы, когда поль-

зователь задает неоднозначный запрос. Вместо этого текущие модели уга-

дывают, что имел в виду пользователь. 
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14 марта 2023 года была выпущена языковая модель GPT–4, но она 

пока не открыта для широкого круга пользователей. В новой версии у ИИ 

появилась возможность обработки не только текста, но и картинок. 

DeepL — это сервис машинного перевода, использующий глубокие 

нейронные сети. Способен распознавать оттенки значений и воспроизво-

дить их для достижения высокого качества переводов между различными 

языками. Запущен в работу в августе 2017 года.  

Преимущества:  

–  постоянное улучшение качества переводов, поддержка аббревиатур 

и терминов.  

–  большое разнообразие мест применения, перевод документов, веб–

страниц, сообщений в чатах;  

–  предоставляет различные инструменты для интеграции с дру-

гими приложениями и сервисами, такими как API и плагины для браузера; 

–  поддержка больших объемов текста; 

Недостатки: 

–  поддерживает перевод семи языков, что ограничивает его ис-

пользование в случаях, когда нужен перевод с/на язык, который не входит 

в этот список. 

–  не всегда способен понимать нюансы и контекст специфических 

терминов, а также широкий диапазон стилей и тонов, которые могут ис-

пользоваться в текстах. 

Midjourney — программное обеспечение искусственного интеллекта, 

создающее изображения по текстовым описаниям. Пользователи создают 

картинки, отправляя команды боту, вводят словесное описание желаемого 

изображения, после чего пользователю предлагается выбрать лучшее из 

четырёх сгенерированных программой изображений и получить изображе-

ние в высоком графическом разрешении. Если результат не соответствует 

ожиданиям, то необходимо дополнить описание новыми запросами.  

Преимущество: 

–  визуализация максимально приближена к реальности; 

–  максимальное число пикселей картинки – 3 миллиона; 

–  возможность быстрого создания нестандартных картин. 

Недостатки: 

– для создания сложного и корректного изображения, пользова-

телю необходимо знания и навыки фотографа. 

Вне зависимости от того, как точно и быстро нейронная сеть повто-

ряет работу человеческого мозга, она остается компьютерной программой. 

Для нее присутствуют ограничение на входные данные, способ их ввода, а 

также необходимость проверки конечного результата. Эти недостатки 

можно назвать несущественными в силу того, что с каждым использовани-

ем нейросети обучаются и тем самым становятся более практичными. 

Научный руководитель – ст. преп. Жданова О.В. 
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Лофицкий М.А., маг. 2 к. 

Воронежский государственный технический университет 

 

Оптимизация работы конфигураций на платформе 1С с помощью 

многопоточных обработок 

 

В современных реалиях платформа 1С выступает одной из наиболее 

востребованных систем управления предприятием. Однако, при работе с 

большими объёмами данных, уровень производительности системы со 

временем будет снижаться, затрудняя работу пользователей и уменьшая 

эффективность бизнеса.  При работе в высоконагруженной системе, обра-

ботке большого объема данных или при решении ресурсоемких задач 

неизбежно возникает вопрос повышения производительности системы. 

Добиться результата можно за счет увеличения мощностей оборудования и 

оптимизации алгоритмов обработки данных. 

Увеличение производительности оборудования – дорогостоящий ва-

риант, часто доступный только крупным компаниям. Альтернативой, в та-

ком случае, может являться оптимизация алгоритмов обработки данных. 

Так же, если логика решаемой задачи позволяет произвести распа-

раллеливание процессов обработки данных с помощью многопоточности, 

то это наиболее эффективный способ кратного увеличения производитель-

ности системы.  

Многопоточность – свойство платформы или программного прило-

жения, заключающееся в том, что процесс, запущенный внутри платфор-

мы, может состоять из нескольких параллельно выполняющихся потоков 

без предписанного временного порядка. Параллельное выполнение задач 

наиболее успешно раскрывается только в многопроцессорной или много-

ядерной системе. В однопроцессорной одноядерной многозадачной систе-

ме процессы выполняются последовательно. Многопоточная обработка 

данных — это гармоничный путь развития современных систем учета и 

1С, в частности. 

Платформа 1С предоставляет разработчику инструменты для реали-

зации многопоточности – фоновые задания. В типовых конфигурациях 1С 

встречаются примеры многопоточной обработки данных, к примеру, при 

обновлении конфигураций или расчете амортизации ОС. Однако удобной 

библиотеки или набора инструментов для решения прикладных задач ти-

повые конфигурации не предлагают. 

Рано или поздно у разработчика появляется задача, связанная с обра-

боткой данных. Как правило, для реализации такой задачи необходимо 

произвести разбивку на небольшие подзадачи – пакеты данных, которые 

будут обрабатываться параллельно. Разрабатывается алгоритм обработки 

одного пакета, определяется количество потоков обработки, тем самым 

формируется и определяется используемый способ обработки пакетов. На 
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следующем шаге необходимо организовать многопоточную обработку с 

использованием фоновых заданий.  Для этого требуется: 

1) Реализовать хранение пакета данных для обработки в фоновом 

задании, а также организовывать хранение результата обработки пакета 

данных. 

2) Отслеживать динамику работы фоновых заданий.  

3) Реализовать способ управления многопоточной обработкой па-

кетов данных, т.е. останавливать–запускать процесс, увеличивать–

уменьшать количество потоков обработки. 

4) Вести мониторинг запущенных фоновых заданий.  

5) Налаживать логирование процесса обработки пакета данных. 

Часто нужно хранить не только информацию о факте стабильной работо-

способности обработки, но и дополнительную информацию с описанием 

хода процесса обработки данных. 

Многопоточная обработка организуется с использованием фоновых 

заданий, разделённых на две группы. Рабочее ФЗ – в данном фоновом за-

дании выполняется написанных разработчиком алгоритм по обработке 

данных. Управляющее ФЗ – выполняет запуск рабочих ФЗ и мониторинг 

их состояния. Управляющее ФЗ вынесено в отдельное регламентное зада-

ние. Укрупненно, алгоритм работы выглядит следующим образом: 

1) По расписанию запускается рабочее задание обработки паке-

тов. В нем выбираются необработанные пакеты с активным способом об-

работки. 

2) Для каждого способа обработки запускается управляющее фо-

новое задание (ФЗ), куда передается выборка необработанных пакетов по 

этому способу, а также параметры многопоточной обработки. 

3) Управляющее ФЗ в течение времени своей жизни организует 

многопоточную обработку пакетов в рабочих ФЗ. 

4) По истечении времени жизни управляющего ФЗ необработан-

ные пакеты передаются в новое ФЗ при очередном запуске регламентного 

задания. 

Из–за того, что считывание параметров способа обработки данных 

происходит каждый раз при запуске нового управляющего ФЗ, становится 

возможным вести администрирование многопоточной обработкой, изме-

няя параметры способа обработки. Можно запускать–останавливать обра-

ботку пакетов, изменять количество параллельных рабочих потоков и т.д. 

Исходя из вышесказанного, можно сделать вывод что оптимизация 

работы конфигураций 1С с помощью многопоточных обработок на теку-

щий момент является отличной альтернативой увеличению серверных 

мощностей, что позволяет существенно экономить средства компании. 

Научный руководитель – д.т.н., проф. Кострова В.Н. 
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Миленин А.В., Тучкова А.Н., бак. 3 к. 

Воронежский государственный университет 

  

Сравнительный анализ программных продуктов для автоматизации 

составления строительных смет 

  

Строительство является одной из наиболее сложных и затратных 

отраслей, включающей в себя множество процессов и этапов. Составление 

строительных смет является одним из таких процессов. Однако, благодаря 

развитию информационных технологий, появилась возможность 

автоматизировать процесс составления строительных смет. Существует 

множество программных продуктов, предназначенных для автоматизации 

их написания.  

Сметная программа обладает набором из инструментов, внутри 

которой составление сметы автоматизировано и благодаря внутреннему 

интерфейсу более удобно. Существует множество программных продуктов 

для автоматизации написания строительных смет, каждый из которых 

имеет свои особенности и преимущества. Далее рассмотрим некоторые из 

них. 

Базис–Мебельщик – это программа для автоматизации составления 

смет для мебельных проектов. Она позволяет определить стоимость 

материалов, необходимых для изготовления мебели, а также рассчитать 

время, необходимое для ее изготовления. Однако программа не подходит 

для составления смет на другие виды строительных работ. 

Гранд–Смета – еще один продукт для составления сметных расчетов, 

отличающийся большим количеством функций и возможностей. Данный 

программный комплекс содержит полный набор нормативных баз.  Для 

помощи сметчику разработана дополнительная прикладная программа 

ГРАНД–Калькулятор. Данная программа предназначена для выполнения 

широкого спектра вычислений, необходимых при расчете физобъемов, при 

составлении локальных смет, а также ведомостей объёмов работ. Создание 

смет возможно базисным, базисно–индексным, ресурсным методом, кроме 

того есть возможность сочетания методов расчета в одном документе и 

сравнение итогов. Преимуществом программы является, что с помощью 

данной программы не только можно определить стоимость сметы, но и в 

дальнейшем в ней следить за ходом выполненных работ с помощью 

выведения актов о приемке выполненных работ по форме КС–2, а также 

создание сводной ресурсной ведомости по выбранным актам. Гранд–Смета 

включает в себя справочную библиотеку с документацией и словарем 

«Электронная библиотека сметчика». Кроме того, программа позволяет 

автоматически определять итоговую цену, как по всей смете в целом, так и 

по каждому отдельному разделу. Гранд–Смета хорошо работает в 

комбинации с MS Excel. Например, сметы выгружаются на печать в формат 
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MS Excel, а также возможно имея локальную смету в формате MS Excel 

можно копировать оттуда в «ГРАНД–Смета» целиком группы позиций и 

вносить данные в нужный столбик.  

Смета.ру – это онлайн–сервис для автоматизации составления 

строительных смет. Он позволяет быстро и удобно рассчитать стоимость 

материалов, работ и услуг для различных видов строительных проектов. В 

программе есть возможность выбора типовых работ, что позволяет 

значительно сократить время на их составление. Однако, недостатком 

может быть ограниченный функционал в сравнении с другими 

программами, а также необходимость подключения ĸ Интернету для 

использования сервиса 

Смета+ – это программа для составления строительных смет, которая 

позволяет рассчитывать стоимость как типовых, так и не стандартных 

работ. Она обладает удобным интерфейсом и позволяет работать с 

различными форматами документов. Однако, ее использование может 

требовать некоторой подготовки и времени на изучение возможностей 

программы. Ее преимуществом является возможность составления смет 

для различных типов строительных проектов, а также большой 

функционал программы. Недостатком может быть более высокая 

стоимость в сравнении с другими программами. 

Смета–Эксперт – это программа для составления строительных смет, 

которая позволяет быстро и удобно рассчитывать стоимость работ, 

материалов и оборудования для различных типов строительных проектов. 

Она имеет широкие возможности для настройки сметы под конкретные 

требования заказчика, что является ее преимуществом перед другими 

программами. 

В целом, каждая из программ имеет свои преимущества и 

недостатки, поэтому выбор конкретного продукта зависит от 

индивидуальных потребностей пользователя. Если вам нужна программа 

только для составления смет на мебельные проекты, то Базис–Мебельщик 

может быть оптимальным вариантом. Если вам нужна программа с 

широким функционалом и возможностью составления смет на различные 

виды строительных работ, то Смета–Эĸсперт и Гранд–Смета могут быть 

лучшим выбором. Если вы ищете быстрый и удобный онлайн–сервис для 

составления смет, то Смета.ру может подойти вам больше всего. Перед 

покупкой стоит ознакомиться с отзывами и рекомендациями других 

пользователей, а также протестировать программу на бесплатной версии 

или в тестовом режиме, чтобы убедиться в ее удобстве и 

функциональности.  В целом, автоматизация составления строительных 

смет является важным шагом в современном строительстве, позволяющим 

сократить время и затраты на данный процесс. 

Научный руководитель – ст. преп. Емельянова И.А.  
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Ольшанникова А.Ю., Глотова В.Е., бак. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Роль искусственного интеллекта в жизни современного общества 

 

Искусственный интеллект играет колоссально важную роль в жизни 

современного общества. Наблюдая за обстановкой в мире, невозможно не 

заметить масштаб внедрения технологий в наши повседневные реалии. 

Искусственный интеллект (ИИ) — свойство автоматических  высо-

коразвитых систем, берущее на себя такие функции, которые ранее могли 

быть решены исключительно человеком. Существует огромное разнообра-

зие вариантов применения машинного интеллекта: чаще всего его исполь-

зуют для решения задач, содержащих большие объёмы информации и не-

простые алгоритмы.  

Помимо заложенных изначально данных, ИИ способен приобретать 

и обрабатывать новую информацию, чтобы в последующем на ее основе 

принимать более трудные и действенные решения. Кроме того, обучение 

происходит с каждой новой завершенной задачей. Искусственный интел-

лект улучшается на собственном опыте. Это называют машинным обуче-

нием. 

Ещё с давних времён люди начали задумываться о возможности со-

здания человеческого разума. Концепция ИИ была выдвинута на конфе-

ренции в США, Дартмутском колледже в 1956 году. На ней были представ-

лены идеи, лежащие в основе развития искусственного интеллекта, напри-

мер: был сформирован принцип создания ИИ — меняющиеся ответы на 

переменную среду. Джон Маккарти, основатель термина artificial 

intelligence, применял его для описания возможности создания машин, вы-

полняющих функции, требующие интеллекта, таких как обучение и реше-

ние сложных проблем. С тех пор, машинный разум продолжал прогресси-

ровать с немыслимой скоростью, а уже на данный момент является неотъ-

емлемой частью жизни каждого из нас. 

Искусственный интеллект применяется во многих областях. Самые 

крупные из них являются: медицина, промышленность, дорожное движе-

ние, образование, культура. 

Внедрение машинного интеллекта в медицину стало колоссальным 

прорывом. В этой сфере особое внимание уделяется памяти ИИ, и ее спо-

собности генерировать и сопоставлять огромные масштабы информации. 

Уже в течение многих лет популярны IBM Watson и DeepMind Health (раз-

работка компании Google) — умные помощники, которые не только помо-

гают врачам, давая необходимые советы, но и выявляют генетическую 

склонность к патологиям.  

В промышленном секторе ввод технологий искусственного разума 

сопряжен с автоматизацией производственных процессов и сокращением 

https://mentamore.com/covremennye-texnologii/kognitivnaya-sistema-ibm-watson-health-proryv-v-sfere-zdravooxraneniya.html
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количества работников. Машины, снабженные ИИ, свободно запоминают 

порядок элементов и правильный метод их установки, точно рассчитывают 

материал и оптимизируют сборку, например, в какой последовательности 

разместить и закрепить детали. Корейская компания LG Group запланиро-

вала в 2033 году открыть всецело автоматизированный завод. Все процессы 

и задачи будут воплощаться с помощью искусственного разума – от закуп-

ки сырья и расходных материалов до изготовления продукции, а также ее 

отгрузки. 

В скором времени, сфера образования будет стремительно эволюци-

онировать в разных направлениях, одно из них – адаптивное обучение. 

Данная подготовка способна разрешить вопрос различной успеваемости 

учащихся. ИИ будет отслеживать уровень знаний ученика, адаптировать 

последовательность изучения разделов курса к его умениям и информиро-

вать преподавателя о том, насколько хорошо ученик освоил материал. 

Примером подобной системы может стать школа Third Space Learning, ко-

торая открылась в 2013 году. 

Культурная отрасль совершенствования ИИ не отстает от других. В 

октябре 2018 года была продана первая картина, сделанная машинным ра-

зумом: она была приобретена за 432500 долларов. Для создания работы 

был использован специальный алгоритм генеративной состязательной се-

ти, который изучил более 15 000 портретов художников с 15 по 20 века. 

Нынешние компьютеры приобретают все больше умений и навыков. 

Скептики же убеждены, что все возможности ИИ – это всего лишь компь-

ютерное программное обеспечение, а не пример самообучения. Однако это 

не мешает технологии широко распространяться в различных отраслях, от-

крывая возможности для беспрецедентных разработок. 

К примеру, в музыкальной сфере, звукозаписывающая студия Warner 

Music подписала долгосрочный контракт с роботом–исполнителем Endel. В 

2020 году она выпустила 20 альбомов. Уникальность Endel заключается в 

том, что он создан на основе искусственного разума со специальным алго-

ритмом. Нейронная сеть даже способна создавать персональные компози-

ции в зависимости от настроения слушателя.  

Исходя из выше перечисленного, можно сделать вывод, что роль ис-

кусственного интеллекта велика. Его внедрение в современную жизнь об-

щества растет с каждым днем, начиная от промышленности, заканчивая 

медициной и созданием «умного дома». Преимуществом искусственного 

интеллекта является точность в обработке данных, способность к кругло-

суточной работе и анализу большого количества информации в кратчайшие 

сроки. Благодаря машинному интеллекту общество заметно совершенству-

ет и облегчает себе жизнь. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Нагина Е.К. 
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Интернет вещей и мобильные приложения: новые возможности  

и технологии 

 

Интернет вещей (IoT) и мобильные приложения – это две инноваци-

онные технологии, которые могут быть использованы для упрощения жиз-

ни людей и оптимизации бизнес–процессов. Интернет вещей – суть объек-

тов реального и виртуального мира, подключённых к интернету и способ-

ных обмениваться данными. 

Мобильные приложения – это программное обеспечение, специально 

разработанное под конкретную мобильную платформу. Они используются 

для управления устройствами IoT, получения информации, коммуникации 

и развлечения. Мобильное приложение – это только часть инфраструктуры 

Интернета вещей. Совмещение IoT и мобильных приложений позволяет 

компаниям автоматизировать процессы и уменьшить затраты на труд. Это 

снижает объем отходов, повышению качества услуг и снижению затрат на 

производство и логистику. 

Для эффективной работы интернета вещей необходимо учитывать 

большие объемы данных (Big Data), аналитику, качество соединений, раз-

нообразие устройств и опыт пользователей.  

Существуют проблемы, которые связаны с развитием интернета ве-

щей. Одна из основных проблем с IoT заключается в том, что отсутствуют 

широко распространенные стандарты безопасности. Каждый производи-

тель использует свои собственные стандарты безопасности, что создает 

сложности в обеспечении их совместимости. В настоящее время доступ к 

инфраструктуре интернета вещей ограничен: не все регионы имеют доступ 

к широкополосному интернету, что делает трудным развертывание IoT–

устройств в этих местах. Новейшие технологии, такие как блокчейн, ис-

кусственный интеллект и машинное обучение, могут помочь решить про-

блему безопасности и улучшить функциональность IoT и мобильных при-

ложений в целом. 

Интернет вещей применяется во многих сферах: цифровое здраво-

охранение, промышленная автоматизация, умный транспорт и др. В каж-

дой области применения используются датчики для сбора, передачи и ана-

лиза данных, что позволяет выполнить действия при минимальном участии 

человека. Основной целью интеграции технологии IoT в реальные прило-

жения является повышение качества жизни.  

Широкое использование смартфонов и расширение их возможностей 

для подключения к интернету и другим устройствам, развитие интернета 

вещей создало высокий спрос на мобильные приложения для управления 

подключенными устройствами. Технологические компании ищут новые 
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возможности для получения части нового огромного рынка. Мобильные 

приложения оказывают значительное влияние на развитие IoT–отрасли, 

предоставляя простые, надежные и эффективные способы управления под-

ключенными устройствами.   

Наиболее широко развивающимся является интернет медицинских 

вещей (IoMT). К нему относятся диагностические устройства, система уче-

та запасов медикаментов, оборудование для наблюдения за состоянием па-

циентов и др. Для мониторинга здоровья человека применяются элементы 

носимого интернета вещей, к которому относятся умные часы и фитнес–

браслеты. Эти устройства являются системой датчиков и оборудования, 

которые находятся на теле человека или встроены в одежду, что позволяет 

контролировать его состояние и передвижение.  

Искусственный интеллект вещей (AIoT) обеспечивает более эффек-

тивное взаимодействие человека c устройствами IoT. Благодаря развитию 

программных решений стало возможным создание нейронных сетей и об-

работка данных на устройствах интернета вещей. Спутниковый IoT обес-

печивает взаимодействие устройств, находящихся на орбите и работу еди-

ной сети устройств с помощью спутниковых каналов связи. В результате 

повышается доступность сервисов, которые не способна представить 

наземная инфраструктура. 

Облачный интернет вещей позволяет оптимизировать процессы по-

стоянной удаленной связи с базами данных, вычислительными мощностя-

ми и облачными хранилищами. Облачный IoT предоставляет возможность 

для сбора и обработки данных, которые генерируются устройствами в ре-

жиме реального времени. Эти данные сохраняются в облачных хранили-

щах, которые мощны, гибки и масштабируемы. Облачные хранилища 

устройств интернета вещей предоставляют высокую доступность данных, 

управление и контроль над устройством, аналитические инструменты и 

повышенную безопасность. 

Мобильный интернет вещей обеспечивает взаимодействие различ-

ных цифровых устройств и создание единого умного пространства на 

уровне мегаполисов и отдельных жилых домов.  Умные технологии спо-

собствуют эффективному управлению ресурсами и осуществлению анали-

за уровня загрязнение окружающего мира. Интернет вещей и мобильные 

приложения предоставляют нам новые возможности и технологии, кото-

рые улучшают нашу жизнь в разных аспектах. Он позволяет управлять 

устройствами в доме, следить за здоровьем, получать персонализирован-

ные предложения. 

В целом, интернет вещей и мобильные приложения несут в себе 

огромный потенциал для улучшения жизни человека и окружающей сре-

ды. Но нам следует осознавать все новые возможности и риски, которые 

они предоставляют.  

Научный руководитель – к.э.н., доц. Нагина Е.К. 
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Сущность и область применения интранета и экстранета 

 

Сегодня множество организаций имеют свою личную сеть. Такие 

частные корпоративные сети могут быть как внешними (Экстранет), так и 

внутренними (Интранет). И каждая из них по–своему уникальна. Разберём 

каждую сеть подробнее. 

Начнём с того, что Интранет и Экстранет имеют разные функции, но 

у них схожие цели: улучшить работу и отношение сотрудников с клиента-

ми и поставщиками, а также между собой. Рассмотрим, как именно Интра-

нет и Экстранет делают это. 

Приставка «интра» означает «внутри». Таким образом, интранет это 

цифровое рабочее пространство внутри компании, которое улучшает рабо-

ту сотрудников, документооборот, решение задач и реализацию проектов. 

Внутренняя сеть позволяет коллегам по работе общаться между собой, по-

могать друг другу с большой скоростью. Цель интранета заключается в 

том, чтобы наладить коммуникационную связь между сотрудниками для 

быстрого обмена данными. 

В данный момент Интранет можно разделить на три класса: 

– Маленькие сети интранета. Такой Интранет обычно создаётся для 

выполнения одной задачи (передача данных или общение). Дешёвый и 

лёгкий в обслуживании. 

– Интранет среднего класса. Организация такой сети сложнее, а зна-

чит и финансов потребуется больше, но и функционал у неё больше (мо-

жет делать несколько дел сразу), и она безопаснее чем предыдущий класс. 

– Внутренняя сеть старшего класса. Серьезное финансирование, мно-

гофункциональная, быстрая и очень безопасная сеть, может выдерживать 

более 1000 пользователей. 

Из–за большого функционала Интранет у него есть разные плюсы и 

минусы. 

Преимущества: 

– Одна база данных, которая связывает всех сотрудников. 

– Улучшает общение внутри коллектива. 

– Эффективное управление проектами и системами документооборо-

та. 

Недостатки: 

– Возможно взломать. 

– Просачивание некорректной информации. 

– Дополнительные расходы. 

Итак, интранет представляет собой цифровое рабочее пространство, 

где сотрудники напрямую общаются с коллегами, получают доступ к ин-
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формации компании и реализуют различные проекты максимально эффек-

тивно и успешно, что в свою очередь, стимулирует успех компании. 

Экстранет всё тот же Интранет, но только крупнее и функционал у 

него больше. Компания использует внешние сети для установления связей 

с внешними лицами, это могут быть инвесторы, поставщики, партнёры по 

бизнесу или просто клиенты, которые приобретают ваш товар или услугу. 

Экстранет может удовлетворить множество потребностей. Напри-

мер, можно обмениваться большим объёмом данных, безопасно передавать 

конфиденциальную информацию, иметь прямой контакт с клиентами и т.п. 

Всё это позволяет сильно экономить время по сравнению с электронной 

почтой и телефоном. 

В настоящее время компании используют три типа экстранета: 

– Экстранет с потребителем. Данная сеть похожа на сайт, где клиен-

ты, могут проверить состояние своих заказов, задать вопросы в службу 

поддержки и многое другое. 

– Деловой партнер и Экстранет. Данный тип сети позволяет напря-

мую общаться с партнёрами и инвесторами компании. 

– Экстранет по отраслям. Целью данной платформы является обмен 

идеями для разработки более качественных продуктов и услуг. 

Причины внедрения Экстранета в компанию: 

– Повышение удовлетворённости клиентов. 

– Оптимизация бизнес–процессов. 

– Высокая безопасность. 

Недостатки: 

– Дороговизна при внедрении и поддержке. 

– При взломе утекает очень много важной информации. 

Хотя сети Интранета и Экстранета впервые появились в 90–х годах, 

сейчас эти сети используются во многих мировых компаниях, таких как: 

– VK решили порадовать малые бизнесы и представили коробочную 

версию интранет системы, которую можно внедрить за 14 дней. 

– В немецкой компании Schaeffler Group «Schaeffler CONNECT» 

присутствует интранет платформа, где размещаются все важные объявле-

ния компании. 

– У компании Amazon существует специальный экстранет для по-

ставщиков и продавцов. 

– Компания FedEx имеет экстранет, где клиенты могут проверить 

статус своего заказа. 

–Системный интегратор КРОК переводит совместную работу с за-

казчиками по проектам в единое информационное пространство КРОКlive. 

Подводя итоги, можно сказать, что Интранет и Экстранет, это циф-

ровое пространство, которое облегчает работу в компании, ускоряя все 

процессы коммуникации и документооборота. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Нагина Е.К. 



39 
 

Тимофеева Н.Д., бак. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Нейросети в косметологии 
 

За последние годы искусственные нейронные сети прочно вошли в 

нашу жизнь. Они находят свое применение в совершенно разных областях: 

медицина, промышленность, культура, образование, экономика и финансы, 

техника и телекоммуникации, реклама и маркетинг. Значительную роль 

инструментарий нейросетей играет в косметологии. 

Искусственные нейронные сети (ИНС) – это математические модели 

в направлении искусственного интеллекта, которые также воплощаются в 

программах и аппаратах; они имитируют работу сетей нервных клеток 

человеческого мозга. Действия нейронных сетей можно сравнить с 

поведением человека: встречая незнакомый им предмет, они распознают 

свойства этого предмета, опираясь на полученный ранее опыт, и делают 

выводы.  

Внедрение искусственных нейронных сетей в косметологию 

является большим событием на пути к развитию медицины. Это оказало 

значительное влияние на жизнь как медицинских работников, так и 

обычных людей. 

Медицинская сфера претерпела много изменений за последние годы. 

Во–первых, вследствие того, что появление доброкачественных и 

злокачественных новообразований и неопухолевых поражений кожи стало 

более частым явлением, в современном обществе увеличивается 

потребность в обращении к врачам и специалистам. Во–вторых, по 

статистике значительно сокращается коечный фонд по профилю 

косметологии и снижается число врачей–дерматологов, которые работают 

в медицинских организациях. Все это в совокупности оказывает 

отрицательное влияние на доступность и качество медицинской помощи. 

Использование нейросетей в косметологии делает для людей 

осуществимым дистанционное оказание медицинских услуг. Вдобавок это 

ускоряет время обследования больных – у них появляется возможность 

быстрее узнавать о заболеваниях и производить своевременное лечение. 

Нейросети играют огромную роль в сфере косметологии и 

дерматологии, так как они могут быстро анализировать снимки и сообщать 

об обнаруженных паталогиях. Доктора не всегда могут увидеть их по 

причине человеческого фактора. Нейронные сети существенно упрощают 

работу медицинских работников и экономят их время посредством 

обеспечения полной информацией об отклонениях. 

В настоящее время по всему миру активно ведутся исследования и 

создаются нейросети. Стоит упомянуть некоторые разработки в этой 

сфере. 
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В статье британского журнала BMC Medicine говорится о разработке 

системы автоматизированного обнаружения, используется для выявления и 

распознавания 6 видов доброкачественных пигментных поражений кожи.  

Основой для работы системы являются цифровые изображения, 

полученные при помощи смартфона или цифровой камеры. Это весьма 

актуальное изобретение, потому что в сфере здравоохранения 90% 

информации содержат изображения, и их количество постоянно растет. 

Данная разработка имеет большое значение в жизни современного 

общества, так как она помогает не–дерматологам самостоятельно 

идентифицировать осложнения на коже путем фотографирования 

пораженного участка на теле. Это существенно упрощает распознание 

пигментных поражений кожи и ускоряет своевременное лечение 

заболеваний.  

Также, в качестве примера применения нейросети в косметологии 

можно отметить приложение Skinive, созданное в 2018 году в Белоруси и 

разработанное для выявления и лечения кожных заболеваний. 

Данный проект занимается разработкой, внедрением и поддержкой 

инновационных решений в сфере красоты и здоровья.  Используемая в 

приложении технология позволяет идентифицировать и классифицировать 

кожные новообразования. Возможности такой нейросети можно 

приравнять к способностям экспертов, так как она потенциально способна 

проводить автоматизированную диагностику. Благодаря данному 

приложению, люди могут не обращаться напрямую за помощью к 

дерматологам, или предварительно провести анализ новообразования на 

коже перед очным посещением врача.  

На данный момент нейросети находятся только на стадии развития и 

совершенствования, так как не все вопросы в области их работы решены и 

устроены. Все результаты, выданные нейросетями, напрямую влияют на 

здоровье и жизнь человека, поэтому нейронные сети в косметологии чаще 

выполняют рутинную работу, которая содержит минимальные риски 

ошибок их работы. 

Несмотря на проблемы, в будущем развитие нейронных сетей 

достигнет того уровня, когда они будут с высокой скоростью и точностью 

обрабатывать большие объемы данных, а также машины, использующие 

нейросети, будут видеть и делать то, что не под силу сделать людям. В 

итоге это даст основу для высокоэффективной медицины, где опорой 

будут данные и зависимость от человеческих ресурсов уменьшится.  

Можно сделать вывод о том, что нейронные сети становятся 

неотъемлемой частью современного общества в сфере здоровья, делая 

работу врачей более эффективной и точной. Возможности нейросетей в 

дополнении к человеческих способностям и знаниям образуют мощный 

инструмент для поддержания высокого уровня здоровья населения. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Нагина Е.К. 
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Токарчук В.В., бак. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Информационные технологии в цифровой экономике страны 

 

Сегодня информационные технологии широко вошли в нашу жизнь. 

Они проникли в различные сферы: политическую, духовную, социальную 

и экономическую. Рассматривая современную экономику, нельзя отрицать 

огромной роли информационных технологий. 

Информационные технологии (ИТ) – специфические средства и ме-

тоды выполнения информационных процедур, обусловленные технической 

и программной средой, в которой протекает процесс преобразования ин-

формации. Информационные технологии состоят из компонентов: про-

граммные средства, организационно–методическое обеспечение и техни-

ческие средства ИТ. 

Термин «цифровая экономика» был впервые упомянут в Японии в 

разгар японского кризиса 1990–х годов. Позже термин стал использоваться 

на западе и в 1995 году был упомянут в книге Дона Тапскотта. Цифровая 

экономика – это глобальная сеть экономических и социальных мероприя-

тий, реализуемых через такие платформы, как Интернет, а также мобиль-

ные и сенсорные сети. 

Все чаще в цифровой экономике применяют информационно–

коммуникационные технологии. К наиболее распространенным относятся 

BigData и CloudComputing. С помощью BigData можно обрабатывать мас-

сивы структурированных и неструктурированных данных и получать при-

емлемые результаты. Это механизм анализа и прогнозов на основе боль-

шого объема материалов. Благодаря CloudComputing появляется доступ к 

фонду конфигурируемых вычислительных ресурсов. Любой пользователь 

может получить доступ к удаленным хранилищам данных. Таким образом, 

происходит развитие облачных технологий. 

Сейчас наблюдается внедрение новых платформ. Цифровая плат-

форма заключается в предоставлении населению и компаниям услуги по 

регулированию деятельности различных участников рынка. «Индустрия 

4.0» и «Умная фабрика» положили начало цифровизации сферы промыш-

ленности. Все стало максимально автоматизировано, взаимосвязано, при-

способлено к быстрому обновлению и постоянно взаимодействует с логи-

стикой и сервисными центрами. «Киберфизическая система» представляет 

собой единую систему вычислительных ресурсов и физических процессов. 

Исходя из определения термина «цифровая экономика» следует, что 

она базируется на переходе к новым способам и моделям с применением 

информационных технологий. Все чаще в нашей жизни общение происхо-

дит с помощью мессенджеров, активно используется видеосвязь. Обычные 

походы в магазин заменяются онлайн–покупками. Влияние информацион-
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ных технологий на экономику приводит к изменению работы компаний 

(форма работы все чаще онлайн), жизнедеятельности и труда людей (уда-

ленная форма работы и обучения), оказания наиболее значимых услуг (за-

пись онлайн, электронный документооборот). 

Появляются новые модели бизнеса и инвестиционных стратегий. 

Например, онлайн–банкинг, инвестиционные роботы–советники, облачное 

хранение информации и криптовалюты. С помощью цифровых технологий 

легче осуществлять контроль и анализ бизнеса. Общество уже привыкло к 

тому, что много экономических услуг можно получить онлайн: оформить 

кредит, оплатить счет или совершить покупку онлайн. 

Однако у внедрения цифровых технологий в экономику есть и мину-

сы: происходит большое количество утечки информации, из–за чего от-

крываются новые возможности для мошенничества; еще не все общество 

имеет стабильный хороший интернет. Это затрудняет часть населения по-

лучать электронные государственные услуги. И, наконец, повышается 

процент безработицы. Прежние профессии становятся не востребованны-

ми, потому что их заменяют информационные технологии. 

4 июня 2019 года в Российской Федерации утверждена национальная 

программа «Цифровая экономика Российской Федерации». Этот проект 

реализуется в период с 2019 по 2024 год под руководством министра циф-

рового развития, связи и массовых коммуникаций Максута Шадаева. Ос-

новными целями данного проекта является: увеличение внутренних затрат 

на развитие цифровой экономики;  создание безопасной и устойчивой ин-

формационно–цифровой структуры передачи информации; внедрение пре-

имущественно отечественных цифровых технологий. На данном этапе уже 

прослеживается положительная динамика реализации национального про-

екта «Цифровая экономика». Один из наиболее значимых показателей –  

доля домохозяйств имеющих доступ к сети Интернет. Динамику данного 

показателя можно проследить в таблице представленной ниже. 

Таблица1. Доля домохозяйств в сети Интернет 
Год Доля домохозяйств (проценты) 

2018 75 

2019 79 

2020 84 

2021 89 

2022 92 

Подводя итоги выше сказанному, можно сделать вывод, что инфор-

мационные технологии оказали огромное влияние на экономику. Эконо-

мика становится цифровой: электронный документооборот, поиск новых 

рынков сбыта и способов инвестирования, онлайн ведение бизнеса. Ос-

новным достоинством является расширение онлайн торговли. Благодаря 

этому развивается конкуренция, и рынок становится более открытым для 

молодых производителей. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Нагина Е.К. 
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Трошин Н.А., бак. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Облачные вычисления в экономике 

 

Концепция облачных вычислений заключается в предоставлении 

пользователям динамического удаленного доступа к вычислительным ре-

сурсам, приложениям и услугам через интернет. Развитие сферы хостинга 

обусловлено возросшей потребностью в цифровых услугах и программном 

обеспечении, которыми пользователь мог бы управлять со своего ПК, при 

этом не нуждаясь в мощных и дорогих комплектующих. Чтобы лучше 

разобраться в том, что такое «облачные технологии», стоит рассмотреть 

историю их возникновения. Впервые идея облачных сервисов в современ-

ном их понимании, была озвучена Джозефом Карлом Робнеттом Ликлай-

дером в 1970 году. В это время он был ответственным за создание 

ARPANET, компьютерной сети, созданной для Министерства обороны 

США. Идея учёного заключалась в том, что каждый человек будет под-

ключен к сети, из которой будет возможно получить не только данные, но 

и программы. Другой ученый Джон Маккарти высказал идею о том, что 

вычислительные мощности будут предоставляться пользователям в каче-

стве услуг или сервисов. 

Развитие аппаратного обеспечения способствовало не столько быст-

рому росту облачных технологий, сколько доступности данной сферы для 

малого бизнеса и индивидуальных лиц. Что касается технического про-

гресса, то значительную роль в этом сыграло создание многоядерных про-

цессоров и увеличения емкости накопителей информации, Запуск в 2009 

году приложений Google Apps отмечается как следующий важный шаг к 

популяризации и осмыслению облачных вычислений. В 2009—2011 годах 

были сформулированы несколько важных обобщений представлений об 

облачных вычислениях, в частности, выдвинута модель частных облачных 

вычислений, актуальная для применения внутри организаций, выделены 

различные пакеты обслуживания (SaaS, PaaS, IaaS). В 2011 го-

ду Национальный институт стандартов и технологий сформировал опреде-

ление, которое структурировало и зафиксировало все возникшие к этому 

времени трактовки и вариации относительно облачных вычислений в еди-

ном понятии. По модели развертывания облака разделяют на частные, 

публичные, общественные и гибридные, каждое из которых отвечает сво-

ему ряду задач. Вычислительные облака состоят из множества серверов, 

размещенных в датацентрах, обеспечивающих работу десятков тысяч при-

ложений, которые одновременно используют миллионы пользователей. 

Непременным условием эффективного управления такой крупномасштаб-

ной инфраструктурой является полная автоматизация. Как и у любой тех-
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нологии, облачные технологии имеют свои достоинства, и недостатки. К 

основным достоинствам можно отнести: 

· Доступность.  

· Низкая стоимость. 

· Неограниченность вычислительных ресурсов.  

· Надежность.  

· Большие вычислительные мощности.  

При всех своих достоинствах облачные технологии имеют ряд серь-

езных недостатков: 

· для получения доступа к услугам «облака» необходимо ста-

бильное соединение с сетью Интернет.  

· конфиденциальность – в настоящее время нет технологии, ко-

торая бы гарантировала 100% конфиденциальность хранимых данных; 

· дороговизна оборудования – для построения собственного об-

лака необходимо выделить значительные материальные ресурсы. 

Основное отличие «облачного» программного обеспечения от обыч-

ного заключается в том, что вся рабочая информация, сохранится не на 

жестком диске, а на удаленном сервере. Одной из значимых особенностей 

«облачной» модели программных платформ является отсутствие необхо-

димости в изучении системных требований, покупке дорогих комплекту-

ющих и многоступенчатой установки программы: нужно просто открыть 

браузер, зайти на сайт и создать учетную запись, следуя правилам предо-

ставления услуг. Облачных хранилищ достаточно много, и все они предо-

ставляют различные возможности. Они бывают: платными и бесплатные, 

рассчитаны на разные объёмы информации, поддержку различных опера-

ционных систем т.д.. Единственное, в чем сходны между собой, – в спосо-

бе обработки информации. Одними из самых популярных облачных хра-

нилищ являются: Dropbox, Google Drive, Mega, Яндекс.Диск, Обла-

ко@Mail.ru, и Copy.com. В заключение можно сказать, что облачные тех-

нологии считаются новой волной в области информационных технологий, 

которые упрощают жизнь как индивидуальным пользователям, так и ком-

паниям. Облачные информационные технологии, согласно докладу Миро-

вого Экономического Форума, находятся в начале своего развития, в даль-

нейшем эта отрасль может глобально изменить мировую бизнес среду и 

предоставить новые возможности для образования будущего. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Нагина Е.К. 
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СЕКЦИЯ МАТЕМАТИЧЕСКИХ МЕТОДОВ В ЭКОНОМИКЕ 

 

Аралова Е.Э., маг. 2 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Групповое экспертное оценивание в задаче выбора  

инвестиционного проекта 

 

В условиях глобализации экономики к инвестиционной политике 

предъявляются достаточно жесткие требования, поскольку она должна 

представлять собой такой управленческий инструмент, который не просто 

реагирует на происходящие изменения, а учитывая существующие харак-

теристики инвестиционной привлекательности страны, регионов, работая 

на их улучшение, сочетает решение проблем инвестиционной сферы с до-

стижением перспективных целей социально–экономического развития. За-

данные условия, задачи эффективности использования инвестиционных 

средств диктуют необходимость формирования инвестиционной политики 

на основе разработки эффективных инвестиционных проектов. 

Инвестиционное проектирование – это разработка комплекса техни-

ческой документации, содержащего технико–экономическое обоснование 

(материалы, необходимые для осуществления проекта). Его неотъемлемой 

частью является разработка сметы, которая определяет стоимость инве-

стиционного проекта. Если проект связан с привлечением инвестиций, то 

он носит название «инвестиционного проекта». 

Условием успеха инвестиционного проекта является положительное 

определение общего сальдо денежного потока, определяемое суммирова-

нием итоговых величин сальдо производственно–бытовой, инвестицион-

ной и финансовой деятельности. Проекты принято подразделять на такти-

ческие (с изменением объемов выпускаемой продукции, повышением ка-

чества продукции, модернизацией оборудования) и стратегические (изме-

нение формы собственности или характера производства). 

Одним из наиболее важных методов при выборе инвестиционного 

проекта является метод групповых экспертных оценок. Их значимость 

обусловлена возможностью использования при аналитических процедурах 

не одного, а сразу нескольких экспертов, что при квалифицированной ор-

ганизации работы приводит к существенному улучшению качества анализа 

ситуации и принимаемых решений при выборе инвестиционного проекта. 

Основное преимущество метода экспертных оценок заключается в 

возможности использования опыта экспертов в процессе анализа проекта и 

учета влияния разнообразных качественных факторов. Методика эксперт-

ной оценки включает комплекс логических и математико–статистических 

методов и процедур, связанных с деятельностью эксперта по переработке 

необходимой для анализа и принятия решений информации. Центральной 
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фигурой экспертной процедуры является сам эксперт — специалист, ис-

пользующий свои способности (знания, умение, опыт, интуицию и т.п.) 

для нахождения нужного, наиболее эффективного решения. 

Данная методика оценки применяется как для предварительного от-

бора наиболее перспективных вариантов осуществления проектов, так и 

для предварительного определения осуществимости проекта. В первом 

случае для дальнейшего рассмотрения остаются альтернативы, получив-

шие наивысшие результаты, во втором – полученная интегральная оценка 

проекта сравнивается с определенным заранее пороговым значением. Если 

полученное экспертным путем значение выше установленного предела, 

проект признается существенным. 

Экспертные оценки риска являются достаточно эффективным и не-

сложным методом анализа наступления вероятных неблагоприятных собы-

тий, в особенности в таких сферах как управление производством, плани-

рование и прогнозирование деятельности компаний. Более того, данный 

метод за счет своей простой организации позволяет охватить большой 

диапазон исследуемых факторов. 

Однако в силу исключительной субъективности ответов экспертов, 

необходимо придерживаться определенных правил проведения эксперти-

зы, а также проводить анализ степени согласованности мнений специали-

стов в целях выявления качества этой экспертизы. 

Осуществление проекта требует выполнения определенной совокуп-

ности мероприятий, связанных с его реализацией, разработкой технико–

экономического обоснования и рабочего проекта, заключением контрак-

тов, организацией финансирования, ресурсным обеспечением, строитель-

ством сдачей объектов в эксплуатацию. Каждое из них со своей стороны 

подразделяется на этапы, периоды, которые имеют свои цели, методы и 

механизмы реализации. 

До принятия решения о целесообразности осуществления проекта 

следует рассмотреть все его аспекты, возникающие в течение жизненного 

цикла. Это позволит избежать медленно окупаемых проектов, проектов с 

быстрой отдачей вложенных средств, но неэффективных во времени, и 

проектов, но приносящих значительные долгосрочные выгоды. 

Можно сделать вывод, что инвестиционная политика предприятия – 

это система оптимального управления инвестиционным процессом, 

направленным на разработку инвестиционных проектов, выбор и реализа-

цию наиболее эффективных из них, а также постоянное воспроизводство 

инвестиционной деятельности с целью удовлетворения различных эконо-

мических интересов. А метод групповых экспертных оценок основан на 

том, что при коллективном мышлении, во–первых, выше точность резуль-

тата и, во–вторых, при обработке индивидуальных независимых оценок, 

выносимых экспертами, могут возникнуть продуктивные идеи. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Мокшина С.И. 
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Архипова А.О., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Адаптивное моделирование сезонных колебаний 

 

Временной ряд представляет собой последовательность значений, 

описывающих эволюцию наблюдаемых характеристик случайного процес-

са. Он измерен в последовательных моментах времени, как правило, через 

одинаковые интервалы. Отдельные наблюдения называются уровнями ря-

да. Если уровень временного ряда фиксирует значение изучаемого показа-

теля на определенный момент времени, то такой ряд называется момент-

ным. В интервальном ряде уровень явления относят к результату, накоп-

ленному или вновь произведенному за определенный интервал времени. 

Временные ряды используются в разных областях экономики, например, 

курсы криптовалют, акций и т.п. 

В большинстве случаев, числа или их элементы нумеруются в соот-

ветствии со временем, которое они занимают. Так что, последовательность 

временных рядов имеет важное значение. 

Также можно говорить о термине «временной ряд» расширенно, то 

есть, если несколько характеристик одного процесса происходит одновре-

менно, то это можно считать многомерным временным рядом. Если изме-

рения будут производиться непрерывно, то такой временной ряд считается 

временным рядом с непрерывным временем.  

Чаще всего экономические модели являются динамическими, а это 

означает, что причинно–следственные связи между переменными модели-

руются во времени, а исходные значения – временные ряды. 

В структуре временного ряда можно выделить три составляющие: 

трендовую, периодическую и случайную. 

Трендовая составляющая характеризует общую динамику изучаемо-

го процесса или явления. 

Периодическая (циклическая) составляющая характеризует периоди-

ческие (циклические) изменения характеристик изучаемого явления во 

времени. Колебание – это отклонение фактических данных от трендовых 

значений. К примеру, число заказов зимних товаров достигает максимума 

именно в зимний сезон, так как товар является сезонным, и спрос на него 

тоже имеет сезонных характер. Сезонные колебания – это периодические 

колебания, которые имеют отдельный и постоянный период, равный годо-

вому. Конъюнктурные колебания происходят в периоды больших циклов. 

Период таких колебаний обычно составляет несколько лет. 

Наличие случайной составляющей в структуре временного ряда обу-

словлено влиянием множества несистематических факторов на эволюцию 

исследуемого процесса. Ее также называют стохастической. 
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Для декомпозиции временного ряда на составляющие используются 

специальные статистические методы: 

– метод корреляционного анализа, который используется для выявле-

ния характерной особенности ряда (периодичность, тенденция и т. д.); 

– метод спектрального анализа, используя который, можно определить 

периодические составные элементы временного ряда; 

– сглаживание и фильтрация, которые предназначены для преобразова-

ния временного ряда и удаления сезонных и высокочастотных колебаний; 

– модель авторегрессии и метод скользящего среднего, с помощью ко-

торого можно провести исследование случайных составляющих временно-

го ряда. 

В зависимости от способа учета сезонной составляющей при моде-

лировании временного ряда может использоваться аддитивная или муль-

типликативная модель временного ряда. 

Приблизительно осуществить выбор модели можно, исходя из ам-

плитуды сезонных колебаний, например, если амплитуда со временем не 

меняется, то следует применить аддитивную модель, а если амплитуда ко-

лебаний изменяется во времени пропорционально уровню тренда, то в 

этом случае применяется мультипликативная модель сезонных колебаний. 

Аддитивная модель предполагает, что компоненты добавляются вме-

сте следующим образом: y (t) = Level + Trend + Seasonality + Noise, а в 

мультипликативной аргументы функции перемножаются.  

Видов адаптивных моделей, учитывающих сезонные колебания 

множество, можно составить несколько адаптивных сезонных моделей, 

перебирая различные комбинации типов тенденций в сочетании с сезон-

ными эффектами аддитивного и мультипликативного вида. Чаще всего, ес-

ли речь идет о тренде и сезонности применяют модель Хольта–Уинтерса – 

мультипликативный тренд и сезонность, и модель Тейла–Вейджа – адди-

тивный тренд и сезонность. 

Модель Хольта–Уинтерса является одним из методов прогнозирова-

ния с использованием так называемого экспоненциального сглаживания. 

Более сложный метод прогнозирования, чем большинство иных методов 

скользящего среднего и экспоненциального сглаживания. Метод может 

учитывать сезонность и общий тренд. Модель Тейла–Вейджа – это услож-

ненная модель Хольта, которая учитывает сезонность, но в отличие от мо-

дели Хольта–Уинтерса аддитивно включает линейный тренд. 

Адаптивные сезонные модeли являютcя важной cоставной чаcтью 

cовременных статистических пакeтов прикладных прoграмм, ориeнтиро-

ванных на решение задач прогнозирoвания. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Коротких В.В. 
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Барабанщикова О.Н., Провоторова Е.Г., бак. 3 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Экономические механизмы: классификация и примеры 

 

«Слово «механизм» в обычной жизни редко ассоциируется с эконо-

микой. Скорее с физикой – еще со школьного курса мы знаем такие меха-

низмы, как рычаг, блок или подшипник, позволяющие преобразовывать 

энергию, уменьшать трение или выполнять иные полезные задачи. При 

этом они обладают хорошими свойствами – простотой, надежностью, эф-

фективностью. На самом деле именно в этом и заключается их сходство с 

механизмами экономическими, которые представляют собой некоторые 

правила поведения, создаваемые (часто намеренно) с определенными це-

лями и обладающие определенными свойствами» (А. Савватеев, А. Фила-

тов, 2022). «Теория экономических механизмов — это «обратное проекти-

рование» в экономике. В исходных данных у нас есть задачи, которые 

нужно решить, а затем мы работаем в обратном направлении, определяя, 

какие процедуры или механизмы приведут к желаемому решению» (Э. 

Маскин, один из основоположников теории дизайна механизмов, лауреат 

Нобелевской премии 2007 г. вместе с Л. Гурвицем и Р. Майерсоном). 

В работе рассмотрена теория экономических механизмов: понятие, 

её сущность, а также виды экономических механизмов на основе различ-

ных примеров. Эта тема, безусловно, актуальна, поскольку на ней сейчас 

базируется вся современная микроэкономика – невозможно представить 

курс, в котором не использовались бы соображения о совместимости рав-

новесного поведения хозяйствующих субъектов со стимулами. 

В качестве примеров рассмотрены два вида механизмов:  

· Экономические механизмы на транспорте (стимулы и парадокс 

Найта–Даунса, парадокс Даунса–Томпсона и парадокс Браесса). 

· Коллективная ответственность (борьба с безбилетниками в элек-

тричках, борьба с неплательщиками налогов, симметричные и многосту-

пенчатые стратегии наказания). 

В парадоксе Найта–Даунса речь идет о стимулах и о перенаправле-

нии транспортных потоков. Рассмотрена первоначальная схема движения 

(рис. 1а), когда реальное время движения по новому пути равно (10+N/50) 

минут, где N – количество водителей, использующих новую трассу за 1 

час, и обновленная (рис. 2б), когда происходит расширение трассы вдвое и 

время движения ставится (10+N/100) минут. 

  
 а)  б)  

Рис. 1. Схемы движения в парадоксе Найта–Даунса: а) первоначальная; б) об-

новленная.  
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В парадоксе Даунса–Томпсона к предыдущим условиям добавляется 

запуск метро, которое ходит тем чаще, чем больше будет пассажиров и 

позволяет добраться от A до B в среднем за (40 – M/150) минут, где  M – 

число пассажиров. Проводится анализ, как появление метро повлияет на 

время, затраченное на дорогу от точки А к точке Б.  

Парадокс Браесса демонстрирует, что введение дополнительных 

мощностей в сеть может снизить общую производительность. Данный па-

радокс рассмотрен на примере движения от города A к городу B, к кото-

рому можно добраться двумя дорогами, ведущими через пункты C и D со-

ответственно. 

 
Рис. 2. Парадокс Браесса 

В последние годы экономические механизмы активно распростра-

няются по новым направлениям, в том числе в борьбе с оппортунистиче-

ским поведением агентов. В качестве распространенного примера такого 

поведения можно привести уклонение от уплаты налогов или безбилетни-

ки в электричках. В ходе работы было выяснено, существуют ли механиз-

мы, работающие лучше случайных проверок с заданной вероятностью.  

Работы целого ряда ученых, в том числе Нобелевских лауреатов, так 

или иначе посвящены темам, которые можно отнести к современной тео-

рии механизмов. Например: Д. Харшани (лауреат по экономике 1994 г.), У. 

Викри и Дж. Миррлис (лауреат по экономике 1996 г.), М. Саттертуэйт, Д. 

Норт, М. Аоки, А. Грейф и другие. Среди их достижений такие работы, как 

теория аукционов и приватизации, теория промышленных рынков, теория 

фирм и контрактов, теория голосования, теория механизмов и имплемен-

тации и многие другие. 

Например, если город хочет улучшить свою транспортную ситуа-

цию, есть несколько способов: вы можете запретить автомобильное дви-

жение, вы можете взимать плату с водителей в зависимости от того, куда 

они едут, вы можете повысить налоги на бензин, автомобилям с опреде-

ленными регистрационными номерами можно запретить вождение в опре-

деленные дни или использовать комбинацию всех этих и других способов. 

Конструкция механизма позволяет определить наилучшую комбинацию. 

Подводя итог, можно отметить, что теория экономических механиз-

мов возникла из «прикладного» раздела экономической науки, изучающего 

структуру и функционирование плановой экономики. В ходе своего разви-

тия теория механизмов нашла и непосредственное практическое примене-

ние. Теория экономических механизмов позволяет разработать правила, 

приводящие систему в нужное «хорошее» с некоторой точки зрения состо-

яние, причем учитывая при этом не только экономическую рациональ-

ность, но и психологию принятия решений.  

Научный руководитель – д.э.н., доц. Щепина И.Н. 
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Дармин Е.О., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Анализ tail–риска на фондовом рынке России 

 

Инвестиционный риск можно определить как вероятность возникно-

вения убытков относительно ожидаемой отдачи от любой конкретной ин-

вестиции. Проще говоря, это показатель уровня неопределенности в до-

стижении прибыли в соответствии с ожиданиями инвестора. Это степень 

реализации неожиданных результатов.  

В экономической практике термин "риск" подразумевает убытки, ко-

торые могут быть вызваны наступлением случайных неблагоприятных со-

бытий. Следует различать понятия «риск» и «неопределенность». Риск 

имеет место тогда, когда действие может привести к нескольким взаимо-

исключающим исходам с известным распределением их вероятностей. 

Риск является важным компонентом в оценке перспектив инвестиций. 

Большинство инвесторов, делая инвестиции, считают меньший риск бла-

гоприятным, чем меньше инвестиционный риск, тем выгоднее инвестиции. 

Однако основное правило гласит: чем выше риск, тем лучше доходность. 

Различные инвестиции имеют разные риски и доходность. Различия 

включают в себя: насколько легко инвесторы могут получить свои деньги, 

когда им это нужно, как быстро их деньги будут расти и насколько без-

опасными будут их деньги.  

Исследование экстремальных явлений привлекло особое внимание в 

связи с глобальным кризисом 2008–2009 годов. Российский фондовый ры-

нок был крайне волатильным в течение 15–летнего периода (с 38 пунктов 

индекса МосБиржи 05.10.1998 до примерно 2487 пунктов 19.05.2008 и об-

ратно примерно до 498 пунктов 23.01.2009).  

Мы приведем некоторые риски, с которыми сталкиваются инвесто-

ры: бизнес–риск, волатильности, инфляционные, изменения процентной 

ставки и риск ликвидности. 

Выделяют ряд показателей, которые можно использовать в качестве 

оценки риска инвестирования в акции. Приведем ряд примеров: бета–

коэффициент, волатильность, долговая нагрузка, штраф за неопределен-

ность. 

Теория экстремальных значений (EVT)— это раздел статистики, за-

нимающийся экстремальными отклонениями от нормального распределе-

ния вероятностей. Она стремится оценить из данной упорядоченной вы-

борки данной случайной величины вероятность событий, которые являют-

ся более экстремальными, чем ранее наблюдаемые.  

Хвостовой риск или tail–риск — это риск того, что цена актива или 

портфеля активов изменится более чем на три стандартных отклонения от 

текущей цены. Общепринятый метод использования приближения для 
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оценки нормального распределения изменений цен может занижать реаль-

ную величину риска из–за эффекта "длинного хвоста" в финансовых дан-

ных.  

Для оценки tail–риска используются различные статистические ме-

тоды, такие как Value at Risk (VaR), Expected Shortfall (ES) или Conditional 

Value at Risk (CVaR) и другие.  

В качестве показателя, дающего представление о tail–риске финансо-

вого инструмента Kelly and Jiang (2013), предложили использовать tail–

экспоненту. В основе подхода Kelly and Jiang (2013) лежит предположение, 

что доходности финансового инструмента в левом хвосте распределения 

подчиняется динамическому степенному закону: 

 

   (1) 

 

где t–время,  (r< <0) – граница левого хвоста;,  – показа-

тель хвоста (tail–экспонента),  – информационный поток, реализовав-

шийся к моменту времени ;,  – доходность финансового инструмента. 

Общая для всех финансовых инструментов компонента tail–

экспоненты  может изменяться с течением времени, поскольку яв-

ляется условной по информационному потоку . Именно эта составляю-

щая иллюстрирует тот факт, что все финансовые инструменту подвержены 

влиянию общих причин (факторов), приводящих к реализации tail–риска. 

Для оценки tail–экспоненты рекомендуется использовать оценку Hill 

(1975). Главным полезным свойством показателя  является высокая пер-

систентность, что позволяет рассматривать приращения этого показателя 

как предиктор рисковых ситуаций. 

К настоящему моменту времени получены свидетельства подвер-

женности фондовых рынков, рынков производных финансовых инстру-

ментов и цифровых финансовых активов, в т. ч. криптовалют, влиянию 

tail–риска. В то же время стоит отметить, что события далеко не на всех 

развивающихся рынках рассматривались с точки зрения их подверженно-

сти tail–риску, в том числе и фондовый рынок РФ. Особый интерес пред-

ставляет исследования санкционного периода 2022 года.  

Научный руководитель – к.э.н., доц. Коротких В.В. 
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Егиазарян М.А., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Финансовые риски компаний в связи с санкциями в 2023 году 

 

Санкции — это один из инструментов международной политики, ко-

торый может повлечь за собой серьезные финансовые последствия для 

компаний. В современных реалиях приобретает популярность фраза «гори-

зонт планирования — 10 минут». И если раньше существовал риск работы 

в условиях неопределённости, то сейчас этот риск неизбежен. В 2023 году 

ожидается ужесточение санкционной политики со стороны разных госу-

дарств, что может привести к возможным финансовым рискам для многих 

компаний. 

Санкции затронули не только ИТ–технологии, но и каждую частичку 

нашей привычной жизни, поэтому их влияние на компании неизбежно. 

Существует много вопросов по поводу долгосрочного эффекта санкции: 

«Загубят ли они россииские финансы? Приведет ли сегодняшняя ситуация 

к долгосрочному кризису, а точнее к тому, что обозначается как реализа-

ция системного риска?» Действительно, постановка этих вопросов очень 

актуальна, возможно, так же, как и в 2008 году, то есть 15 лет назад. Стоит 

отметить, что в 2022 году были приняты определённые меры поддержки со 

стороны правительства и ЦБ, они быстро реагировали и предлагали клиен-

там меры реструктуризации. Рост количества дефолтов или же общее сни-

жение эффективности экономики, будет выливаться в снижении маржи-

нальности. Для банков это означает меньшую способность создавать но-

вый капитал из прибыли, который создавал бы рост в экономике, так как 

сейчас это компенсируется тем, что ЦБ решил снизить нормативы доста-

точности и позволил банкам «высвободившийся» капитал использовать 

для роста портфеля в следующем году. Проблема в том, что в течение 5 лет 

мы должны вернуться к предыдущим значениям достаточности капитала и 

банки должны создать прибыль, которая этот капитал и сформирует. 

 Наиболее значимые финансовые риски, «вытекающие» из санкции, 

примененных к России, это кредитныи, рыночныи, валютныи, инфляцион-

ныи, процентный и риск ликвидности. Огромные последствия может иметь 

технологическии риск в тои мере, в какои его концентрация угрожает фи-

нансовои стабильности экономики.  

Кредитныи риск, рожденныи из санкции, – это риск массовых де-

фолтов по внешним долгам. Причина кроется в запрете доступа круп-

неиших россииских заемщиков к рефинансированию на международных 

рынках капитала. Вслед за запретом, даже если этого нет в санкциях, со-

кращаются или прерываются лимиты на Россию в глобальных банках и 

институциональных инвесторах. Формула для расчета: 
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 кредитный риск = вероятность невозврата кредита × величина кре-

дита. 

Рыночный риск – риск возникновения убытков в результате измене-

ния рыночных цен на активы. Это может быть связано с финансовыми ин-

струментами, такими как акции, облигации, товары или валюты. Формула 

для расчета: 

 рыночный риск = величина актива × изменение рыночной цены ак-

тива. 

Валютный риск – риск возникновения убытков в результате колеба-

ний курса валют. Он возникает, когда у компании есть активы или обяза-

тельства в другой валюте, отличной от валюты отчетности компании. Рас-

чет его производится по формуле: 

 валютный риск = величина валютных обязательств × изменение 

курса валюты. 

Инфляционный риск — риск возникновения убытков в результате 

инфляции. Это может быть связано с тем, что деньги, которые были зало-

жены в активы, теряют свою покупательную способность в будущем. Его 

расчетная формула:  

 инфляционный риск = величина актива × инфляционный коэффици-

ент 

Процентный риск — риск возникновения убытков в результате из-

менения процентных ставок. Это может быть связано с финансовыми ин-

струментами, такими как облигации.  

Риск ликвидности — риск возникновения убытков в результате не-

возможности продать активы по справедливой рыночной цене.  

Кто может столкнуться с финансовыми рисками из–за санкций?  

Компании, которые имеют деловые отношения с государствами, на 

которые наложены санкции, сталкиваются с риском потери прибыли и/или 

клиентов. В результате  наложения санкций на Россию западные компа-

нии, могут столкнуться с ограничениями на доступ к рынку и средствам 

финансирования. 

Компании, которые являются экспортерами товаров и услуг, могут 

столкнуться с потенциальными ограничениями на экспорт. Это может 

привести к снижению их рыночной доли и прибыли 

Компании, которые имеют много значимых активов или инвестиций 

в тех регионах, которые находятся под санкциями, могут столкнуться с 

риском утраты этих активов или инвестиций. 

Организации, заранее принимающие меры по минимизации финан-

совых рисков в условиях санкций, имеют большие шансы выжить и даже 

процветать в нестабильной экономической обстановке. Правильное плани-

рование и управление рисками могут дать компаниям преимущество перед 

конкурентами. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Мокшина С.И. 
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Анализ детерминант формирования стоимости  

на рынке криптоактивов 

 

Несмотря на то, что сфера применения методов фундаментального 

анализа давно вышла за пределы оценки справедливой стоимости финан-

совых инструментов, их использование в анализе и оценке стоимости 

криптоактивов вызывает оживленные дискуссии в научном сообществе. 

Одним из аспектов подобных дискуссий выступает проблема формирова-

ния информационного базы фундаментального анализа на рынке крипто-

активов. В исследовании рассмотрено применение множественной регрес-

сии в рамках фундаментального анализа криптоактивов, чтобы выяснить, 

какой из факторов является наиболее важным при формировании их ры-

ночной стоимости, а также для определения относительно переоцененных 

и недооцененных криптоактивов. 

Показатели, которые рассматриваются в качестве детерминант стои-

мости, были сформированы на основе – данных, предоставляемых 

CoinMetrics. Coin Metrics – проект с открытым исходным кодом для опре-

деления экономической значимости публичных блокчейнов. На сегодняш-

ний день он расширил эту первоначальную цель в надежде дать пользова-

телям возможность принимать информированные крипто–финансовые ре-

шения. Платформа позволяет получить доступ к более чем 100 активам и 

более чем 300 метрикам, чтобы было возможно проводить надежную 

оценку рыночных тенденций. 

В рамках текущего исследований были рассмотрены 70 криптовалют 

с наибольшей капитализацией и более 150 метрик для их оценки. Ото-

бранные показатели были распределены по группам для лучшего понима-

ния, основные из них кратко описаны ниже. 

Группа: Asset Metrics Overview 

1. AdrBal1in100KCnt, AdrBal1in10BCnt, AdrBal1in1MCnt – суммар-

ное количество уникальных адресов, содержащих по крайней мере один из 

X–го числа текущего запаса собственных единиц по состоянию на конец 

дня. 

2. AdrBalCnt – суммарное количество уникальных адресов, с ненуле-

выми балансами на конец дня. 

Группа: Economics 

1. NVTAdjFF – отношение стоимости сети в свободном обращении, 

деленное на скорректированную трансфертную стоимость. 

2. NVTAdj – отношение стоимости сети, деленное на скорректиро-

ванную стоимость передачи. Также называемый NVT. 

Группа: Market 
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1. CapMVRVFF – отношение рыночной капитализации в свободном 

обращении (CapMrktFFUSD) к сумме "реализованной" стоимости текуще-

го предложения в долларах США (CapRealUSD). 

2. CapMVRVCur – отношение суммарной стоимости текущего пред-

ложения в долларах США к суммарной "реализованной" стоимости теку-

щего предложения в долларах США. 

3. PriceBTC – цена актива выражена в биткойн–единицах. 

4. ROI1yr – доходность инвестиций в актив при условии покупки за 

12 месяцев до рассматриваемого периода. 

5. ReferenceRate – базовые курсы CM представляют собой базовый 

курс одной единицы актива, котируемый в долларах США.  

Группа: Mining 

1. DiffLast – сложность последнего блока за период времени. 

2. HashRate – средняя скорость, с которой майнеры разгадывают хэ-

ши в рассматриваемый день. 

3. SplyMiner1HopAllNtv – сумма остатков по всем адресам в преде-

лах одного перехода объекта майнинга. 

Группа: Fees and Revenue 

1. FeeMedNtv – cредняя комиссия за транзакцию в национальных 

единицах за рассматриваемый интервал. 

2. GasLmtBlk – суммарный лимит комиссии для всех блоков на рас-

сматриваемый день. 

3. RevNtv – сумма собственных единиц дохода майнера за интервал. 

Группа: Exchange 

1. FlowInExNtv – cуммарное количество собственных единиц, от-

правленных на биржи за интервал, исключая операции обмена на биржу. 

2. FlowOutExNtv – cумма в национальных единицах, снятая с бирж в 

рассматриваемый день, без учета операций обмена на биржу. 

Группа: Supply 

1. NDF – отношение объема поставок по адресам, имеющим по край-

ней мере одну десятитысячную текущего объема собственных единиц, к 

текущему объему поставок. 

2. IssContNtv – сумма местных единиц, выпущенных в рассматрива-

емый день. 

Группа: Transactions 

1. TxCnt – общее количество транзакций за рассматриваемый день. 

2. TxTfrCnt – общее количество переводов за интервал. 

3. VelCur1yr – отношение переданной стоимости за последний 1 год, 

деленное на текущее предложение на рассматриваемый день. 

Для отбора релевантных детерминант стоимости криптоактивов в 

работе используется модифицированная процедура Fama and MacBeth 

(1972). 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Коротких В.В. 
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Индекс развития инфраструктуры регионов России 

 

Инфраструктура — это обязательный компонент любой целостной 

экономической системы. «Инфраструктура является одним из ключевых 

факторов экономического и социального развития человечества, без нее 

нельзя представить осуществление повседневной экономической деятель-

ности, она образует целые сектора экономики сама по себе и играет важ-

нейшую роль в повышении уровня и качества жизни каждого человека» 

(Ланцов А. Е., 2013). 

То, как хорошо развита инфраструктура, в существенной мере опре-

деляет уровень конкурентного преимущества всей экономики. Это обу-

словлено тем, что инфраструктурная составляющая представляет собой 

основу функционирования современных систем экономического, социаль-

ного и других типов.  

«Инфраструктура представляет собой совокупность отраслей, объек-

тов, сооружений, обеспечивающих общие условия производства, необхо-

димые для эффективного развития экономики в целом и повседневного 

проживания людей на любой территории» (Носова С. С.,2008). Виды ин-

фраструктуры: производственная, инженерная, транспортная, социальная, 

туристическая, экологическая, военная и др. 

В настоящее время хорошая инфраструктура играет определяющую 

роль в концепции расположения производства в регионе, тогда как на ран-

ней стадии индустриального развития преимущественное значение имел 

природно–ресурсный показатель. Поэтому сейчас правильная региональ-

ная политика предусматривает опережающее создание инфраструктуры в 

тех регионах, которые планируется развивать.  

«Для этого необходимо иметь объективные критерии уровня разви-

тия инфраструктуры. Одним из таких критериев является индекс развития 

инфраструктуры регионов. 

Для расчета индекса развития инфраструктуры отбирают данные, 

прямо либо косвенно отражающие наличие в российских регионах не-

сколько видов публичной инфраструктуры: транспортной, энергетической, 

социальной, коммунальной, телекоммуникационной и др. Для каждого из 

этих видов рассчитывается отраслевой индекс, и на их основе уже выво-

дится общий, или интегральный, индекс развития. 

Статистические показатели, входящих в состав индексов, должны 

удовлетворять следующим требованиям: 

– представительность, в соответствии с которой в данном пе-

речне должны быть представлены все основные показатели рассматривае-

мого информационного блока; 
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– информационная доступность, в соответствии с которой при-

влекаемые к дальнейшему анализу показатели должны быть доступны для 

их статистической регистрации; 

– информационная достоверность, в соответствии с которой ис-

пользуемые статистические данные и частные индикаторы должны адек-

ватно отражать состояние анализируемого аспекта развития экономики» 

(Будажанаева М.Ц., 2009). 

В связи с актуальностью проблемы развития инфраструктуры целью 

данной работы стал анализ индексов развития регионов Центрально–

Чернозёмного экономического района (табл. 1) за 2021 год (по данным ин-

тернет–ресурса Infraoneresearch.ru). 

Таблица 1. Индекс развития инфраструктуры регионов Центрально–

Чернозёмного экономического района 

 
Рассмотренный интегральный индекс развития включает в себя пять 

составляющих инфраструктуры: транспортная, энергетическая, социаль-

ная, коммунальная, телекоммуникационная. 

В целом для всех регионов ЦФО индекс интегральный индекс выше 

среднероссийского (5,62). Наименьшие значения индекса развития инфра-

структуры имеют Воронежская и Курская области. Стоит заметить, что 

минимальные значения показателя индекса развития региона оказались у 

достаточно развитых в отдельных отраслях инфраструктуры регионов. Тем 

не менее низкие социальные показатели в итоге дали более низкое значе-

ние интегрального показателя развития региона. Лидирующая по инте-

гральному индексу Белгородская область, напротив, отстает по энергети-

ческой и телекоммуникационной составляющим.  

Таким образом, анализ индекса развития инфраструктуры регионов 

«позволит исследователю дать количественную оценку качества развития 

региональной экономики, провести сравнительный анализ в разрезе субъ-

ектов Российской Федерации, определить стратегические приоритеты раз-

вития и адресность инфраструктурных инвестиционных вложений. Ком-

плексность анализа обеспечивает достоверность результатов исследова-

ния» (Будажанаева М.Ц., 2009). 

Научный руководитель – д.э.н., доц. Щепина И.Н. 

Транспорт- 

ный

Энергети- 

ческий

Социаль- 

ный

Коммуналь- 

ный

Телекомму- 

никационный

Белгородская 6,22 3,79 5,12 7,27 7,54 6,57

Липецкая 6,03 3,31 5,01 6,43 7,59 6,86

Тамбовская 5,97 2,81 4,64 7,51 7,13 7,73

Воронежская 5,91 2,86 5,23 5,93 7,34 7,08

Курская 5,64 2,92 5,15 5,8 7,18 6,21

Области

Интеграль- 

ный 

индекс

Индексы отраслей
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Фрейминг как одно из направлений поведенческой экономики 

 

Поведенческая экономика – это область исследования, связанная с 

процессами принятия экономических решений как отдельным человеком, 

так и обществом в целом. Поведенческая экономика опирается не только 

на экономические науки, но и на психологию, для того чтобы исследовать 

иррациональность принятия решения некоторых людей в определенных 

ситуациях и несоответствие их поведения предсказаниям экономических 

моделей.  

В идеальном мире люди всегда будут принимать оптимальные реше-

ния, которые приносят им наибольшую выгоду и удовлетворение. В эко-

номике теория рационального выбора утверждает, что в ситуациях с огра-

ниченными условиями, когда людям предоставляются различные вариан-

ты, они останавливают свой выбор на том, который максимизирует их ин-

дивидуальное удовлетворение. 

Известными учеными в области поведенческой экономики являют-

ся лауреаты Нобелевской премии Гэри Беккер (мотивы, ошибки потреби-

телей; 1992 г.), Герберт Саймон (ограниченная рациональность; 1978 

г.), Дэниел Канеман (иллюзия достоверности; 2002 г.) и Ричард Х. Та-

лер (подталкивание, 2017 г.). Даже Адам Смит в 18 веке отмечал, что люди 

часто слишком самоуверенны в своих способностях, подчеркивая, что 

«каждый человек более или менее переоценивает шансы удачи, а шансы 

неудачи большинством людей недооцениваются, и вряд ли найдется такой 

человек, мало–мальски здоровый и бодро настроенный, который преуве-

личивал бы их.». В этом смысле Смит отмечал, что люди часто поступают 

нерационально в своем выборе. 

В теории поведенческой экономики и поведенческих финансов вы-

деляют три основополагающих направления: эвристика, фрейминг и ры-

ночная неэффективность. Эвристика: люди часто принимают решения не-

осознанно, опираясь на творческое мышление, которое не всегда имеет ло-

гическое объяснение. Фрейминг: люди, принимая решения, используют 

смысловую рамку для понимания чего–либо и действуют в рамках этого 

понимания, так как они чувствительны к формулировкам. Рыночная неэф-

фективность: ошибки принятия решений, приводящие к таким рыночным 

аномалиям, как установка неверной цены, неверный расчет прибыли или 

неэффективное распределение ресурсов. 

Профессиональные маркетологи должны иметь глубокое понимание 

мыслительного процесса потребителя, чтобы создать успешную маркетин-

говую кампанию. Понимая процесс принятия решений потребителем, мар-
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кетологи могут разрабатывать ценностные предложения, которые действи-

тельно соответствуют потребностям потребителя. 

Данная работа посвящена одному из направлений поведенческой 

экономики – фреймингу. Феномен фрейминга заключается в том, что реак-

ция человека на определенную информацию зависит от способа ее пред-

ставления. В особенности это проявляется, когда формулировка содержит 

сообщение о возможных потерях или выгодах. В докладе рассматриваются 

разные типы фрейминга (слуховой, визуальный и ценностный фрейминг) и 

примеры их использования в современных рыночных условиях. 

Этот эффект впервые был описан в работах психологов Амоса Твер-

ски и Даниэля Канемана. В 1981 году они опубликовали статью, в которой 

объясняли, как эффект фрейминга влияет на принятие решений. В рамках 

исследования Тверски и Канеман провели эксперимент. Участники долж-

ны были выбрать одну из программ для борьбы с некой смертельной бо-

лезнью, из–за которой могли погибнуть 600 человек. Первая версия описа-

ния выглядела так: «Если вы примете программу А, 200 человек будут спа-

сены. Если вы примете программу B, с вероятностью 33% будут спасены 

600 человек, а с вероятностью 66% спасти не удастся никого». Вторая вер-

сия звучала несколько иначе: «Если вы примете программу С, 400 человек 

погибнут. Если вы примете программу D, с вероятностью 33% выживут 

все, а с вероятностью 66% не выживет никто». Фактически обе версии 

описывают одно и то же, просто разными формулировками. Но результаты 

опроса показали, что в первом случае большинство респондентов (72%) 

выбирают программу А, поскольку вариант спасти 200 человек кажется 

более надежным. А во втором случае большинство (78%) выбрали про-

грамму D — ведь теперь другой выбор означал, что 400 человек погибнут. 

Фрейминг часто применяют многие компании как маркетинговый 

ход для привлечения внимания потребителя и влияния на его решение, ко-

торое он может принять в определенных условиях. В повседневной жизни 

мы часто подвергаемся влиянию фрейминга (например, в торговых цен-

трах).  

Реклама McDonalds 1991 года — один из примеров того, 

как определенное оформление информации может повлиять на наше вос-

приятие. Так, известная компания, пометив бургер McLean Deluxe как 

«обезжиренный на 91%», вместо того чтобы указать содержание «9% жи-

ра», представила бургер как полезный для здоровья продукт, зная, что вы-

бор подхода «стакан наполовину полон» будет гораздо более популярным 

среди людей. При принятии решений на людей будут влиять разные се-

мантические описания одного и того же вопроса, и они будут иметь разные 

предпочтения в отношении риска, что и называется эффектом фрейминга, 

указывающим на то, что люди принимают решения, основываясь на по-

тенциальной стоимости потерь и выгод, а не на конечном результате. 

Научный руководитель – д.э.н., доц. Щепина И.Н. 
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Формирование системы эколого–социально–экономических  

показателей региона с помощью анализа канонических корреляций 

 

В настоящее время важной задачей является изучение связи между 

экономическим развитием региона, качеством жизни населения и способ-

ностью природной среды справляться с последствиями этого развития.  

Экономическое развитие региона может приводить к увеличению 

производства, росту доходов и улучшению стандарта жизни, но также мо-

жет оказывать отрицательное влияние на экологию, здоровье населения и 

качество жизни. Одной из ключевых задач является установление баланса 

между экономической деятельностью, социальным благополучием и эко-

логической устойчивостью региона. 

Для описания экономического состояния и тенденций развития реги-

онов в России используется комплекс показателей, который определяется в 

зависимости от субъектов Федерации и федеральных округов. Путем ана-

лиза статистических данных можно выявить тенденции, определить ос-

новные направления долгосрочного развития и установить приоритетные 

задачи для развития региона. 

Система показателей развития региона представляет собой ком-

плексную количественную модель, которая описывает состояние региона и 

позволяет оценить относительный уровень его развития. Следовательно, 

такая модель должна либо быть построена с использованием общих пока-

зателей, которые используются для оценки уровня развития региона, либо 

позволять переходить к таким показателям. 

Стратегия развития региона, ориентированная на экологию, соци-

альные и экономические аспекты подразделяется на следующие направле-

ния:  

1) создание комфортной среды обитания – в это направление вхо-

дят показатели, которые характеризуют жилищные условия; показатели, 

характеризующие риск в социальной сфере; показатели, характеризующие 

экологическую среду. 

2) развитие человеческого капитала – данное направление вклю-

чает в себя показатели демографической структуры и воспроизводства 

населения; показатели, характеризующие занятость; заболеваемость насе-

ления и систему здравоохранения; показатели, характеризующие сферу 

образования, культуры, искусства; доходы и потребление товаров и услуг. 

3) общеэкономические ориентиры – в рамках этого направления 

входят показатели, характеризующие финансы и инвестиции; инновации и 

информационно–коммуникационные технологии; показатели, характери-

зующие производство товаров и услуг.  
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Так же вышеуказанные показатели подразделяются соответственно 

на составляющие развитие региона: 

а) экологическая; 

б) социальная; 

в) экономическая. 

Анализ канонической корреляции является одним из наиболее эф-

фективных инструментов для отыскания взаимосвязей между несколькими 

выходными показателями и большим числом определяющих факторов. 

Алгоритм расчетов метода канонических корреляций строится таким обра-

зом, что исходные переменные заменяются их линейными комбинациями, 

которые являются линейно независимыми. 

Каноническая корреляция – это корреляция между новыми компо-

нентами (каноническими переменными)  и : 

 

 

где – количество переменных показателей,  

 – количество результативных показателей. 

Общий алгоритм создания репрезентативной системы показателей и 

проведения анализа результативных и факторных признаков с использова-

нием метода канонических корреляций состоит из следующих шагов: 

1) формирование массива исходных данных; 

2) анализ исходных данных – поиск выбросов, проверка нормаль-

ности закона распределения; 

3) исследование зависимости между переменными; 

4) расчет параметров, отображающих характер связи и зависимо-

сти; 

5) построение системы канонических корреляций; 

6) оценка значимости канонических корреляций на основе крите-

рия Бартлетта; 

7) интерпретация результатов моделирования; 

8) пошаговый анализ и отсев малозначимых факторов. 

Метод канонических корреляций относится к статистическим мето-

дам анализа связей между массовыми явлениями и процессами. Основная 

цель применения этого метода в экономическом анализе состоит в поиске 

максимальных корреляционных связей между группами исходных пере-

менных: показателями – факторами и результативными показателями. 

Кроме того, этот метод дает возможность сократить объём исходных дан-

ных, отбросив незначительные факторы. Результаты анализа канонической 

корреляции могут использоваться в целях мониторинга и оценки результа-

тов внедрения экологических и социальных программ 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Мокшина С.И 
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Динамика распространения цифровых технологий в домохозяйствах 

регионов России 

 

Современное стремительное развитие информационно–

коммуникационных и цифровых технологий способствует их интеграции 

во все сферы национальной экономики. На основе цифровых технологий 

происходит модернизация всех отраслей национальной экономики, откры-

вая новые возможности для ведения бизнеса и государственного управле-

ния. Следовательно, в настоящее время изучение различных аспектов циф-

ровой экономики и процессов ее становления в регионах России является 

актуальной научно–практической задачей.  

Основной целью национальной цифровой экономики является созда-

ние новых возможностей для развития, модернизации и оптимизации всех 

звеньев хозяйственной деятельности на основе цифровой инфраструктуры. 

Однако, этого невозможно достичь, если не будут достигнуты успехи в 

цифровизации всех регионов страны, причем потенциал цифровизации 

определяется использованием информационно–коммуникационных техно-

логий не только организациями, но и домохозяйствами. Именно изучению 

динамики процесса цифровизации в домашних хозяйствах субъектов Рос-

сийской Федерации и посвящено данное исследование. 

На основе данных Федеральной службы государственной статистики 

(https://rosstat.gov.ru) был проведен анализ динамики таких показателей, 

как: использование персональных компьютеров и сети Интернет в домаш-

них хозяйствах; число активных абонентов фиксированного и мобильного 

широкополосного доступа к сети Интернет; число подключенных абонент-

ских устройств мобильной связи на 1000 человек населения (с 2011 по 

2021 год); использование сети Интернет населением с 2014 по 2021 год.  

Сравнивая удельный вес домашних хозяйств, имевших персональ-

ный компьютер, можно отметить, что Северо–Западный федеральный 

округ занимал лидирующую позицию с 2011 по 2020 год, затем его опере-

дил Центральный федеральный округ, который уступал до 2015 года Даль-

невосточному, Уральском, Сибирскому и Приволжскому федеральным 

округам. Уральский и Дальневосточный федеральные округа стремительно 

развивались до 2014 года, затем их показатели заметно снизились относи-

тельно остальных субъектов. Наименьшие значения показывает Северо–

Кавказский округ. При этом, рассматривая динамику изменения удельного 

веса домашних хозяйств, имевших доступ к сети Интернет и удельный вес 

домашних хозяйств, имевших широкополосной доступ к сети Интернет 

видно, что сначала максимальные значения были у Северо–Западного и 
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Уральского федеральных округов, но к 2017 году показатели всех субъек-

тов практически сравнялись.  

Анализируя долю населения, использовавшего сеть Интернет, можно 

сказать, что по этому показателю с 2014 по 2017 первое место занимали 

Северо–Западный и Уральский Федеральные округа, после чего их опере-

дил Южный федеральный округ, показывавший положительную динамику 

до 2018 года, затем наибольший показатели были у Центрального и Севе-

ро–Кавказского округов, показатели остальных субъектов были примерно 

равны. Нужно заметить, что каждый или почти каждый день Интернет ис-

пользовали сначала в Северо–Западном и Уральском округах, потом Севе-

ро–Запад вновь сдал свои позиции, его место занял Северо–Кавказский 

федеральный округ. По числу активных абонентов фиксированного широ-

кополосного доступа к сети Интернет заметно отстает Северо–Кавказский 

федеральный округ, в то время как Центральный, Уральский и Северо–

Западный федеральные округа занимают лидирующие позиции на протя-

жении 10 лет с 2011 по 2021 год. Лидеры остаются теми же и при рассмот-

рении числа активных абонентов мобильного широкополосного доступа к 

сети Интернет, аутсайдерами же сначала были Сибирский и Уральские 

округа, которые после 2014 и 2016 соответственно сравнялись с остальны-

ми округами, а в промежутке с 2017 по 2021 их место занял Северо–

Кавказский округ. 

Рассмотрение динамики числа подключенных абонентских 

устройств мобильной связи на 1000 человек населения показывает, что в 

Центральном и Северо–Западном федеральных округах на протяжении 

всего промежутка времени наблюдается стремительный рост. Несмотря на 

падение числа подключенных устройств на определенных промежутках, 

эти округа заметно обгоняли все другие. Так, в 2021 году показатель Цен-

трального федерального округа равен 2844, в Северо–Западном 2478, в то 

время как среднее значение по РФ 2209. Показатели Уральского, Южного, 

Приволжского, Сибирского и Дальневосточного округов все время нахо-

дились в одной области значений (от 1604 до 1795 в 2011 и от 1750 до 2102 

в 2021 году). Наименьшие показатели у Северо–Кавказского федерального 

округа, с 2011 по 2021 год число пользователей изменилось лишь с 1316 до 

1361. 

Несмотря на достигнутые успехи в развитии цифровых технологий 

на уровне домашних хозяйств, нерешенными остаются проблемы нерав-

номерности территориального развития. Для развития цифровой экономи-

ки в регионах необходима организация обучения региональных управлен-

цев цифровым технологиям, создание всероссийского рейтинга цифрового 

развития регионов, координация процесса цифровизации в регионах на 

федеральном уровне, выравнивание ситуации в регионах.  

Научный руководитель – д. э. н., доц. Щепина И.Н. 
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Минакова Е.В., маг. 2 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Прогнозирование доходности акций компаний нефтегазовой 

отрасли с помощью модели оценки долгосрочных активов (САРМ) 

 

Модель САРМ (модель Шарпа — Линтнера — Моссина — capital 

asset pricing model) — равновесная однофакторная модель, увязывающая 

цены финансовых активов с уровнем принимаемого портфельными инве-

сторами систематического риска.  Модель оценки долгосрочных активов 

позволяет инвесторам на основе котировок акций, размещенных в откры-

том доступе, провести прогноз и оценить ожидаемый уровень доходности 

и риска формируемого портфеля. Модель учитывает только один пара-

метр, характеризующий актив на рынке, — его систематический риск.  

Цена риска САРМ определяется как величина, обратная ожидаемой 

предельной полезности будущего потребления, а количество риска — как 

взятая с отрицательным знаком ковариация доходности рискового актива и 

предельной полезности будущего потребления. Следовательно, актив, до-

ходность которого имеет высокую ковариацию с потреблением, будет тре-

бовать высокую премию за риск, так как чем ниже будет фактическая до-

ходность, тем ниже будет потребление. Инвестор в рамках модели САРМ 

при составлении эффективного портфеля активов иррелевантен к вариации 

доходности каждого отдельного актива, его прежде всего интересует кова-

риация доходности актива и будущего потребления.  

Премия за риск инвестирования в анализируемый актив (портфель) 

ставится в САРМ в прямую зависимость от корреляции доходности актива 

с доходностью рыночного портфеля. Ожидаемая компенсация за риск по 

отношению к безрисковому активу (премия за риск) должна быть пропор-

циональна ковариации доходности рискового актива и предельной полез-

ности потребления в следующем периоде времени. Требуемая доходность 

равна сумме безрисковой доходности и премии за риск.  Величина премии 

за риск в САРМ определяется как произведение цены риска на количество 

принятого инвестором риска. Особенность рассмотрения инвестора — 

портфельное владение капиталом. В результате диверсификации часть об-

щего риска нивелируется, и инвестор фактически принимает на себя толь-

ко не диверсифицируемый риск и требует за него компенсацию. Этот риск 

получил название систематического.  

Систематический риск (рыночный, бета–риск) — часть общего риска 

инвестирования, которая не устраняется диверсификацией капитала (фор-

мированием портфеля активов). Устраняемая диверсификацией часть рис-

ка актива получила название уникального риска.  

 Модель САРМ в качестве меры оценки систематического риска от-

дельного актива рассматривает бета–коэффициент. САРМ— однофактор-
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ная модель, единственный фактор, определяющий премию за риск — ры-

ночный риск актива, который не устраняется диверсификацией. Бета– ко-

эффициент — показатель эластичности доходности актива к доходности 

рыночного портфеля, индивидуальная чувствительность актива к процес-

сам, определяющим систематический риск национальной рыночной среды.  

САРМ строится на достаточно жестких предпосылках о поведении 

инвесторов и о функционировании рынка капитала, которые с большой 

натяжкой могут быть признаны реалистичными. Выделяют следующие 

предпосылки:  

– рациональность поведения инвесторов; 

– одинаковые их ожидания относительно вероятностных распре-

делений ставок доходности активов;  

– возможность для инвесторов занимать и давать в долг деньги 

по безрисковой ставке процента; 

– одинаковый однопериодный временной горизонт инвестирова-

ния, бесконечная делимость инвестиционных возможностей (финансовых 

активов); 

– равновесие рынка капитала с наличием правильной (в соответ-

ствии с уровнем риска) оценкой стоимости активов. 

Общерыночные параметры инвестирования: безрисковая доходность 

и рыночная премия за риск. Практическое использование САРМ требует 

определиться с заданием трех входных параметров: безрисковой ставкой, 

рыночной премией за риск, мерой систематического риска. Все эти пара-

метры на практике обосновываются либо на базе статистических данных, 

либо через построение прогнозов.  

Для построения прогноза были выбраны следующие компании 

нефтегазовой отрасли:  

1. ПАО «Газпром» (GAZP);  

2. ПАО «Лукойл» (LKOH);  

3. ПАО «Роснефть» (ROSN);  

4. ПАО «Новатэк» (NVTK);  

5. ПАО «Татнефть» (TATNP);  

6. ПАО «Транснефть» (TRNFP);  

7. ПАО «Сургутнефтегаз» (SNGS);  

8. ПАО «Русснефть» (RNFT). 

Котировки эмитентов были получены с сайта «Финам» за промежу-

ток времени с 18.05.21 по 14.06.22.  

На практике САРМ часто реализуется в рамках исторического под-

хода. Этот подход чаще всего можно увидеть в аналитических работах не-

больших инвестиционных компаний, так как необходимые данные доступ-

ны на рынке. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Воищева О.С. 
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Анализ рынка ипотечного кредитования Воронежской области 

 

В строительной отрасли есть различные проблемы: стратегическое 

планирование, развитие и конкурентоспособность строительного предпри-

ятия, но главной является ипотечное кредитование, как для застройщиков, 

так и покупателей жилья. Низкий уровень доходов и накоплений при вы-

сокой стоимости жилья не позволяет основной массе населения страны са-

мостоятельно обеспечить себя важнейшим жизненным благом – жильем. 

Ипотека позволяет банковской системе смягчать кризисные явления путем 

кредитования развития строительства, существенно снижая при этом риски 

невозврата кредита. 

Первый проект по внедрению ипотеки в РФ был разработан амери-

канскими экспертами. Данный проект представлял собой практически 

полное заимствование данного института из США. Но вследствие того, что 

у США и России различная институциональная среда процесс пересадки 

данного института не показал ожидаемой эффективности (Полтерович, 

2001) . 

В настоящее время, ипотека является значимым рыночным инстру-

ментом, с помощью которого можно решить множество экономических и 

социальных проблем. Социально–экономическая функция кредитования 

направлена на снижение общественной напряженности и улучшения уров-

ня жизни граждан. Особую важность развитию системы ипотечного креди-

тования придает острота таких проблем, как: дефицит информации о 

предоставляемых услугах, отсутствие финансовой грамотности населения, 

рост кредиторской задолженности и т.д. (Волков, 2020) 

К сожалению, ипотека пока недоступна большинству россиян, же-

лающих приобрести жилье. Поэтому важным моментом является обеспе-

чение доступности ипотечных кредитов для населения страны, что может 

привнести жилищно–накопительные вклады. 

В России развито банковское ипотечное кредитование, однако прак-

тически отсутствует система жилищно–накопительных вкладов. По сути, 

договор жилищных сбережений является тем же депозитом, однако с осо-

быми условиями. В частности, в указанном договоре стороны заключают 

предварительный кредитный договор с заранее оговоренными твердыми 

условиями предоставления кредита (II Съезд Ассоциации банков России, 

2020) 

В России был предложен проект о стимулировании жилищных сбе-

режений, то есть новый вид вклада, который имеет преимущество перед 

обычным ипотечным кредитом. Если ипотека в России доступна только 7 

% населения, то СтройСберКасса — 25–30 %. Ипотечным кредитованием  
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могут воспользоваться только те граждане, чей ежемесячный доход сред-

ний или выше среднего. Для получения кредита в СтройСберКассе доста-

точно иметь доход ниже среднего. 

В Краснодарском крае программа «Накопительная ипотека» старто-

вала в 2011 году, а также в Республике Башкортостан в 2014 году. Пред-

ставитель правительства Краснодарского края Андрей Аксенов отметил 

эффективность программы за 8 лет использования: «Система жилищно–

строительных сбережений позволяет государству оказать социальную под-

держку нуждающимся в жилье гражданам, задействуя минимум ресурсов». 

Принципиальная разница ипотеки и жилищно–строительных сбере-

жений заключается в сроках получения квартиры в собственное распоря-

жение и наличии первоначального взноса. Практически во всех странах 

мира исходной точкой развития массовой ипотеки служили ссудно–

сберегательные институты. Накопление значительных кредитных ресурсов 

с помощью СтройСберКассы облегчит банковское кредитование застрой-

щиков и простимулирует строительство массового жилья. 

Таким образом, система ипотечного кредитования нуждается в мо-

дернизации. В связи с этим вместе с ипотечным кредитованием жилищно-

го строительства следует развивать систему жилищно–накопительных 

вкладов. 

Целью исследования явился анализ рынка ипотечного кредитования 

Воронежской области за 2020–2022 годы: Динамика помесячного измене-

ния доли ипотечно–жилищного кредитования (ИЖК) в общем объеме кре-

дитов, выданных жителям Воронежской области в 2020 – 2022 гг.; Дина-

мика изменения средневзвешенной цены предложений новостроек в Воро-

нежской области.  

По данным Банка России за 8 месяцев 2022 г. количество ИЖК, вы-

данных жителям Воронежской области, составило 11 254, что на 41,7% 

меньше уровня 2021 г., и на 29,4% меньше уровня, достигнутого в 2020 г. 

Проанализировав динамику изменения доли ИЖК в общем объеме 

кредитов, отметим, что, если в 2020 году доля ИЖК возрастает от 18% до 

34%, в 2021 году колеблется между 21% и 30%, то в 2022 году в марте до-

ля составила рекордные 43%, что связано с началом СВО и нестабильной 

экономической ситуацией, однако в мае, на фоне роста цен, наблюдается 

резкий спад кредитования до 12,3%, а к августу 2022  года вновь происхо-

дит рост до среднего уровня – 24,8%. Анализ средневзвешенной цены за 

квадратный метр показал тенденцию линейного роста с марта 2020 года по 

март 2022 года (с 45 212 до 57 883 рублей), а в апреле 2022 года резкий 

рост до 67 636, и по состоянию на октябрь 2022 года цена составила 72 168 

рублей за квадратный метр. В докладе более подробно обсуждаются про-

блемы выявления тенденций и прогнозирования ипотечного кредитования 

в Воронежской области. 

Научный руководитель – д.э.н., доц. Щепина И.Н. 
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Воронежский государственный университет 
 

Естественные монополии и методы их регулирования 
 

В экономике существует несколько видов монополий, каждый из ко-

торых оказывает значительное влияние на рынок. Одним из таких видов 

является естественная монополия, которая представляет собой рыночную 

структуру, возникающую естественным путем. Можно сказать, что она яв-

ляется наилучшей или даже единственно возможной на некоторых рынках.  

Естественный монополист – это компания, которая может произво-

дить товар или услугу с более низкими средними издержками, чем другие 

компании. Это происходит, когда производство товара или услуги требует 

больших начальных инвестиций, таких как инфраструктура, оборудование 

или технологии. Обычно, если на рынке установлен естественный монопо-

лист, то другие фирмы не могут конкурировать с ним в ценовом диапазоне.  

Естественные монополии отличаются от искусственных тем, что 

вторые создаются искусственно: путем манипулирования ценами или пу-

тем использования своего положения на рынке для исключения конкурен-

тов. В отличие от искусственных монополий, естественные обычно не мо-

гут быть эффективно замещены другими компаниями на рынке.  

Социально оптимальным результатом деятельности естественной 

монополии служит результат, который обеспечивает наибольший совокуп-

ный излишек, вычисляемый как сумма общего потребительского благосо-

стояния и прибыли монополии.  

Рассмотрим определение функции общественного благосостояния 

для однопродуктовой естественной монополии, 

где ( )  обратная функция спроса, 

   а ( )  предельные издержки фирмы.   (1) 

Тогда, решив задачу максимизации общественного благосостояния, 

получим оптимальную цену, которая будет лежать на пересечении линий 

функции спроса и предельных издержек: 

    ( ) ( ).     (2) 

Цену в соответствии с этим равенством принято называть «первое 

наилучшее решение». Однако «в ситуации естественной монополии равен-

ство цен предельным издержкам будет означать прямые убытки для фир-

мы. Поскольку в этом случае не учитываются постоянные затраты произ-

водства. Для естественной монополии, где существует эффект экономии от 

масштаба, предельные издержки меньше средних вплоть до очень больших 

объемов выпуска. Поэтому полученная от продажи потребителям продукта 

по цене «первого наилучшего решения» выручка не обеспечит покрытия 

всех издержек монополии. Чтобы избежать убытков для монополии, мож-

но решать задачу максимизации при дополнительном условии превышения 
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или равенства выручки монополии ее издержками» (Савватеев А.В., Фила-

тов А.Ю., 2022).  

Решение этой задачи будет называться «вторым наилучшем решени-

ем». В данном случае с одной стороны монополия не несет потерь, с дру-

гой – существует неудовлетворенный спрос, а также «мертвые потери» – 

некоторая потерянная часть потребительского излишка и излишка произ-

водителя, связанная с уходом из точки оптимума первого наилучшего во 

второе наилучшее решение. 

При функционировании естественной монополии общество неиз-

бежно сталкивается с проблемами, которые принято решать с помощью 

государственного регулирования. В нашей стране оно осуществляется в 

соответствии с федеральным законом от 17.08.1995 г. № 147–ФЗ «О есте-

ственных монополиях». Государственное регулирование может помочь 

снизить цены на услуги, предоставляемые естественными монополистами, 

и защитить права потребителей. Цель данного регулирования – стимули-

ровать монополию производить больше продукции по более низкой стои-

мости, отказываясь при этом от установления монопольных цен. Феде-

ральным законом «О естественных монополиях» установлены два специ-

фических метода, используемых для регулирования естественных монопо-

лий.  Согласно первому методу органы регулирования естественных моно-

полий могут применять ценовое регулирование, осуществляемое посред-

ством определения (установления) цен (тарифов) или их предельного 

уровня. 

Как правило, используются следующие методы установления цен: 

метод предельных издержек; метод средних издержек (вся прибыль моно-

полиста, за исключением нормальной, изымается); метод установления по-

толка цен; метод субсидирования естественных монополий (одни потреби-

тели продукции получают ее, но по более низким ценам за счет других, на 

которых фактически возлагается дополнительное бремя). 

Согласно второму методу производится определение потребителей, 

подлежащих обязательному обслуживанию, и установление минимального 

уровня их обеспечения в случае невозможности удовлетворения в полном 

объеме потребностей в товаре, производимом (реализуемом) субъектом 

естественной монополии. Необходимость его применения прямо детерми-

нирована природой естественных монополий. Это позволяет естественным 

монополистам продавать свои услуги–товары выборочно. Вмешательство 

государства призвано защитить интересы всех потребителей. 

В заключение, компании – естественные монополисты могут исполь-

зовать различные поведенческие стратегии, чтобы управлять рынком и 

уменьшить вред для потребителей. Ценовая дискриминация может быть 

одной из таких стратегий, а регулирование монополий – другим способом 

уменьшения монопольной власти. 

Научный руководитель – д.э.н., доц. Щепина И.Н. 
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Агент–ориентированное моделирование потребительского рынка 
 

Моделирование – один из способов решения практических задач. За-

частую решение проблемы нельзя найти путем проведения натурных экс-

периментов, это может быть слишком дорого, опасно или труднореализуе-

мо. В таких случаях на помощь приходят имитационные модели реальной 

системы, воссоздающие исследуемый процесс. Данный подход реализует-

ся с использованием должного уровня абстракции: убираются несуще-

ственные детали, остается лишь самое важное. Одной из разновидностей 

имитационного моделирования являются агент–ориентированные модели. 

Агент–ориентированные модели (agent based models, сокращенно 

АОМ) – модели, основанные на индивидуальном поведении агентов и со-

здаваемые для компьютерных симуляций. Данный вид имитационных мо-

делей позволяет, используя различные вычислительные инструменты, 

строить симуляции разных реальных явлений, в том числе экономических.  

Из названия ясно, что за основу берется такая значимая составная 

часть как агент. В реальности агентами могут являться все участники рас-

сматриваемого процесса: потребители, пешеходы, самолеты, автомобили, 

заводы и другие. В цифровом же представлении под агентом понимается 

«любая сущность, которая находится в некоторой среде, воспринимает ее 

посредством сенсоров, получая данные, которые отражают события, про-

исходящие в среде, интерпретируют эти данные и действуют на среду по-

средством эффекторов. Из чего выявляются четыре исходных образующих 

агентов фактора – среда, восприятие, интерпретация, действие». 

Рассмотрим агент–ориентированные модели подробнее. В зарубеж-

ной литературе классиком в данной тематике является Дж. М. Эпштей. В 

российском научно–экономическом сообществе огромное влияние на раз-

витие этого направления моделирования оказывают В.Л. Макаров и А.Р. 

Бахтизин. В своей работе они описывают АОМ как модель, состоящую из 

четырех основных свойств: 

1. Автономия – агенты действуют независимо друг от друга, в моде-

лях нет единой регулирующей структуры, которая контролировала бы по-

ведение каждого агента, но при этом задаются правила, которые оказыва-

ют влияние на агентов. 

2. Неоднородность – агенты отличаются друг от друга (разные набо-

ры параметров). 

3. Ограниченная интеллектуальность агентов – агенты не могут по-

знать нечто большее, выходящее за рамки модели. 
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4. Расположение в пространстве – все агенты участвующие в процес-

се моделирования должны непосредственно относиться к данному процес-

су (располагаться в нем). 

Стоит понимать, что АОМ рассчитаны на построение моделей с 

большим числом взаимодействующих друг с другом агентов.  Для реали-

зации подобных процессов требуются программно–вычислительные ин-

струменты, одним из которых является AnyLogic. Данное программное 

обеспечение для имитационного моделирования поставляется российской 

компанией The AnyLogic Company, оно обладает современным графиче-

ским интерфейсом и применяет язык программирования Java для разра-

ботки моделей. 

Цель данного исследования состояла в создании модели внедрения 

нового товара на потребительский рынок с использованием вышеописан-

ного инструмента разработки имитационных моделей.  

Главными агентами разработанной модели выступают потенциаль-

ные потребители. За основу взято множество из 5000 агентов. В программе 

AnyLogic такие множества называются «популяцией агентов». В модель 

внедрены параметры влияния рекламы (advertisement) и передача инфор-

мации из уст в уста, называемая «сарафанное радио» (word of mouth). Мо-

дель демонстрирует скорость перехода из состояния потенциальный поку-

патель в состояние потребитель, отражает данные на графике и обладает 

элементами управления для влияния на процесс симуляции во время ее ра-

боты. 

Данная АОМ является упрощенной, не затрагивает огромное число 

факторов, которые также могут оказать сильное влияние на движение 

агентов по сценарию состояний, но она демонстрирует исследуемый про-

цесс за счет визуальных составляющих инструмента AnyLogic и дает силь-

ную основу для модернизации. Путем доработок она может использовать-

ся, как инструмент планирования на каком–либо конкретном товарном 

рынке, а также стать частью более сложной модели процессов замещения 

новых продуктов. В докладе будут представлены отдельные примеры воз-

можных улучшений и модификаций данной модели. 

Научный руководитель – д.э.н., доц. Щепина И.Н. 
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Статистический анализ факторов риска операций  

с долговыми финансовыми инструментами 

 

Современный рынок ценных бумаг является наиболее динамичным 

сегментом финансового рынка, а наиболее перспективной и ключевой его 

частью является рынок облигаций, который характеризуется быстро разви-

вающейся инфраструктурой. 

Облигация – это долговая ценная бумага, по которой эмитент обязу-

ется выплатить инвестору определенную сумму и определенный процент в 

будущем. С точки зрения общего объема вложенных средств, рынок обли-

гаций значительно больше рынка акций – его объем превышает $120 трлн, 

что почти на 30% превышает рынок акций. Поэтому индустрия как можно 

больше заинтересована в разработке моделей ценообразования именно под 

российский рынок ценных бумаг, с учетом ограничений на вложения в 

иностранные бумаги. 

Результаты идентификации и оценки факторов риска инвестицион-

ных операций на рынке облигаций могут представлять интерес не только 

для различных инвесторов, осуществляющих отбор реализуемых торговых 

стратегий, но также для эмитентов, поскольку облигации являются жиз-

ненно важным источником средств для многих корпораций, а эффектив-

ность влияет на стоимость получения облигационного займа. Кроме того, 

результаты анализа позволят своевременно сигнализировать регулирую-

щим органам, заинтересованным в повышении информационной эффек-

тивности рынка облигаций, поскольку она оказывает значительное влия-

ние на развитие процессов в реальной экономике. 

Опираясь на это, основная задача проводимого исследования – изу-

чение факторов систематического риска, учитываемых в ценах долговых 

инструментов, и разработка моделей ценообразования на рынке облига-

ций. По нашему мнению, множество показателей, которые могут быть ис-

пользованы для целей анализа рынка облигаций, может быть разделено на 

две группы: рыночные и фундаментальные. 

Перечень источников и соответствующие им показатели, которые можно 

включить в модель ценообразования, представлен на рисунке 1. 

Кроме того, интерес представляет определение общих факторов для рынка 

акций и облигаций и формирование единой модели для обоих сегментов 

фондового рынка. Оценка финансовых инструментов через рыночные фак-

торы – это всегда оценивание способности выполнения обязательств эми-

тента. Соответственно, информация, которая может использоваться при 

оценке акций, и те факторы, которые применяются в моделях ценообразо-
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вания акций – могут быть также использованы и для оценки облигаций, 

поскольку в обоих случаях речь в конечном счете идет об эмитенте. 

 
Рис. 1. Источники и состав показателей ценообразования на рынке облигаций развитых 

и развивающихся стран 

 

Подобного рода модель уже нашла свое применение в работе Fama and 

French (1993), которые обнаружили факторы риска, оказывающие влияние 

на фондовый рынок и объясняющие изменения доходностей портфелей 

акций и облигаций. 

Кроме того, есть и ряд трудностей, с которыми можно столкнуться в 

случае использования описанной модели. Например, оценивая доходность 

к погашению одних облигаций по отношению к другим, не предоставляет-

ся возможным в полном объеме отследить динамику изменения кредитных 

рейтингов эмиссии. Поэтому трудно будет сказать, в какой мере изменяет-

ся доходность к погашению у тех или иных облигаций, в зависимости от 

их степени надежности. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Коротких В.В. 

Источники информации 

Бухгалтерская  

(финансовая) отчетность Фондовая биржа Рейтинговые агентства 

˗ Балансовая оценка  

стоимости эмитента; 

˗ Чистые активы; 

˗ Показатели эффективности 

деятельности; 

˗ Структура капитала; 

˗ Долговая нагрузка; 

˗ Качество финансовой  

отчетности: 

˗ метод начисления; 

˗ Beneish’s M-Score; 

˗ Deechow’s F-Score. 

˗ Факторы кредитного рис-

ка (CRF): 

˗ Фактор риска  

снижения (DRF); 

˗ Фактор риска  

ликвидности (LRF); 

˗ Фактор риска возврата 

(REV); 

˗ Кредитный рейтинг  

эмитента; 

˗ Кредитный рейтинг 

эмиссии. 

˗ Рыночные цены; 

˗ Дюрация; 

˗ Накопленный 

купонный доход; 

˗ Модифицированная 

дюрация; 

˗ Величина дисконта; 

˗ Кривизна облигаций 

˗ Рыночная  

капитализация; 

˗ Уровень листинга на 

бирже; 

˗ Ликвидность. 

˗ Склонность эмитента к дефолту (Total Debt): 

˗ Altman’s Z-Score; 

˗ Ohlson’s O-Score. 



75 
 

Саянова А.Ж., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Влияние производственных мощностей фирм  

на выбор стратегии поведения в условиях олигополии 

 

Стратегическое взаимодействие фирм на олигополистических рын-

ках обуславливается рядом факторов. Несмотря на то, что конкуренция на 

рынке определяет рыночную цену в краткосрочном периоде, в долгосроч-

ном периоде фирмы конкурируют в накоплении мощностей. 

Сущность модели Спенса, которую также называют моделью после-

довательного выбора мощностей, заключается в том, что преимущество 

укорененности (возможность раннего накопления капитала) побуждает 

укоренившиеся фирмы накапливать большие мощности.  

«При этом покупка оборудования, если она наблюдается соперника-

ми, может иметь стратегические последствия: конкуренты могут интерпре-

тировать ее как сигнал о потенциально возможном снижении цены и, как 

следствие, низкой прибыльности рынка, и могут снизить масштаб своего 

входа или вообще не появиться в отрасли» (Филатов А.Ю., 2009). 

Рассмотрим ситуацию последовательного выбора мощностей в моде-

ли Спенса на примере рынка инсулина. 

Предположим, что на рынке инсулина спрос задан следующей функ-

цией:  (где  – цена, тыс. руб.,  – объем продаж, млн упаковок 

в год). На данном рынке имеется фирма, которая производит инсулин и 

имеет производственные мощности в объеме , которые позволяют ей вы-

пускать  млн. упаковок лекарства). Издержки производства единицы 

продукции раны 4 тыс. руб., а цена покупки единицы мощностей равна 2 

тыс. руб. 

Пусть в отрасли появляется конкурент, который хочет выйти на дан-

ный рынок и его издержки равны издержкам фирмы–лидера, но у него еще 

не приобретены производственные мощности. Важно отметить, что если 

фирма–конкурент входит на рынок, то фирмы будут взаимодействовать по 

Курно.  

Таким образом, главное отличие компаний сосотит в том, что у фир-

мы–лидера стоимость имеющихся производственных мощностей включа-

ется в постоянные издержки, а у фирмы–конкурента – в переменные, так 

как производственных мощностей у нее нет. 

Перед нами стоит задача проанализировать возможные состояния 

рыночного равновесия при тех или иных значениях производственных 

мощностей. А также выявить факт выгодности введения фирмой–лидером 

годовой лицензии в размере 1,6 млрд. руб. 

Если производственные мощности , т.е.  они будут за-

действованы по полной, при этом прибыль лидера окажется меньше, чем 
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при достаточных производственных мощностях . Следовательно, 

вторая стратегия не будет реализована (рис.1). 

Если конкурент не входит на рынок, лидер устанавливает монополь-

ную цену 10 тыс. руб. и по этой цене он продает 1 млн. упаковок и получа-

ет прибыль 1 млрд. руб. (рис.1) 

Заметим, что без введения лицензии новичок всегда входит на рынок, 

и максимально возможная прибыль лидера составляет 2 млрд. руб. (рис.1) 

 
Рис. 1. Различные варианты равновесия в модели Спенса 

Так выгодно ли монополисту введение годовой лицензии стоимостью 

1,6 млрд. руб. (которую должен будет платить как он сам, так и потенци-

альный конкурент)? Почему? Если выгодно, то какую сумму он готов по-

тратить на лоббирование этого решения? 

Поскольку прибыль фирмы–новичка при , не превышает 1 

млрд. руб., лицензия свыше 1 млрд. руб. (в том числе 1,6 млрд. руб.) остав-

ляет лидера монополистом.  

Из дополнительно заработанных двух миллиардов фирма–лидер го-

това заплатить 1,6 млрд. руб. за лицензию и потратить сумму в пределах 

400 млн руб. на лоббирование этого решения (рис.2). 

 
Рис. 2. Лицензирование и лоббирование лицензии для фирмой–лидером 

Таким образом, полученные результаты подтверждают тот факт, что в 

модели Спенса при дешевых производственных мощностях фирма–лидер 

всегда будет возводить барьер в виде лицензирования для новых фирм 

дабы оставаться монополистом. 

Научный руководитель – д.э.н., доц. Щепина И.Н. 
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Анализ роли теневой экономики в период кризисных явлений 

 

Термин «теневая экономика» все чаще встречается в работах отече-

ственных и зарубежных исследователей. Но несмотря на это, в экономиче-

ской теории до сих пор не существует сложившегося понимания роли те-

невого сектора в функционировании механизмов национальной экономи-

ки.  

Отсюда следует вопрос: «Какое влияние оказывает теневая экономи-

ка?». Однозначного ответа на данный вопрос до сих пор не существует, все 

зависит от точки зрения исследователя. Некоторые уходят в крайность и 

рассуждают только о негативных составляющих теневой экономики. Дру-

гие исследователи занимают нейтральную позицию, рассуждая о двой-

ственности теневой экономики.  

В период кризисов особенно заметно проявляется положительное 

влияние теневой экономики. К позитивному влиянию теневой экономики 

относят: возможность трудоустройства (при массовых сокращениях работ-

ников существует возможность найти место в неформальном секторе); по-

лучение товаров и услуг по более низким ценам; возможность предотвра-

щения банкротства частного лица или предприятий; облегчение матери-

ального положения, дополнительный заработок; неофициальный доход ис-

пользуется для покупки товаров или услуг в легальном секторе. 

Как правило, кризисные явления в экономике характеризуются паде-

нием деловой активности, что находит отражение в динамике таких макро-

экономических показателей как ВВП, темп инфляции и уровень безрабо-

тицы. Поскольку в период кризисных явлений ВВП имеет тенденцию к па-

дению, а инфляция и безработица – к росту, многие экономические субъ-

екты склонны «уйти в тень» из–за возможности получения дополнительно-

го дохода, чем увеличивают размер теневой экономики. В такой ситуации 

можно предположить, что рост теневой экономики смягчает последствия 

кризиса, за счёт роста спроса на труд. Дополнительный заработок, полу-

ченный в неформальном секторе, на некоторое время способствует сохра-

нению реальных доходов домохозяйств в условиях инфляции. 

В период спада деловой активности происходит увеличение неопре-

делённости, которая несёт серьёзные риски для экономики. Оценить эко-

номическую неопределённость можно благодаря, предложенному С. Бей-

кером, Н. Блумом и С. Дэвисом, индексу неопределённости экономической 

политики (Economic Policy Uncertainty). Он измеряет неопределённость 

экономической политики и рассчитывается на основе частоты совместного 

упоминания слов «экономика» и «неопределённость» в контексте обсуж-
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дения экономической политики на страницах 10 ведущих печатных изда-

ний в США.  

Аналогичный индекс рассчитывается и для России на ежемесячной 

основе. Стоит отметить, что российский EPU более «шумный», чем амери-

канский, но он неплохо отражает всплески неопределённости во время 

важных экономических и политических событий, таких как финансовый 

кризис в августе 1998 г., протесты после парламентских выборов в декабре 

2011 г. или присоединение Крыма в марте 2014 г. 

Приведённые аргументы позволяют использовать EPU в качестве 

прокси–переменной состояния национальной экономики.  

В работе исследуется влияние уровня теневой экономики, темпов 

инфляции, уровня безработицы и неопределённости экономической поли-

тики на величину ВВП. Выборочная совокупность охватывает период с 

1991 по 2018 годы. Большая часть выборки сформирована по странам с 

формирующимися рынками. В таблице представлены результаты оценки 

соответствующей модели. Для каждой страны влияние макропеременных 

оценивается отдельно. Оценка параметров модели производилась по стан-

дартизованным данным, что позволило сравнивать факторы по силе влия-

ния на объясняемую переменную.  

Таблица 1. Результаты параметрического оценивания модели 

Приведённые расчёты свидетельствуют о том, что уровень теневой 

экономики оказывает наибольшее негативное влияние на величину ВВП. 

Научный руководитель – д.э.н., доц. Щепина И.Н. 

Объясняющие пе-

ременные 
Бразилия Китай Россия ЮАР США Украина 

Инфляция 

–0.381*** 

t = –

3.732 

–0.211 

t = –

1.341 

–0.099 

t = –

1.089 

–0.179** 

t = –

2.914 

–0.028 

t = –

0.317 

0.125 

t = 1.518 

Теневая экономика 

–0.607** 

t = –

2.731 

–1.057*** 

t = –

4.321 

–0.45*** 

t = –

3.522 

–0.882*** 

t = –

12.49 

–0.998*** 

t = –

10.67 

–0.709*** 

t = –

4.254 

Безработица 

–0.3 

t = –

1.631 

–0.38* 

t = –

1.941 

–0.345** 

t = –

2.231 

0.068 

t = 0.949 

0.640*** 

t = 5.367 

–0.199 

t = –

1.222 

Индекс экономи-

ческой неопреде-

лённости 

–0.178 

t = –

1.344 

0.216 

t = 1.337 

0.254** 

t = 2.217 

0.204** 

t = 2.694 

–0.048 

t = –0.46 

0.219** 

t = 2.516 

Constant 
0.000 

t = 0.000 

–0.000 

t = –

0.000 

–0.000 

t = –

0.000 

–0.000 

t = –

0.000 

0.000 

t = 0.000 

–0.000 

t = –

0.000 

Число наблюдений 25 19 25 19 25 19 

R2 0.817 0.764 0.883 0.954 0.885 0.915 

Adjusted R2 0.781 0.696 0.86 0.941 0.862 0.891 

F Statistic 22.388*** 11.32*** 37.906*** 72.179*** 38.45*** 37.913*** 

http://www.policyuncertainty.com/russia_monthly.html
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Черных А.А., бак. 3 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Моделирование временной структуры процентных ставок  

на российском рынке  

 

Срочная структура процентных ставок, или кривая бескупонной до-

ходности, является одним из важнейших индикаторов финансового рынка, 

широко используемым как в качестве макроэкономического показателя, 

так и для оценки справедливой стоимости облигаций, вычисления кредит-

ных спредов, актуарного оценивания, а также для других целей риск–

менеджмента и финансовой инженерии.  

Временная структура процентных ставок – набор годовых безриско-

вых процентных ставок r(t1), r(t2), …, r(tn) для инвестиций на t1, t2,…, tn лет, 

отсчитанных от момента t = 0, где 0 < t1< t2<…<tn. 

Кривая доходностей (или кривая спот–ставок) – график функции r = 

r(t), где r(t) – годовая безрисковая процентная ставка для инвестиций на t 

лет. 

В международной практике кривая бескупонной доходности (КБД) 

является наиболее популярным аналитическим отражением срочной 

структуры процентных ставок как на отдельных сегментах финансовых 

рынков, так и в экономике в целом. Кроме того, форма кривой говорит о 

тех ожиданиях, которые формируют участники рынка по поводу будущих 

макроэкономических условий в стране: 

Нормальная кривая (рис.1а). Доходность ценных бумаг монотонно 

возрастает по мере увеличения горизонта инвестирования. Форма кривой 

реализует идею о более высоких рисках долгосрочного инвестирования. 

Данная форма кривой характерна для экономики в периоды роста.   

Инверсная кривая (рис.1б). Перевернутая форма кривой доходности 

монотонно убывает по мере роста горизонта инвестирования. Она харак-

терна для кризисных периодов в экономике, когда риски инвестирования 

сконцентрированы в краткосрочном периоде.  

Плоская кривая (рис.1в). Форма кривой является переходной между 

нормальной и инверсной. Она соответствует ситуации, когда краткосроч-

ные процентные ставки близки или соответствуют долгосрочным ставкам. 

   
а) б) в) 

Рис. 1.Формы кривой бескупонной доходности: а) нормальная кривая; б) ин-

версная кривая; в) плоская кривая. 
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Также в работе были рассмотрены гипотезы, объясняющие форму 

кривой доходности: гипотеза ожиданий: BohmBawerk, 1891; Fisher, 1896; 

гипотеза предпочтения ликвидности: Keynes, 1930, 1936; Lutz, 1940; Hicks, 

1946; гипотеза об изменяющейся во времени премии за срок: Campbell, 

1986; гипотеза предпочитаемой среды: Modigliani, Sutch, 1966; Mishkin, 

1980, 1997; Mankiw, 1986. 

В эмпирической части рассмотрена модель прогнозирования кривой 

бескупонной доходности – однофакторная модель Васичека. В рамках 

данной модели предполагается, что процентная ставка колеблется вокруг 

некоторого среднего уровня. Эта модель стала первой, учитывающей тен-

денцию процентных ставок к возврату к среднему. 

Динамика процентных ставок в модели Васичека описывается стоха-

стическим дифференциальным уравнением диффузионного типа: 

drt = a(b–rt) dt+σdWt (1) 

где 

а – параметр, характеризующий скорость возврата к среднему значе-

нию (0≤а≤1); 

b– средний(долгосрочный) уровень процентной ставки; 

σ– параметр волатильности; 

dWt– винеровский процесс. 

Однако может быть сложно оценить непрерывную форму модели 

Васичека, поэтому ее также можно представить в дискретной форме: 

∆rt = a(b–rt–1) ∆ t +εt (0, σ
2
) (2) 

где 

а – параметр, характеризующий скорость возврата к среднему значе-

нию (0≤а≤1);  

b– средний(долгосрочный) уровень процентной ставки; 

σ – параметр волатильности; 

εt – член ошибки, 

а также в виде регрессионного уравнения: 

rt – rt–1 = ab–art–1+εt (0, σ
2
)  (3) 

Модель Васичека позволяет оценить скорость возврата к равновес-

ному значению (4), рассчитать дисперсию краткосрочной (5) и долгосроч-

ной (6) процентной ставки. 

E(r+t) = r0e
–at

+b(1–e
–at

) (4) 

V(r+t) = σ
2
/2a(1–e

–at
) (5) 

V(r) = σ
2
/2a  (6) 

Модель Васичека является эффективным инструментом при постро-

ении, оценке и прогнозировании кривой бескупонной доходности и полез-

на тем, что рассматривает как долгосрочные, так и краткосрочные ставки. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Коротких В.В. 
  



81 
 

СЕКЦИЯ АКТУАЛЬНЫХ ПРОБЛЕМ СОЦИАЛЬНО–

ЭКОНОМИЧЕСКОГО РАЗВИТИЯ (ДЛЯ СТУД. НЕЭКОН.СПЕЦ.)  

 

Болгова А.А., бак. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Особенности конъюнктуры рынка печатных изданий 

 

В век информационных технологий есть множество путей для само-

развития. Чтение книг никогда не потеряет своей актуальности, но сейчас 

есть возможность читать не только дома и в библиотеках, а делать это, ис-

пользуя переносные устройства – планшет, электронную книгу, телефон. 

Эти устройства активно применяются, однако бумажные издания всё ещё 

не уступают им в востребованности. Реализацией книжной продукции се-

годня занимается немалое количество фирм и предприятий, причём как 

путём поставок непосредственно в розничную сеть, так и продажей оптом. 

В условиях, когда конкуренция становится всё более жестокой, фактором 

коммерческого успеха становится многообразие способов продвижения 

товаров, в том числе и на рынке печатных изданий.  

Конъюнктура рынка – это экономическая ситуация, складывающаяся 

на рынке и характеризующаяся уровнем спроса и предложения, рыночной 

активностью, ценами, объемами продаж, движением процентных ставок, 

валютного курса, заработной платы, дивидендов, а также динамикой про-

изводства и потребления. 

Основоположником конъюнктурных исследований стал У. Митчелл. 

Основной его идеей является статистическое изучение системы экономи-

ческих показателей, объясняющих действие различных факторов и эконо-

мическое моделирование процессов, изменяющих конъюнктуру. Рыночная 

конъюнктура определяется отношением факторов и условий и выражается 

соотношением спроса, предложения и динамики цен, производством това-

ров и товарными запасами. 

Конъюнктура книжного рынка – совокупность складывающихся на 

книжном рынке в каждый момент времени экономических условий, при 

которых осуществляется процесс реализации книжной продукции. 

В 2021 г., по данным Российской книжной палаты, в стране действо-

вало 4 677 издательств. Число активно действующих издательств (выпус-

кают не менее одной книги в месяц, или 12 книг в год), составило в 2021 г. 

1 106 издательств. В абсолютном выражении число таких издательств за 

прошедший год увеличилось на 84 единицы (+8,2 %), что говорит о доста-

точно слабом функционировании книжного рынка в России. 

Конъюнктура рынка печатных изданий определяется за счёт спроса и 

предложения. Одной из его особенностей является вариативность. Так, 

можно выделить две конъюнктурные ситуации: 
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1. Рынок покупателя. В таком случае предложение превышает 

спрос. Покупатель имеет возможность выбора, заставляя издательства 

конкурировать между собой.  

2. Рынок продавца. В таком случае спрос превышает предложе-

ние. Доминирующее положение занимает продавец, что позволяет ему вы-

двигать выгодные для себя условия.  

Другой особенностью является факт сегментированности книжного 

рынка, в зависимости от чего варьируется спрос и цена продукции. По 

мнению экономиста А. Ф. Когана, основной характеристикой сегментиро-

ванности является содержание книги. В соответствии с этим выделяют 

следующие сегменты: беллетристика (художественная литература) и нон–

фикшн (нехудожественная литература). Помимо этого, каждая книга имеет 

ряд аналогов по внешнему виду (твёрдый или мягкий переплёт, подароч-

ное издание и т.п.), качеству перевода, месту и другим факторам, из кото-

рых впоследствии складывается стоимость издания. 

По количеству проданных экземпляров рынок печатных изданий в 

РФ по итогам 2022 года сократился на 7 %, до 229 млн экземпляров, про-

тив роста на 26 % в 2021–м. Продажи бумажных книг в специализирован-

ных отдельных книжных магазинах показали падение на 1 %, до 28,6 млрд. 

рублей, в федеральных книжных сетях – рост на 17 %, до 18,6 млрд. руб-

лей. 

В крупнейшем российском маркетплейсе в 2022 году книжная кате-

гория показала в первом полугодии существенные темпы роста: оборот 

увеличился на 33 %. При этом 62 % покупок пришлось на региональных 

пользователей. Средняя стоимость книги составила 450 рублей, отметила 

директор по развитию бизнеса Ozon.ru Анна Карпова. 

Объёмы продаж напрямую зависят от каналов распространения и ка-

чества продукции. Каналы распространения разделяются на оптовый (вы-

сокий уровень продаж) и розничный (более низкий уровень продаж). 

Оптовая реализация печатной продукции, в свою очередь, проводится в 

специальных книжных магазинах (акцент делается на широком ассорти-

менте), интернет–магазинах или на прилавках. Повышение уровня продаж 

на маркетплейсах связано с отсутствием необходимости выходить из дома 

и гибкой системой скидок. Особенностью книжного рынка РФ также явля-

ется рост доли FMCG–канала в распространении книг, что вызвано более 

низкой стоимостью книг. Однако такой способ реализации книжной про-

дукции подходит больше для беллетристики.  

Несмотря на присутствие на рынке электронных источников получе-

ния информации, бумажные издания не потеряли своей актуальности. Они 

служат для того, чтобы действительно погрузиться в мир чтения. Сейчас 

издатели тратят много ресурсов для создания книги – каждая прорабатыва-

ется вплоть до мельчайших деталей, что привлекает читателей. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Вандышева О.П. 
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Карапетян Л.А., спец. 2 к. 

Воронежский государственный университет  

 

Психологическая адаптация субъектов в условиях безработицы  

 

 Безработица — это социально–экономическое явление, при котором 

часть трудоспособного населения не может найти работу и получать доход 

за свой труд. Безработица порождает множество негативных последствий 

для общества и индивидов, в том числе влияет на их психологическое со-

стояние и поведение. 

Психологическая адаптация — это процесс приспособления индиви-

да к измененным условиям жизни, направленный на сохранение или вос-

становление психического равновесия и благополучия. Психологическая 

адаптация требует от индивида мобилизации своих внутренних ресурсов, 

таких как мотивация, самооценка, саморегуляция, стрессоустойчивость и 

других. 

Субъекты в условиях безработицы сталкиваются с рядом психологи-

ческих проблем, таких как: 

 – потеря смысла жизни и профессиональной идентичности; 

 – снижение самоуважения и самодостаточности; 

 – чувство беспомощности и безнадежности; 

 – разочарование в себе и окружающих; 

 – депрессия, апатия, агрессия; 

 – страх перед будущим и неопределенностью; 

 – социальная изоляция и одиночество. 

Для успешной психологической адаптации субъектам в условиях 

безработицы необходимо: 

 – принять реальность своего положения и отказаться от иллюзий; 

 – переосмыслить свои цели и ценности, найти новые смыслы и ин-

тересы; 

– активизировать поиск работы и использовать различные каналы 

информации; 

 – развивать свои профессиональные и личностные качества, повы-

шать квалификацию и конкурентоспособность; 

 – поддерживать позитивное отношение к себе и окружающим, 

укреплять самоуважение и самодоверие; 

 – искать социальную поддержку у родных, друзей, специалистов 

или групп самопомощи; 

 – соблюдать здоровый образ жизни, заниматься физической актив-

ностью, хобби, досугом. 
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Выбор стратегии зависит не только от предыдущего опыта человека, 

но и от самооценки, веры в собственные силы: на что он способен повли-

ять в своей жизни, есть ли у него выученная беспомощность. Если субъект 

занимает позицию жертвы и отказывается предпринимать активные дей-

ствия по улучшению ситуации, хотя такая возможность есть, то это – яв-

ный показатель психической апатии. Важно, насколько человек чувствует 

себя экономически и финансово грамотным и уверенным. Если есть твер-

дое понимание того, что экономика циклична и непременно начнет восста-

навливаться, то так проще справиться с кризисными ситуациями. 

Также можно выделить следующую закономерность: субъект, поте-

рявший работу, перестает планировать на долгий срок и начинает жить се-

годняшним днем. Это влияет не только на структуру потребления, но и на 

жизненные планы во всех планах. Четкую взаимосвязь можно выделить 

между наличием социального капитала, уровнем дохода, долгосрочным 

планированием и способностью быстро адаптироваться в кризисной ситу-

ации. Безработица в большинстве случаев, является следствием экономи-

ческого кризиса, поскольку предприятия приостанавливают свою деятель-

ность. В связи с этим человек впадает в глубокую депрессию и к стрессу, 

как было подчеркнуто выше. Психологическая адаптация субъектов в 

условиях безработицы зависит не только от их личностных особенностей, 

но и от внешних условий и факторов, таких как: уровень безработицы в ре-

гионе и стране, структура рынка труда и спрос на квалифицированные 

кадры. 

Все эти факторы в большей или меньшей степени влияют на воз-

можности трудоустройства, уровень дохода, социальную интеграцию и 

самооценку безработных. Поэтому для успешной психологической адапта-

ции субъектам в условиях безработицы необходима не только индивиду-

альная работа с грамотным психологом или консультантом по трудо-

устройству, но и комплексная социально–психологическая поддержка без-

работного на различных уровнях: государственном, региональном, муни-

ципальном, организационном и общественном. Психологическая поддерж-

ка безработных граждан способствует повышению их психического здоро-

вья, социальной активности и адаптивности. Она также способствует 

уменьшению социальной напряженности в обществе и предупреждению 

негативных последствий безработицы для индивидуумов и общества. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Вандышева О.П. 
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Кириленко В.К., бак. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Рациональное экономическое поведение субъектов 

 

Рациональное экономическое поведение уже давно является 

предметом изучения для экономистов. Такое значение рациональное 

экономическое поведение приобрело, как только ученые–экономисты 

задумались о редкости ресурсов, которыми располагает человечество. 

Именно в этот момент предмет экономики кардинально изменился. От 

факторов материального благосостояния людей к действиям человека, 

когда нет ресурсов. Анализ данного поведения просто необходим для 

людей в современные время, ведь каждый человек хочет правильно 

распределить свой бюджет, выгодно вкладывать свои деньги, например, в 

банк. 

Рациональное экономическое поведение – стремление финансового 

субъекта приобрести наибольший итог, при этом тратя меньше расходов в 

момент ограниченности используемых возможностей и ресурсов.  

Чаще всего выделяют два типа рационального поведения. Обратим на них 

внимания. 

Для людей с негативным (нерациональным) поведением характерно: 

· Не владеть финансовыми средствами и сбережениями. Под эти 

подразумевается, когда у человека нет никакой «финансовой подушки без-

опасности», он не имеет никаких банковский счетов или, например, нет 

сбережений на черный день. 

· Не придерживаться определенной финансовой стратегии. 

· В момент увеличения доходов, увеличиваются и расходы на 

какие–либо вещи. Важно отметить, что, в момент того, когда человек 

начинает получать больше прибыли, то его расходы таким же образом уве-

личиваются, как и доходы. 

Признаки рационального поведения: 

· Когда есть запасной фонд, то есть у человека есть какие–либо 

сбережения, например, счет в банке. 

· Когда человек покупает какую–либо вещь, в первую очередь 

он смотрит на ее долгосрочность.  В наше время не всегда дорого–

качественно. Приведу пример, дорогие туфли могут быть в хорошем со-

стоянии менее года, а кроссовки, которые стоят не так дорого, как упомя-

нутые выше туфли, носятся намного дольше, чем модель, превосходящая 

их по стоимости. 

· Когда есть навык распределять результат с потраченными уси-

лиями 

Совершенно понятно, что выгода–хорошо, но всегда ли? Ведь, за-

трачивая ресурсы–время, силы, нервы–мы можем получить совсем ма-
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ленький «выигрыш». Например, когда семья бегает по магазинам, так как в 

разных супермаркетах скидки на ту или иную продукцию разные, то они 

затрачивают намного больше усилий, а скидку могут получить всего в 5%. 

Рассмотрим несколько методов рационального экономического по-

ведения. 

Методы рациональной организации трат 

1.  «Методика четырех конвертов» 

В чем заключается метод? Существует 2 категории семейных затрат: 

постоянные  траты; переменные затраты. Изначально распределяем сред-

ства на необходимые траты, а после уже распределяем на 4 конверта. 

2. Метод шести кувшинов 

1 кувшин — на жизнь (55% от доходов) 

2 кувшин — хорошее настроение (поход в кино, парки) (10% от до-

ходов) 

3 кувшин — отложенные деньги (10%) 

4 кувшин — на крупные покупки или на черный день (10%) 

5 кувшин — подарки (10%) 

6 кувшин — самообразование(5%) 

3. Метод «10–20%» 

Один из способов разумно организовать трату семейного бюджета 

называется «10 процентов». Он состоит в том, чтобы каждый месяц откла-

дывать из общей суммы доходов не менее 10%. 

4. Метод «семи конвертов». Конверты: 

· Необходимые платежи; 

· траты на ребенка; 

· еда; 

· бытовая техника; 

· деньги на отдых. 

· «радость» — деньги, оставшиеся с предыдущего месяца после 

обязательных трат. 

Каждый слушающий может выбрать для себя более подходящий. На 

наш взгляд, наиболее «выигрышным» вариантом можно считать «Метод 7 

конвертов», так как в нем строго распределены финансы, учтены все необ-

ходимые расходы. 

Таким образом, рассмотрев несколько методов рационального эко-

номического поведения, мы можем сделать вывод: рациональное экономи-

ческое поведение необходимо современному человеку, чтобы распреде-

лить свой бюджет, понять на какие вещи стоит тратить деньги, а на какие 

нет. Так же, с точки зрения психологии, человек начинает обладать само-

контролем, придерживается определенной дисциплины, чтобы не потра-

тить сбережения.  

Научный руководитель – к.э.н., доц. Вандышева О.П. 



87 
 

Клеткина М.С., бак. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Филологический стартап: прибыль и убытки 

 

Все сферы нашей жизни связаны со словами и числами. Специали-

сты любого профиля, любой сферы экономики не могут обойтись без них. 

Всесторонняя подготовка кадров предполагает их глубокое всестороннее 

образование: общее и профессиональное. Каковы пути реализации гумани-

тарного знания в современных условиях? 

Этот и многие другие вопросы волнуют не только состоявшихся 

филологов, но и студентов, только начинающих свой профессиональный 

путь. Многие считают, что работа по профессии не единственная 

возможность реализоваться как профессионал «своего» дела, отсюда 

появляется новый вопрос: «Как может заработать филолог?  

Итак, мечта каждого второго студента филологического факультета –

издание собственной книги. Но может ли издательство стать постоянным 

заработком или же останется лишь «хобби»? Первое издание – самый 

сложный шаг, так как крупные издательства не получат выгоды от 

публикации малоизвестного писателя, следовательно придется заплатить за 

издание вашего произведения–убыток составит примерно 350–500 рублей 

за один экземпляр (сумма варьируется в зависимости от качества бумаги, 

переплета, количества издаваемых книг и других факторов). Цена готового 

издания рассчитывается так: стоимость вашей книги (в среднем 400 

рублей) + желаемая наценка (минимум 125–150% от себестоимости) + 

«накрутка» магазина (около 50%). Отсюда получаем стоимость издания на 

прилавке–приблизительно 1000–1200 рублей. Позволить себе покупку 

такой книги сможет далеко не каждый, следовательно, шансы на успешный 

стартап снижаются с 50% до 10–20%. Отсюда следует вывод: издание 

книги за свой счет с очень низкой вероятностью сможет принести доход. 

Второй вариант стартапа – интернет издание. Затраты на такой тип 

вывода произведения в свет значительно ниже, так как в современном мире 

существует множество краудфандинговых площадок, таких как 

Boomstarter.ru, Planeta.ru, Kroogi, «Тугеза» и других. На сайте публикуется 

детальная информация о стартапе, инвесторы изучают предложение и 

принимают решение о вложении средств. Сегодня это максимально 

безопасная схема сотрудничества. Вложите деньги в рекламу: повысьте 

популярность своего произведения, увеличьте фан базу, количество 

читателей, тогда шансы на бесплатное издание бумажного варианта 

значительно возрастут, затраты при этом снизятся. Отличным вариантом 

для продвижения книги станет её публикация на онлайн сервисах, так 

называемых электронных библиотеках, а также ведение личного 

литературного блога в социальных сетях. Расходы при таком типе 
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издательства вы рассчитываете самостоятельно, так как на просторах 

интернета существует несметное количество рекламных предложений. 

Второй вариант бизнеса–редактура. Филолог может редактировать 

уже написанные произведения, при этом с ростом спроса на ваши услуги 

будет расти и их стоимость. Затраты здесь станут минимальными: 

опытный филолог сможет обойтись лишь покупкой рекламы, 

начинающему же специалисту придется пройти обучение: стоимость таких 

курсов около 20 тысяч рублей. При грамотном маркетинге и правильном 

подходе к работе (ответственность, ведение нескольких проектов 

одновременно, выполнение дедлайна), редактура сможет приносить от 50 

до 200 тысяч рублей в месяц (без учета издержек), что покроет все затраты 

спустя короткое время и откроет возможность для дальнейшего развития: 

найма сотрудников, аренды офиса, карьерного продвижения. 

Последний рассматриваемый в этой статье способ заработка –

журналистика. Беспрерывное развитие технологий в современном 

обществе открывает новые профессиональные возможности для людей 

разных профессий: инженеров, дизайнеров, архитекторов и, конечно же, 

филологов. Так, выпускник филологического факультета может 

попробовать себя в разных «ролях», и одна из них – журналистика. Работу 

журналистом в Интернете в первую очередь, её следует рассматривать как 

творческое занятие, что отлично подходит филологу. Самым простым 

способом получения прибыли при таком способе заработка станет ведение 

личного блога в социальных сетях, однако и здесь придется потратить 

немало: покупка оборудования, реклама, гонорар для интервьюируемых, 

оплата арендуемых студий, сотрудничества с популярными интернет–

журналистами и др. Интернет–журналистика потребует больших вложений 

(не менее 50 тысяч рублей на первом этапе и дальнейшее умножение 

расходов + постоянные издержки) и длительного времени развития 

предприятия, однако такой вариант инвестиции не всегда может являться 

платформой для постоянного заработка. 

Проанализировав материал, можно сделать вывод, что инвестиции в 

филологию являются неплохой возможностью для самореализации как 

профессионала вне стен офисов, издательств и учебных заведений. Однако 

стоит помнить о том, что сразу достигнуть пассивного дохода не получится 

ни одним из предложенных способов: на первых этапах развития вашего 

стартапа придется потратить много сил, времени и, более того, денежных 

средств. Однако бизнес и филология отнюдь не противоположные понятия, 

что доказывают не только приведенные примеры, но и множество 

успешных проектов, уже созданных специалистами. Выпускник 

филологического факультета имеет огромные возможности для развития в 

разных сферах деятельности, тесно связанных с экономикой в том числе. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Вандышева О.П. 
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ВВП России: структура и динамика 

 

Результаты развития национальной экономики можно оценить на 

основе анализа макроэкономических показателей. Стоимость конечных 

товаров, которые произведены за определенный период времени, обычно за 

год отечественными и иностранными производителями на территории 

данной страны, образует такой важный макроэкономический показатель 

как ВВП. В России ВВП рассчитывается год к году, а также квартал к 

предыдущему кварталу. ВВП используется, чтобы оценить рост или же 

снижение экономических показателей страны; а также, чтобы сравнить 

показатели других стран, тем самым провести аналитическую работу. 

Концепция ВВП была разработана Уильямом Петти. 

Валовой внутренний продукт является одним из главных параметров 

развития экономики, которые подвержены систематическому наблюдению 

экономистов. Такое отношение к ВВП обусловлено тем, что он выражает 

итоговый результат функционирования всей экономики. В России ВВП 

рассчитывает Росстат – поквартально и за годы. Например, в кварталы 

года.  

ВВП России в 2022 году в рублях составил 34 629 млрд руб. за 

первый квартал и 34 663 – за второй. Важно отметить, что Росстат считает 

ВВП именно за каждый квартал по отдельности. Структура основных 

компонентов ВВП в 2022 году относительно 2021 года сместилась в 

сторону увеличения доли чистого экспорта (с 9,3% до 12,8%) за счет 

существенного превышения цен экспортируемых топливно–

энергетических продуктов над ценами импорта. Часть внутреннего 

конечного спроса сократилась: расходов на конечное потребление – с 67% 

до 65%, валового накопления – с 23% вплоть до 22%. 

Российская экономика в 2022 году пережила кризис, потеряв при 

этом всего около 3% ВВП. В Минэкономразвития ожидали глобальный 

кризис в 2022 году. По прогнозам ведомства, ВВП должен был понизиться 

на 7,8% по итогам года, но по факту этого, скорее всего, не произойдет – 

экономика оказалась более устойчивой. 

В целом же, основной удар кризиса ВВП показал именно во втором 

квартале: начали уходить внешние связи, заблокировались финансовые 

рынки, а курс валюты был непредсказуемым (индекс физического объема 

ВВП упал на 5,7% по сравнению с предыдущим кварталом). Из этого 

делаем вывод, что события прошлого года достаточно сильно ударили по 

экономическому росту. 

Главным фактором падения экономики являются масштабные 

санкции, которые были введены после введения СВО. Данный фактор 
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привел к: эмиграции россиян, ограничению на импорт российских товаров, 

сокращению валютных операций и уходу из страны крупных компаний. И 

хотя самые негативные прогнозы на этот год не сбылись, следующий год 

для экономики страны может оказаться намного хуже 2022–го. 

Закон о федеральном бюджете на трехлетний период – с 2023 по 2025 

год – был подписан 5 декабря. Согласно документу, ВВП России в 2023 

году в рублях составит 149,95 трлн. руб. 

Дальнейший прогноз такой: 

2024 год – 159,7 млрд руб., на 6,5% больше, чем в 2023–м; 

2025 год – 170,5 млрд руб., или на 6,8% больше, чем в 2024–м. 

Иными словами, если в 2023 году прогнозируется упадок экономики 

в 0,8%, то на следующие годы государство всерьез ожидает уже 

экономического роста выше 6,5% в год. 

Максим Решетников является главой Минэкономразвития, он заявил, 

что в 2023 году экономика нашей страны может немного уменьшиться– 

примерно на 0,9%. Но уже в 2024 году будет рост ВВП на 2,6%, а к 2030 

году экономика может укрепиться и подрасти на 17% в сравнении с 

показателями 2021 года. 

Известно, что обстановка на Украине и санкции недружественных 

стран отрицательно воздействуют на экономику России, конечно, это 

отражается на уровне ВВП.  

Невзирая на санкции, внедренные против России западными 

государствами, экономика России не рухнула, а выстояла – на это 

указывает и достаточно медленное падение ВВП. 

Причин для этого можно выделить несколько:  

Недооценка потенциала российской экономики. Экономический 

потенциал страны многогранен. Важной основой потенциала нашей 

национальной экономики является совокупность имеющихся ресурсов (как 

уже разведанных и использующихся, так и латентных). Кроме того, важной 

составляющей потенциала российской экономики является эффективность 

их использования. 

Активное развитие сельского хозяйства. Например, с 1980 по 2021 

годы в России сбор зерна вырос за это время с 37 до 80 млн тонн. Как 

подчеркивают эксперты, выращивание пшеницы и продажа газа позволяют 

России оставаться на плаву лучше, чем США с их сложной экономикой. 

Таким образом, несмотря на целый ряд проблем, с которыми 

столкнулась российская экономика, нисходящая динамика ВВП оказалось 

не такой сокрушительной, как обещали экономисты в первой половине 

2022 г. Это стало возможно благодаря высоким ценам на энергоресурсы, 

государственным мерам поддержки, а также многолетнему опыту работы в 

режиме введённых санкций. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Вандышева О.П. 
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Комарова А.А., спец. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Коллекционные инвестиции, их преимущества и недостатки  

 

Развитие финансовых рынков и растущая неопределенность их 

участников являются основными стимулами к поиску новых, гибких фи-

нансовых инструментов, которые могли бы соответствовать меняющейся 

ситуации на рынке и приносить доход от инвестиций. Коллекционные ин-

вестиции могут повысить стоимость и разнообразить инвестиционный 

портфель инвестора, а в условиях постоянной инфляции предметы коллек-

ционирования становятся все более стабильным вариантом инвестирова-

ния. В качестве объекта коллекционированных инвестиций может высту-

пать любой физический объект, который люди собирают: от тонкого фар-

фора до бутылок вина, от редких рукописей до старинных автомобилей. 

Коллекционеры собирают эти «материальные активы», потому что они их 

любят, а инвесторы верят, что со временем их стоимость возрастет. Основ-

ные варианты коллекционных инвестиций, особенно популярных и вос-

требованных в последние десятилетия, ставших если так можно выразить-

ся «традиционными» на рынке в 2022–2023 гг. – это вина, комиксы, иг-

рушки, марки, предметы изобразительного искусства, монеты, памятные 

спортивные вещи, предметы, связанные со съемкой фильмов и сериалов и 

автомобили. 

Основные преимущества коллекционных инвестиций заключаются в 

следующем:  

1) отсутствие корреляции с фондовым рынком. Фондовый рынок за-

висит от состояния экономики, в то время как коллекционные инвестиции, 

как правило, не зависят экономической ситуации в стране. В то время как 

акции могут упасть, поскольку экономика становится слабее и нестабиль-

нее, стоимость многих коллекционных инвестиций возрастает – частично 

из–за инфляционных ожиданий, частично из–за того, что на многие из них 

не влияют общие экономические тенденции. Это делает коллекционные 

инвестиции отличным средством хеджирования и стабилизатором портфе-

ля;  

2) больший потенциал для получения высокой прибыли. В то время 

как акции предлагают относительно хорошую норму долгосрочной прибы-

ли в перспективе, большинство коллекционных инвестиций предлагают 

более высокую доходность, однако они, как правило, имеют меньшую 

ликвидность и большую волатильность на этом пути. Конечно, нет ника-

кой гарантии, что какие–либо инвестиции принесут высокую отдачу. Но 

поскольку коллекционные инвестиции развиваются не так быстро, как 

обычные инвестиции, можно не торопиться, оценивая их потенциал. 
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3) существует возможность использовать имеющиеся знания из дру-

гих сфер жизни в процессе инвестирования. Если потенциальный инвестор 

плохо разбирается в финансах и компаниях, лучше инвестировать в произ-

ведения искусства, если он является экспертом в данной предметной обла-

сти. Уникальные знания в данном случае являются основой для получения 

конкурентного преимущества при инвестировании в коллекционные инве-

стиции.  

Однако вложения в «экзотические» активы имеют ряд недостатков: 

1) предметы коллекционирования как объект инвестирования не для 

всех. При инвестировании в предметы коллекционирования необходимо 

подумать о получении экспертной консультации, если знаний самого инве-

стора недостаточно для оценки объекта инвестирования. Необходимо точ-

но понимать, что приобретается и как будет развиваться рынок данного 

объекта. При вложении в коллекционные инвестиции нужно руководство-

ваться основным правилом инвестора – не вкладывать больше, чем можно 

потерять, так как предмет коллекционирования может и не принести ожи-

даемой прибыли. Наконец, следует отметить, что цель вложений в коллек-

ционные инвестиции – это не столько ожидаемая высокая доходность, 

сколько удовлетворение в обладании данными предметами.  

2) коллекционные инвестиции, как правило, требуют крупных сумм 

вложений и имеют длительный инвестиционный горизонт (до нескольких 

десятков лет); 

3) инвестиции в произведения искусства, коллекционное вино, моне-

ты и др. предметы связаны с несением дополнительных затрат по соблю-

дению специальных условий хранения и страхования, что в свою очередь 

снижает прибыльность инвестиции и не способствует привлекательности 

данного рынка для инвесторов.  

Таким образом, в случае с альтернативными инвестициями, такими 

как предметы коллекционирования, нет однозначного ответа на вопрос, 

стоит ли диверсифицировать портфель инвестора данными активами.  Как 

и в случае с любыми инвестициями, нет никаких гарантий, какие будут 

оценены, а какие нет. И поскольку они настолько разнообразны, предметы 

коллекционирования представляют собой чрезвычайно непредсказуемую 

группу. Иногда самые ненужные предметы – это те, цены на которые 

стремительно неожиданно вырастут, в то время как раскрученные предме-

ты, растут один год, а затем становятся почти полностью бесполезными. 

Многие инвесторы придерживаются приблизительного правила: 5–

10% для альтернатив в своем общем портфеле. Это может включать това-

ры, предметы коллекционирования и криптовалюту. Для других предметы 

коллекционирования просто слишком спекулятивны и им нет места в 

портфеле. А для более экстремальных, альтернативные варианты являются 

основой их инвестиционной стратегии. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Павлова Е.А.  
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Котенева Е.О., бак. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Лингвономика: особенности и перспективы развития 

 

Экономическая сфера в большом объеме охватывает жизнь людей. 

Каждый день человек вступает в различные экономические отношения. А 

также важнейшим аспектом в существовании человечества является язык. 

Инструмент, с помощью которого люди выражают свои мысли, эмоции и 

чувства. А возможно ли такое, что два абсолютно разных понятия имеют 

что–то общее? Механическое (экономика) и духовное (язык) пересекаются? 

Да, такой «оксюморон» называется лингвономикой. 

«Лингвономика» или «экономика языка» изучает, какую роль знание 

языка отдельным человеком и многоязычие в масштабах общества играет в 

экономических процессах. Этот новый термин еще полностью не изучен, 

но уже на данный момент имеет отличные перспективы в развитии.  

Лингвономика изучает следующие направления: 

· прогнозирование ведущего языка в перспективе; 

· анализ языковых направлений для успешной карьеры; 

· разработка языковой политики и т.д. 

Впервые об экономике языка была получена информация от 

Джейкоба Маршака в 1965 году. Этот американский экономист выдвинул 

предположение о том, что можно рассматривать систему букв, слов, 

предложений и т.д. в качестве предмета, который имеет стоимость. 

Сколько же ресурсов было потрачено на поиск, изучение, освоение языка? 

Как и в каком размере оплачивается труд работников, которые усердно 

занимаются этим? А какую прибыль приносит знание языка?  

Рассмотрим влияние различных факторов на языковые изменения. 

1) История. 

Общество изучает и использует язык большинства, что может при-

водить к исчезновению миноритарных языков (языков меньшинства). При 

этом существует ряд компенсирующих факторов, которые помогают от-

дельным миноритарным языкам избежать вымирания. 

2) Проблематика 

Экономические силы влияют на процветание, политику и власть, ко-

торые, в свою очередь, влияют на возникновение, исчезновение и относи-

тельную силу языков и языковых сообществ. 

3) Методология 

Язык с точки зрения экономики можно изучать с помощью статиче-

ских и динамических моделей. 

 Язык экономики можно представить в трёх аспектах: 

· построение системы связей значений внутри конкретной науч-

ной и практической области; 
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· установление взаимосвязей между данной областью и другими 

сферами знания; 

· а также между данной областью – и живым языком, культурой 

и картиной мира в целом.  

В мире постоянно развивающихся технологий такой раздел эконо-

мики, как лингвономика становится всё более интересным предметом ис-

следования. Многие ученые смогут связать свою жизнь с такой сферой. 

Вопрос доминирующего языка в перспективе остается открытым до 

сих пор. Каждое государство существует в собственном экономико–

политическом пространстве. Поэтому для разных стран приоритетным бу-

дет тот язык, благодаря которому они способны сохранить свое положение 

в мире.  

Обратим внимание на экономико–лингвистическую связь в России.  

Еще в XX веке государственный язык считался инструментом угнетения. 

Речи о едином языке и не могло быть. В первые годы существования СССР 

русский язык был значительно упрощён.  «Избавление» от буквы «Ъ» бы-

ло на руку тем, кто издавал книги, газеты и т.п., ведь за печатание шедев-

ров брали гораздо меньше. А латинизация алфавита – это целое открытие! 

В латинице слова короче, а, следовательно, сокращались расходы на пе-

чать. Но, к счастью, начиная с 1930 года, положение в СССР кардинально 

меняется. Поступила идея: использовать русский язык в качестве метода 

для объединения государства, в том числе экономического, а именно для 

того, чтобы смогли выполняться планы государственной экономики. Вели-

кий язык становится одним из главных пунктов для поиска работы, разви-

тия карьеры, обязательным предметом в школьной программе, универ-

сальным языком общения. А уже в Российской Федерации русский язык 

играет главенствующую роль и защищен Конституцией. Этот свод слов, 

правил, текстов является официальным в образовании, бизнесе, печати, 

почти каждой сфере жизни. В русский язык вкладывают как великую ду-

ховную ценность, так и экономические ресурсы – существуют фонды под-

держки языка, тем самым, люди ждут отдачи в качестве решенных эконо-

мических проблем с помощью «русских слов», различных объединений со 

странами, которые желают развиваться, опираясь на язык, учеба в универ-

ситетах по обмену, стажировки и т.д. 

Таким образом, можно сделать вывод, что основной проблемой эко-

номики языка является использование ресурсов языка, а с другой стороны, 

системе букв и слов необходимо стать реальным ресурсом экономического 

развития общества, т.е. найти способы применения полученных знаний в 

экономической сфере так, чтобы извлечь максимальную выгоду, не причи-

нив урон словарному богатству. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Вандышева О.П. 

https://ru.m.wikipedia.org/wiki/%D0%9A%D0%BE%D0%BD%D1%81%D1%82%D0%B8%D1%82%D1%83%D1%86%D0%B8%D1%8F_%D0%A0%D0%BE%D1%81%D1%81%D0%B8%D0%B9%D1%81%D0%BA%D0%BE%D0%B9_%D0%A4%D0%B5%D0%B4%D0%B5%D1%80%D0%B0%D1%86%D0%B8%D0%B8
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Леонова П.В., бак. 3 к. 

Воронежский государственный технический университет 

 

Импортозамещение в сфере информационных технологий 

 

Все больше иностранных IT–компаний: Figma, Google Cloud, Mi-

crosoft полностью или частично покинули российский рынок. 

Отечественным компаниям придется в короткие сроки искать подхо-

дящие аналоги, чтобы обеспечить плавные изменения, насколько это воз-

можно в нынешних условиях. Но на данный момент быстрое импортоза-

мещение невозможно, так как процесс внедрения имеет много недостат-

ков. 

Одна из первоочередных причин – высокая зависимость от про-

граммного обеспечения зарубежных компаний и отсутствие аналогов на 

российском рынке ИТ (информационных технологий). 

Следующей причиной является недостаточное число разработчиков 

и невысокий уровень конкурентоспособности производимого программно-

го обеспечения. 

Сложившаяся текущая ситуация на российском рынке требует не-

медленного решения и создания отечественного программного обеспече-

ния и комплектующих на базе российских технологий. 

Кроме того, проблема может возникнуть с цифровой безопасностью. 

Если люди будут использовать программные обеспечения от западных 

вендоров, которые отказались обновлять свои продукты на территории 

России, то пользователи не смогут получить более новую версию, которая 

обычно исправляет ошибки и закрывает пробелы в безопасности преды-

дущей, а если поддержки и обновлений нет, остается старая версия, в ко-

тором они должны будут найти уязвимости и удалить их в местном отделе 

цифровой безопасности, который есть только у компании. 

Одним из важных аспектов цифровой безопасности является защита 

конфиденциальных данных, которые могут быть скомпрометированы при 

использовании импортных программных и аппаратных средств. Замена 

импортных продуктов на внутренние аналоги, произведенные в соответ-

ствии с национальными стандартами и требованиями безопасности, может 

значительно снизить риски утечки данных и кибератак. 

В России импортозамещение в IT стало особенно актуальным после 

введения санкций со стороны Запада в 2014 году. Это привело к тому, что 

многие компании стали искать альтернативы импортированному про-

граммному обеспечению и оборудованию, а также к тому, что правитель-

ство начало активно поддерживать отечественных производителей ИТ–

технологий. 

Импортозамещение в ИТ–сфере рассчитан на несколько лет, но если 

в этой сфере не разработана государственная политика, которая позволяет 
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правительственным учреждениям координировать процесс, не предполага-

ется и не подготовлено обучение персонала для решения проблем, резуль-

таты не будут впечатляющими 

В 2022 году из резервного фонда Правительства было выделено 

21,5 млрд рублей на поддержку ИТ–отрасли. Такое финансирование каса-

ется субсидий на покрытие части процентной ставки по кредитам, предо-

ставление грантов и льготную ипотеку для сотрудников компании. 

В России существуют различные программы поддержки ИТ–

инноваций, такие как «Сколково», «Роснано», «Российский фонд содей-

ствия инновациям» и другие. Они предоставляют финансовую и эксперт-

ную поддержку проектам, направленным на создание собственных техно-

логий и продуктов, а также на их продвижение на рынке. Важно понимать, 

что государственная поддержка не является единственным фактором успе-

ха в импортозамещении в сфере информационых технологий. Важно про-

водить анализ рынка и потребностей, развивать собственное производство, 

находить новые рынки сбыта, сотрудничать с зарубежными компаниями и 

продвигать свои продукты. 

Импортозамещение касается не только решения проблемы по сни-

жению зависимости от импорта информационных технологий, но и разви-

тия грамотности населения в области ИТ, что поддерживает бизнес, сти-

мулирование экспорта. В будущем появляется возможность выхода на ми-

ровой ИТ–рынок. Важно создать условия для развития малого и среднего 

бизнеса в этой области, а также привлечение инвестиций. Для этого необ-

ходимо предоставлять налоговые льготы и другие меры поддержки, чтобы 

стимулировать развитие ИТ – индустрии в России. Также важно развивать 

научный потенциал и образование в данной области. Необходимо совер-

шенствовать учебные программы и обеспечивать высокий уровень подго-

товки специалистов, чтобы они могли успешно работать в ИТ–индустрии. 

Важно понимать, что процесс импортозамещения в ИТ–сфере может 

быть долгим и сложным. Он требует проведения анализа рынка и потреб-

ностей, разработки внутреннего производства, поиска новых рынков сбы-

та, сотрудничества с зарубежными компаниями и продвижения внутрен-

них продуктов. 

Таким образом, нынешние способы замещения импорта можно счи-

тать долгосрочными и тяжеловесными. Нынешняя система в этой сфере не 

предназначена для решения проблемы, в будущем она предназначена для 

удовлетворения насущных потребностей экономики и производства. Этот 

процесс подтверждает свою актуальность и приоритетность для текущего 

состояния экономики нашей страны, уровня развития информационных 

технологий и информационной безопасности в Росси. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Смотрова Т.И. 
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Меленчук В.А., спец. 2 к. 
Воронежский государственный университет  
 

Влияние психологических факторов на потребительские решения 

  
Потребительские решения – это процесс принятия решений о покуп-

ке конкретных товаров или услуг. Такой процесс является сложным и мно-

гогранным, и на его качество влияет множество факторов. В экономиче-

ской литературе большое внимание уделяется анализу культурных, соци-

альных, психологических, личностных факторов. Ряд ученых выделяет 

внешние (формируются социальным окружением) и внутренние (присущи 

непосредственно индивиду: характер, эмоции и т.п.) факторы, влияющие 

на решение потребителя относительно совершения покупки. 

Одними из самых важных факторов являются психологические фак-

торы, которые могут оказывать как положительное, так и отрицательное 

влияние на процесс принятия решения. В данной статье будет рассмотре-

но, какие психологические факторы влияют на принятие потребительских 

решений и как они проявляются в поведении потребителя. 

Психологические факторы, которые могут влиять на потребитель-

ские решения, включают в себя не только индивидуальные характеристики 

потребителя, такие как возраст, пол, образование и доход, но и его лич-

ностные качества, такие как характер, мотивация, убеждения, ценности и 

т.д. Эти факторы могут оказывать сильное влияние на потребительские 

решения, и даже вызывать потребность в покупке товара или услуги. 

Важно понимать, как психологические факторы влияют на процесс 

принятия решений. Например, исследования показывают, что люди, кото-

рые более склонны к риску, чаще совершают покупки, которые могут быть 

неразумными и необоснованными. Перфекционисты зачастую тратят 

больше времени на выбор товара или услуги, чтобы убедиться, что они 

выбрали самый правильный вариант. Люди, склонные к социальной ком-

парации (сравнению с другими), могут быть больше восприимчивыми к 

рекламе, которая целенаправлена на их ценности и убеждения. 

Первоначально, необходимо уделить внимание психологическому 

фактору самоидентификации. Согласно данной теории, люди стремятся 

утверждать свою личность через покупку тех или иных товаров. Например, 

если потребитель рассматривает себя как успешного и богатого человека, 

он может стремиться к покупке марочных автомобилей, дорогой мебели, 

дорогих одежды и т.д. Однако, если потребитель видит себя в роли скром-

ного и эко–активиста, он может покупать экологически чистые товары и 

использовать общественный транспорт. Таким образом, самоидентифика-

ция является важным фактором в формировании потребительских реше-

ний. 

Вторым психологическим фактором, влияющим на принятие потре-
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бительских решений, является общественное мнение. Мнение других лю-

дей может стимулировать или ограничивать потребительские решения. 

Например, в некоторых обществах дорогие предметы являются признаком 

статуса, и это стимулирует людей к их покупке. Однако, в других обще-

ствах дорогие предметы могут считаться «выкачкой денег» и не вызывать 

уважения. При этом общественное мнение может заставить потребителя 

осознать свой психологический комфорт более важным, чем его социаль-

ный статус. 

Третий фактор, влияющий на принятие потребительских решений, 

является фактор идентификации группы. Согласно данной теории, люди 

стремятся определиться с конкретными группами, и один из способов 

определения – это приобретение товаров, которые характерны для этой 

группы. Например, если в группе преобладает тенденция к потреблению 

фермерских продуктов, то это может повлиять на покупку определенных 

товаров. Таким образом, фактор идентификации группы может серьезно 

влиять на принятие потребительских решений. 

И наконец, последний фактор, который необходимо упомянуть, это 

принципиальность. Согласно данной теории, люди стремятся совершать 

покупки, направленные на решение символических проблем. Например, 

покупка товаров, нацеленных на «правильный образ жизни», может быть 

связана не столько с практическими планами, сколько с желанием полу-

чить определенный символический статус. 

Таким образом, психологический фактор играет важную роль в фор-

мировании потребительских решений. Самоидентификация, общественное 

мнение, идентификация группы и принципиальность являются ключевыми 

психологическими факторами в этом процессе. Понимание науки об этих 

факторах могут помочь экономистам и маркетологам при планировании 

маркетинговых стратегий и формировании ценностей потребителя. 

Итак, можно сделать вывод, что выбор потребителя того или иного 

товара является следствием совокупного влияния большого количества са-

мых разнообразных факторов. Многие из них не поддаются прямому влия-

нию со стороны товаропроизводителей. Однако анализ этих факторов поз-

воляет глубже выявить особенности потенциальных покупателей и кос-

венно мотивировать к покупке. Особое место в процессе принятия реше-

ний о покупке занимают психологические факторы.  Знание тех или иных 

психологических факторов поможет потребителю принять осознанное ре-

шение о покупке, а также помочь предпринимателям разработать успеш-

ные маркетинговые стратегии, которые будут учитывать многообразие 

психологических факторов, влияющих на потребительские решения. 
Научный руководитель – к.э.н., доц. Вандышева О.П. 
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Челнакова В.М., бак. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Специфика потребительной и меновой стоимости печатных изданий 

 

Печатное издание – это издание, полученное путём печатания или 

тиснения, полиграфически самостоятельно оформленное. 

У печатного издания есть масса характеристик видов стоимости. 

Остановимся подробнее на потребительной и меновой стоимости.  

Потребительная стоимость печатного издания – это его способность 

удовлетворять какие–либо потребности, его полезность для общества и 

конкретного человека (смысловая нагрузка, жанр, побуждающая способ-

ность и т.п.). Такие объекты могут удовлетворять не только индивидуаль-

ные потребности людей, но и общественно полезные, социально значимые 

нужды общества (например, мотивационные и агитационные призывы в 

т.ч. на плакатах и стендах). Часто они способствуют развитию бизнеса и 

экономики с помощью содержащейся в них рекламы, как ярко выражен-

ной, так и скрытой. Роль печатных изданий как средства массовой инфор-

мации сложно переоценить, она огромна. 

Способность печатного издания удовлетворять необходимые по-

требности людей происходит благодаря целому набору различных свойств, 

которыми оно обладает.  

Потребительные стоимости определяют вещественное содержание 

разнообразного богатства человеческого общества вне зависимости от его 

общественной формы. Потому что служат показателем уровня развития 

общества в различных сферах жизнедеятельности и носителем его духов-

ных ценностей и интересов. 

Поскольку печатное издание в основной своей массе ориентировано 

на удовлетворение потребностей не автора и издателя, а других людей и 

общества в целом, то и потребительная стоимость печатного издания име-

ет значение не для производителя, а для человека и общества в целом, т.е. 

является общественной потребительной стоимостью. Только в таком слу-

чае печатное издание пройдёт через отношения обмена и приобретёт свой-

ства товара. 

Производителя печатного издания потребительная стоимость инте-

ресует только в той части, в какой она связана со способностью конкретно-

го печатного издания обмениваться на иные товары. Потребительная сто-

имость порождает спрос и таким образом позволяет печатному изданию 

являться носителем меновой стоимости. 

Меновая стоимость печатных изданий – это их способность обмени-

ваться друг на друга, на иные товары и денежные средства в определённом 

количественном соотношении. Соотношения, в которых происходит обмен 

печатных изданий с иными товарами, не случайны. Они обусловлены об-
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щим качеством, в одинаковой мере свойственным всем печатным издани-

ям, и не зависимы от их меновой стоимости и формы. 

Карл Маркс писал: «Если отвлечься от потребительной стоимости 

товарных тел, то у них остаётся лишь одно свойство, а именно то, что они 

– 

продукты труда. Как кристаллы этой общей им всем общественной 

субстанции, он и суть стоимости – товарные стоимости». Общей чертой 

качества всех видов печатных изданий, находящихся в основе меновых 

пропорций является приложенный к их созданию труд. Как результат тру-

дозатраты вообще, безотносительны к конкретной форме печатного изда-

ния, все печатные издания по своим качествам однородны и их количество 

соизмеримо. 

Стоимость печатного издания – это затраченный на его создание и 

воплощённый в ней труд. Стоимость прослеживается при обмене печатно-

го издания на денежный эквивалент, её внешним выражением и формой 

является меновая стоимость. 

Приходим к выводу, что отличия между потребительной и меновой 

стоимостью состоит в следующем: потребительная стоимость печатного 

издания определяется его естественными качественными (например, каче-

ство бумаги и красителя, оформление и т.п.) и смысловыми характеристи-

ками (полнота и оригинальная подача информации интересующей читате-

ля), а меновая стоимость – общественными отношениями (то есть за какой 

денежный эквивалент потребитель получает единицу конкретного изда-

ния). Стоимость – это общественное свойство печатного издания. Потре-

бительная стоимость выражает отношение человека к печатному изданию, 

чем выше интерес, тем выше потребительная стоимость, и соответственно 

выше спрос. Меновая стоимость – это отношения между самими людьми, 

продавцом и покупателем, в широком смысле слова она отражает баланс 

интересов обеих сторон. Получается, что в стоимости печатного издания 

нет ничего вещественного, она социальна. 

Потребительная стоимость печатного издания имеет место в любом 

обществе, меновая стоимость – только при непосредственном производ-

стве печатного издания и его участии в товарно–денежных отношениях. 

Потребительная стоимость позволяет отличать печатные издания 

друг от друга, меновая стоимость их сопоставляет как любые виды товара. 

Как и любой товар, обладающий индивидуально определёнными каче-

ствами, печатное издание удовлетворяет потребности общества, которые 

обуславливают спрос на него и обладает всеми признаками и свойствами 

товара, не теряя при этом интеллектуального и духовного наполнения.  

Научный руководитель – к.э.н., доц. Вандышева О.П. 



101 
 

Чуканова Ю.В., бак. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Приватизация в России: предпосылки и результаты 

 

Приватизация – это процесс перехода собственности, находящейся в 

государственном владении, в частные руки. Этому процессу подвергаются 

жилье, участки земли, средства производства.   

Приватизация была необходима в России по следующим причинам. 

Во–первых, для ликвидации фактической монополии государствен-

ной собственности.  

Во–вторых, для передачи в негосударственную собственность нерен-

табельных производств, лежащих тяжелым грузом на всех уровнях госу-

дарственного бюджета (в тех случаях, когда такая передача была экономи-

чески и социально оправданна).  

В–третьих, для формирования экономического фундамента нового 

для страны  политического режима. 

В–четвертых, уменьшение темпов социально–экономического разви-

тия, снижение эффективности общественного производства потребовали 

изменения хозяйственного механизма, смены модели экономики. Послед-

нее невозможно без создания новой системы отношений собственности. 

Очевидно, что негосударственные формы собственности в России могли 

возникнуть лишь путем приватизации 

Для проведения приватизации в России в 90–е годы ХХ века был вы-

бран путь шоковой терапии, те есть быстрого вхождения в рынок. Специ-

альные комитеты подготавливали документы, оценивали собственность, 

организовывали аукционы и так далее.  Приватизация призвана способ-

ствовать расширению сферы действия предпринимательства. В России при 

переходе к новой системе экономики на приватизацию возлагались боль-

шие надежды.  В результате её проведения частный сектор должен был 

стать преобладающим в экономике страны. Однако стратегия проведения 

преобразований себя не оправдала и привела к ряду негативных послед-

ствий. 

Анализ проблем проведения процесса приватизации и развития рын-

ка корпоративных ценных бумаг в России актуален тем, что изменение от-

ношений собственности является не только основой экономической ре-

формы, но и большой проблемой тех серьезных изменений в обществе, ко-

торые характерны для ХХ века. 

Важно рассмотреть две стороны приватизации как явления. Первая – 

положительная, так как ее цель – сокращение затрат из государственного 

бюджета на содержание государственных предприятий, работающих в 

убыток. Эта сторона обосновывает важность смены экономической систе-

мы на рыночную. Приватизация призвана стать рычагом повышения эф-
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фективности экономики. Однако не обошлось и без негативной стороны. С 

помощью приватизационных чеков государственная собственность отда-

валась «за копейки». Ваучеры привели к увеличению прибыли аукционе-

ров. Многие предприятия разных отраслей промышленностей продавались 

почти бесплатно на аукционах. 

В процессе проведения приватизации появлялся новый обществен-

ный слой – олигархия. Представители его могли влиять на экономику и 

политику страны с помощью средств, полученных из–за поддержки вла-

сти. В бюджет государства прекратились поступления от его бывшей соб-

ственности. Страна оказалось банкротом, доверие населения и других 

стран было подорвано. После проведения приватизации улучшения в эко-

номике почти отсутствовали. В других странах выполнялась приватизация 

наименее доходных предприятий с целью увеличения их прибыли. В Рос-

сии же, наоборот, в частные руки передавались не только убыточные, но и 

весьма устойчивые предприятия, что способствовало созданию класса соб-

ственников, владевших набольшей частью народного имущества. Эффек-

тивность производства, по данным статистики, снизилась в большинстве 

отраслей экономики. 

Приватизации в России проводилась в 2 этапа. 

Первый этап:1992 г. – 1994 г. Стремительный темп и масштабность 

проводимых процессов, а также введение системы бесплатных приватиза-

ционных чеков на предъявителя. 

Второй этап: начался в 1995 году.  Основная цель –  пополнение 

бюджета и сокращение бюджетного дефицита. Условно упоминаемый тре-

тий этап начался в 2000 г. Отличительная его особенность состоит в том, 

что продаются не объекты государственной собственности, а пакеты ак-

ций. Цены же определяются рынком. 

Положительные результаты реформ – появление сектора частного 

предпринимательства в промышленности и торговле, переход к новой ры-

ночной экономике, стремительное развитие сферы услуг, наполнение рын-

ка потребительскими товарами.  

Отрицательные последствия – социальная поляризация общества, 

спад промышленного и сельскохозяйственного производства, неопреде-

ленность законодательной базы, массовое утаивание прибылей и вывод 

денег за рубеж. 

Таким образом, экономические результаты приватизации оказались 

сложными и неоднозначными. С одной стороны, для экономики России 

ситуация ужасна, поскольку резко усилила расслоение общества. С другой 

стороны, если приватизация не делает своим направлением кардинальные 

изменения социально–классовой структуры общества, то можно увидеть, 

что разумная, умеренная, постепенная приватизация способна помочь ро-

сту и развитию экономики.  

Научный руководитель – к.э.н., доц. Вандышева О.П.  
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СЕКЦИЯ БУХГАЛТЕРСКОГО УЧЕТА 

 

Аль–Джанаби О.А.К., маг. 2 к.  

Воронежский государственный университет  

 

Основные виды бюджетов и методика их составления 

 

Одной из задач управления корпорацией является эффективное ис-

пользование ресурсов посредством бюджетирования, определяющего 

краткосрочные задачи в контексте стратегии. Результатом бюджетирова-

ния является формирование бюджетов. Содержание бюджетирования как 

инструмента управления определяется наличием интегрированной систе-

мы составления и контроля за исполнением бюджетов, организации выяв-

ления и анализа причин отклонений. В экономической литературе выде-

ляют следующие виды бюджетов (Табл. 1). 

Таблица 1. Виды бюджетов 
Виды бюджетов  Характеристика бюджета  

Генеральные и част-

ные 

Генеральный бюджет охватывает все виды деятельности кор-

порации, частные бюджеты охватывают отдельные виды дея-

тельности 

Долгосрочные и 

краткосрочные  

Долгосрочные бюджеты составляются на срок более 1 года, 

краткосрочные на срок до1 года  

Бюджеты, построен-

ные «снизу вверх» 

Предполагают сбор и передачу информации от исполнителей 

к руководителям корпорации 

Бюджеты, построен-

ные «сверху вниз» 

Предполагают сбор и передачу информации от руководителей 

к исполнителям корпорации 

Бюджеты с времен-

ным периодом  

На конец года неизрасходованный остаток средств перено-

сится на следующий период 

Статичные и гибкие 

бюджеты 

Статичный бюджет не предполагает изменение параметров 

бюджета. Гибкий бюджет предполагает возможность измене-

ния бюджета при изменении параметров. 

Непрерывные 

(скользящие) бюд-

жеты  

Предполагает дополнение ранее установленных сроков бюд-

жетов. 

Постатейный бюд-

жет  

Предусматривает фиксированные суммы по каждой статье 

бюджета. 

Бюджеты с нулевым 

уровнем и преем-

ственные бюджеты  

Преемственный бюджет предусматривает внесение корректи-

ровок, бюджет с нулевым уровнем формируется заново 

Система бюджетирования корпорации предполагает отражение дви-

жения активов, капитала, обязательств, финансовых результатов, денеж-

ных потоков. Целью бюджетирования выступает наращивание эффектив-

ности использования активов, максимизация финансовых результатов, мо-

ниторинг деятельности подразделений корпорации. Основной проблемой 

при формировании бюджетов является определение платежеспособного 
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спроса, на основании которого формируется бюджет продаж. Существен-

ное значение придается анализу отчетов об исполнении бюджетов преды-

дущих периодов, что позволит выявить и провести корректировку не 

учтенных, а также возникших факторов. Главный бюджет корпорации 

включает систему операционных бюджетов и систему финансовых бюдже-

тов. Бюджет продаж непосредственно связан с бюджетом производства, 

бюджетами переменных затрат и коммерческих расходов. Финансовый 

бюджет включает бюджет денежных средств и прогнозный баланс. Согла-

сование бюджетов обеспечивает преобразование количественных показа-

телей в финансовые. Выбор необходимого количества бюджетов основы-

вается на профессиональном суждении специалистов корпорации. Суще-

ственное значение для деятельности корпорации могут оказать инвестици-

онный бюджет, раскрывающий инвестиционные выплаты и поступления, а 

также кредитный план отражающий привлечение заемных ресурсов. Фак-

торы, которые необходимо учитывать при формировании различных видов 

бюджетов, представлены на табл. 2.  

Таблица 2. Факторы формирования бюджетов 
Цифры бюджетов не должны неоправданно завышаться и занижаться  

Бюджеты должны раскрывать информацию ясно и доступно 

Избыток информации бюджетов снижает значение и точность данных , недостаточ-

ность информации не позволяет принять экономическое решение 

Больший период формирования снижает надежность бюджета 

Выходные данные каждого бюджета являются исходными данными для последую-

щего бюджета 

Изменение условий деятельности корпорации предполагает корректировку бюджетов 

Формирование бюджетов осуществляется на основе «Положения о бюджетировании» 

– локального акта корпорации  

Бюджетирование является одним из направлений обеспечения 

устойчивого развития корпораций, обеспечивающих рациональное и эф-

фективное формирование и использование всех видов ресурсов. 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сапожникова Н.Г. 
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Башкатова И.А., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Содержательная характеристика финансовой несостоятельности 

(банкротства) корпорации 

 

На современном этапе экономическому субъекту присуще такие ха-

рактеристики как финансовая устойчивость, конкурентоспособность, стра-

тегическое управление предприятием, умение вовремя выявить проблемы 

в деятельности предприятия. Значительное изменение положения в дея-

тельности организации повлекло за собой появления нового понятия – 

несостоятельность. 

Многие ученые понятие «банкротство» трактуется как финансовый 

кризис, однако предприятие может испытывать кризис управления – неэф-

фективное использование человеческих ресурсов; экономический кризис – 

материальные ресурсы используются неэффективно. 

Основными задачами института банкротства являются: 

– защита экономических интересов государства и общества; 

– защита имущественных интересов кредитора; 

– защита интересов бизнеса при временных трудностях. 

Основы института банкротства: 

– правовые – законы, акты, методические указания, правила и т.д.; 

– организационные – судебная система, арбитражные управляющие, 

государственные уполномоченные, органы контроля; 

– финансовые – процедуры банкротства проводятся за счет должника 

или кредитора. 

Финансовая несостоятельность достаточно емкое понятие, так как 

это неспособность в полном объеме удовлетворить требования кредиторов 

по денежным обязательствам. Экономический субъект, у которого не по-

лучается реабилитировать свою платежеспособность подлежит ликвида-

ции. То есть можно сказать, что несостоятельность предприятия является 

частной ситуацией его неплатежеспособности. 

Понятие «банкротство» следует воспринимать немного шире, чем 

неплатежеспособность и несостоятельность. При рассмотрении понятия 

«банкротство» возникает два подхода в его определении: 

– это действие, применяемое арбитражным судом к должнику либо для 

реабилитации платежеспособности, либо для ликвидации организации; 

– это положение, при котором экономический субъект не может вы-

полнять требования кредиторов по истечению 3 месяцев с даты, когда они 

должны были быть исполнены. 

Следовательно, банкротство является больше юридическим событи-

ем, так, как только арбитражный суд может признать факт банкротства. 



106 
 

Поэтому с экономической стороны мы будем рассматривать понятие фи-

нансовой несостоятельности или неплатежеспособности. 

Следует учитывать, что признак несостоятельности обуславливается 

законодательно установленным подходом. Признаком банкротства юриди-

ческого лица является его неспособность удовлетворять требования креди-

торов по денежным обязательствам, работников (включая бывших) о вы-

плате выходных пособий и об оплате труда, а также уплачивать обязатель-

ные платежи, в течение 3 месяцев с даты, когда указанные обязательства 

должны были быть исполнены. 

Существует множество причин, которые могут привести к несостоя-

тельности организации. Некоторые из них могут быть следующими: 

– недостаточная прибыльность: организация может не получать доста-

точно прибыли для покрытия своих расходов и обязательств; 

– неправильное управление: неправильное управление организацией 

может привести к неэффективному использованию ресурсов и убыточно-

сти; 

– невыполнение финансовых обязательств: организация может не вы-

полнять свои финансовые обязательства перед кредиторами, что может 

привести к судебным искам и банкротству; 

– низкая конкурентоспособность: организация может не быть конку-

рентоспособной на рынке, что может привести к снижению продаж и при-

были; 

– изменение рыночных условий: изменение рыночных условий, таких 

как изменение спроса или цен на товары и услуги, может привести к убы-

точности организации; 

– непредвиденные обстоятельства: непредвиденные обстоятельства, 

такие как природные катастрофы, экономические кризисы и т.д., могут 

привести к убыточности организации. 

Для идентификации несостоятельности организации необходимо 

проанализировать финансовые показатели организации, такие как при-

быль, рентабельность, ликвидность, платежеспособность и т.д. Если эти 

показатели снижаются или находятся на низком уровне, то это может сви-

детельствовать о возможном банкротстве. 

Можно сделать вывод, что банкротство организации – это процесс, 

при котором организация признается неплатежеспособной и не в состоя-

нии удовлетворить свои долги перед кредиторами. Материальная стабиль-

ность организации оказывается под угрозой в случае превышения величи-

ны заемного капитала над собственными средствами, что увеличивает риск 

банкротства. Банкротство организации может быть вызвано различными 

причинами, такими как недостаточная прибыльность, неправильное управ-

ление, невыполнение финансовых обязательств и т.д. 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сапожникова Н.Г. 
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Васильченко П.С., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Медицинская информационная система как инструмент внутреннего 

финансового контроля 

 

В последние десятилетия активно развивается частный медицинский 

сектор. Количество частных медицинских учреждений значительно воз-

росло. Статистика 2023 года свидетельствует о преобладании коммерче-

ской медицины в ЦФО, при этом следует отметить, что в связи с пандеми-

ей и политическими ограничениями незначительная доля частного сектора 

не выдержала финансовых нагрузок, это привело к потере рыночных пози-

ций или к уходу с рынка. Прирост частных медучреждений за последние 

десятилетия в Воронежской области составил 276%. По результатам анке-

тирования по внедрению медицинских информационных систем (МИС), 

применяемых коммерческими медицинскими организациями, более 60 

предприятий с ОКВЭД 86 и лицензией на осуществление многопрофильно-

го медицинского учреждения, имеют территориальную локацию в Воро-

нежской области и г. Москва. Стоит отметить, что не более 2% референт-

ной группы выбирают и используют МИС для внутреннего финансового 

контроля. Статистика применения финансового мониторинга на столь ди-

намично развивающемся рынке медицинских услуг достаточно негативная, 

что обусловлено следующими причинами: 

– дороговизна узконаправленного отраслевого программного обеспе-

чения. Стоимость продуктов варьируется в диапазоне 500000 рублей, что 

не под силу небольшим организациям; 

– ориентация продуктов на ведение стандартов оформления меди-

цинской документации и графиков приема специалистов, а не на финансо-

вый анализ; 

– сложность проведения аудита, поскольку кассовый учет в основном 

привязан к приему пациента и ведется в МИС, а бухгалтерский учет ведет-

ся в 1С без возможности интеграции аналитического аспекта; 

– ставка МИС на соблюдение отраслевого законодательства и тонко-

стей правового регулирования взаимоотношений с пациентом; 

– отсутствие потребностей в финансовом менеджменте и внешнем 

аудите из–за небольших размеров организаций; 

– законодательная регламентация наличия главного врача в оргструк-

туре организаций, на которого, к сожалению, зачастую возлагаются обя-

занности менеджмента всех уровней от кадрового до финансового; 

– некачественное соблюдение вмененной обязанности экономиче-

ским субъектам согласно ст. 19 Закона № 402–ФЗ организовать и осу-

ществлять внутренний контроль, который является необходимым элемен-

том эффективного управления организацией в ситуации многоканального 
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финансирования и ведения раздельного учета нефинансовых активов, фи-

нансовых средств и обязательств. Медицинские учреждения довольно ча-

сто игнорируют такую обязанность, сводя ее к внутриотраслевому внут-

реннему контролю качества деятельности, основанного на соблюдении 

Приказа Минздрава России от 31.07.2020 г. № 785н. 

– перенос на лизингодателя при потребности в получении медицин-

ского оборудования и др. осуществления в упрощенной форме анализа дея-

тельности организации. 

Несмотря на сложности ведения и построения взаимосвязей, некото-

рые МИС реализуют достаточно интересные схемы бухгалтерского и ме-

дицинского учета. Например, с внедрением системы учета лекарственных 

препаратов «Честный знак» ряд разработок заставил модернизировать про-

дукт и корректировать учетную политику организации. До 2018 года бух-

галтерский учет лекарственных средств производился по номенклатурной 

группе и только в стоимостном выражении на основании отчета от по-

ставщика по учетной цене. С реализацией МИС списание производится с 

подотчетных лиц по средней учетной цене получаемой из карточки паци-

ента, после посещения процедурного кабинета дневного стационара. При 

инвентаризации часть списанных запасов зачастую имеется в наличии из–

за коррекций дозировок и временного лага между фактическим расходова-

нием лекарственных средств и назначением специалиста. Без применения 

адаптированной для бухгалтерского финансового учета МИС наблюдается 

разрозненное ведение отчетности в различных программных продуктах. В 

бухгалтерию медицинские документы, подтверждающие подобное назна-

чение лекарственных средств специалистом, не могут поступать согласно 

действующему законодательству о защите врачебной тайны и персональ-

ных данных пациента. Проверить обоснованность остатков таких специ-

фичных запасов в рамках внутреннего финансового контроля не представ-

лялось возможным. 

Под системой внутреннего финансового контроля принято понимать 

совокупность элементов, обеспечивающую наиболее оптимальную рацио-

нальную систему построения и использования механизмов планирования, 

оперативного управления и контроля, которые смогут гарантировать эф-

фективность расходования средств медицинской организации. В нашем 

примере прослеживается важность своевременного обеспечения проце-

дурного кабинета препаратами, наличия четкого графика финансирования 

основной деятельности, поскольку в иных условиях осуществление меди-

цинских процедур видится невозможным. Реализация в деятельности ме-

дицинских организаций тенденций рынка с упором на повышение качества 

и эффективности оказания медицинских услуг без современного внутрен-

него финансового контроля, в системе которого используется интегриро-

ванная МИС, в настоявшее время не представляется возможным. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Бахтурина Ю.И.  
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Васильченко Я.С., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Нормативное обеспечение бухгалтерского учета туристского 

агентства 

 

Основными целями законодательства РФ по бухгалтерскому учету 

являются: обеспечение единообразия ведения учета имущества, обяза-

тельств и хозяйственных операций, осуществляемых организациями, а 

также составление и представление сопоставимой и достоверной инфор-

мации об имущественном положении организации, доходах и расходах, ко-

торая необходима пользователям бухгалтерской отчетности.  

Нормативная база бухгалтерского учета в соответствии с ФЗ «О бух-

галтерском учете» 402–ФЗ состоит из четырех уровней. Первый уровень: 

сам Федеральный Закон, федеральные стандарты (положения) по бухгал-

терскому учету. Второй: отраслевые стандарты, которые в которой пока 

еще не дополнен отраслевыми уточнениями и корректировками. Третий 

уровень: План счетов бухгалтерского учета, Инструкция по его примене-

нию, Методические указания Минфина России и др. Четвертый уровень: 

Учетная политика конкретной организации, другие ее локальные норма-

тивные акты.  

Если говорить о практических особенностях положений, требующих 

нормативного регулирования для туристского агентства, то в их отношении 

налоговые органы находятся в постоянном конфликте взглядов с бухгалте-

рами в области туризма. Основной проблемой является агентское возна-

граждение. Довольно часто налоговые органы признают турагентство пла-

тежным агентом и считают, что на него распространяется действие Феде-

рального закона № 103–ФЗ от 03.06.2009. В Постановлении ВС РФ от 

16.12.2015 № 307–АД15–12589 говорится, что деятельность по проведе-

нию расчетов, осуществляемых туристскими агентами непосредственно с 

физическими лицами, не регулируется вышеуказанным законом и не тре-

бует открытия соответствующего банковского счета. Турагент не является 

платежным агентом, в связи с чем инкриминируемые ему действия не об-

разуют состав административного правонарушения, ответственность за ко-

торое установлена частью 2 статьи 15.1 КоАП РФ. К аналогичному выводу 

пришел 13–ый Арбитражный апелляционный суд в Постановлении по делу 

№ А56–18771/2013 от 05.09.2013. 

Деятельность туристского агента заключается не только в сборе пла-

тежей в пользу туроператора, но и в осуществлении комплекса услуг по ре-

ализации туристского продукта. Процесс этот предполагает определенную 

технологию продаж с поиском готовых пакетных или индивидуальных ту-

ров, формирование пакета документов как для стороны туроператора, так и 

для клиента. Действие № 103–ФЗ не распространяется на туристского 
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агента, который платежным агентом не является. При этом имеется много 

решений судов обратного характера.   

В бухгалтерском учете агентское вознаграждение отражается по Де-

бету счета 76.09 «Прочие расчеты с разными дебиторами и кредиторами» и 

Кредиту счета 62.01 «Расчеты с покупателями и заказчиками». Корреспон-

денция счетов по Дебету счета 62.01 «Расчеты с покупателями и заказчи-

ками» и Кредиту счета 90.01.1 «Выручка по деятельности с основной си-

стемой налогообложения» производится на сумму удержанного комисси-

онного вознаграждения.  

При этом в книге доходов и расходов и в налоговой базе необходимо 

отразить облагаемый доход в сумме, удержанной из выручки комиссии. 

Следует отметить, что туристская деятельность сопровождается от-

четами между сторонами – участниками сделки. В Гражданском кодексе 

Российской Федерации существует статья 1008, которая регулирует отчеты 

агента по агентским договорам. В соответствии с ГК РФ в ходе исполнения 

агентского договора агент обязан представлять принципалу отчеты в по-

рядке и в сроки, которые предусмотрены договором. При отсутствии в до-

говоре соответствующих условий отчеты представляются агентом по мере 

исполнения им договора либо по окончании его действия. Форма отчета 

агента и сроки его предоставления определяются агентским договором.   

Особую роль следует уделить работе по промопрайсу, где туропера-

тор может вне договора предоставить агентам скидки, а также пересчиты-

вать возможную задолженность. Для этого туроператор разрабатывает 

специальную программу. При продаже кумулятивно пакетов ночевок, про-

давец–агент может иметь бонусные «бесплатные» доступные для брониро-

вания пакеты проживания. Аналогом является следующая акция: при по-

купке туров от свыше десяти дней, одиннадцатый день предоставляется в 

подарок. Подобное снижение стоимости пакета предполагает, что факти-

ческая стоимость одиннадцатидневного пакета изначально была занижена. 

Соответственно подобные расходы поставщик турпродукта может учесть 

при расчете налога на прибыль. С точки зрения классических этапов тех-

нологии продаж турпродукта это некий подарок туристскому агенту парт-

нером, фактически это является рациональным источником прибыли. Так 

что, согласно подпункту 49 пункта 1 статьи 264 Налогового кодекса РФ, 

такого рода затраты будут являться обоснованными и могут быть отнесены 

к расходам компании оператора, что в последствии отразится при расчете 

налогооблагаемой базы по прибыли.  

Исходя из приведенных примеров видно, что нормативное обеспече-

ние бухгалтерского учета прежде всего в агентской деятельности турист-

ской отрасли требует значительных доработок с учетом специфических 

особенностей построения предпринимательской деятельности между 

участниками рынка. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Бахтурина Ю.И.  
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Горшкова Д.Д., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Архитектура управления стоимостью  

основных средств экономического субъекта 

 

В настоящее время в российской практике управления все большее 

внимание уделяется зарубежной концепции управления стоимостью. Воз-

никновение такой концепции обусловлено поиском новых путей увеличе-

ния благосостояния акционеров и собственников корпораций. 

В разрезе основных средств активно внедряется в практическую дея-

тельность такое понятие, как «оптимальная архитектура управления стои-

мостью основных средств», которая призвана повышать эффективность 

управления организацией. Однако несмотря на широкое практическое рас-

пространение данного инструмента, ни в нормативно–правовом регулиро-

вании, ни в научной экономической литературе ему не уделяется должного 

внимания. 

Ж.А. Кеворковой предлагается комплекс принципов, на котором 

должна базироваться система управления стоимостью основных средств. 

Среди них можно выделить три основные группы: 

1) принципы управления первоначальной стоимость основных средств; 

2) принципы оптимальности изменения стоимости основных средств; 

3) принципы эффективности переоценки основных средств. 

К первой группе относятся: 

– принципы эффективного использования; 

– принципы, связанные с эксплуатацией имущества; 

– принципы, обусловленные рыночной средой функционирования ор-

ганизации; 

– принципы, зависящие от собственника. 

Во вторую группу входят: 

– принцип непрерывности; 

– принцип системности; 

– принцип адаптивности; 

– принцип формализации. 

Третья группа включает: 

– принцип реальности; 

– принцип морального износа; 

– принцип фактической стоимости; 

– принцип фактического физического износа. 

Выделение всех перечисленных принципов базируется на этапах 

жизненного цикла приобретения объекта основных средств и принятия его 

на баланс экономического субъекта.  
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Объект основных средств, находясь в различном моральном и физи-

ческом состоянии, может приносить организации не только доходы, но и 

расходы, которые заключаются в затратах на эксплуатацию, плановые и 

внеплановый ремонт и т.д. Соответственно, все это влияет на его стои-

мость, что и обуславливает такие процессы как обесценение и переоценка, 

а также необходимость выбора метода переноса объекта основных средств 

на создаваемые продукты. 

Однако помимо принципов, предлагаемых Ж.А. Кеворковой, архи-

тектура управления стоимостью основных средств также должно быть 

спроектирована с учетом критериев управления стоимостью, к которым 

относятся: 

– законодательная разрешенность, которая заключается в рассмотре-

нии тех способов использования, которые регламентированы распоряже-

ниями об исторических объектах, законодательством в области экологии и 

любыми другими ограничениями; 

– физическая осуществимость, выражающаяся в рассмотрении только 

физически реальных в выбранном регионе способов использования; 

– максимальная эффективность, которая подразумевает анализ реально 

финансово осуществимого варианта использования, который будет прино-

сить максимальный чистый доход и максимальную стоимость. 

Несмотря на то, что управление стоимостью основных средств нахо-

дится, по сути, в рамках бухгалтерского учета, необходимо также исполь-

зовать принципы определения стоимости, которые базируются на теорети-

ческих критериях науки менеджмента. К ним относятся: 

– принцип замещения; 

– принцип полезности; 

– принцип ожидания. 

Также выделяются принципы, связанные с эксплуатацией основных 

средств, то есть тем процессом, который напрямую на их стоимость, обес-

ценение и переоценку: 

– принцип остаточной продуктивности; 

– принцип предельной производительности; 

– принцип возрастающей или уменьшающей отдачи. 

Любой объект основных средств является полезным только в том 

случае, если он выполняет определенные функции, причем эти функции 

необходимы именно в рамках конкретного производственного процесса 

конкретной организации, так как один и тот же объект может быть полез-

ным для одной корпорации и не нести никакой пользы для другой. 

Если объект является полезным, то он подлежит оценке, в обратном 

же случае, объект необходимо заменить и определить его остаточную сто-

имость.  

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сапожникова Н.Г. 
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Иванов Д.Э., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 
  

Направления развития бухгалтерского учета основных средств 
 

Эффективность производственной и финансовой деятельности со-

временной аграрной компании можно оценить с учетом нескольких факто-

ров, таких как наличие необходимых основных средств и их правильное 

использование. Контроль за продолжительностью эксплуатации и эффек-

тивностью использования основных средств осуществляется через учет их 

наличия, перемещения и эксплуатации в бухгалтерском учете. Таким обра-

зом, оценить производительность и финансовую устойчивость аграрной 

компании возможно на основе комплексного анализа данных о ее основ-

ных средствах и их использовании в деятельности. 

В данном случае ключевым нормативным документом является 

Международный стандарт финансовой отчетности (МСФО) 16 "Основные 

средства". Данный стандарт определяет основные средства как активы, ис-

пользуемые организацией для производства готовой продукции, реализа-

ции товаров, оказания услуг и для административных нужд. Однако для 

того, чтобы быть классифицированным как основное средство, материаль-

ный актив должен использоваться организацией более одного года. Следо-

вательно, МСФО 16 является основным руководством для учета и отчет-

ности по основным средствам в организациях. 

Цель данной работы заключается в изучении основных характери-

стик процесса формирования данных о материальных активах с учетом 

требований международных стандартов учета и финансовой отчетности. 

Кроме того, исследование направлено на выявление главных направлений 

формирования бухгалтерского учета основных средств. 

Для эффективного учета основных средств необходимо разработать 

целую последовательность взаимосвязанных действий, которые будут 

обеспечивать документирование операций по движению основных 

средств, учетную регистрацию и формирование отчетности. Эти действия 

должны быть ориентированы на потребности управления и должны быть 

четко определены в процессе создания документов, учетных регистров и 

конфигураций отчетности, с обеспечением их последовательности и пре-

емственности. 

Анализ содержания документов и регистров, используемых при уче-

те основных средств в соответствии с нормативными документами, пока-

зал, что они имеют устаревшие характеристики, которые не соответствуют 

требованиям для формирования отчетности. Это является фактором, ука-

зывающим на необходимость модернизации информации по учету основ-

ных средств, как по составу, так и по содержанию. 

Избегание несущественных показателей значительно сократит объем 

неэффективных операций учетного отдела и позволит лучше сконцентри-



114 
 

роваться на необходимой информации, что в свою очередь повлияет на 

принятие управленческих решений в отношении имеющихся основных 

средств и их использования. Это прямо отразится на повышении эффек-

тивности учета. 

Организация правильного движения документов и их своевременное 

поступление в бухгалтерию является ключевым фактором для эффектив-

ной работы учетной службы. Это можно достичь путем установления чет-

ких графиков документооборота и сводных графиков по учету основных 

средств. Это позволит не только сформировать хозяйственные операции, 

но и определить ответственных лиц за каждый вид работы и сроки их вы-

полнения. Такой подход поможет сократить время и ресурсы, затрачивае-

мые на учет основных средств, и повысит эффективность учета. 

В соответствии с Федеральным законом «О бухгалтерском учете» 

экономический субъект обязан вести учет основных средств в соответ-

ствии с установленными формами первичных учетных документов. Одна-

ко, согласно пункту 4 статьи 9 данного закона, экономический субъект 

вправе включать в документы бухгалтерского учета дополнительные рек-

визиты, которые могут быть необходимы для конкретной организации 

учета основных средств и формирования отчетности по ним. Таким обра-

зом, учетная политика может содержать уточнения и дополнения к уста-

новленным формам первичных учетных документов. 

Дополнение сведений о ликвидационной стоимости объектов в фор-

мы первичных документов по учету основных средств является важным 

шагом для повышения качества бухгалтерского учета. Это позволит орга-

низациям получать более точные и полезные данные об основных сред-

ствах, что в свою очередь повышает эффективность управления ими. Кро-

ме того, это позволяет улучшить качество финансовой отчетности, что 

имеет большое значение для заинтересованных сторон, таких как инвесто-

ры, кредиторы и регуляторы. В целом, улучшение качества бухгалтерского 

учета основных средств является ключевым фактором для повышения эф-

фективности управления экономическим субъектом. 

Рационализация форм документов и регистров учета, а также мето-

дов и способов сбора, обработки и обобщения учетной информации явля-

ется важным направлением развития учета основных средств. Однако, ос-

новным направлением совершенствования бухгалтерского учета основных 

средств является не только обеспечение достоверности учетной информа-

ции, но и ее полноты и своевременности, а также использование современ-

ных информационных технологий для автоматизации учетного процесса. 

Только при соблюдении всех этих условий можно говорить о формирова-

нии полезной для предприятия экономической информации, которая будет 

использоваться для принятия эффективных управленческих решений. 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сапожникова Н.Г. 
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Колыванова А.А., маг. 2 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Анализ основных средств коммерческой организации 

 

Как известно, основные средства являются основной составной ча-

стью материально–технической базы организаций и играют огромную 

роль в реализации ведущих направлений их деятельности. Поэтому прове-

дение экономического анализа основных средств важно для каждой орга-

низации. По результатам экономического анализа можно судить об эффек-

тивном и рациональном использовании основных фондов.  Значительная 

часть информации об основных средствах организации формируется в си-

стеме бухгалтерского учета. Информация, необходимая для анализа основ-

ных средств, представлена в большом количестве источников, совместное 

использование которых позволит в полной мере реализовать цели анализа. 

При определении состава и группировки основных средств необхо-

димо руководствоваться Общероссийским классификатором основных 

средств, утвержденным Федеральным государственным унитарным пред-

приятием "Российский научно–технический информационный центр по 

стандартизации, метрологии и оценке соответствия" (ФГУП "СТАНДАР-

ТИНФОРМ") Федерального агентства по техническому регулированию и 

метрологии от 12 декабря 2014 года № 2020–ст. В то же время весь спектр 

представленной информации довольно неоднороден по своему качествен-

ному составу.  

В связи с этим ее можно классифицировать следующим образом: 

1) в зависимости от степени доступности: общедоступный, промежу-

точный; 

2) на временной основе: ретроспективный (вся информация об ОС 

содержится в годовых, квартальных, ежемесячных отчетах), оперативный, 

прогностический (необходимость качественного и количественного соста-

ва ОС, предполагаемая эффективность их использования); 

3) по характеру содержащейся информации: юридические, бухгал-

терский и финансовый, маркетинг (прайс–листы на средства производства, 

оборудование, запасные части, рынок сбыта подержанных ОС), техниче-

ские; 

4) в зависимости от степени спроса: постоянно востребованный , пе-

риодически используемые. 

Анализ основных средств играет ключевую роль для каждой органи-

зации, поскольку состав, структура и состояние основных средств оказы-

вают прямое влияние на конечные результаты финансово–хозяйственной 

деятельности предприятия, а верно подобранная методология анализа поз-

воляет своевременно осуществлять мониторинг основных средств и, исхо-
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дя из данных, полученных в результате анализа, позволяют принимать эф-

фективные управленческие решения.  

Задачи анализа основных средств: определение обеспеченности кор-

порации и ее структурных подразделений основными средствами, расчет 

уровня их использования по обобщающим и частным показателям, а также 

определение причины их изменения, определение влияния использования 

основных фондов на объем производства и другие показатели, изучение 

степени использования производственных мощностей и оборудования 

корпорации, выявление резервов для повышения эффективности использо-

вания основных средств. 

Анализ основных средств представляет собой трудоемкий процесс, в 

связи с этим выделяют несколько этапов его проведения (рисунок 1.1) 
 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 
 
 
 
 
 

 

 

 

Объектами анализа основных средств являются показатели движе-

ния, технического состояния, а также эффективности использования ос-

новных средств организации.  Рационально начинать анализ основных 

средств с изучения динамики, состава и структуры объектов. В процессе 

рассмотрения применяются методы экономического анализа – сравнение, 

относительные значения динамики и структуры, графический метод, а 

также вертикальный и горизонтальный анализ. Результаты анализа основ-

ных фондов позволяют разработать мероприятия по оптимизации и вы-

явить резервы повышения эффективности использования основных фон-

дов, поскольку рациональное использование основных фондов способ-

ствует улучшению технико–экономических показателей организации.  

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сапожникова Н.Г. 

Этапы анализа 

Сбор сведений обо всех имеющихся на 

корпорации ОС 
 

Аналитические исследования ОС: анализ 

состояния; анализ динамики; анализ обес-

печенности 
 
Обработка аналитических данных и обоб-

щение полученных результатов 

Разработка мероприятий по повышению 

эффективности использования ОС 

Контроль за внедрением принятых управ-

ленческих решений 
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Обзор изменений в порядке удержания и уплаты НДФЛ, вступивших 

в действие с 2023 года 

 

В настоящее время, несмотря на расширение объема задач, возлагае-

мых государством на налоговые органы, основной задачей остается кон-

троль за правильностью исчисления и уплаты налогов, который осуществ-

ляется в процессе реализации налоговыми органами четко установленных 

мероприятий налогового контроля в соответствии с Налоговым кодексом 

Российской Федерации. 

В сложной экономической ситуации, в которой оказалась Россия в 

2023 году, значительно возрастает важность поддержания уровня жизни и 

уровня реальных доходов населения. Одним из факторов, влияющих на 

располагаемый доход граждан, является размер налогов, взимаемых с со-

вокупного дохода, среди которых в России преобладает налог на доходы 

физических лиц (далее – НДФЛ). Именно НДФЛ также играет важную 

роль в обеспечении и укреплении социальной справедливости, потреб-

ность в которой является одной из главных забот россиян. 

Налог на доходы физических лиц является важнейшим источником 

формирования региональных и местных бюджетов в России, и его поступ-

ления имеют тенденцию к росту. Динамика поступлений сумм НДФЛ в 

бюджет РФ представлена в табл.1. 

Таблица 1 

Динамика поступлений НДФЛ в консолидированный бюджет РФ 
Год 2018 2019 2020 2021 

Поступление НДФЛ, трлн руб. 3,65 3,96 4,25 4,88 

Доля НДФЛ в доходах, % 9,79 10,02 11,13 10,15 

Доля НДФЛ в ВВП, % 3,52 3,62 3,98 3,73 

 

Начиная с 1 января 2023 г. порядок исчисления и уплаты сумм 

НДФЛ в бюджет существенно изменился. Основная причина этих измене-

ний связана с тем, что начиная с 2023 года суммы исчисленного к уплате 

НДФЛ подлежат включению в так называемый единый налоговый платеж, 

куда относятся также и суммы, исчисленные по другим налогам (НДС, 

налог на прибыль, страховые взносы и др.). Изменился также и порядок 

самого исчисления налога. Рассмотрим основные изменения в порядке 

расчета и перечисления НДФЛ в бюджет ниже. 

Напомним, что до 2023г. НДФЛ рассчитывался по итогам всей 

начисленной заработной платы за месяц один раз, независимо от того, что 

заработная плата выплачивалась работникам два раза в месяц. Получалось, 

что при выплате заработной платы работникам за первую половину месяца 
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никаких расчетов НДФЛ организация не производила, а делала их одно-

временно с начислением заработной платы по окончании соответствующе-

го месяца. Соответственно при таком расчете возникала сумма налога ис-

численная. Удержанной эта сумма становилась в тот момент, когда работ-

нику заработная плата за вторую половину месяца была выплачена. Это с 

точки зрения налогового законодательства означало получение доходов 

работником. Сроком уплаты налога в бюджет признавался рабочий день, 

следующий за днем выплаты заработной платы. 

Таким образом, несмотря на выплату заработной платы два раза в 

месяц, НДФЛ уплачивался в бюджет один раз в месяц и был строго привя-

зан к дню выплаты заработной платы. Например, если работник получил 

заработную плату за прошедший месяц 5–го числа следующего месяца, то 

организация должна была перечислить НДФЛ в бюджет 6–го числа этого 

же месяца. 

Начиная с 1 января 2023 г. организация обязана производить расчет 

НДФЛ с любой суммы, выплаченной работнику в период с 23–го числа 

предыдущего месяца по 22–е число текущего месяца. Причина такого из-

менения налогового законодательства состоит в том, что датой получения 

дохода для целей НДФЛ теперь является дата выплаты заработной платы. 

Следовательно, если работник получил доход, то следует удержать с этого 

дохода и сумму НДФЛ. Поэтому начиная с 2023г. НДФЛ рассчитывается и 

удерживается дважды в месяц – в день выплаты работнику заработной 

платы за первую половину месяца и в день выплаты остатка заработной 

платы за вторую половину месяца. Такой порядок расчета относится не 

только к заработной плате, но и к иным видам дохода работника – отпуск-

ным, больничным, окончательному расчету при увольнении и т.п. 

Данные новации существенно усложняют бухгалтерскую работу по 

исчислению сумм НДФЛ, подлежащих уплате в бюджет и в то же время не 

приводят к получению бюджетом налоговой выгоды. Казалось бы, если 

НДФЛ удерживается два раза в месяц, то и уплачиваться в бюджет он 

должен чаще. Однако срок уплаты налога установлен единый – до 28 числа 

каждого месяца. При этом не позднее 25 числа этого месяца организация 

должна подать в налоговый орган уведомление о суммах НДФЛ, подле-

жащих уплате не позднее 28–го числа. Если этого не сделать, то уплачен-

ные организацией суммы будут зачислены на единый налоговый счет и 

списаны в погашение задолженности по иным налогам, возникающим у 

организации перед бюджетом, образуя тем самым недоимку по НДФЛ. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Забродин И.П. 
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Заработная плата «в конверте» 

 

Порядок начисления оплаты труда строго регламентирован в Рос-

сийской Федерации, и установлен в Трудовом кодексе. В Статье 133 ТК 

РФ подняты вопросы установления минимального размера оплаты труда, 

способ и периодичность начисления зарплаты. И при нарушении этой и 

других статей, относящихся к данной тематике, работодатель может по-

лучить штраф или наказание. Но даже несмотря на это, достаточно много 

работодателей находят способы «обхода» трудового законодательства, и 

зарплата «в конверте» или как её ещё называют «черная», «серая» или 

«теневая» всё еще имеет большую актуальность в настоящий момент. 

Зарплата «в конверте» представляет собой явление, при котором 

работодатель скрывает часть оплаты труда наёмного работника от госу-

дарства и налоговых органов. Происходит разделение выплачиваемой 

работнику суммы: одна из частей выплачивается официально и как пра-

вило, она равна МРОТ, а оставшаяся часть отдаётся работнику отдельно 

«в конверте». Зарплата «в конверте» – это отсутствие трудовой книжки, 

трудового контракта, каких–либо гарантий и обязательств со стороны 

работодателя.  

Это явление наблюдается повсеместно, но чаще всего именно в 

сферах строительства и торговли (по 16%), разнорабочим (14%), работ-

никам малого бизнеса (9%) и трудящимся в сфере услуг (8%) о чем сви-

детельствует опрос всероссийского центра изучения общественного 

мнения. 

Мотивация работодателя в данном явлении весьма понятна: 

уменьшение налоговой нагрузки на свой бизнес. На основе заработной 

работника начисляются платежи в фонд государственного социального 

страхования, в федеральный фонд обязательного медицинского страхо-

вания, в пенсионный фонд России, а также на страхование от несчастных 

случаев на производстве и профессиональных заболеваний. И эти плате-

жи выплачиваются как раз за счёт средств организации, в которой рабо-

тает нанятый человек.  

Но за такими «черными» выплатами кроется налоговое правона-

рушение и как следствие это сказывается на работниках, а именно на 

лишении их социальной защищенности.  

Наёмный рабочий лишается большего процента суммы будущей 

пенсии, многих видов бесплатной медицинской помощи, пособий по 

временной нетрудоспособности в период болезни, пособия при увольне-

нии, пособий по беременности и родам и многих других денежных вы-

плат от государства.  
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Но также проблема состоит и в том, что работники и сами «покры-

вают» своих работодателей по ряду своих причин (недоверие к социаль-

ному институту, желание заработать больше денег, ориентированность 

на краткосрочную перспективу и т.д.), не обращаясь вовремя в надлежа-

щие контролирующие организации, а начиная это делать уже при уволь-

нении. И при этом, по статистике 10 из 100 уволенных возвращаются на 

прежнее место работы, так как порой у людей не хватает мотивации или 

сил продолжительное время искать более приемлемые условия труда для 

себя, и они ограничиваются лишь тем, к чему привыкли. 

Доля выплат зарплаты «в конвертах» варьируется от размера самой 

организации: где–то она может быть 40 или 50%, а в некоторых доходить 

организациях доходит и до 80–90%. Это явление характерно для мелкого 

и среднего бизнеса, и совсем в редких случаях для крупных компаний 

(для них это является рискованным из–за большего внимания со стороны 

налоговых служб).  

Один из наиболее популярных и простых способов работодателю 

сократить свою налоговую нагрузку – выплачивать зарплату наличными 

денежными средствами прямо из «кассы» или же ил неучтенной выручки 

организации. Такими схемами пользуются в основном экономические 

субъекты, в которых большая часть их товаров или услуг оплачивается 

именно наличными средствами, так как налоговой службе будет сложнее 

проследить точную сумму денежных средств, поступивших в организа-

цию. В таких предприятиях в штатном расписании числится минималь-

ное количество работников с минимальным окладом (равным МРОТ), а 

весь остальной персонал работает без официального найма за зарплату в 

«конвертах». 

Но с помощью подобных схем «хитрят» и организации, операции 

от выручки которых, проходят через банковские карты и соответственно 

виден оборот по их счётам. Но в данной ситуации всё будет проходить 

немного по–другому: экономический субъект, будет перечислять необ-

ходимые денежные средства под видом оплаты различных услуг или ра-

бот на счета обналичивающих фирм. Затем наличные средства уже будут 

распределяться между исполнителями заказа. Но в данной организации 

эти люди не будут числиться соответственно, никакой официальной 

оплаты труда получать не будут. 

Так какие же меры будут действительно эффективными в борьбе с 

данным явлением? На наш взгляд, один из довольно неплохих вариантов 

– сотрудничество с самими работниками, которое, прежде всего, прояв-

ляется в их информировании. Налоговым органам следует проводить 

мониторинги, выявляя ситуации, указывающие на возможность уклоне-

ния работодателя от уплаты налогов и просвещать работников, расска-

зывая о наблюдаемых схемах махинаций.  

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сапожникова Н.Г. 
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Сахнова А.С., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Материалы в бухгалтерском учете 

 

Любая организация ведет учет всего имущества. Сложно предста-

вить учреждение, у которой не было бы каких–либо материалов, будь то 

обычная канцелярия, используемая для управленческих целей или произ-

водственное сырье. Все эти материалы должны быть отражены в бухгал-

терской отчетности организации.  

Согласно ФСБУ 5/2019, материалы – это вид запасов (материально–

производственных запасов), который используется для производства про-

дукции, выполнения работ или оказания услуг.  

Согласно Плану счетов, утвержденному приказом Минфина РФ от 

31.10.2000 №94н (ред. от 08.11.2010), в бухгалтерском учете материалы 

отражены в счете 10. Следует учитывать разделение материалов:  

1. Сырье и материалы (являющиеся основой при изготовлении 

продукции). 

2. Покупные полуфабрикаты и комплектующие изделия, кон-

струкции и детали (то есть комплектующие, которые  требуют затрат по их 

обработке или сборке и включаются в себестоимость продукции). 

3. Топливо (это нефтепродукты и смазочные материалы, которые 

используются для транспортных средств, а также для технологических 

нужд, возникаемых в процессе производства, и выработки энергии). 

4. Тара и тарные материалы (имеются в виду все виды тары (кро-

ме хозяйственного инвентаря) и материалы или детали, которые исполь-

зуются в производстве тары или ее ремонта). 

5. Запасные части (то есть заранее произведенные или приобре-

тенные, которые предназначены для ремонта оборудования).  

6. Прочие материалы (здесь подразумеваются отходы, получае-

мые в результате производства, брак, который нельзя исправить, и матери-

альные ценности, которые образуются в результате выбытия основных 

средств, но при этом не могут быть использованы как материалы, топливо 

или запасные части в данной организации.). 

7. Материалы, переданные в переработку на сторону (то есть  ма-

териалы, переданные сторонней организации для переработки, которая в 

последующем включается в себестоимость продукции).  
8. Строительные материалы (различные материальные ценности, 

используемые для строительства); 

9. Инвентарь и хозяйственные принадлежности. 

10. Специальная оснастка и специальная одежда на складе (специ-

альные инструменты, оборудование и одежда); 

https://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_348523/
https://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_29165/
https://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_29165/
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11. Специальная оснастка и специальная одежда в эксплуатации 

(используемые  инструменты, одежда и т.п. для производства продукции 

или выполнении работ, оказанию услуг). 

Следует уточнить, что субсчета 10.10 и 10.11(специальная оснастка и 

специальная одежда) введены Приказом Минфина «О внесении дополне-

ний и изменений в План счетов бухгалтерского учета» РФ от 07.05.2003 

№38н.  

Как уже говорилось, при учете материалов используется дебет и кре-

дит счета 10. В дебете счета отражаются поступления материалов, учиты-

ваемых либо по фактической себестоимости, либо по учетным ценам, в ка-

честве которых могут выступать средние покупные цены или плановая се-

бестоимость. Кредит счета 10 отражает выбытие или списание материалов, 

в том числе для производства или хозяйственных нужд, а также в резуль-

тате порчи, недостачи или продажи. Сальдо по дебету счета, представляет 

собой остаток материалов на складах на конец месяца или иную дату. 

Для контроля наличия и движения материалов организация может 

использовать унифицированные формы первичных учетных документов. 

Однако в связи со вступлением в силу Федерального закона от 06.12.2011 

№402–ФЗ с 1 января 2013 года унифицированные формы первичных доку-

ментов не обязательны к применению. Вместо них могут быть использова-

ны формы первичных документов, составленные организацией самостоя-

тельно с учетом обязательных реквизитов, включающих в себя наименова-

ние документа,  дату составления,  наименование организации, содержание 

бухгалтерской операции, величину натурального или денежного измере-

ния,  наименование должности лиц, совершивших сделку, и подписи этих 

лиц. Кроме того эти формы должны быть утверждены руководителем этой 

организации.  

Для учета материалов используются бухгалтерские проводки. Так 

при поступлении у нас используется Дт10, а Кт может быть 60, 76, 71, 75, 

91. Эти проводки отражают поступление по накладной, приобретение под-

отчетным лицом, вклад учредителя и безвозмездное поступление. При вы-

бытии используется Кт 10, а Дт может быть 20,  23,  25, 26, 29, 44, 94, 99, 

91. Проводки отражают выдачу на производственные нужды, безвозмезд-

ное списание в результате порчи, хищения или стихийного бедствия, а 

также передача материалов сторонней организации.  

Материалы – это важная часть хозяйственной жизни организации, 

которая должна быть отражена в бухгалтерском учете. Для этого исполь-

зуются первичные учетные документы, унифицированные или составлен-

ные организацией самостоятельно, а также бухгалтерские проводки, свя-

занные со счетом 10, то есть движением материалов в ходе хозяйственной 

жизни организации.  

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сапожникова Н.Г. 

  

https://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_42435/
https://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_42435/
https://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_42435/
https://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_42435/
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Ханфар С.М.А., маг. 2 к.  

Воронежский государственный университет  

 

Структура бюджетов корпораций 

 

Бюджетирование предполагает типологию формируемых бюджетов 

на базовые и зависимые. Бюджет, который составляется первым, от кото-

рого зависит формирование иных бюджетов является базовым. Элементы 

зависимого бюджета определяются на основании зависимых бюджетов по 

заданным формулам. Признаками группировки бюджетов, используемых 

менеджментом корпораций, могут выступать состав показателей, объекты 

бюджетирования, горизонты планирования, технология планирования, 

иные (Табл.1).  

Таблица 1. Типология бюджетов 
Признак, определяющий 

тип бюджета 

Типы бюджетов 

Последовательность со-

ставления бюджета  

Базовый бюджет составляется первым, влияющим на по-

строение других бюджетов 

Зависимый бюджет составляется на основе других бюд-

жетов 

Состав показателей Бюджет доходов и расходов (отчет о финансовых резуль-

татах), бюджет движения денежных средств, плановый 

баланс 

Объект бюджетирования Бюджет продаж, бюджет производства, бюджет снабже-

ния, бюджет затрат 

Период бюджетирования Долгосрочные, краткосрочные 

Технология бюджетирова-

ния 

Статические, гибкие, специализированные 

Уровень бюджетирования Бюджет корпорации, бюджет центра ответственности, 

консолидированный бюджет 

Виды ресурсов Материальные, трудовые, иные ресурсные (вода, газ, 

уголь) 

Значение в принятии реше-

ний 

Основные, вспомогательные 

Центр ответственности Центров затрат, центров прибыли, центров выручки, цен-

тров инвестиций 

Формы бюджетов Финансовые, операционные, вспомогательные 

Общую деятельность корпорации охватывает генеральный бюджет, 

целью которого является консолидация бюджетов структурных подразде-

лений для которых составляются частные бюджеты. Составляющие гене-

рального бюджета представлены на табл. 2.  
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Таблица 2. Составляющие генерального бюджета 
Генеральный бюджет 

Операционный бюджет – используется для 

увязки натуральных показателей бюдже-

тирования со стоимостными (совокуп-

ность бизнес–процессов) 

Финансовый бюджет – отражает денеж-

ный поток центров ответственности 

Финансовые бюджеты формируют денежные поступления и расхо-

ды, прогноз движения ликвидных ресурсов, текущих обязательств, расче-

тов по налогам и сборам на бюджетный период. Составляющие финансо-

вого бюджета представлены на табл. 3  

Таблица 3. Состав финансового бюджета 
Финансовый бюджет 

Бюджет вложений в долго-

срочные активы 

Бюджет денежных средств Прогнозный бухгалтерский 

баланс 

Операционные бюджеты обеспечивают связь натуральных и стои-

мостных показателей, разработка бюджетов начинаются с определения 

плана продаж. Составляющие операционного бюджета представлены на 

табл. 4  

Таблица 4. Состав операционного бюджета 
Операционный бюджет 

Бюджет продаж Бюджет производ-

ства 

Бюджет коммерче-

ских расходов 

Бюджет управлен-

ческих расходов 

Бюджет производства предполагает формирование ряда бюджетов 

(табл. 5). 

Таблица 5. Состав бюджета производства 
Бюджет производства 

Бюджет расхода прямых 

материалов 

Бюджет прямых затрат труда Бюджет производственных 

косвенных расходов 

Организация бюджетирования, как инструмента управления, пред-

полагает формирование интегрированной системы текущего контроля, 

учета отклонений фактических показателей от бюджетных, анализа причин 

существенных отклонений. Бюджетирование обеспечивает комплексное 

решение вопросов, связанных с развитием плановой, учетной, аналитиче-

ской работы корпорации.  

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сапожникова Н.Г. 
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Шабиб А.И.Ш., маг. 2 к.  

Воронежский государственный университет  

 

О бюджетировании деятельности корпораций 

 

В условиях рыночной экономики бюджетные методы управления 

применяются в малых предприятиях, а также средних и крупных корпора-

циях. Технология бюджетирования обеспечивает принятие управленческих 

решений, связанных с будущими фактами хозяйственной жизни на основе 

интерпретации информации. Бюджеты выполняют ряд функции, в частно-

сти прогнозирование финансового результата отдельных подразделений и 

корпорации в целом; определение целевого показателя, финансовой эф-

фективности и рентабельности, установления лимита расходов, обоснова-

ние финансовой состоятельности бизнес–проектов. Формирование бюдже-

тов должно обеспечивать руководителю корпорации возможность осу-

ществления анализа эффективности деятельности структурных подразде-

лений, определения приоритетных видов экономической деятельности. 

Бюджеты также определяют как процессы принятия решений, посредством 

которых корпорации осуществляют оценку целесообразности притоков и 

оттоков активов. Типология бюджетов в зависимости от целей их разра-

ботки представлена на табл. 1 

Таблица 1. Методы разработки бюджетов  
Фиксированные для 

всех уровней произ-

водства 

Бюджеты формируются для прогнозируемых уровней произ-

водства, сопоставление бюджетной и фактической информа-

ции осуществляется без корректировки на фактические уров-

ни производства 

Фиксированные для 

отдельных уровней 

производства 

Бюджеты формируются для отдельных уровней производства, 

сопоставление бюджетной и фактической информации осу-

ществляется без корректировки на фактические уровни про-

изводства 

Гибкие бюджеты Учитывают изменения объема производства по сравнению с 

прогнозируемыми, посредством пересчета затрат пропорцио-

нально фактическим объемам производства. Применяются 

для детального анализа отклонений. 

По способу планирования бюджеты разделяются на дискретные и 

скользящие (Табл. 2). 

Таблица 2. Бюджеты при изменении ожиданий 
Дискретные бюдже-

ты 

Разрабатывается на годовой основе с разбивкой по кварталам, 

месяцам.  

Скользящие бюдже-

ты  

Разрабатываются на основе метода непрерывного планирования,  

посредством дополнения текущих периодов новыми, интегри-

рующими возникающие изменения и перспективы. 

В экономической литературе, экспертами также рассматриваются 

бюджеты, построенные по принципам «снизу вверх» и «сверху вниз». 

(Табл. 3.) 
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Таблица 3. Типология бюджетов по идеологическому принципу 
Бюджеты, состав-

ленные «снизу 

вверх» 

Формирование бюджетных данных от исполнителя к руководи-

телям нижестоящих уровней и далее до руководства корпораци-

ей. Не исключают вероятности завышения сведений первона-

чальных бюджетов и снижения доверия к бюджетным процессам 

Бюджеты, состав-

ленные «сверху 

вниз» 

Предполагают способность руководителей корпорации к форми-

рованию реалистичных прогнозов, обеспечивают согласован-

ность бюджетов производственных подразделений.  

Наиболее распространенными видов бюджетов являются операцион-

ные и финансовые (Табл. 4). 

Таблица 4. Типология видов бюджетов 
Операционные  Позволяет определить пропорции ограничений и допущений при 

оставлении основных бюджетов, используется для увязки нату-

ральных показателей бюджетов со стоимостными. 

Финансовые  Бюджет денежных поступлений и расходов. прогноз движения 

ликвидных ресурсов, и текущих обязательств, организацию рас-

четов налогов и сборов 

Организация разработки бюджетов предполагает использование ряда 

принципов (Табл. 5).  

Таблица 5. Принципы разработки бюджетов 
Единство бюджет-

ной системы 

Предполагает единый подход к формированию бюджетов, в 

том числе единые формы бюджетов для всех подразделений, 

единая типология доходов и расходов бюджетов 

Полнота информа-

ции 

При формировании бюджетов используется единая детализа-

ция доходов и расходов корпорации 

Сбалансированность 

и бездефицитность 

Доходы и расходы корпорации должны соответствовать друг 

другу. Планируемый объем расходов не должен превышать 

планируемый объем доходов.  

Целевой характер 

расходов 

Расход бюджетных средств осуществляется строго по назна-

чению 

Достоверность Данные бюджетов должны быть надежными и обоснованны-

ми 

Внедрение бюджетирования корпораций позволяет повысить показа-

тели эффективности использования ресурсов корпорации, сочетать инте-

ресы отдельных подразделений и корпорации в целом, обеспечивает 

устойчивое развитие корпорации. 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сапожникова Н.Г. 
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Эрмиш О.О., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Направления повышения финансовой устойчивости организации 

 

Финансовая устойчивость – это состояние экономики, когда доходы 

и расходы балансируются и при этом достаточно денег для покрытия обя-

зательств и предотвращения дефолта. Это достигается за счет соблюдения 

принципа финансовой равновесия, который предполагает равномерное 

распределение доходов и расходов в течение длительного периода време-

ни. 

Показатели, влияющие на финансовую устойчивость организации: 

1) рентабельность – это отношение прибыли к продажам или ак-

тивам. Оно показывает, насколько эффективно организация использует 

свои ресурсы для приноса прибыли; 

2) оборачиваемость активов – это отношение краткосрочных ак-

тивов к краткосрочным обязательствам. Оно показывает, насколько быстро 

организация может преобразовать свои активы в деньги; 

3) доля долга в активах – отношение долга к активам. Оно пока-

зывает, зависимость компании от долга для финансирования своей дея-

тельности; 

4) оборачиваемость долга – это отношение краткосрочных акти-

вов к краткосрочным обязательствам. Оно показывает, насколько быстро 

организация может погасить свои долги; 

5) отношение прибыли к долгу – это отношение прибыли к долгу. 

Оно показывает, насколько хорошо организация может погасить свои дол-

ги из прибыли. 

Финансовая устойчивость организации является одним из важней-

ших факторов для ее успеха. Она определяет возможность организации 

принимать решения и привлекать инвестиции. Поэтому принятие мер по 

повышению финансовой устойчивости организации является важным ша-

гом для достижения успеха. 

Первым шагом по повышению финансовой устойчивости организа-

ции является правильное управление денежными потоками. Это означает, 

что организация должна правильно планировать и управлять своими дохо-

дами и расходами. Организация должна придерживаться принципа бюдже-

тирования, чтобы предотвратить перерасход денег. Также организация 

должна придерживаться принципа диверсификации доходов, чтобы мини-

мизировать риски и получать постоянные доходы. 

Вторым шагом по повышению финансовой устойчивости организа-

ции является правильное управление активами. Организация должна при-

держиваться принципа диверсификации активов, чтобы минимизировать 

риски и получать постоянные доходы. Также организация должна придер-
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живаться принципа диверсификации инвестиций, чтобы минимизировать 

риски и получать постоянные доходы. 

Третьим шагом по повышению финансовой устойчивости организа-

ции является правильное управление капиталом. Организация должна 

придерживаться принципа диверсификации капитала, чтобы минимизиро-

вать риски и получать постоянные доходы. Также организация должна 

придерживаться принципа диверсификации инвестиций, чтобы минимизи-

ровать риски и получать постоянные доходы. 

Четвертым шагом по повышению финансовой устойчивости органи-

зации является правильное управление кредитными рисками. Организация 

должна придерживаться принципа диверсификации кредитных рисков, 

чтобы минимизировать риски и получать постоянные доходы. Также орга-

низация должна придерживаться принципа диверсификации инвестиций, 

чтобы минимизировать риски и получать постоянные доходы. 

Пятым шагом по повышению финансовой устойчивости организации 

является оптимизация доходов и расходов. Оптимизация доходов и расхо-

дов позволит организации увеличить прибыль и снизить расходы. Это по-

может организации улучшить финансовую устойчивость и стабильность. 

Оптимизация доходов и расходов включает в себя анализ и принятие ре-

шений по улучшению процессов привлечения доходов, снижению расхо-

дов и улучшению эффективности использования ресурсов. 

Финансовую устойчивость можно повысить различными способами, 

например, разнообразить источники дохода, чтобы не зависеть от одного; 

уменьшить расходы; правильно управлять долгами во избежание непред-

виденных потерь; увеличить прибыль путем увеличения объема продаж, 

повышения цен на товары и услуги, а также сокращения затрат; финансо-

вое планирование помогает четко распределять ресурсы и избегать финан-

совых потерь; инвестирование в прибыльные проекты; развитие новых 

продуктов и услуг; управлять рисками и принимать меры для защиты фи-

нансовых интересов; резервировать свои средства. 

Финансовая неустойчивость организации может быть вызвана раз-

личными факторами, включая недостаточную прибыль, недостаточные ак-

тивы, неустойчивые цены на рынке, неустойчивые процентные ставки, не-

устойчивые валютные курсы, неустойчивые правительственные политики 

и т. д. Организация должна принимать меры по минимизации рисков фи-

нансовой неустойчивости, включая проведение периодических аудитов, 

проверку и оценку финансовой отчетности, проверку и оценку финансовой 

позиции организации, проведение прогнозных анализов и прочих дей-

ствий, также принимать меры по созданию резервных фондов и привлече-

нию дополнительных источников финансирования, чтобы поддерживать 

свою финансовую устойчивость. 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сапожникова Н.Г. 
  



129 
 

 

 

 

НАУЧНОЕ ИЗДАНИЕ 

АКТУАЛЬНЫЕ ПРОБЛЕМЫ ЭКОНОМИКИ И УПРАВЛЕНИЯ: 

ТЕОРИЯ И ПРАКТИКА 

 

Тезисы докладов VI Всероссийской студенческой  

научно–практической конференции  

 

ТОМ II 

 

13 апреля 2023 г. 

 

Заказ № ____ от _____ апреля 2023 г. 

Тираж 35 экз. 

 

 

 

 

Отпечатано на множительной технике  

экономического факультета ВГУ 

394068, г. Воронеж, ул. Хользунова, 42в 

 

 

 

 

  



130 
 

 

Для заметок  

 
_______________________________________________________________ 

 

 

 

 
 

 

 


