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СЕКЦИЯ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ БЕЗОПАСНОСТИ 

 

Антонов М.Ф., спец. 3 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Понятие банкротства организации и оценка риска его наступления по 

данным финансовой отчетности 

  

Банкротство организации – это юридический статус, при котором ор-

ганизация не способна выполнять свои обязательства перед кредиторами и 

не имеет возможности погасить задолженности в установленные сроки. 

Основные причины, которые способным привести к банкротству мо-

гут быть, такими как неэффективное управление, недостаточное финанси-

рование, неудачные инвестиции или сильная конкуренция на рынке. 

Банкротство может быть объявлено по решению суда или по иници-

ативе самой организации. Когда организация не в состоянии удовлетво-

рить требования кредиторов, они могут подать иск в суд с требованием о 

признании ее банкротом. В таком случае, суд выносит решение о банкрот-

стве, и организация обязана пройти процедуру банкротства. 

Процедура банкротства включает в себя оценку активов организа-

ции, ликвидацию её активов для дальнейшего распределения имущества 

между кредиторами, а затем ликвидацию организации. Целью процедуры 

банкротства является обеспечение максимальной выплаты кредиторам и 

защита интересов организации. 

Оценка рисков наступления банкротства по данным финансовой от-

четности является важным инструментом для принятия решений в области 

инвестирования, кредитования и управления финансами. Существует не-

сколько подходов к оценке рисков наступления банкротства на основе фи-

нансовой отчетности: 

Во–первых, это анализ финансовых показателей: в рамках этого под-

хода производится анализ финансовых показателей, таких как уровень за-

долженности, прибыльность, ликвидность и т.д. Данные показатели помо-

гают оценить финансовое состояние организации и определить ее способ-

ность выполнять свои обязательства. 

Во–вторых, на практике часто применим многомерный статистиче-

ский анализ: этот подход основан на использовании многомерного стати-

стического анализа для выделения основных факторов, влияющих на 

банкротство организации. Данный подход позволяет сравнивать финансо-

вые показатели организации с показателями других организаций в той же 

отрасли и определять степень риска наступления банкротства. 

В–третьих, организации часто обращаются к использованию экс-

пертных оценок: в рамках данного подхода эксперты оценивают финансо-
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вую отчетность организации, исходя из своего опыта и знаний в данной 

отрасли. 

Для применения вышеописанных подходов, информацию следует 

брать из следующих источников: бухгалтерский баланс, отчет о финансо-

вых результатах, отчет о движении денежных средств. 

Бухгалтерский баланс позволяет определить текущее финансовое со-

стояние организации и ее способность удовлетворять текущие и долго-

срочные обязательства. Важно обратить внимание на такие показатели, как 

соотношение собственного капитала к общей сумме активов, соотношение 

текущих активов к текущим обязательствам и долгосрочным обязатель-

ствам. 

Помимо этого, оценить риск наступления банкротства может помочь 

отчет о финансовых результатах. Он позволяет определить, какую выручку 

организация получает, и какие расходы у нее есть. Важно обратить внима-

ние на показатели: прибыль до налогообложения, соотношение чистой 

прибыли к выручке и эффективность использования активов. 

Также важной формой отчетности для определения риск банкротства 

является анализ отчета о движении денежных средств, который показыва-

ет, какие денежные средства поступают и уходят у организации. Важно 

обратить внимание на такие показатели, как прирост/убыток денежных 

средств от операционной деятельности, прирост/убыток денежных средств 

от инвестиционной деятельности и прирост/убыток денежных средств от 

финансовой деятельности. 

На основании вышеприведенных форм отчетности можно рассчитать 

коэффициенты, которые способны указать на риск банкротства: 

Коэффициент текущей ликвидности. коэффициент текущей ликвид-

ности ниже единицы, это может указывать на недостаточную ликвидность 

организации. 

Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средства-

ми. Если этот коэффициент слишком низкий, это может указывать на то, 

что организация не имеет достаточных средств для погашения текущих 

обязательств. 

Коэффициент задолженности. Если этот коэффициент слишком вы-

сокий, это может указывать на то, что организация имеет слишком высо-

кий уровень долговой нагрузки. 

Независимо от используемого подхода, оценка рисков наступления 

банкротства должна основываться на анализе финансовой отчетности ор-

ганизации за несколько лет, чтобы определить тенденции и изменения в ее 

финансовом состоянии. Оценка рисков должна также учитывать факторы, 

которые могут повлиять на будущее финансовое состояние организации, 

такие как изменения в рыночной ситуации, изменения в законодательстве 

и многие другие. 

Научный руководитель – преп. Черкасова К.А. 
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Береснев Н.Р., спец. 3 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Уголовно–правовая защита личности от угроз ее законным  

экономическим интересам 

 

Личность является центральным элементом безопасности любого 

уровня: международного, государственного, регионального и обществен-

ного. Российская Федерации в соответствии с основополагающими поло-

жениями Конституции является правовым государством, следовательно, в 

таком публичном образовании нормативно закреплена правовая защищен-

ность личности от различного рода потенциальных и реальных угроз и 

опасностей. В основном нормативно–правовом акте РФ, имеющем выс-

шую юридическую силу, закреплены права и свободы человека и гражда-

нина, за нарушение которых специальными источниками права предусмат-

ривается определенный вид ответственности. Наиболее опасные посяга-

тельства на права и свободы личности караются уголовным законом, одной 

из задач которого является охрана прав и свобод человека и гражданина. В 

данной работе мы предлагаем подробнее ознакомиться с уголовно–

правовой охраной личности в сфере ее экономических интересов. К эконо-

мическим правам и свободам человека и гражданина в соответствии с Кон-

ституцией РФ относятся такие права, как право быть собственником (пра-

во частной и интеллектуальной собственности), право на жилище, на сво-

бодный и отвечающий условиям безопасности и гигиены труд, на возна-

граждение за труд, на благоприятную окружающую среду и др. По своей 

сути такие права являются составляющими частями объекта экономиче-

ской безопасности личности – ее самой. Стоит также отметить, что Кон-

ституция – не единственный источник прав и свобод человека и граждани-

на. 

Так, глава 21 «Преступления против собственности» Уголовного ко-

декса РФ обеспечивает охрану такого комплексного экономического права 

человека и гражданина, как права на частную собственность, то есть права 

на владение, пользование и распоряжение личностью своим имуществом. 

Главой 21 УК РФ предусмотрено 17 составов преступлений (ст. 158–168), 

нарушающих вышеназванное право личности. Стоит отметить, что поло-

жения данной главы УК РФ также обеспечивает охрану и такого экономи-

ческого права личности, как права на жилище, предусматривая ответ-

ственность, например, за такие преступления, как мошенничество или при-

своение и растрата, объектом которых может выступать право человека и 

гражданина на владение, пользование и распоряжение недвижимым иму-

ществом – жилищем. 

Глава 21 УК РФ обеспечивают защиту экономических интересов не 

только личности, но и субъектов других уровней системы экономической 
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безопасности (государства – в отношении государственной собственности, 

муниципальных образований – в отношении муниципальной собственно-

сти, организаций и индивидуальных предпринимателей – в отношении 

частной собственности). 

Главой 20 «Преступления против конституционных прав и свобод 

человека и гражданина» УК РФ предусмотрена ответственность за пре-

ступное посягательство на такое экономическое право личности, как 

неприкосновенность жилища, что, несомненно, является примером уго-

ловно–правовой охраны личности от угроз ее экономическим интересам. 

Вышеназванной главой также осуществляется защита экономического 

права личности на труд, отвечающий условиям безопасности и гигиены. 

Так, ст. 143 УК РФ предусматривает уголовную ответственность за нару-

шение такого права. Статьи 144 и 145 УК РФ предусматривают ответ-

ственность за трудовую дискриминацию, запрещенную в Российской Фе-

дерации трудовым законодательством. А статьей 145 УК РФ устанавлива-

ется ответственность за нарушение права личности на вознаграждение за 

труд. А статьями 146 и 147 УК РФ обеспечивается охрана интеллектуаль-

ной собственности личности – автора изобретений, патентообладателя и 

других аналогичных правообладателей, что также обеспечивает экономи-

ческую безопасность и защиту экономических прав и законных интересов 

личности. Кроме того, в Российской Федерации охраняется право на сво-

боду труда, что означает свободу личности в выборе, осуществлять ему 

трудовую деятельность или нет, а также свободно распоряжаться своим 

трудовым потенциалом. Так уголовный закон обеспечивает защиту данно-

го экономического права личности посредством наличия в УК РФ статьи 

127, которая предусматривает ответственность за использование рабского 

труда, то есть труда против воли трудящегося. УК РФ предусматривает от-

ветственность за деяния, нарушающие экологические права человека и 

гражданина. Главой 26 «Экологические преступления» УК РФ предусмот-

рен целый ряд статей, обеспечивающих уголовно–правовую защиту лич-

ности от посягательств на ее конституционное право на благоприятную 

окружающую среду. Также стоит отметить, что немалым количеством ста-

тей УК РФ предусмотрены квалифицирующие признаки, связанные с 

нарушением экономических прав личности, помимо основного посягатель-

ства.  

Так, например, частью 2 ст. 105 «Убийство» УК РФ предусмотрен 

такой квалифицирующих признак, как «корыстные побуждения», который 

может нарушать, помимо естественного (гражданского) права человека на 

жизнь, и право собственности. В Российской Федерации помимо иных ин-

струментов защиты законных экономических интересов личности осу-

ществляется и довольно широкая уголовно–правовая охрана таких интере-

сов. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Ткачева М.В. 
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Бутрин А.В., спец. 5 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Бухгалтерский учет и анализ материально–производственных запасов 

в системе экономической безопасности организации 

 

Деятельность любого экономического субъекта непосредственно 

связана с использованием всех возможных видов ресурсов. Так в процессе 

функционирования организация применяет в своей деятельности трудо-

вые, материальные и финансовые ресурсы. Самыми главными и значимы-

ми являются материальные ресурсы. Эффективное использование данных 

ресурсов гарантирует экономическому субъекту обеспечение продолжения 

финансово–хозяйственной деятельности на постоянной основе. Соответ-

ственно рациональное использование материальных ресурсов влияет и на 

экономические результаты организации.  

Исследованию вопросов, связанных с использованием материально–

производственных запасов уделяется особое внимание в экономической 

литературе. Значительный вклад в рассмотрение данного аспекта внесли 

многие ученые–экономисты. В связи с современной ситуацией, обуслов-

ленной турбулентностью рыночной экономики, организации все больше 

направляют силы на совершенствование хозяйственной деятельности и на 

разработку мер, направленных на повышение финансового положения. 

Именно поэтому рассматриваемая тема особенно актуальна в настоящее 

время.  

Деятельность каждого экономического субъекта должна быть орга-

низована таким образом, чтобы необходимые ресурсы поступали своевре-

менно и в полном объеме. Отсутствие налаженной системы поставки необ-

ходимых для производства материалов грозит значительным ущербом всей 

финансово–хозяйственной деятельности. Неполученные в срок материалы 

приводят к ухудшению финансово–экономических показателей, простоям 

производственных мощностей и к значительным затратам, поскольку такое 

действие в дальнейшем будет требовать вложения дополнительных затрат, 

не только финансовых, но и трудовых. Подобные ситуации существенно 

влияют не только на результаты деятельности, но и на качество продукции. 

Важно не допускать и своевременно пресекать деструктивно влияющие 

факторы, приводящие организацию к банкротству, поскольку подобное со-

стояние, в котором может оказаться любая организация, характеризуется 

как правило потерей ресурсов, в том числе и материальных. Особая роль в 

обеспечении успешной и бесперебойной деятельности отводится эффек-

тивному управлению материально–производственными запасами.  

Принятие грамотных управленческих решений зависит от того, какая 

информация поступает в руки руководства организации. Именно поэтому 

так важно создавать эффективную систему контроля в экономическом 
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субъекте. Учетно–аналитическое сопровождение в управлении материаль-

но–производственными запасами дает возможность провести оценку фи-

нансовой ситуации в организации в текущий момент деятельности, а также 

обеспечивает экономическую безопасность в целом. Такое сопровождение 

является одним из важнейших инструментов разработки стратегии разви-

тия и принятия управленческих решений, сохранности активов, их эффек-

тивного потребления, соблюдения законодательных актов и внутриоргани-

зационных нормативных актов, а также составления достоверной бухгал-

терской (финансовой) отчетности.  

Основными задачами учетно–аналитического сопровождения в 

управлении материально–производственными запасами в рамках обеспе-

чения экономической безопасности экономического субъекта являются:  
– проведение оценки на текущий момент времени плановых показате-

лей материального снабжения;  

– проведение оценки состояния плана, его уровень выполнения, а также 

установление влияния, которое он оказывает на выпускаемую продукцию;  

– определение степени влияния, оказывающее выполненным планом, 

на результаты финансово–хозяйственной деятельности;  

– разработка системы мониторинга за перемещением материальных ре-

сурсов на каждом этапе деятельности экономического субъекта;  

– проведение оценки эффективности и рациональности использования 

материально–производственных запасов;  

– обеспечение эффективного мониторинга материально–

производственными запасами; 

– проведение оценки и установление влияния остатков материальных 

ресурсов на результаты финансово–хозяйственной деятельности экономи-

ческого субъекта;  

– принятие грамотных управленческих решений, направленных на вы-

явление возможных мер, связанных с обеспечением рациональной эконо-

мии материально–производственных запасов;  

– обеспечение полного и достоверного отражения информации в доку-

ментах экономического субъекта с целью принятия правильных решений 

по управлению материально–производственными запасами в организации;  

– разработка и применение мер по совершенствованию системы эконо-

мической безопасности экономического субъекта.  

Необходимо отметить, что управление материально–

производственными запасами зависит не только от действий руководства и 

персонала экономического субъекта.  

Научный руководитель – к.э.н., доц. Ткачева М.В. 
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Вербицкая А.Н., спец. 3 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Управление рисками в системе экономической безопасности  

организации 

 

Для любой предпринимательской деятельности в современных эко-

номических условиях характерны некоторые риски и неопределённости, 

связанные непосредственно со сферами деятельности экономического 

субъекта. Исходя из этого, организации в последнее время начали уделять 

гораздо больше внимания анализу и расчётам различных экономических 

показателей, прогнозам и сравнению сопоставимых данных экономиче-

ских субъектов. Как правило, аналитики в организации занимаются тем, 

что пытаются достоверно определить возможные риски организации и 

наиболее точно спрогнозировать дальнейшее развитие при применении тех 

или иных мер предотвращения рисков. К сожалению, аналитик не всегда 

может спрогнозировать последствия мер предотвращения рисков и воздей-

ствия на экономические показатели так, чтобы уровень экономической 

безопасности организации оставался на допустимом уровне. На современ-

ном этапе развития экономики наблюдается тенденция роста факторов, ко-

торые способны негативно повлиять на деятельность экономического 

субъекта. Это говорит о необходимости ещё более тщательного рассмот-

рения проблемы совершенствования управления рисками для обеспечения 

дальнейшего безопасного функционирования организации и сохранении 

устойчивости и платёжеспособности экономического субъекта.  

Управление рисками – это совокупность мер, направленных на вы-

явление возможных кризисных ситуаций организации, оценку ущерба и 

разработку комплекса мероприятий для минимизации последствий риска. 

Любой экономический субъект имеет те или иные риски, они являются 

неотъемлемой частью системы экономической безопасности экономиче-

ского субъекта.  

Непредсказуемость внешней среды формирует факторы, которые 

способны повлиять на исход деятельности организации и не всегда их 

можно наиболее точным образом спрогнозировать. Таким образом, выде-

ляют внешние и внутренние факторы.  

Внешние факторы – это факторы, на которые организация не в силах 

оказать влияние, например: инфляция, изменения в законодательстве, не-

стабильность политического положения страны и другие.  

Внутренние факторы – это результат неэффективных управленче-

ских решений, то есть на них возможно повлиять, применив определённые 

меры, например: внедрение новых технологий в производство, смена стра-

тегии и принципов деятельности экономического субъекта и другие. Сопо-

ставив и исследовав данные экономического субъекта, можно выявить 
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уровни допустимого, критического или катастрофического риска органи-

зации. Для более чёткого понимания процесса управления рисками, необ-

ходимо разделить процесс на определённые этапы: 

 
Рис. 1. Этапы управления риском 

 

Исследуя подходы изучения угроз организации мы систематизирова-

ли их в следующие основные классификационные признаки: происхожде-

ние (внешние и внутренние угрозы); систематичность проявления (систе-

матические и несистематические); вероятность возникновения (вероятные 

и маловероятные угрозы); степень управляемости (управляемые и не-

управляемые угрозы); последствия проявления (глобальные и локальные); 

возможность прогнозирования (прогнозируемые и непрогнозируемые); 

уровень управления (угрозы национальной безопасности, региональной 

безопасности и безопасности организации). 

Все риски в рассмотренных нами квалификациях требуют эффектив-

ных управленческих решений по их предупреждению, прогнозированию и 

минимизации, в противном случае – могут возникнуть такие негативные 

последствия, как: потеря прибыли, перерасход ресурсов экономического 

субъекта, не достижение поставленных целей и др.  

Процесс управления рисками, как часть системы экономической без-

опасности организации является подвижным и изменчивым, что позволяет 

организации максимизировать свою прибыль при принятии правильных 

управленческих решений и проведении уместных мер по минимизации 

рисков потери прибыли. Также, совершенствуя свой аппарат управления 

рисками, организация способна укрепить свою устойчивость на рынке и 

открыть новые горизонты развития бизнеса. 

Научный руководитель – преп. Черкасова К.А. 
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Иванюк А.И., спец. 5 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Отчет о финансовых результатах как источник информации о рисках 

экономического субъекта 

 

Основными целями, стоящими перед каждым экономическим субъ-

ектом, являются: 

– цели по достижению операционных показателей, например, 

показателей выручки, рентабельности, оборачиваемости, доли рынка и т.д. 

(операционные цели); 

– цели в области своевременного выпуска достоверной отчетно-

сти; 

– цели по соблюдению требований нормативных правовых ак-

тов, решений регуляторов (комплаенс–цели). 

В общем смысле риск для организации – это вероятность наступле-

ния негативного события, которое может помешать достижению целей ор-

ганизации, привести к негативным последствиям. 

Финансовая отчетность организации – один из важных информаци-

онных источников, на основе которого можно идентифицировать операци-

онные риски, риски в области выпуска отчетности и комплаенс–риски. 

Каждая форма финансовой отчетности является источником такой инфор-

мации. Покажем, какие основные риски можно идентифицировать с опо-

рой на отчет о финансовых результатах (ОФР) и соответствующие поясне-

ния в составе финансовой отчетности экономического субъекта: 

1. Операционные риски: 

– на основе анализа показателей ОФР можно оценить динамику 

доходов, расходов и финансовых результатов в основной и прочей дея-

тельности. Дополнительно изучив раздел пояснений, посвященных сег-

ментам деятельности организации, можно оценить такую динамику в раз-

резе операционных, географических сегментов. Анализ показателей за не-

сколько лет может показать определенный тренд в развитии организации; 

– существенная волатильность прибыли за ряд лет, не связанная 

с ухудшением социально–экономической ситуации, является косвенным 

признаком низкого качества прибыли из–за ее нестабильности; 

– значительный удельный вес финансового результата от прочей 

деятельности в сумме прибыли до налогообложения также свидетельству-

ет о низком качестве прибыли, потому что прочие доходы и расходы име-

ют стихийный характер; 

– если доходы организации существенно выше соответствующих 

денежных потоков, это косвенно свидетельствует о проблемах со сбытом; 

2. Риски существенного искажения и комплаенс–риски: 

– прибыль от продаж, длительно и существенно более низкая, 
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чем у основных конкурентов, может свидетельствовать о намеренном за-

вышении затрат в основной деятельности для оптимизации прибыли до 

налогообложения. Какие именно затраты завышаются можно выяснить, 

сравнив пояснения в отношении элементов затрат организации с аналогич-

ными расшифровками основных конкурентов, среднеотраслевыми показа-

телями; 

– если в течение нескольких отчетных периодов наблюдается 

разнонаправленное изменение прибыли от продаж, которая нивелируется 

прочими доходами или расходами с тем, чтобы прибыль до налогообложе-

ния всегда составляла небольшую сумму, то это также может быть призна-

ком манипуляции налоговой базой по налогу на прибыль организаций 

(рис.). Дополнительно в пользу такого предположения может свидетель-

ствовать отсутствие расшифровок прочих доходов и расходов в отчетно-

сти; 

 
Рис. Динамика прибыли до налогообложения, тыс. руб. 

 

– у неторговой организации статья ОФР «Управленческие рас-

ходы» должна иметь ненулевое значение. Отсутствие показателя по этой 

строке свидетельствует об искажении отчетности – включении управлен-

ческих расходов в себестоимость продукции, что противоречит пп. «г» 

п. 26 ФСБУ 5/2019. К исключениям относятся торговые организации, ко-

торые такие расходы учитывают на счете 44 «Расходы на продажу», а так-

же организации – неторговые посредники, учитывающие все затраты от 

операций в основной деятельности счете 26; 

– пустая графа ОФР «За аналогичный период предыдущего года» 

для отчетности, которая была составлена не в первый раз, противоречит п. 

10 ПБУ 4/99, делая отчет неполным. 

Таким образом, ОФР может служить как источник информации о не-

которых значимых признаках операционных рисков, комплаенс–рисков и 

рисков существенного искажения финансовой отчетности организации. 

Для комплексной идентификации рисков необходимо использовать пол-

ный комплект отчетности вместе с соответствующими пояснениями. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Панина И.В. 
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Комов А.М., спец. 3 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Теоретические вопросы финансовой безопасности 

 

Финансовая безопасность – один из разновидностей экономической 

безопасности, которая отвечает за её многофункциональный аспект. Поми-

мо этого, она имеет свой отделенный перечень возможностей, который из-

меняется от сформировавшихся данных за период, а также внутренних 

условий. 

Главная цель реализации финансовой безопасности – создание це-

лостной системы экономических предпосылок, её роста и развития в 

настоящее время и в будущем. 

Анализирование финансовой безопасности как одной из частей си-

стемы экономической безопасности осуществляется с помощью множества 

различных подходов. Например: 

– теория систем; 

– теория неопределенности и риска; 

– теория катастроф; 

– иные теории анализа финансовой системы. 

С точки зрения вышеперечисленных подходов, финансовая безопас-

ность – качество финансовой деятельности, которая способна обеспечить 

безопасное развитие финансовой структуры, её целостность, устойчивость, 

а также её эффективность. Также, финансовая безопасность обеспечивает 

наличие способности экономики страны к качественному саморазвитию и 

движению вперёд. 

В настоящее время основным значением финансовой безопасности 

становится уравнивание общего экономического состояния. В долгосроч-

ной перспективе цели направлены на сохранение важнейших финансовых 

пропорций, обеспечивающих постоянное финансовое развитие страны. 

Основными составляющими во всей системе финансовой безопасно-

сти экономического субъекта являются: 

– стабильность финансового состояния, обеспечивающая посту-

пательное развитие; 

– финансовая устойчивость, независимость; 

– определение возможных стратегических целей развития; 

– противостояние влиянию установленных внешних, а также 

внутренних угроз; 

– иные составляющие, которые могут привести к развитию и 

безопасности финансовой системы. 

Финансовая безопасность основывается на уже сформированной фи-

нансовой политике государства, которая должна гарантировать продуктив-
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ную безопасность финансового положения страны, с помощью которого 

государство может стать независимым от остальных стран. 

Анализирование финансовой безопасности включает в себя нахож-

дение возможных точек уязвимости в финансовой системе государства, до 

того, как они приведут к возможным отрицательным последствиям и воз-

никновению финансовых проблем или катастроф у экономических субъек-

тов, а также утверждения ответных мер для избежания финансового дисба-

ланса. 

Одним из условий состояния финансовой безопасности страны явля-

ется защищенность его финансовых ресурсов от внешних и внутренних 

угроз. В связи с этим всестороннее изучение сущности угроз, их видов и 

классификации, приобретают важное значение. 

От последствия сильных изменений в финансовой деятельности 

страны появляется сильная необходимость обоснования стратегических 

подходов, которые могут гарантировать безопасное финансовое развитие 

страны. 

В связи с нынешними реалиями главные риски и угрозы создаются 

согласно следующим направлениям: 

– ожидания и шоки по причине инфляции; 

– рост платежеспособности некоммерческих организаций, уве-

личение числа рисков в банковской системе; 

– наличие риска утраты экономического суверенитета в условиях 

всемирной финансовой экспансии. 

Стратегическая направленность развития финансовой защищенности 

страны обязана включать в себя: 

– анализирование множества параметров и определенных воз-

можностей дальнейшего развития и эффективного функционирования все-

го финансового направления государства; 

– формирование одних из главных рисков или же угроз, которые 

могут присутствовать в настоящее время на финансовом пространстве, а 

также оценку силы и последствий их возможного воздействия на государ-

ство; 

– сравнение возможных реальных значений показателей финан-

совой безопасности и финансовой системы в целом с их минимальными и 

допустимыми значениями; 

– высококачественный анализ реальной ситуации и определение 

возможности наступления критических точек или кризиса. 

Научный руководитель – преп. Черкасова К.А. 
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Пахомова А.В., спец. 5 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Анализ основных средств в системе экономической безопасности  

организации 

 

Организации в современных динамично меняющихся условиях ры-

ночной экономики стремятся к максимизации прибыли. В свою очередь, 

основные средства представляют собой неотъемлемую часть функциони-

рования любого экономического субъекта, являясь одним из важнейших 

факторов производства. Эффективное использование объектов основных 

средств положительно влияет на конечные результаты финансово–

хозяйственной деятельности организации и ее конкурентоспособность на 

рынке, именно поэтому крайне важным является их учет, а также после-

дующий анализ в целях выявления рискообразующих для стабильного 

функционирования и развития факторов. Основным нормативным доку-

ментом, регламентирующим процесс учета основных средств, является 

Федеральный стандарт бухгалтерского учета (ФСБУ) 6/2020 «Основные 

средства», заменивший Положение по ведению бухгалтерского учета 

(ПБУ) 6/01 «Учет основных средств». В соответствии с ФСБУ 6/2020 в ка-

честве объекта основных средств признается актив, который должен соот-

ветствовать одновременно всем следующим условиям: 

– имеет материально–вещественную форму; 

– предназначен для использования организацией в ходе обычной дея-

тельности при производстве и (или) продаже ею продукции (товаров), при 

выполнении работ или оказании услуг, для охраны окружающей среды, 

для предоставления за плату во временное пользование, для управленче-

ских нужд, либо для использования в деятельности некоммерческой орга-

низации, направленной на достижение целей, ради которых она создана; 

– предназначен для использования организацией в течение периода бо-

лее 12 месяцев или обычного операционного цикла, превышающего 12 ме-

сяцев; 

– способен приносить организации экономические выгоды (доход) в 

будущем (обеспечить достижение некоммерческой организацией целей, 

ради которых она создана). 

Необходимость анализа эффективности использования основных 

средств признается и освещается во работах специалистов в области эко-

номического анализа и экономической безопасности.  Однако стоит отме-

тить, что многие экономические субъекты делают упор только на ведение 

бухгалтерского учета основных средств, не проводя анализ, за счет чего 

несут потери не только в разрезе упущенной выгоды от их альтернативно-

го использования, но и в аспекте выявления и предотвращения деструк-
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тивного влияния существующих угроз на нормальное функционирование 

организации.  

В первую очередь, необходимо проводить анализ с помощью расчета 

ключевых показателей эффективности использования основных средств, 

таких как фондоотдача, фондоемкость, фондовооруженность. 

Фондоотдача – это показатель, отражающий количество продукции, 

производимой на рубль основных фондов. Он может быть использован в 

целях обоснования планов производства, для сравнительной оценки эф-

фективности использования основных средств с организациями одной от-

расли. Обратный показатель фондоотдаче – фондоемкость. Он также отра-

жает эффективность использования основных средств, но вместе с тем ха-

рактеризует потребность организации в основных средствах на 1 руб. вы-

пускаемой продукции. 

При повышении фондоемкости и увеличении потребности в основ-

ных средствах организации следует проанализировать и дать оценку при-

чинам этого увеличения, а также определить источники покрытия образо-

вавшейся дополнительной потребности, в противоположной ситуации – 

определить, не появится ли излишнее или недозагруженное оборудование.  

Для оценки обеспеченности организации основными средствами 

следует рассчитать показатель фондовооруженности. 

Также необходимо выделить показатели, которые описывают техни-

ческое состояние средств. К ним относятся: коэффициент износа, коэффи-

циент годности, коэффициент возрастного состава оборудования. 

Все большую актуальность приобретает анализ учетной информации 

по объектам основных средств в связи с повышенным вниманием как со 

стороны государства, так и со стороны экономических субъектов к про-

блемам обеспечения экономической безопасности, одной из составляющих 

которой является технико–технологическая безопасность, то есть состоя-

ние защищенности производственного процесса от внешних и внутренних 

дестабилизирующих факторов.  С помощью показателей основных средств 

определяется производственная мощность экономического субъекта, по-

этому они играют большую роль в деятельности и образуют производ-

ственно–техническую базу. 

Таким образом, можно сделать вывод, что на уровень экономической 

безопасности организации напрямую влияет эффективное использование 

основных фондов в процессе ее деятельности. Мониторинг значений дан-

ных средств должен осуществляться на постоянной основе. Учетно–

аналитическая информация экономического субъекта должна быть пра-

вильно сформирована и сгруппирована для рационального использования 

и эффективного управления капиталом. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Ткачева М.В. 
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Романов А.А., спец. 5 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Обеспечение экономической безопасности организации  

при взаимодействии с кредитными учреждениями 

 

В условиях нестабильной внешней и внутренней экономических си-

стем важно, чтобы финансово–хозяйственный цикл экономического субъ-

екта был непрерывен и защищен от всевозможных рисков и угроз, обу-

словленных отсутствием финансирования операционной деятельности, от 

результатов которой, в большей степени, зависит финансовый результат.  

В целях привлечения финансирования деятельности организации не-

редко прибегают к использованию такого инструмента, как кредитование, 

которое представляет собой процесс оказания кредитными учреждениями 

финансовой услуги, заключающейся в предоставлении денежных средств в 

долг на определенный срок и процентную ставку за пользование услугой.  

Внедрение такого инструмента несет в себе необходимость после-

дующего осуществления контрольных и аналитических процедур для не-

допущения просрочек по возврату задолженности по кредитам и неэффек-

тивного использования привлеченных средств. 

Одной из важнейших задач системы управления рисками экономиче-

ского субъекта в разрезе обеспечения его экономической безопасности яв-

ляется минимизация и предотвращение кредитных рисков.  

Эти риски являются разновидностью финансовых рисков и проявля-

ются в вероятности возникновения негативных последствий для организа-

ции, выражающихся в несвоевременном погашении задолженности перед 

кредитными учреждениями и контрагентами как самим экономическим 

субъектом, так и в непогашении задолженности покупателей уже перед 

самой организации. 

Ключевой особенностью данной группы рисков является допущение, 

что заемщик не сможет вернуть долг кредитору в установленный догово-

ром период.  

Такое допущение может быть обусловлено множеством факторов, 

среди которых может быть деловое поле заемщика, в рамках которого 

осуществляется его финансово–хозяйственная деятельность; занимаемое 

место в отрасли; наличие/отсутствие незакрытых судебных разбира-

тельств, их совокупное количество; эффективность работы с дебиторской 

задолженностью, т.е. способность заемщика генерировать реальные де-

нежные потоки по результатам своей деятельности; актуальный кредитный 

и страховой портфель заемщика и др. 

Использование любого вида кредита, будь то банковский или ком-

мерческий кредит, на всем его протяжении несет целый ряд рисков, спо-

собных так или иначе повлиять на эффективность финансово–
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хозяйственной деятельности организации. Исходя из этого менеджменту 

организации необходимо осуществлять постоянный мониторинг кредит-

ных рисков и своевременно реагировать на любые отклонения от прием-

лемых для нее нормативных значений. Данный подход к оценке кредитных 

рисков принесет наибольший положительный эффект в рамках обеспече-

ния экономической безопасности коммерческой организации. 

Ковенанты представляют собой дополнительные условия кредитного 

договора, фиксирующие пороговые значения показателей финансового со-

стояния заемщика, запрет на осуществление определенных действий с ак-

тивами и обязательствами экономического субъекта. Кредитные учрежде-

ния включают ковенанты в договор с целью минимизации своих кредит-

ных рисков, проявляющихся в случае частичной или полной утраты заем-

щиком возможности вернуть кредит и начисленные по нему проценты. 

Однако необходимо отметить, что помимо того, что ковенанты несут 

кредитные риски, можно выделить и ряд преимуществ их наличия в кре-

дитном договоре. К таким преимуществам можно отнести: 

– возможность оценивать финансовое состояние организации с точки 

зрения кредитных учреждений, тем самым проверяя самостоятельную 

оценку своего финансового положения по другим критериям; 

– выявление рисковых зон деятельности за счет выявления несоответ-

ствий тем или иным требованиям ковенантов; 

– возможность провести изменения в финансово–хозяйственной дея-

тельности для получения финансирования за счет доступности порядка 

расчета ковенантов, иными словами, обязательных условий кредитного 

учреждения для предоставления финансирования и т.д. 

Также необходимо рассмотреть понятие «кредитный контроль», ко-

торый представляет собой систему, внедренную в деятельность группы 

компаний в целях обеспечения возврата всех непогашенных обязательств в 

рамках определенного срока, и предполагает выработку определенной 

кредитной политики. Для этого в группе компаний составляется отдельный 

документ, в которой ведется учет структуры кредитного портфеля в разре-

зе банков на определенную дату, где прописывается наименование банка, 

лимит, текущая задолженность, удельный вес в общей структуре, источник 

обеспечения, а также процентная ставка. Аналогичный учет ведется также 

в разрезе заемщиков в рамках группы компаний на определенную дату, где 

указывается наименование заемщика, сумма текущей задолженности и 

удельный вес в общей структуре кредитного портфеля группы компаний. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Купрюшина О.М. 



23 
 

Рябых Е. И., спец. 5 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Учет и риски краудфандинговых операций 

 

Деятельность любой организации невозможна без финансирования, 

которое может быть получено как из внутренних источников, так и внеш-

них. Одним из внешних источников является краудфандинг. 

Краудфандинг (от англ. crowdfunding, «финансирование толпой») – 

способ привлечения средств для финансирования проектов частных лиц и 

организаций на безвозвратной, долговой либо акционерной основе в рам-

ках неинвестиционной или инвестиционной модели от неограниченного 

круга частных лиц и организаций посредством специальных интернет–

площадок. Этот механизм позволяет получать финансирование вне банков, 

бирж, фондов.  

Краудфандинговые операции в последнее время становятся все более 

популярными. Это связано не только с развитием интернет–технологий, 

переходом бизнеса в онлайн, но также и с тем, что в кризисное время ком-

пании, а особенно небольшие, все чаще стараются найти альтернативные 

источники привлечения средств, поскольку они могут столкнуться с труд-

ностями при привлечении заемных средств традиционным способом, в 

частности, при получении банковских кредитов.  

Краудфандинг как обобщающий термин, описывающий использова-

ние небольших сумм денег, полученных от большого числа частных лиц 

или организаций, включает в себя четыре направления, которые отличают-

ся друг от друга результатом вложенных донорами средств. Так, выделяют 

пожертвования, вознаграждение, краудлендинг и краудинвестинг.  

Пожертвования отличаются от других видов краудфандинга полной 

безвозмездностью совершаемой операции для донора. Он вкладывает свои 

средства в проект без ожидания каких–либо преференций. Такая форма 

чаще всего используется в некоммерческой сфере.  

Вознаграждение отличается от пожертвования определенным отве-

том бенефициара на вложенные донором средства. Данным ответом чаще 

всего являются какие–либо знаки признательности, ранний доступ к при-

обретению какого–либо товара, то есть результатом вложенных средств 

является нефинансовое вознаграждение.   

Краудлендинг представляет собой прямое представление средств до-

нором бенефициару на долговой основе. Иными словами, краудлендинг – 

это непосредственное кредитование без участия банковских организаций. 

И, наконец, краудинвестинг – это вложение средств донором в обмен 

на долю в уставным капитале организации. 

Правила учета краудфандинговых операций не закреплены в каких–

либо нормативных документах по ведению бухгалтерского учета. Однако, 
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обратившись к Инструкции по применению Плана счетов (утв. приказом 

Минфина России от 31.10.2000 № 94н), представляется возможным клас-

сификация средств, полученных в результате осуществления краудфан-

динговых операций, как целевое финансирование, то есть для их учета 

можно использовать счет 86, поскольку он используется «для обобщения 

информации о движении средств, предназначенных для осуществления 

мероприятий целевого назначения, средств, поступивших от других орга-

низаций и лиц, бюджетных средств и др.». И, соответственно, в балансе 

данный вид операций будет отражен в составе денежных средств в активе 

и собственного капитала в пассиве. Что касается краудфандинга, основан-

ного на вознаграждении, то у организации перед донорами появляется, со-

ответственно, обязательство, отражающееся в пассиве бухгалтерского ба-

ланса. 

Краудфандинг как и любой другой вид финансирования, сопряжен с 

некоторыми рисками. 

Одним из рисков для бенефициаров является проблема определения 

окончательной стоимости. Факторы, влияющие на конечную получаемую 

стоимость, могут быть различными. Например, при использовании между-

народных краудфандинговых платформ может возникнуть риск обмена ва-

люты для бенефициара при осуществлении операций, поскольку в работе 

таких платформ используются только основные мировые валюты. Еще од-

ним фактором является налоговая составляющая, расходы на которую со-

ответственно могут уменьшить конечную сумму. Существуют и другие 

факторы и причины, которые могут не позволить собрать намеченную 

сумму, например неверная платежная информация, недостаточность 

средств или смерть донора. Чем больше число доноров, тем разнообразнее 

риски и тем выше вероятность их реализации. Поэтому перед тем как 

устанавливать конечную стоимость, которую необходимо собрать, органи-

зации–бенефициару следует принять во внимание все вышеназванные фак-

торы и оценить риски, которые могут возникнуть при проведении 

краудфандинговых операций. 

Также, стоит отметить и риски непосредственно самой платформы, 

которые, соответственно, отразятся и на организации–бенефициаре. Так, 

это могут быть банальные сбои в системе площадки, кибератаки или же 

полное закрытие платформы, что может привести к потере средств. 

Кроме того, организации–бенефициары могут столкнуться с нару-

шенными правами интеллектуальной собственности, поскольку они рас-

крывают свои проекты и инновации в публичном пространстве. Это может 

создать риски плагиата и недобросовестной конкуренции. 

Таким образом, краудфандинговые операции позволяют собрать не-

обходимые суммы для финансирования проектов и организаций без при-

влечения обычных финансовых институтов. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Панина И.В.  
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Стародубова О.С., спец. 5 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Сущность и оценка финансовой составляющей  

экономической безопасности организации 

 

На современном этапе развития экономики возникает необходимость 

в создании эффективной системы обеспечения экономической безопасно-

сти организации, одной из функциональных составляющих которой явля-

ется финансовая безопасность. От эффективности обеспечения финансо-

вой безопасности зависит состояние экономической безопасности эконо-

мического субъекта в целом, а также отдельных ее элементов, в частности, 

уровень технико–технологической, информационной, кадровой безопасно-

сти. Очевидно, что процесс обеспечения финансовой безопасности нахо-

дится в тесной взаимосвязи с иными видами экономической безопасности. 

Под финансовой безопасностью организации понимается такое со-

стояние, при котором своевременно выявляются и предотвращаются ре-

альные и потенциальные угрозы ее финансовым интересам, включая угро-

зы финансовому состоянию экономического субъекта. Стоит подчеркнуть, 

что ключевыми категориями, формирующими сущность финансовой без-

опасности, являются финансовые интересы организации и угрозы их реа-

лизации. 

Устойчивое состояние финансовой системы организации гарантиру-

ет не только ее текущее функционирование, но и развитие на конкурент-

ном рынке в будущем. В связи с этим уровень финансовой безопасности 

экономического субъекта нуждается в постоянном контроле.  

Анализ финансовой составляющей экономической безопасности ор-

ганизации предполагает выбор метода оценки ее состояния, а также фор-

мирование системы показателей (индикаторов), характеризующих финан-

совое положение экономического субъекта. На основании данных, полу-

ченных в ходе анализа с использованием того или иного метода, можно 

оценить уровень финансовой безопасности организации, своевременно вы-

явить причины ее отклонений от безопасного уровня, а также разработать 

конкретные мероприятия, направленные на улучшение состояния финан-

совой составляющей экономической безопасности организации. Необхо-

димо подчеркнуть, что состояние финансовой безопасности непосред-

ственно зависит от эффективности принятых по результатам анализа 

управленческих решений. 

Система индикаторов, используемая для оценки уровня финансовой 

безопасности экономического субъекта, включает в себя ряд показателей, 

которые можно разделить на следующие группы: 

– индикаторы финансовой устойчивости; 

– индикаторы платежеспособности; 
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– индикаторы деловой активности; 

– индикаторы рентабельности; 

– индикаторы вероятности банкротства. 

Основой любого анализа является информационная база, представ-

ляющая собой совокупность источников информации, используемых в 

процессе исследования. Оценку финансовой безопасности организации 

можно рассматривать с позиции внешних и внутренних пользователей. В 

связи с этим источники информации и их доступность (степень открыто-

сти), а также пользователи информации будут различаться. 

В качестве внешних пользователей выступают заинтересованные ли-

ца, не являющиеся работниками исследуемого экономического субъекта, к 

числу которых можно отнести как юридические, так и физические лица, 

которые состоят в определенных отношениях с организацией. Они прово-

дят анализ финансовой составляющей экономической безопасности орга-

низации для выявления того, в какой степени могут быть гарантированы 

их экономические интересы, то есть с целью оценки защищенности своих 

экономических интересов. 

Внешние пользователи имеют доступ лишь к открытой, публичной 

финансовой информации о деятельности экономического субъекта. В свя-

зи с этим в качестве информационной базы анализа финансовой безопас-

ности организации для данной категории пользователей выступает, прежде 

всего, ее бухгалтерская (финансовая) отчетность. Кроме того, сторонние 

пользователи имеют возможность обратиться к статистической информа-

ции, которая также является общедоступной.  

В качестве информационной базы для реализации аналитических ме-

роприятий в целях внутреннего анализа финансовой составляющей эконо-

мической безопасности организации, который проводится непосредствен-

но ее работниками, в частности управленческим персоналом различных 

уровней, наряду с данными бухгалтерской (финансовой) отчетности вы-

ступают также сведения внутреннего управленческого учета. Эти сведения 

не подлежат публикации в открытых источниках и, более того, составляют 

коммерческую тайну, следовательно, внешние пользователи доступа к ним 

не имеют. Очевидно, что внутренние пользователи располагают более ши-

роким перечнем информации. 

Таким образом, обеспечение финансовой безопасности как одной из 

ключевых составляющих экономической безопасности является неотъем-

лемым условием стабильного осуществления финансово–хозяйственной 

деятельности организации, а также ее развития. Оценка уровня финансо-

вой безопасности позволяет своевременно выявлять реальные и потенци-

альные угрозы финансовым интересам организации и принимать управ-

ленческие решения, направленные на обеспечение защиты этих финансо-

вых интересов от различных угроз. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Лаврухина Т.А. 
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Тамбовцева Т.А., спец. 5 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Налоговая безопасность организации 

как составляющая её экономической безопасности 

 

Нестабильные современные российские условия функционирования, 

выражающиеся в кризисных экономических явлениях, санкционном дав-

лении со стороны ряда недружественных государств, несовершенстве за-

конодательной базы, усилении фискального давления со стороны государ-

ства требуют от экономических субъектов уделение особого внимания в 

отношении обеспечения своей экономической безопасности.  

Экономическая безопасность тесно сопряжена с налоговой безопас-

ностью, особенно в свете последних событий, когда вопрос обеспечения 

налоговых поступлений в государственный бюджет становится крайне 

важным для поддержания устойчивости и развития российской экономики.  

Изначально дефиниция «налоговая безопасность» рассматривалась с 

точки зрения государства как субъекта обеспечения безопасности. С раз-

витием исследований в этой сфере, учёными отмечалась необходимость 

выделения налоговой безопасности организации в отдельный вид.  

Вопрос обеспечения налоговой безопасности организации недоста-

точно исследован в научной литературе, на данный момент отсутствует 

единый разработанный подход к пониманию сущности данного экономи-

ческого явления. Актуальность и необходимость разработки вопросов 

обобщения и развития теоретических и методологических основ в данной 

сфере поднимается авторами последние несколько лет.  

Под налоговой безопасностью организации можно понимать финан-

сово–экономическое состояние налогоплательщика, обеспеченное мини-

мизацией налоговых рисков, при котором со стороны хозяйствующего 

субъекта полностью и своевременно уплачиваются начисленные налоги, а 

со стороны исполнительных и законодательных органов обеспечивается 

предусмотренная законом защита налогоплательщика. 

Систематизируя подходы различных авторов, можно выделить ос-

новные факторы налоговой безопасности:  

1) налоговая нагрузка;  

2) налоговые риски;  

3) налоговое планирование (оптимизация). 

Налоговая нагрузка, которая может быть выражена в абсолютной 

или относительной величине, представляет сбой совокупный уровень 

налоговой обязанности. В научной литературе разработан ряд показателей 

налоговой нагрузки (табл. 1).  

Оценивая налоговую нагрузку, организация может минимизировать 

налоговые риски. К примеру, если значение показателя налоговой нагрузки 
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окажется слишком низким, то это послужит поводом для назначения ме-

роприятий налогового контроля, а если значение окажется слишком высо-

ким – это будет поводом для разработки управленческих решений в отно-

шении оптимизации осуществляемой деятельности.  

Таблица 1. Показатели налоговой нагрузки  
Основные показатели Дополнительные показатели 

Абсолютная налоговая нагрузка, налого-

вая нагрузка на доходы, налоговая нагруз-

ка на добавленную стоимость, налоговая 

нагрузка на входящий денежный поток по 

текущей деятельности, налоговая нагрузка 

на активы, налоговая нагрузка на чистую 

прибыль, налоговая нагрузка на рыночную 

стоимость организации. 

Налоговая нагрузка на выручку от реали-

зации товаров, налоговая нагрузка на чи-

стые активы, налоговая нагрузка на расхо-

ды организации, налоговая нагрузка на 

расходы по оплате труда, налоговая 

нагрузка на имущество.  

Российские организации предпочитают акцентировать внимание на 

внешних источниках налоговых рисков (государство в лице законодатель-

ных и исполнительных органов власти), и мало внимания уделяют управ-

лению налоговыми рисками и налоговому планированию.  

Под налоговым планированием принято понимать совокупность 

определенных приёмов налогоплательщика, направленных на увеличение 

финансовых ресурсов организации, регулирующих величину и структуру 

налоговой базы, и воздействующих на эффективность принятия управлен-

ческих решений. 

С точки зрения широкого подхода к пониманию налогового плани-

рования, позволяющего учитывать противозаконные приёмы и средства в 

рамках оптимизации хозяйственной деятельности, выделяются несколько 

видов налогового планирования:  

1) законное налоговое планирование (налоговая оптимизация). Орга-

низация использует только законные приёмы налогового планирования: 

налоговые льготы, специальные налоговые режимы, отсрочки и рассрочки 

уплаты налогов, инвестиционный налоговый кредит;  

2) основанное на злоупотреблении правом. Метод основан на ситуа-

циях, когда организация «подгоняет» документы или структуру взаимоот-

ношений с контрагентами под ситуацию, позволяющую платить меньше 

налогов или взносов; 

3) незаконное налоговое планирование. Предполагает действия, за-

прещенные законодательством. Например, сокрытие объекта налогообло-

жения занижение налоговой базы.  

Таким образом, уровень налоговой безопасности организации зави-

сит от того, каков уровень её налоговой нагрузки, насколько организован 

процесс оценки и управления налоговыми рисками и от того, какие методы 

налогового планирования она осуществляет в процессе своей деятельно-

сти. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Лаврухина Т.А.  
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Анализ и оценка финансовой безопасности экономического субъекта в 

целях обеспечения его экономической безопасности 

 

В настоящее время, в условиях неспокойной экономической ситуа-

ции в стране и наложения большого количества санкций, для успешной 

работы организации необходимо, чтобы был обеспечен высокий уровень 

экономической безопасности. 

Под экономической безопасностью фирмы подразумевается такое ее 

финансовое состояние, при котором она может функционировать и полу-

чать прибыль, т.е. эффективно и рационально использовать свои ресурсы, 

а также предотвращать внутренние и внешние угрозы.  

Экономическая безопасность – эта такая система, которая в каждом 

экономическом субъекте создаётся индивидуально.  

В экономическую безопасность организации включается несколько 

компонентов, которые так же взаимосвязаны между собой.  

Финансовая безопасность предполагает под собой такое положение 

экономического субъекта, при котором выполняются следующие условия: 

1) обеспечение финансового равновесия, устойчивости, платеже-

способности и ликвидности в долгосрочном периоде; 

2) удовлетворение потребностей организации в финансовых ре-

сурсах в долгосрочном периоде; 

3) обеспечение достаточной финансовой независимости; 

4) способность противостоять рискам, внутренним и внешним 

угрозам, которые могут нанести финансовый ущерб организации; 

5) обеспечение достаточной гибкости при принятии финансовых 

решений. 

Диагностика финансовой составляющей экономического субъекта 

производится по данным бухгалтерского баланса и отчета о финансовых 

результатах.  

В самом процессе регулирования финансовой безопасности находит-

ся конкретная система.  

Под такой системой понимается комплекс ключевых компонентов, 

которые в свою очередь направлены на процесс разработки управленче-

ских решений и на защиту финансовых интересов экономического субъек-

та. 

Состояние финансовой безопасности экономического субъекта все-

гда формируется из множества показателей, которые лежат в основе фи-

нансовой безопасности: 

1) показатели ликвидности и платежеспособности; 
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Показатели платежеспособности и ликвидности демонстрируют, мо-

жет ли организация на данном этапе времени, без ущерба для себя, распла-

чиваться с кредиторами собственными средствами, которые имеются на 

балансе организации. 

2) показатели финансовой устойчивости; 

К таким показателям относят: 

– коэффициент собственности (>0,7); 

– коэффициент заемных средств (<0,3); 

– коэффициент заемных и собственных средств (<1). 

3) показатели деловой активности; 

Деловая активность экономического субъекта включает в себя ин-

тенсивность своей деятельности и усилий, которые ориентированы на то, 

чтобы в организации наблюдался экономический рост, и она могла нор-

мально функционировать. 

К показателям деловой активности относятся: 

– общий коэффициент оборачиваемости капитала; 

– коэффициент оборачиваемости собственных средств; 

– коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности. 

4) показатели рентабельности и др. 

Рентабельность – это показатель экономической эффективности ра-

боты организации в целом. В общем рентабельность показывает, сколько 

прибыли могут принести средства, которые были вложены. 

К показателям оценки рентабельности относят: 

– рентабельность имущества; 

– рентабельность собственных средств; 

– рентабельность производственных фондов и др. 

На основе всех этих показателей можно оценить финансовую со-

ставляющую экономической безопасности любой организации.  

Выделяют несколько факторов, которые влияют на финансовую 

устойчивость, они в свою очередь подразделяются на внутренние и внеш-

ние: 

1) внутренние: отраслевая принадлежность, состояние имуще-

ства, состояние финансовых ресурсов, структура и динамика издержек по 

отношению к чистой прибыли; 

2) внешние: уровень экономического развития страны, уровень 

конкуренции на рынке, инфляция, внешнеэкономические связи и др. 

Под финансовой безопасностью понимается самостоятельный объект 

управления ресурсами, которые есть у организации.  

Бесперебойное функционирование экономического субъекта полно-

стью зависит от того, в каком финансовом состоянии он находится, соот-

ветственно, необходимо вовремя проводить его диагностику. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Ткачева М.В. 
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Прогнозирование финансовой устойчивости в системе обеспечения 

экономической безопасности организации 

 

В настоящее время на рынке происходят значительные изменения, 

которые оказывают огромное влияние негативными внешними факторами 

на отечественный рынок. Следствием чего, вводят многие хозяйствующие 

субъекты в кризисное состояние, что заставляет организациям задуматься 

о надежности и устойчивости своих компаний. 

На сегодняшний день в связи с производственными, маркетинговы-

ми, финансовыми и другими рисками, у любой организации возникает 

необходимость в информации о реальном положении хозяйственной дея-

тельности компании. Данная информация может быть получена в резуль-

тате качественного экономического анализа, а также прогнозирования фи-

нансовой устойчивости организации. 

Здесь необходимо отметить, что «финансовая устойчивость – это ре-

зультат деятельности, который свидетельствует об обеспечении организа-

ции собственными финансовыми ресурсами, уровень их использования, 

направления их размещения. Она тесно связана с эффективностью произ-

водства, а также с конечными результатами деятельности хозяйствующего 

субъекта». 

К тому же, «финансовая устойчивость организации представляет со-

бой пространственные и временные тенденции функционирования финан-

сового механизма организации, вызванные стабильностью (нестабильно-

стью) экономического (хозяйственного) развития». 

Таким образом, характеризуя финансовую устойчивость, следует от-

метить, что это обширная экономическая категория, охватывающая все 

стороны деятельности хозяйствующего субъекта. 

Прогнозирование данной экономической категории является важным 

процессом для деятельности любой компании. Данный процесс представ-

ляет собой – «совокупность аналитических процедур, применяемых для 

диагностики финансовой устойчивости хозяйствующего субъекта в пер-

спективе посредством разработанных методик анализа и прогнозирования 

финансовой устойчивости на основе действующей методологии (методов и 

приемов) экономического анализа и прогнозирования». Методы прогнози-

рования финансовой устойчивости представляют собой особенный ин-

струментарий, который на основе полученных результатов, позволяет дать 

определенную оценку финансовой устойчивости организации. Помимо 

различных методов для прогнозирования финансовой устойчивости ис-

пользуются два основных подхода: коэффициентный и вероятность банк-

ротства. 
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Рассматривая первый подход, важно отметить, что он может быть 

представлен в двух направлениях. Во–первых, может осуществляться про-

гноз одного или нескольких показателей, выбор которого будет зависеть от 

наибольшего интереса для специалиста. Сюда можно отнести: прибыль, 

выручку от продаж, себестоимость продукции, коэффициенты автономии, 

рентабельности, ликвидности и др. 

Во–вторых, прогноз может быть представлен в форме таблиц всей 

отчетности компании. Данный прогноз наиболее перспективный, так как 

на основании данных прошлых периодов, позволяет всесторонне проана-

лизировать финансовое состояние хозяйствующего субъекта 

Стоит отметить, что основными источниками информации для оцен-

ки финансового состояния организации являются формы финансовой от-

четности: баланс предприятия; отчет о финансовых результатах; отчет о 

движении денежных средств; отчет об изменении капитала. 

Далее необходимо рассмотреть второй подход прогнозирования – 

вероятность банкротства. Здесь используются различные методы для пре-

дупреждения о потенциальных рисках и угрозах, которые могут возник-

нуть в будущем, на основе оценке текущего состояния деятельности хо-

зяйствующего субъекта. 

Прогнозирование финансовой устойчивости – это определенный 

процесс разработки системы финансовых прогнозов. Данный процесс поз-

воляет хозяйствующему субъекту эффективно организовать свою финан-

сово–хозяйственную деятельность, разработать мероприятия по улучше-

нию финансового состояния, а также предупредить или сгладить негатив-

ные воздействия внешней и внутренней среды в условиях постоянной не-

определенности, тем самым повлиять на экономическую безопасность ор-

ганизации. Таким образом, можем сделать вывод, что финансовая устой-

чивость является весьма важным элементом экономической безопасности 

хозяйствующего субъекта, являясь результатом взаимодействия всех эле-

ментов системы финансовых отношений организации, формируясь в про-

цессе его операционной, инвестиционной и финансовой деятельности.  

Прогнозирование финансовой устойчивости оказывает огромное 

влияние на деятельности организации в целом.  

Благодаря данному процессу принимаются управленческие решения, 

которые в свою очередь, определяют перспективное финансовое развитие 

компании. Помимо этого, прогнозирование также влияет на конкуренто-

способность хозяйствующего субъекта и будущий потенциал в деловом 

сотрудничестве.  

При этом важное значение играют методы, направления, пути про-

гнозирования, которые способны повлиять на рост эффективности дея-

тельности организации. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Ткачева М.В. 
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Уточкина Л.А., спец. 5 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Роль технико–экономического анализа в обеспечении  

технико–технологической составляющей экономической безопасности 

организации 

 

Создание эффективной системы обеспечения экономической без-

опасности организации предполагает системный подход, в рамках которо-

го будут учтены реальные условия функционирования экономического 

субъекта, что позволит сформировать рациональный механизм обеспече-

ния безопасности за счет четкого выделения его элементов и создания схе-

мы их взаимодействия.  

Экономическая безопасность организации включает в себя целый 

комплекс функциональных составляющих, которые обеспечивают соблю-

дение основных интересов развития экономического субъекта, несмотря на 

деструктивные влияния как извне, так и в рамках организации.  

В современных условиях турбулентности экономики и повышения 

роли технологий во всех сферах жизни общества необходимо уделять осо-

бое внимание обеспечению технико–технологической безопасности как 

одной из функциональных составляющих экономической безопасности.  

Технико–технологическая безопасность экономического субъекта 

представляет собой состояние защищенности от потенциальных и реаль-

ных угроз со стороны как внешних, так и внутренних источников.  

Такое состояние обеспечивает организации конкурентные преиму-

щества, гибкость производственного процесса, а также высокую степень 

мобильности реакции на влияние дестабилизирующих факторов. 

В рамках технико–экономического анализа исследуется полный 

жизненный цикл системы функционирования экономического субъекта в 

ходе осуществления хозяйственной деятельности, в который входят: 

– документация; 

– информационная модель продукции и технологии ее изготовления; 

– технологический комплекс; 

– технологическая система; 

– нормативная документация; 

– технологическая документация; 

– конструкторская документация; 

– научно–исследовательские, опытно–конструкторские и опытно–

технологические работы; 

– средства технологического оснащения: технологическое оборудова-

ние и оснастка; 

– предметы производства; 

– технологические операции. 
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Особое значение приобретает изучение методов технико–

экономических расчетов при запуске проектов, в рамках которого необхо-

димо проанализировать следующие аспекты: 

– потребность в основных производственных фондах; 

– потребность в персонале; 

– потребность в материалах и комплектующих деталях; 

– потребность в энергии и энергоносителях; 

– производственные потери;  

– возвратные отходы; 

– внутренняя и внешняя логистика; 

– обслуживание производства и управление; 

– моделирование производственного цикла; 

– анализ производственной мощности. 

Фактически, технико–экономический анализ является прямым под-

тверждением тесной взаимосвязи между экономической безопасностью и 

ее технико–технологической составляющей.  

Необходимо отметить, что технико–технологическая безопасность 

экономического субъекта связана не только непосредственно с использо-

ванием каких–либо техник и технологий в процессе производства, но и с 

целесообразностью их использования. 

Так например, при реализации какого–либо проекта производства 

продукции, необходимо составление технико–экономического обоснова-

ние проекта, представляющего собой совокупность расчетно–

аналитических документов, которая сочетает в себе не только технико–

технологические решения организации процесса производства, но и фи-

нансовое и оценочные решения, а также расчетно–сметные документы и 

любые исходные данные, позволяющие аналитику оценить целесообраз-

ность и экономическую эффективности инвестирования в реализацию дан-

ного проекта. Причем экономическая эффективность должна соответство-

вать основным интересам развития экономического субъекта. 

Количество используемых для анализа и последующей оценки пока-

зателей зависит от потребностей конкретного экономического субъекта, 

так как приведенный выше перечень является обобщенным и может быть 

расширен в зависимости от степени детализации проводимого анализа, а 

также количества выявленных факторов, оказывающих влияние на техни-

ко–технологическую безопасность организации. 

Таким образом, значение технико–технологического анализа как ин-

струмента обеспечения технико–технологической безопасности экономи-

ческого субъекта заключается в комплексном изучении производственно–

хозяйственной деятельности организации с целью проведения объективной 

оценки ее результатов и выявления наиболее эффективных путей ее даль-

нейшего развития и совершенствования. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Коробейникова Л.С. 
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Анализ финансовой безопасности экономического субъекта и методы 

её обеспечения 

 

В современных условиях практически все экономические субъекты, 

занимающиеся различной экономической деятельностью, сталкиваются с 

финансовыми рисками, нехваткой финансовых ресурсов, трудностями 

прогнозирования получения доходов и прибыли. Финансовая безопасность 

экономического субъекта – это состояние защищенности финансового по-

ложения организации от внешних и внутренних финансовых угроз; спо-

собность экономического субъекта быстро реагировать на эти угрозы с це-

лью сохранения коммерческой тайны и интеллектуальной собственности 

организации. Финансовая безопасность как один из важнейших элементов 

входит в общую систему экономической безопасности страны в целом.  

К внешним угрозам следует отнести: мировой экономический кри-

зис, непостоянство курса национальной валюты, межгосударственные эко-

номические санкции. 

Внутренние угрозы представлены: снижением спроса на товары и 

услуги, инфляцией, снижением объема продаж и уменьшением финансо-

вых результатов. 

Обеспечение финансовой безопасности экономического субъекта 

способствует стабильному финансированию всех видов деятельности ор-

ганизации, т.е. сохранению своей самостоятельности и финансовой неза-

висимости. Анализ финансовой безопасности проводится с целью раннего 

выявления возможных угроз до того, как они приведут к негативным по-

следствиям. 

Для анализа финансовой безопасности имеют значения не сами пока-

затели, а их пороговые значения. Для оценки финансовой безопасности 

экономического субъекта нужно провести анализ ликвидности (платеже-

способности), рентабельности и финансовой устойчивости организации. 

Для такого анализа проводится расчет следующих коэффициентов:  

1) Коэффициент текущей ликвидности рассчитывается как отно-

шение оборотных активов к краткосрочным обязательствам (за вычетом 

оценочных обязательств и доходов будущих периодов). Оптимальным зна-

чением для коэффициента считается диапазон от 1,5 до 2. 

Для определения ликвидности баланса следует сопоставить итоги по 

каждой группе активов и пассивов. Идеальным считает ликвидность, при 

которой выполняются следующие условия: 

А1 > П1; А2 > П2; А3 > П3; А4 < П4, 

где А1 – высоколиквидные активы (денежные средства и краткосрочные 

финансовые вложения); А2 – быстрореализуемые активы (краткосрочная 
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дебиторская задолженность); А3 – медленно реализуемые активы (прочие 

оборотные активы); А4 – труднореализуемые активы (внеоборотные акти-

вы); П1 – наиболее срочные обязательства (привлеченные средства, к ко-

торым относится текущая кредиторская задолженность); П2 – среднесроч-

ные обязательства (краткосрочные кредиты и займы, резервы предстоящих 

расходов, прочие краткосрочные обязательства); П3 – долгосрочные обяза-

тельства; П4 – постоянные пассивы (собственный капитал).  

2) Коэффициент рентабельности рассчитывается как отношение 

прибыли к объему затрат. Данный показатель позволяет определить, 

сколько копеек прибыли будет получено на один рубль использованных 

ресурсов.  

3) Коэффициент финансовой устойчивости рассчитывается как 

отношение собственных и долгосрочных заёмных средств к валюте балан-

са. Данный показатель дает оценку зависимости организации от внешнего 

финансирования и прогнозирует ее платежеспособность в долгосрочной 

перспективе. Оптимальным значением для коэффициента считается диапа-

зон от 0,8 до 0,9. 

Для обеспечения финансовой безопасности применяется комплекс 

методов и мер. Все они ориентированы на внешние экономические и внут-

ренние финансовые отношения в стране и регионах. В качестве примеров 

можно рассмотреть следующие методы и меры:  

1) необходимо разработать концепцию финансовой безопасности 

в соответствии со стратегией развития организации; 

2) на основе анализа общего финансового состояния оценить уро-

вень безопасности; 

3) разработать систему мер для обеспечения необходимого уров-

ня безопасности; 

4) выявить существующие внешние и внутренние угрозы финан-

совой безопасности; 

5) разработать механизм минимизации негативных последствий 

от выявленных угроз; 

6) проводить постоянный анализ показателей финансовой без-

опасности;  

7) оперативно реагировать и своевременно менять планирование 

из–за изменений в финансовом положении организации; 

8) заранее просчитывать риски и возможное получение дохода и 

прибыли;  

9) контролировать целесообразность использования финансовых 

ресурсов. 

Научный руководитель – преп. Черкасова К.А. 
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Угрозы кадровой безопасности: виды и методы их предотвращения 

 

В современном мире существует множество организаций, каждая из 

которых нуждается в различных видах защиты. К мерам по предупрежде-

нию негативных влияний можно отнести: информационную, экономиче-

скую, финансовую, имущественную, силовую, правовую, кадровую и дру-

гие виды безопасности. В организации источником внутренних рисков яв-

ляется персонал. Кадровая безопасность организаций представляет собой 

меры по предупреждению негативных влияний со стороны работников. 

В связи с тем, что персонал может напрямую повлиять на деятель-

ность компании, необходимо отслеживать все потенциальные и реальные 

угрозы. Обеспечением безопасности организации является деятельность ее 

ответственных лиц, сотрудников, подразделения безопасности, правоохра-

нительных органов и иных структур, наводимая на предотвращение воз-

можных нарушений стандартного функционирования.  

К цели обеспечения безопасности организации относятся совокупное 

воздействие на возможные и реальные угрозы, позволяющие успешно 

функционировать в отличных от стабильных условий внешней и внутрен-

ней среды. Угрозы кадровой безопасности со стороны сотрудников можно 

разделить на две условные группы: осознанное нанесение ущерба и бессо-

знательное. Под бессознательным причинением ущерба понимается деяние 

из–за проявленной небрежности или беспечности. К причинам бессозна-

тельного вреда персонала можно отнести: низкую квалификацию; неорга-

низованность; заболевания; психологические сложности в коллективе. Од-

нако, сотрудники могут наносить вред компании и осознанно. 

Рассмотрим ключевые угрозы, которые могут быть связаны с лично-

стью работника, совершающего осознанные действия: создание угрозы 

жизни и здоровью учредителей, сотрудников; создание коллизий между 

сотрудниками; дискредитация системы управления; вред гудвиллу органи-

зации; хищение; разглашение конфиденциальных сведений; провокация 

увольнения ключевых работников и др. Стоит отметить, что вред может 

быть причинён не только отдельным сотрудником, но и всем коллективом. 

К основным потенциальным опасностям можно отнести: забастовки; ими-

тацию трудовой деятельности; игнорирование корпоративных ценностей и 

норм; диверсию решений; неподчинение требованиям; массовые увольне-

ния с целью повлиять на решение работодателя. С точки зрения кадровой 

безопасности, можно разделить всех сотрудников–диверсантов на следу-

ющие группы: обиженные сотрудники; агенты конкурентов и завербован-

ные сотрудники. 
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Таким образом, можно сделать вывод, что основные угрозы кадро-

вой безопасности встречаются повсеместно и их минимизация необходима 

не только для учредителя, но и для гармоничной и продуктивной работы 

коллектива. 

Индикаторный подход используется с целью оценки кадровой без-

опасности экономического субъекта. Индикаторами выступают показатели 

условий труда, состава и текучести персонала, расходов на его содержа-

ние, мотивации и лояльности сотрудников и т.д. Таким образом, определив 

с какими угрозами, сталкиваются компании, перейдем к методам их 

предотвращения. Выделяют следующие группы методов предотвращения 

угроз кадровой безопасности:  

1) методы целенаправленного воздействия (административные ме-

тоды): обеспечение контроля над действиями персонала; формирование 

внутренней нормативно–правовой базы обеспечения кадровой безопасно-

сти; информирование о наказании в случае нарушения норм; 

2) методы информационно–психологического воздействия: демо-

кратический стиль работы руководствующего коллектива, укрепление 

корпоративного духа, формирование внутренних ценностей; 

3) социально–экономические методы: система материального сти-

мулирования; создание обстановки, располагающей к взаимопомощи. 

Выбор метода противодействия угрозам кадровой безопасности вы-

бирается индивидуально, самой организацией. В качестве обеспечения эф-

фективной кадровой безопасности рекомендуется использовать методы по 

мере их необходимости. Подводя итоги, стоит сконцентрировать свое вни-

мание на важной составляющей любой кадровой безопасности. Кадровая 

безопасность – сложное звено регулирования в любой организации, так как 

человеческий фактор является непрогнозируемым и непредсказуемым. 

Именно поэтому организациям необходимо разрабатывать механизмы за-

щиты от угроз, учитывая: стадию жизненного цикла организации, вид дея-

тельности и размер. 

Преимущества кадровой безопасности заключаются в создании дру-

желюбной среды, минимизации расходов на компенсацию ущерба, воз-

можность конкурировать с другими компаниями, исключение из штата со-

трудников с недостаточной квалификацией, предупреждение хищений и 

др. В применении методов и техник необходимо отличать функции HR–

структур и служб безопасности. Если кадровые сотрудники в большей сте-

пени связаны с оценкой деловых и профессиональных качеств кандидатов, 

то службы безопасности применяют в большей степени методы информа-

ционно–психологического воздействия, методы целенаправленного воз-

действия.  

Научный руководитель – преп. Черкасова К.А. 
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СЕКЦИЯ ПРОБЛЕМ КОРПОРАТИВНОГО УЧЕТА И  

КОРПОРАТИВНОЙ ОТЧЕТНОСТИ 
 

Абакарова Д.Р., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 
 

Инвентаризация денежных средств и денежных документов,  

отражение ее результатов в учете 
 

Денежные средства являются высоколиквидными активами, без ко-

торых невозможно существование организации. Недостаток денежных 

средств на протяжении длительного периода может привести к снижению 

платежеспособности и финансовой устойчивости организации и, как след-

ствие, банкротству организации. В свою очередь эффективное управление 

денежными средствами основывается на объективной информации, основ-

ным источником которой выступают данные бухгалтерского учета и отчет-

ности.  

В этой связи повышается значимость исследования инвентаризации 

денежных средств, которая является одной из ключевых процедур внут-

реннего контроля денежных средств, используемых для подтверждения до-

стоверности данных бухгалтерской отчетности и обеспечения сохранности 

активов. Инвентаризация денежных средств – это физическая процедура 

внутреннего контроля, основанная на сличении фактических данных о ве-

личине денежных средств с данными бухгалтерского учета.  

Нормативной основой проведения инвентаризации денежных 

средств выступают Методические указания по инвентаризации имущества 

и финансовых обязательств, утвержденные приказом Минфина РФ от 

13.06. 1995 г. №49. Основанием проведения инвентаризации – приказ или 

распоряжение руководителя организации, в котором указываются сроки и 

порядок ее проведения, состав инвентаризационной комиссии. В состав 

инвентаризационной комиссии может входить: руководитель организации, 

учетные работники, сотрудники экономического или юридического отдела. 

Инвентаризация денежных средств может проводиться в плановом 

или внеплановом порядке. В плановом порядке она проводится в случаях, 

установленных законом. Внеплановая инвентаризация проводится, как 

правило, при смене материально–ответственного лица, при установлении 

фактов хищения денежных средств или злоупотреблений, а также в других 

случаях. При проведении годовой инвентаризации кассы инвентаризаци-

онная комиссия проверят сохранность всех ценностей, которые хранятся в 

кассе – не только наличных денежных средств, но и денежных документов 

(к ним относятся почтовые марки, карты оплаты услуг сотовой связи, топ-

ливные карты, авиа или ж/д билеты и т.д.). 

До начала проведения инвентаризации кассы, комиссия получает по-

следние первичные документы по движению денежных средств (расходные 
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и приходные кассовый ордера) и количеству денежных документов. После 

чего материально ответственные лица письменно подтверждают, что пере-

дали документацию комиссии, а все денежные средства из кассы оприхо-

дованы или списаны в расход.  

На этом этапе комиссия также проверяет правильность составления 

первичной документации. Так, например, при отсутствии подписи руково-

дителя организации на расходном кассовом ордере делается вывод о его 

недействительности. Также проверяется правильность ведения кассовой 

книги – проводится арифметический контроль сумм прихода и расхода, 

правильность расчета итогов и страниц книги, своевременность и обосно-

ванность записей. Проверяется соблюдение установленного лимита кассы. 

Далее комиссия проводит пересчет денежных средств, находящихся в кас-

се, и сравнивает полученную сумму с учетными данными. По результатам 

инвентаризации кассы может быть выявлена как недостача, так и излишек 

денежных средств. Корреспонденция счетов по их отражению в системе 

учета приведена в табл. 1. 

Таблица 1. Корреспонденция счетов по отражению результатов ин-

вентаризации кассы 

Факт хозяйственной жизни 
Корреспонденция счетов 

Дебет Кредит 

При выявлении недостачи денежных средств 

Отражена недостача денежных средств 94 50 

Отражена сумма денежных средств, подлежащая взыс-

канию с виновного лица 

73.2 94 

Отражено удержание недостачи из заработной платы 

сотрудника 

70 73.2 

Отражена сумма недостачи денежных средств, от взыс-

кания которой с виновного работника принято решение 

отказаться, недостача признана в составе прочих рас-

ходов  

91.2 94 

При выявлении излишка денежных средств 

Отражен излишек денежных средств, выявленный в 

ходе инвентаризации, в составе прочих доходов 

50 91.1 

Результат инвентаризации кассы оформляется актом формы №ИНФ–

15. Для того, чтобы результаты инвентаризации кассы имели юридическую 

силу, необходимо соблюдение следующих требований: 

– инвентаризационная комиссия должна присутствовать в полном 

составе; 

– описи и акты по результатам инвентаризации должны быть запол-

нены не менее, чем в двух экземплярах; 

– пересчет денежных средств и денежных документов должен быть 

произведен только в присутствии материально ответственных лиц; 

– инвентаризационная документация должна быть подписана всеми 

членами комиссии, а также материально ответственными лицами. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Миронова И.С. 
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Алексеев Е.А., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Использование отчета о движении денежных средств в рамках анализа 

финансовой устойчивости организации 

 

В условиях  современной экономики одним из самых важных 

факторов стабильной и эффективной экономической жизнедеятельности 

организации является быстрое получение сведений, содержащих до-

статочную информацию для принятия своевременных и правильных, то 

есть финансово эффективных финансовых решений, как самому эконо-

мическому субъекту, так и его контрагентам. Самым важным источником 

такой информации безусловно является финансовая (бухгалтерская) отчет-

ность, а также управленческий учет. Данная информация ограничено по-

лезна сама по себе, когда качественный ее анализ значительно увеличивает 

финансовую эффективность организации. В этой связи сведения о движе-

нии денежных средств являются одним из основных индикаторов эконо-

мического здоровья хозяйствующего субъекта и играют важную роль в де-

ятельности компании. 

Одной из специализированных форм анализа общего финансового 

состояния организации является анализ ее финансовой устойчивости, ин-

формация, содержащаяся в этом анализе, позволяет оценить риски недо-

статочной платежеспособности компании в долгосрочной перспективе, а 

также служит важным источником информации для контрагентов. 

В рамках анализа финансовой устойчивости компании информацию 

содержащуюся в трех разделах отчета о движении денежных средств 

(ОДДС) следует рассматривать в совокупности, а именно ее структуру и 

пропорции, например традиционно принято что денежные потоки от опе-

рационной деятельности должны быть доминирующими в пропорциональ-

ном плане относительно денежных потоков от других видов деятельности, 

а не соблюдение этого может служить сигналом нездоровой экономиче-

ской жизнедеятельности организации. А общий анализ отчета о движении 

денежных средств – это сопоставление как в абсолютном так и в относи-

тельном отношении каждой строки в каждом потоке в рамках разделов а 

так же это необходимость исследовать подобным образом и все разделы в 

целом. Обобщенная информация, полученная в результате подобного ана-

лиза, служит необходимым элементом вывода о финансовой состоятельно-

сти или же финансовой несостоятельности данной организации. 

Стоит отметить, что в данном случае не используется коэффициент-

ный анализ в его прямом толковании, как, например, при анализе баланса и 

отчета о финансовых результатах. При этом доминирующим фрагментом 

подобного анализа является исследование показателей отчета о движении 

денежных средств в динамике (считать рост и падение тех или иных де-
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нежных потоков в относительном и абсолютном выражении). Если форму-

лировать основные, необходимые, но не достаточные сами по себе вопро-

сы, поднимаемые и решаемые в рамках анализа финансовой устойчивости 

организации, то этими вопросами будут: 

– за счет чего формируется денежный поток компании, источник 

рефинансирования денежных потоков на практике. Например, если поток 

денежных средств от основных видов деятельности отрицательный, то это 

говорит о недостаточности собственных средств организации. 

– вторым вопросом будет направления трат финансовых ресур-

сов компании. Здесь могут быть разные варианты, например компания мо-

жет направлять все имеющиеся свободные ресурсы на инвестиционные 

нужды (денежные потоки от инвестиционной деятельности), так же при-

быль может быть направлена на дивиденды (денежные потоки от финансо-

вой деятельности) или на погашение кредитов. 

Таким образом, следует рассматривать как источники формирования 

положительных денежных потоков организации, так и отрицательных. 

Структура статей отчета о движении денежных средств играет важную 

роль, возможно, даже более значительную, нежели итоговое сальдо. 

Стоит отметить, что вывод о финансовом состоянии организации из 

отчета о движении денежных средств можно сделать только если рассмат-

ривать динамику абсолютных и относительных показателей отчётности и 

исследовать каждую организацию отдельно, так как общие нормы могут 

служить помощником в рамках поверхностного анализа жизнедеятельно-

сти компании, однако,  для по настоящему качественного анализа финан-

совой устойчивости организации следует подходить к каждой компании 

индивидуально, учитывая все особенности ее жизнедеятельности. В за-

ключении необходимо упомянуть что так как для полного анализа финан-

совой устойчивости организации необходимы коэффициентные показате-

ли, такие как коэффициент автономности, оборачиваемости и так далее, а 

для них в свою очередь необходимы другие формы финансовой отёчности 

(бухгалтерский баланс, отчет о финансовых результатах), то делать вывод 

о финансовой состоятельности или же несостоятельности экономического 

субъекта на основании одного отчета о движении денежных средств и его 

анализа не представляется возможным, однако, для проведения по–

настоящему качественного и полного анализа финансовой устойчивости 

информация, полученная в рамках данного анализа необходима. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Поправко И.В. 
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Аракелян Э.А., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Подходы к определению понятия и видов платежеспособности 

 

Основной целью и базой для проведения финансового анализа явля-

ется оценка финансового состояния экономического субъекта и выявление 

путей повышения эффективности его деятельности с помощью конкретных 

тактик и инструментов. Финансовый анализ – это метод оценки и прогно-

зирования финансового состояния предприятия на основе представленной 

бухгалтерской (финансовой) отчетности. Он показывает картину финансо-

вого состояния организации. Под финансовым состоянием субъекта пони-

мают степень обеспеченности организации необходимыми ресурсами для 

непрерывного и эффективного  существования, иными словами финансо-

вую устойчивость. 

Анализ финансовой устойчивости позволяет установить, насколько 

рационально экономический субъект использует собственные  и заемные  

средства. При этом организации необходимо учесть состав и структуру 

собственных  и заемных  средств, чтобы те отвечали его стратегическим 

целям, так как недостаточная финансовая устойчивость непременно приве-

дет к неплатежеспособности, то есть к отсутствию денежных средвст. 

Для оценки финансового состояния экономического субъекта и выяв-

ления тенденций в его развитии используется такой показатель, как плате-

жеспособность.  Под платежеспособностью понимают способность орга-

низации своевременно и в полной мере выплачивать свои обязательства. 

Это один из подходов в определении данного понятия. Он является более 

узким. В рамках широкого подхода оценка платежеспособности организа-

ции основана не только на определении возможности обеспечить выплату 

обязательств в срок, но и оценку степени ликвидности оборотных активов. 

Платежеспособность необходимо изучать во времени, то есть способность 

отвечать по своим долгам в любой момент времени.  

В рамках прогнозирования  платежеспособности оцениваются  фи-

нансовое и имущественное состояние экономического субъекта. Критери-

ями для данной оценки выступают достаточное количество денежных 

средств и отсутствие просроченной кредиторской задолженности, а также 

объем, состав и состояние имеющихся активов. Высокий уровень платеже-

способности организации обеспечивает необходимый объем инвестиций в 

ее деятельность, выгодные условия при кредитовании, а также повышение 

конкурентоспособности на рынке. 

При прогнозировании используют следующие виды платежеспособ-

ности организации: 

– текущая платежеспособность – фактическое наличие у эконо-

мического субъекта денежных средств и денежных эквивалентов, необхо-
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димых для погашения краткосрочной кредиторской задолженности. Ос-

новными индикаторами текущей платежеспособности являются наличие 

достаточной суммы денежных средств и отсутствие у организации просро-

ченных долговых обязательств. 

– перспективная платежеспособность – способность организации 

расплачиваться по долгосрочным обязательствам. Этот вид платежеспо-

собности зависит от состава, объемов и степени ликвидности текущих ак-

тивов. 

При анализе платежеспособности нельзя не говорить о показателях 

ликвидности. Ликвидность – это способность актива наиболее быстро об-

ращаться в денежные средства. Показатели ликвидности играют ключевую 

роль при определении платежеспособности организации. Основными из 

них выступают: 

1. Коэффициент абсолютной ликвидности – отношение денежных 

средств и краткосрочных финансовых вложений к краткосрочным обяза-

тельствам (текущим пассивам). 

2. Коэффициент критической ликвидности(промежуточный ко-

эффициент покрытия) – показывает, какая часть краткосрочных обяза-

тельств может быть погашена не только за счет имеющихся денежных 

средств, но и ожидаемых поступлений от дебиторов. 

3. Коэффициент текущей ликвидности (общий коэффициент по-

крытия) – позволяет оценить, в какой степени оборотные активы покрыва-

ют краткосрочные обязательства 

Следует отметить, что известные методики оценки платежеспособ-

ности корпорации на основе анализа показателей ликвидности, то есть 

расчета ее коэффициентов имеют целый ряд недостатков. В числе основ-

ных таких недостатков можно назвать следующие:  

– коэффициенты ликвидности определяют только принципиаль-

ную возможность корпорации рассчитаться по своим обязательствам без 

учета установленных сроков;  

– при расчете коэффициентов ликвидности учитываются только 

краткосрочные обязательства на том основании, что погашение долгосроч-

ных кредитов и займов осуществляется после того, как они окупятся. 

Таким образом, платежеспособность выступает в качестве определя-

ющего показателя финансового состояния экономического субъекта. Учет 

влияния всей совокупности показателей позволяет сделать оценку плате-

жеспособности оптимальной и эффективной. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Поправко И.В. 
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Бекаури Р.Т., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Организация внутреннего аудита финансовых результатов  

экономического субъекта 

 

Для того, чтобы повысить эффективность внутреннего контроля в 

крупных холдингах и корпорациях формируются подразделения внутрен-

него аудита. Это подразделение осуществляет свою деятельность незави-

симо от других отделов и служб организации, в том числе бухгалтерской. 

Цель деятельности отдела внутреннего аудита состоит в содействии орга-

нам управления в повышении эффективности управления экономическим 

субъектом посредством проведения контрольно–ревизионных мероприя-

тий.  

К основным характеристикам внутреннего аудита следует отнести:  

– организационную независимость;  

– объективность и беспристрастность выводов, формируемых 

специалистами по результатам проводимых проверок;  

– направленность на совершенствование бизнес–процессов орга-

низации посредством снижения уровня риска возникновения ошибок в 

учете; 

– консультирование руководства организации по вопросам 

управления рисками, оптимизации внутреннего контроля. 

Одним из направлений контрольно–ревизионной деятельности служ-

бы внутреннего аудита является формирование финансовых результатов 

экономического субъекта. Цель такой проверки состоит в выражении ауди-

тором мнения о достоверности данных бухгалтерского учета и бухгалтер-

ской (финансовой) отчетности относительно конечного финансового ре-

зультата. 

Исходя из обозначенной цели, к задачам внутреннего аудита финан-

совых результатов целесообразно отнести: 

– планирование, организацию и проведение внутренних аудитор-

ских проверок доходов, расходов и финансовых результатов; 

– оценку достоверности данных бухгалтерского баланса и отчета 

о финансовых результатах относительно показателей доходов, расходов, 

прибыли/убытка; 

– сопоставление показателей бухгалтерской (финансовой) отчет-

ности с данными статистической отчетности и бухгалтерскими регистра-

ми; 

– оценку выполнения плановых показателей прибыли/убытка в 

части величины образования и распределения; 

– консультирование руководства экономического субъекта по во-

просам оптимизации бухгалтерского учета и внутреннего контроля финан-
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совых результатов. 

Механизм формирования внутреннего аудита финансовых результа-

тов включает в себя три взаимосвязанных аспекта: методический, органи-

зационный и информационный. Методический аспект раскрывается в со-

держании программы проведения аудита финансовых результатов, которая 

составляется исходя из результатов оценки зрелости системы учета и внут-

реннего контроля. Организационный аспект предполагает формирование 

рабочей группы проверяющих, распределение между ними обязанностей и 

ответственности, уточнение сроков проведения проверки. Информацион-

ный аспект внутреннего аудита финансовых результатов предполагает сбор 

информации, необходимой для осуществления проверки.  

Непосредственно процесс проведения аудиторской проверки финан-

совых результатов предполагает реализацию следующих последовательных 

этапов: подготовительный, основной и заключительный. 

Подготовительный этап начинается с понимания деятельности ауди-

руемого лица и среды, в котором он находится. Это формирует основу для 

профессионального суждения аудитора при оценке риска существенного 

искажения данных бухгалтерской (финансовой) отчетности и определения 

аудиторского риска. Далее формируется программа аудиторской проверки, 

в которой отражаются: перечень вопросов, подлежащих проверке, период 

проведения проверки, ответственный за проверку и информационная осно-

ва ее проведения.   

Основной этап проверки финансовых результатов предполагает сбор 

аудиторских доказательств посредством использования различных кон-

трольных процедур. Он включает в себя следующие направления провер-

ки:  

– содержание учетной политики экономического субъекта в ча-

сти учета финансовых результатов; 

– правильность формирования первичной документации и со-

блюдение графика документооборота; 

– соответствие данных аналитического и синтетического учета; 

– учет доходов, расходов и финансового результата от основной и 

прочей деятельности экономического субъекта; 

– правильность исчисления и начисления налога на прибыль и 

др. 

Заключительный этап внутреннего аудита финансовых результатов 

предполагает формирование аудиторского заключения, в котором отража-

ется профессиональное мнение аудитора относительно достоверности бух-

галтерской (финансовой) отчетности в части финансовых результатов. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Поправко И.В. 
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Булава А.А., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Информационное обеспечение анализа финансового состояния  

корпорации 

 

Финансовое состояние организации представляет собой комплекс-

ную экономическую категорию, которая характеризуется системой финан-

совых показателей: имущественная обеспеченность, ликвидность и плате-

жеспособность, финансовая устойчивость, рентабельность и деловая ак-

тивность. Высокий уровень финансового состояния корпорации предпола-

гает налаженную платежную дисциплину, достаточную ресурсную обеспе-

ченность, низкий уровень зависимости от внешних источников финанси-

рования, эффективность финансово–хозяйственной деятельности в целом.  

Для того, чтобы оценить текущее финансовое состояние корпорации, 

выявить основные тенденции в его развитии проводится регулярный ана-

лиз. Цель такого анализа состоит в получении информации о финансовом 

положении корпорации, которая необходима внешним и внутренним поль-

зователям для принятия своевременных и обоснованных управленческих 

решений. Указанная цель может быть достигнута только при условии 

наличия качественного информационного обеспечения.  

По отношению к внешней среде источники информации о финансо-

вом состоянии корпорации принято разделять на внутренние и внешние. 

Внутренние источники информации формируются в учетной системе са-

мой корпорации, поэтому они характеризуются достоверностью, что под-

тверждается процедурами внутреннего контроля. Одновременно с этим 

следует отметить, что некоторые внутренние данные могут относиться к 

коммерческой тайне и быть закрытыми для сторонних пользователей, что 

является ограничением при проведении внешнего финансового анализа. 

К внутренним источникам информации, используемой при проведе-

нии анализа финансового состояния корпорации следует отнести: 

– учредительные и правоустанавливающие документы (устав, выписка 

из ЕГРЮЛ, свидетельство о государственной регистрации); 

– данные первичного, синтетического и аналитического учета, проме-

жуточная и годовая бухгалтерская (финансовая) отчетность корпорации; 

– данные управленческого учета и отчетности; 

– данные статистического учета и отчетности – представляют собой 

обработанные данные бухгалтерского и управленческого учета; 

– плановые документы корпорации – стратегические и тактические 

планы, в которых отражены планируемые показатели развития корпорации; 

– материалы ревизий, проверок, официальная переписка и др. 

Преимуществом внешней информации является общедоступность, в 

то же время, при ее использовании необходимо проводить тщательную 
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проверку на предмет объективности. К внешним источникам информации, 

используемой при анализе финансового состояния корпорации следует от-

нести: 

– данные аудиторских и консалтинговых агентств; 

– данные рейтинговых агентств; 

– интернет–ресурсы, в том числе официальный сайт; 

– прогнозные данные о состоянии дел в отрасли, регионе, стране, ми-

ре; 

– нормативно–законодательная база и др.  

В табл. 1 проведем оценку качественных параметров источников ин-

формации, используемых при анализе финансового состояния корпорации. 

Таблица 1 

Оценка показателей качества информации, используемой при анализе  

финансового состояния организации 
Источник  

информации 

Показатели качества информации 

Полнота 

данных 

Достоверность Доступность Оперативность 

1 2 3 4 5 

Внутренние источники информации 

Учредительные документы, 

устав 

+/– + + + 

Данные бухгалтерской отчет-

ности 

+/– + + +/– 

Данные управленческой отчет-

ности 

+/– +/– – – 

Данные статистической отчет-

ности 

+/– +/– – – 

Плановые документы органи-

зации 

+/– +/– +/– +/– 

Внешние источники информации 

Данные аудиторских агентств +/– + +/– +/– 

Данные рейтинговых агентств +/– +/– +/– – 

Интернет–ресурсы +/– +/– + + 

Прогнозные данные о состоя-

нии отрасли и экономики в це-

лом 

+/– +/– +/– + 

Нормативно–законодательная 

база 

+/– + + + 

Как мы видим, ни один из источников информации не обладает абсо-

лютной полнотой. При этом наибольшей достоверностью обладают внут-

ренние источники информации, а именно учредительные документы и 

данные бухгалтерского учета и бухгалтерской (финансовой) отчетности. К 

оперативным источникам информации относятся: интернет–ресурсы, про-

гнозные данные о состоянии дел в отрасли и экономике в целом, норматив-

но–законодательная база. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Лаврухина Т.А. 
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Евсеева А.И., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Изменения в бухгалтерском учете страховых взносов  

 

Экономические субъекты обязаны производить отчисления страхо-

вых взносов в бюджет РФ с заработной платы работников. Такие отчисле-

ния обеспечивают реализацию конституционных прав граждан на охрану 

здоровья, обеспечение социальной защиты и качественной медицинской 

помощи. Одновременно с этим, следует отметить, что в России на протя-

жении последних нескольких лет реализуется крупномасштабная реформа 

социального обеспечения, последствия которой оказывают влияние на ор-

ганизацию бухгалтерского учета страховых взносов. Это указывает на ак-

туальность и практическую значимость темы исследования.  

Рассмотрим основные изменения, которые затронули процедуры рас-

чета, уплаты и бухгалтерского учета страховых взносов с заработной платы 

работников коммерческой организации. В первую очередь следует отме-

тить, что, начиная с 2023 г. изменилась институциональная основа – начал 

функционировать Социальный фонд России, образованный путем слияния 

Пенсионного фонда и Фонда социального страхования. Объединение дан-

ных организаций преследовало цель сокращения государственных расхо-

дов на администрирование. Помимо этого, за счет объединения фондов со-

кратился объем работы учетных работников по формированию отчетности, 

так как введенный отчет по форме ЕФС–1 заменил четыре ранее заполняе-

мых отчета (СЗВ–ТД, СЗВ–СТАЖ, 4–ФСС, ДСВ–3), раскрывающих ин-

формацию о страховых взносах. Следующее изменение – был установлен 

единый тариф по единому платежному поручению, объединивший страхо-

вые взносы по обязательному медицинскому страхованию, обязательному 

пенсионному страхованию и социальному страхованию на случай времен-

ной нетрудоспособности и в связи с материнством. (в размере 30,0% в пре-

делах установленной единой предельной величины базы для исчисления 

страховых взносов, 15,1% – свыше нее). До этого, согласно ст. 425 НК РФ, 

в РФ применялись следующие тарифы по страховым взносам:  

– взносы в ПФР – 22,0% с суммы выплат, не превышающих пре-

дельную базу (1 565 тыс. руб.); 

– взносы в ФСС – 2,9% с суммы выплат, не превышающих предель-

ную базу (1 032 тыс. руб.); 

– взносы ФОМС – 5,1% независимо от базы исчисления. 

Таким образом, если ранее бухгалтер по заработной плате распреде-

лял страховые взносы между внебюджетными фондами, то, начиная с 

2023 г., страховые взносы будут исчисляться единой суммой с последую-

щим распределением Федеральным казначейством. Для учета страховых 

взносов в Плане счетов организации предусмотрен счет 69 «Расчеты по со-
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циальному страхованию и обеспечению». Поскольку ранее все взносы пе-

речислялись отдельными платежами, то к счету открывались соответству-

ющие субсчета, аналитический учет велся в разрезе видов отчислений. С 

2023 г., взносы уплачиваются единой суммой по единому тарифу, поэтому 

ведение отдельных субсчетов в дальнейшем не будет требоваться (табл. 1).  

Таблица 1. Изменение корреспонденции счетов при уплате страховых 

взносов с заработной платы работников организации 

Хозяйственная операция 
Корреспонденция счетов 

Дебет Кредит 

1 2 3 

Корреспонденция счетов в 2022 году 

Начислены пенсионные взносы 
20 (25, 26, 44) 

69 субсчет «Расчеты 

по ОМС» 

Начислены взносы на обязательное ме-

дицинское страхование 
20 (25, 26, 44) 

69 субсчет «Расчеты 

по ОМС» 

Начислены взносы в ФСС на случай 

временной нетрудоспособности  20 (25, 26, 44) 
69 субсчет «Расчеты 

с ФСС по ВНиМ» 

Корреспонденция счетов в 2023 году 

Начислены взносы на обязательное 

пенсионное, медицинское и социальное 

страхование на случай временной не-

трудоспособности и материнства 

20 (25, 26, 44) 

69 субсчет 

«Страховые взносы 

по единому 

тарифу» 

Теперь организации будут платить страховые взносы через единый 

налоговый счет, открытый в Казначействе РФ, с перечислением в два этапа: 

– Дебет 69 субсчет «Страховые взносы по единому тарифу» Кредит 

68 субсчет «Единый налоговый платеж» – страховые взносы включены в 

состав единого налогового платежа; 

– Дебет 68 «Единый налоговый платеж» Кредит 51 «Расчетный 

счет» – перечислены страховые взносы в составе единого налогового пла-

тежа. 

Помимо этого, изменились сроки уплаты страховых взносов – до 

2023 г. страховые взносы с заработной платы работников перечислялись 

отдельными платежами ежемесячно до 15 числа (ст. 431 НК РФ), по новым 

правилам срок уплаты страховых взносов сдвигается до 28 числа. Таким 

образом, произошедшие изменения в системе социального страхования РФ 

вызвали необходимость в корректировке ранее действующего порядка уче-

та страховых взносов. Эти изменения касаются: плана счетов; порядка, 

сроков и размера перечисления взносов с заработной платы работников; 

формирования отчетности по страховым взносам и сроков их предоставле-

ния. Указанные новшества необходимо учесть в локальных нормативно–

правовых актах организаций (Учетной политике, Рабочем плане счетов, 

графике сдачи отчетности, должностных инструкциях учетных работников 

и др.), произведя соответствующие правки.  

Научный руководитель – к.э.н., доц. Миронова И.С. 
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Ежова Э.С., бак. 4 к. 
Воронежский государственный университет 

 

Совершенствование учета основных средств в организации  
 

Основные средства – основа функционирования любого субъекта 

предпринимательства. Они представляют собой фактор, позволяющий 

экономическому субъекту в течении долгого времени обеспечивать произ-

водственный процесс, соответственно, имеют высокую степень значимо-

сти для организации.  

Учет основных средств в Российской Федерации регламентирует 

Федеральный стандарт бухгалтерского учета ФСБУ 6/2020 «Основные 

средства». Данный нормативно–правовой акт предусматривает перечень 

требований, согласно которым актив, единовременно подошедший под все 

заявленные критерии, считается основным средством для целей бухгалтер-

ского учета. 

Проанализировав данный нормативно правовой акт, был сделан вы-

вод, что основное средство должно представлять собой актив, который: 

 имеет материально–вещественную форму, относится к материаль-

ным ценностям экономического субъекта; 

 должен применяться компанией в процессе обычной деятельности 

при изготовлении или реализации продуктов труда, при выполнении работ 

или оказании услуг, также он может быть задействован в ходе охраны 

окружающей среды, для административных потребностей, для получения 

дохода от передачи во временное пользование, либо для применения в ра-

боте некоммерческой организации с целью выполнения ею поставленных 

задач; 

 рассчитан на применение субъектом предпринимательства на срок 

более одного года, или обычного производственного процесса, превыша-

ющего один год; 

 актив может быть экономически выгодным для организации в бу-

дущем. 

Для предотвращения разного рада сложностей сегодняшний бухгал-

терский учет обязан выполнять условия рациональности и законности, по-

скольку предоставление достоверной и полезной информации имеет боль-

шое значение для итогового решения пользователя бухгалтерской (финан-

совой) отчетности, а значит, дальнейшего развития субъекта хозяйствова-

ния. 

Улучшить организацию учета основных средств в компании можно с 

помощью:  

 совершенствования формы документов; 

 развития методики сбора, обобщения и анализа учетных данных; 

 актуализации учетной политики. 
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Поскольку человеческий фактор имеет большое влияние на бухгал-

терский учет экономического субъекта, необходимо следить за компетент-

ностью сотрудников бухгалтерии. Для понижения рисков следует иметь в 

своем штате грамотных бухгалтеров с высшим образованием, имеющим 

опыт в данной сфере. Поскольку законодательство в области бухгалтер-

ского учета не стоить на месте и часто обновляется, следует направлять 

своих специалистов на курсы повышения квалификации. Данное меропри-

ятие позволит избежать ошибок в учете и отчетности, включая учет основ-

ных средств. Для работы с основными средствами в крупных компаниях 

существуют целые отделы, отвечающие за правильность учета. 
С целью улучшения качества отражения основных средств в бухгал-

терском учете следует хорошо изучить законодательные документы этой 

области. Частыми нарушениями являются: отнесение основных средств к 

неправильной амортизационной группе, отражение на неверном счете, 

ошибка при формировании первоначальной стоимости и многое другое, 

поэтому важно развивать автоматизированную систему учета. 

Помимо сказанного, большую роль в качестве учета основных 

средств играет служба внутреннего контроля экономического субъекта, 

поскольку она способна сэкономить организации огромное количество де-

нежных средств. 

Служба внутреннего контроля, например, в лице внутреннего ауди-

тора, должна следить за качеством ведения первичной документации, со-

ответствием учетной политики текущему законодательству, за достоверно-

стью данных в бухгалтерской (финансовой) отчетности и многим другим. 

Служба внутреннего контроля – это отдел, который подчиняется непосред-

ственно руководителю организации и является независимым по отноше-

нию к другим подразделениям. 

Помимо документального учета основных средств, важным элемен-

том совершенствования его учета является фактический контроль – инвен-

таризация. Именно это мероприятие способно выявить такие нарушения, 

как кража, порча имущества, пересортица, неполное отражение объектов 

основных средств в учете и так далее. 
Таким образом, основные средства – это активы, которые относятся 

к материальным ценностям компании, предназначены для использования в 

обычной деятельности, приобретаются не в целях перепродажи, должны 

использоваться более одного года, а также способны приносить экономи-

ческие выгоды (доход) в будущем. В целях совершенствования системы 

учета основных средств в организации были предложены такие методы, 

как рационализация форм документов, развитие методики работы с учет-

ными данными, актуализация учетной политики, периодическое повыше-

ние квалификации бухгалтера, внедрение службы внутреннего контроля. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Миронова И.С. 
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Зеленская А.В., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Бухгалтерская финансовая отчетность как основной источник для 

анализа несостоятельности корпорации 

 

Несостоятельность представляет собой состояние максимальной 

угрозы финансовой безопасности корпорации, которое характеризуется не-

платежеспособностью, то есть отсутствием у должника способности в 

полном объеме удовлетворить требования кредиторов.  

Такое состояние может возникнуть из–за неправильного выбора 

стратегии развития, низкого качества расчетно–платежной дисциплины, 

слабой аналитической и мониторинговой деятельности, принятия руково-

дителем корпорации неэффективных управленческих решений и др.   

В статье 3 федерального закона от 26.10.2002 г. №127–ФЗ «О несо-

стоятельности (банкротстве» приводятся следующие признаки несостоя-

тельности: 

– общая сумма задолженности превышает 300 тыс. руб.; 

– обязательства по отношению к кредиторам не исполняются на 

протяжении более чем трех месяцев; 

– наличие у корпорации задолженности перед персоналом по 

оплате труда и другим обязательствам; 

– признаки банкротства просматриваются в финансовых доку-

ментах корпорации.  

Признаки несостоятельности формируются на протяжении длитель-

ного периода, поэтому важно проводить регулярный анализ финансово–

хозяйственной деятельности корпорации с целью своевременного выявле-

ния и устранения рисков. Информационной основой такого анализа высту-

пают данные бухгалтерской (финансовой) отчетности, а именно: бухгал-

терского баланса, отчета о финансовых результатах и пояснений к ним.  

Порядок формирования данных форм отчетности и раскрытия в них 

информации раскрывается в федеральном законе от 06.12.2011 г. №402–ФЗ 

«О бухгалтерском учете» и ПБУ 4/99 «Бухгалтерская отчетность организа-

ции». В частности, приводятся следующие общие требования к отчетно-

сти: 

– отчетность должна давать достоверное и полное представление 

о финансовом положении корпорации и результатах ее деятельности; 

– при формировании отчетности должны соблюдаться требова-

ния нейтральности информации; 

– в отчетности должны отражаться показатели деятельности всех 

филиалов, представительств и подразделений корпорации; 

– отчетность должна быть составлена на русском языке и в валю-

те РФ; 
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– показатели в отчетности приводятся за несколько периодов, что 

позволяет проанализировать их динамику.  

Анализ несостоятельности корпорации проводится с использованием 

различных аналитических инструментов, методов и методик. Действующая 

официальная методика анализа «Правила проведения арбитражным управ-

ляющим финансового анализа» утверждена Постановлением Правитель-

ства РФ от 25.06.2003 г. №367.  

Согласно данной методике, на основе данных бухгалтерского баланса 

и отчета о финансовых результатах с целью выявления признаков несосто-

ятельности проводится расчет и анализ динамики следующих показателей: 

совокупные активы, внеоборотные и оборотные активы, краткосрочная и 

долгосрочная дебиторская задолженность, собственные средства, обяза-

тельства, выручка, валовая прибыль, среднемесячная выручка и чистая 

прибыль. После этого рассчитывается три группы финансовых коэффици-

ентов, характеризующих:  

– платежеспособность должника: коэффициенты абсолютной и 

текущей ликвидности, обеспеченности обязательств активами; 

– финансовую устойчивость должника: коэффициенты автоно-

мии, обеспеченности собственными оборотными средствами, доли просро-

ченной задолженности в пассивах, доли дебиторской задолженности в со-

вокупных активах;  

– деловую активность должника: рентабельность активов и нор-

ма чистой прибыли.  

Приказом Министерства экономического развития РФ от 21.04.2006 

г. №104 приводится методика группировки корпораций по степени угроз 

несостоятельности на основе двух критериев: степень платежеспособности 

по текущим обязательствам и коэффициент текущей ликвидности.  

Кроме того, с целью прогнозирования несостоятельности корпора-

ции на практике часто используются модели многофакторного дисперси-

онного анализа, которые были первоначально разработаны зарубежом. 

Наиболее известными из них являются: модель Э. Альтмана, Дж. Фулмера, 

Р. Лиса, Р. Тафлера и др. Для российских организаций считаем целесооб-

разным использовать адаптированные модели факторного анализа отече-

ственных экономистов: модель О.П. Зайцевой, В.В. Ковалева, Сайфуллина–

Кадыкова и др.  

Таким образом, преимущество бухгалтерской отчетности как источ-

ника информации для выявления признаков несостоятельности корпорации 

состоят в том, что она общедоступна, характеризуется полнотой, достовер-

ностью, объективностью, сопоставимостью и нейтральностью. Данные, 

представленные в отчетности, позволяют не только оценить текущую ситу-

ацию, но и составить прогноз финансового состояния на будущее. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Лаврухина Т.А. 
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Ивашкина Э.О., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Нормативное регулирование бухгалтерского учета организации 

 

Координированием бухгалтерского учета в России занимаются госу-

дарственные органы посредством издания нормативно–правовых актов, 

однако законодатель оставил за организациями право определения спосо-

бов и приемов осуществления бухгалтерского учета, которые бы не проти-

воречили правовым требованиям, по своему усмотрению. 

Необходимо признать, что иногда требования нормативных актов 

противоречат друг другу, поэтому важно понимать в какой иерархии они 

находятся. 

Ранее было принято считать, что четырех уровней документов, ре-

гламентирующих бухгалтерский учет, достаточно для ведения предприни-

мательской деятельности, однако Федеральный закон «О бухгалтерском 

учете» № 402–ФЗ от 06.12.2011 г. в современной редакции предполагает 

пять уровней: 

– федеральные стандарты бухгалтерского учета; 

– отраслевые стандарты бухгалтерского учета; 

– нормативные акты Центрального банка РФ; 

– рекомендации в области бухгалтерского учета; 

– стандарты экономического субъекта. 

Существует методика, согласно которой более актуально делить си-

стему нормативно правового регулирования бухгалтерского учета на 

шесть ступеней, причем на первом месте должен быть законодательный 

уровень, а уже потом все остальные, предложенные ФЗ № 402–ФЗ. 

Рассмотрим шестиуровневую систему более подробно. 

Нормативно–правовые акты законодательного уровня, например, ФЗ 

№ 402–ФЗ, Федеральный закон от 27.07.2010 № 208–ФЗ «О консолидиро-

ванной финансовой отчетности», Гражданский кодекс РФ, Трудовой ко-

декс РФ, Налоговый кодекс РФ и т.д., обязательны к применению для всех 

субъектов предпринимательской деятельности. 

Нормативно–правовые акты второго уровня – федеральные стандар-

ты бухгалтерского учета обязательны к применению (если не противоречат 

другим стандартам) для всех субъектов предпринимательской деятельно-

сти. Примерами документов второго уровня могут быть как привычные 

положения по бухгалтерскому учету, например, Положение по бухгалтер-

скому учету «Учетная политика организации» (ПБУ 1/2008), так и новые 

федеральные стандарты бухгалтерского учета, например, Федеральный 

стандарт бухгалтерского учета «Основные средства» (ФСБУ 6/2020). 

Нормативно–правовые акты третьего уровня – отраслевые стандарты 

бухгалтерского учета обязательны к применению (если не противоречат 
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другим стандартам) для субъектов предпринимательской деятельности, 

работающими в определенной области. Примером такого стандарта явля-

ется «Отраслевой стандарт бухгалтерского учета операций, связанных с 

осуществлением договора доверительного управления имуществом, некре-

дитными финансовыми организациями». 

Нормативно–правовые акты четвертого уровня – нормативные акты 

Центрального банка РФ обязательны к применению (если иное не установ-

лено этими актами) для кредитных организаций, а также некредитных фи-

нансовых организаций. Примером документа четверного уровня является 

Указание Банка России от 08.10.2018 № 4927–У «О перечне, формах и по-

рядке составления и представления форм отчетности кредитных организа-

ций в Центральный банк Российской Федерации». 

Нормативно–правовые акты пятого уровня – рекомендации в области 

бухгалтерского учета применимы ко всем экономическим субъектам, но 

только, если они сами этого захотят, т.е. данный уровень документов явля-

ется необязательным к исполнению. Примером документа пятого уровня 

является Рекомендация Р–1/2008–КпР «Перерасчет валютных активов и 

обязательств в рубли». 

Нормативно–правовые акты шестого уровня – стандарты экономиче-

ского субъекта обязательны к применению конкретным экономическим 

субъектом. Примером таких документов является учетная политика субъ-

екта предпринимательства, график документооборота и прочие внутренние 

регламенты, инструкции, политики, положения и т.д. На этом уровне ад-

министративный персонал анализирует требования и допущения законода-

тельства в области бухгалтерского учета и издает собственные нормы, от-

ражающие специфику своей работы, производственную уникальность. 

Важно отметить, что документы низшего уровня не должны проти-

воречить документам высшего уровня. 

Таким образом, было выяснено, что на протяжении долгого времени 

в российской бухгалтерской практике признавалась четырехуровневая си-

стема нормативного регулирования бухгалтерского учета, однако совре-

менная редакция ФЗ №402–ФЗ опровергает эту точку зрения. Было рас-

смотрено мнение, согласно которому документы следует делить на шесть 

уровней: законодательный уровень, федеральные стандарты бухгалтерско-

го учета, отраслевые стандарты бухгалтерского учета, нормативные акты 

Центрального банка РФ, рекомендации в области бухгалтерского учета, 

стандарты экономического субъекта. Важно отметить, что документы 

низшего уровня не должны противоречить документам высшего уровня. 

Стоит сказать, что до сих пор в литературе встречается позиция о четырех-

уровневой системе регулирования бухгалтерского учета, однако предло-

женная шестиуровневая система более актуальна и востребована специа-

листами, чем ее предшественник. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Миронова И.С. 
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Попова Е.А., спец. 2 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Внедрение в бухгалтерский учёт единого налогового счёта 

 

С 1 января 2023 года федеральным законом "О внесении изменений в 

части первую и вторую Налогового кодекса Российской Федерации" от 

14.07.2022 N 263–ФЗ для организаций и  индивидуальных предпринимате-

лей вводится единый налоговый счёт (ЕНС). С 1 июля 2022 года перейти 

на единый налоговый платёж (ЕНП) могли добровольно все желающие. С 

начала текущего года это стало обязанностью, хотя имеются некоторые 

послабления до 2024 года.  

Внедрение в бухгалтерский учёт ЕНС породило ряд проблем и во-

просов у бухгалтеров, поскольку произошли существенные изменения, как 

в корреспонденции счетов, так и в сроках и порядке уплаты налогов. В 

Налоговом кодексе были закреплены новые понятия, такие как единый 

налоговый платёж, единый налоговый счёт, совокупная обязанность и ряд 

других понятий, необходимых при работе с ЕНС. 

Законодательные изменения в данной сфере имеют своей целью 

улучшение системы уплаты налогов, взносов и сборов, упрощение работы 

с налоговыми органами. Однако реализация на практике показала не толь-

ко преимущества нового порядка уплаты, но и его недостатки.  

Разбирая достоинства ЕНС, прежде всего, стоит отметить, что при 

новом порядке уплаты обязательных платежей налогоплательщикам боль-

ше не придётся каждый раз оформлять отдельные платёжные документы 

на перечисление налогов. Организации теперь должны пополнять единый 

налоговый счёт, с которого налоговые органы самостоятельно будут спи-

сывать необходимые суммы в счёт уплаты различных налогов и сборов.  

Кроме того, раньше бухгалтерам приходилось заполнять много рек-

визитов в платёжных документах, однако ЕНП упростил задачу – теперь 

нужно указывать единый КБК, после чего деньги поступают на ЕНС кон-

кретной организации. Соответственно прогнозируется уменьшение оши-

бок при заполнении платёжных поручений.  

При очевидных преимуществах данной схемы, можно отметить и не-

достатки. Так, если денег на все налоги не хватает, налогоплательщик 

не сможет решать, какой долг погасить в первую очередь — деньги с ЕНС 

зачисляют в строгой очерёдности и пропорционально. Таким образом, за-

долженность может возникнуть сразу по нескольким налогам, взносам и 

сборам. Тем не менее, теперь не  будет возникать ситуация, при которой 

организация имеет переплату по одному налогу и долг по другому. 

К недостаткам ЕНС также можно отнести одновременное увеличе-

ние объёма отчётности с уменьшением числа платёжных документов, по-
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скольку теперь почти перед каждым платежом нужно будет подавать уве-

домления о рассчитанных суммах налогов.  

2023 год стал переходным периодом на новый способ уплаты нало-

гов и взносов, поэтому предусмотрена возможность в течение данного года 

не подавать уведомления и платить налоги по–прежнему отдельными пла-

тёжными документами. Тем не менее, денежные средства всё равно будут 

поступать на ЕНС и распределяться по новым правилам. 

По сравнению с 2022 годом в 2023 году у организаций уже нет аль-

тернатив, и переход на ЕНС обязателен. Он был произведён автоматически 

для всех. При этом ЕНС не нужно было открывать самостоятельно — 

налоговая сделала это для всех организаций и ИП. К 1 января ЕНС для 

всех уже были открыты, а остатки по ним сформированы с учетом задол-

женностей и переплат налогоплательщика по налогам, сборам, страховым 

взносам, пени, штрафам, процентам. 

Для отражения операций по единому налоговому счету, нужно от-

крыть новый субсчет к счету 68 – «Расчеты по ЕНП» (например, 68.9). 

Начисление налогов нужно по–прежнему отражать на субсчетах конкрет-

ных налогов. В течение отчётного периода делается корреспонденция сче-

тов по начислению каждого налога и взноса, уплате ЕНП, зачету обяза-

тельств в счет ЕНП и возврату положительного сальдо ЕНС.  

Корреспонденция счетов с 2023 года: 

1. Дебет 20 (23, 25, 26 и т.д.) Кредит 68 субсчет «Расчеты по налогу 

на имущество (налогу на прибыль и т.д.)» – начислен конкретный налог к 

уплате.  

2. Дебет 20 (23, 25, 26 и т.д.) Кредит 69 субсчет «Расчеты с Социаль-

ным фондом по обязательным страховым взносам» – начислены страховые 

взносы. 

3. Дебет 68 субсчет «Расчеты по ЕНП» Кредит 51  – уплачен единый 

налоговый платеж (осуществляется на дату перечисления ЕНП на ЕНС). 

4. Дебет 68 субсчет «Расчеты по налогу на имущество (налогу на 

прибыль и т.д.)» Кредит 68 субсчет «Расчеты по ЕНП» – зачтен ЕНП в счет 

уплаты конкретного налога.  

5. Дебет 69 субсчет «Расчеты с Социальным фондом по обязатель-

ным страховым взносам» Кредит 68 субсчет «Расчеты по ЕНП» – зачтен 

ЕНП в счет уплаты страховых взносов (осуществляются на дату, когда 

наступает срок уплаты страховых взносов).  

6. Дебет 51 Кредит 68 субсчет «Расчеты по ЕНП» – возвращено на 

расчетный счет положительное сальдо ЕНС. 

Таким образом, по дебету счета 68.9 будет отражаться перечисление 

ЕНП с расчетного счета налогоплательщика, а по кредиту – исполнение 

обязанности по уплате налогов и страховых взносов, возврат положитель-

ного сальдо. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Миронова И.С. 
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Хлебникова А.А., спец. 2 к. 

Воронежский государственный университет  

 

Цифровой рубль в бухгалтерском учёте 

 

Важность активизации работы над цифровыми валютами обуславли-

вается необходимостью укрепления рубля для сокращения зависимости от 

доллара и нивелирования воздействий санкций.  Так, в свете последних 

событий, Правительство России и Центральный Банк Российской Федера-

ции  стараются ускорить внедрение цифровой валюты не только для обес-

печения трансграничных транзакций, но и для поддержания стабильности 

и безопасности финансовой системы. 

Важно отметить, что каждая транзакция с использованием цифрово-

го рубля сохраняется и остается доступна в блокчейне, благодаря чему 

легче будет обнаружить мошеннические и незаконные операции. 

Цифровой рубль — это новая возможность бухгалтерского учёта и 

банковского обслуживания. Он позволит полностью удовлетворить совре-

менные потребности экономики и открыть дополнительные возможности 

для ускорения внедрения новых технологий: 

1) сократятся расходы на проведение расчетов,  

2) повысится финансовая доступность,  

3) откроются возможности для развития финансовых инструмен-

тов и услуг, обеспечивающие потребности цифровой экономики,  

4) снизится стоимость на печать, хранение и транспортировку де-

нег. 

В Российской Федерации принята двухуровневая модель цифровой 

национальной валюты. Она предполагает открытие Банком России элек-

тронных кошельков Федеральному казначейству, финансовым организа-

циям, правоохранительным органам, а также физическим и юридическим 

лицам. В данном случае банки выступают в качестве канала передачи циф-

ровых денег между клиентами, которые в свою очередь могут без ограни-

чений производить конвертации между формами рубля. Помимо этого че-

рез отправку цифрового кода с электронного кошелька отправителя на ко-

шелек получателя пользователи смогут передавать цифровые рубли друг 

другу.  

Поскольку цифровой рубль уже в ближайшее время станет использо-

ваться большим количеством физических и юридических лиц, следует об-

ратить внимание на его схожесть с другими формами денег. Цифровой 

рубль похож на банкноты, так как имеет собственные серию и номер, а 

также выпускается центральным банком. Не сильно его характеристики 

отличаются от безналичной формы денег, что помогает открывать воз-

можности для развития дистанционных платежей и расчетов. Благодаря 

уникальному цифровому коду и специальному электронному кошельку 
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появляется возможность совершать сделки из любого места, независимо от 

подключения к сети Интернет. 

В бухгалтерском учёте цифровой рубль только начинает развиваться. 

На начальном этапе в кредитных организациях цифровой рубль бу-

дет отображаться только как актив с помощью счета национальной валюты 

(20213). Появление пассивных счётов в будущем также имеет смысл. Они 

будут необходимы для учета операций, в которых цифровые рубли будут 

находиться в собственности клиентов, в то время как банки будут должни-

ками. 

В бухгалтерском учёте организаций, не относящихся к государ-

ственному и финансовому секторам, нет конкретных правил для учёта 

цифровых рублей. Он ведётся в соответствии с рабочим планом счетов, в 

котором для отражения операций с денежными средствами предусмотрены 

следующие синтетические счета: 50 «Касса», 51 «Расчетные счета», 52 

«Валютные счета», 55 «Специальные счета в банках», 57 «Переводы в пу-

ти». 

Для учёта цифровых рублей в электронном кошельке организации 

предлагается использовать один из вариантов: 

1) так как денежные средства хранятся в цифровом аналоге кассы 

экономического субъекта – электронном кошельке, то вести учёт можно с 

помощью счёта 50 «Касса». Экономический субъект имеет право исклю-

чать и объединять субсчета, уточнять их содержание, а также вводить до-

полнительные. Поэтому для учёта цифровых рублей можно предусмотреть 

открытие нового субсчета – 4 «Цифровые рубли»; 

2) для учета цифровых рублей в электронном кошельке организа-

ции и операций с ними можно также использовать и новый синтетический 

счет. На данный момент в плане счетов бухгалтерского учёта есть свобод-

ные позиции 53, 54, 56. Так как экономический субъект имеет право их ис-

пользовать в индивидуальном порядке, то можно предусмотреть открытие 

нового счета – 54 «Цифровые рубли», согласовав это с Минфином России. 

Но данную информацию организация в обязательном порядке должна бу-

дет указать в своей учетной политике.   

Таким образом, развитие нормативной базы и модели обращения 

цифровых рублей ещё предстоит. Проект цифрового рубля считается очень 

перспективным, так как он органично вписывается в бесконечный про-

гресс экономики. Тут же стоит отметить, что его массовое использование 

позволит не только снизить транзакционные издержки потребителей и по-

способствовать конкуренции между кредитными организациями, но и так-

же послужит стимулом для бизнеса разрабатывать и внедрять инноваци-

онные продукты.   

Научный руководитель – преп. Ушакова Н.В. 
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СЕКЦИЯ БАНКОВ И БАНКОВСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
 

Вещева О.А., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Сущность ипотечного кредитования и тенденции его развития в 

современных условиях 

 

Современную рыночную экономику невозможно представить без та-

кой составляющей, как ипотечное кредитование. Оно оказывает влияние 

на все сферы жизни, помогая развиваться и расти не только банковскому 

сектору, но и строительному, промышленному секторам, а также сельско-

му хозяйству и многому другому. 

Ипотека – это залог недвижимого имущества, который необходим 

для обеспечения обязательства заемщика перед кредитором. Такое креди-

тование подразумевает под собой кредит, направленный на приобретение 

жилья. Ипотечное жилищное кредитование является основным экономиче-

ским механизмом и инструментом, предоставляющим возможность обес-

печить доступность жилья. Ипотечное кредитование также используется 

государством для реализации социально–экономической политики. 

Основными предметами ипотеки являются участки земли; здания; 

многоквартирные и частные дома; сооружения и др. 

К функциям ипотечного кредитования можно отнести: перераспре-

деление финансовых ресурсов, социальную, координационную, инвести-

ционную и функцию рефинансирования. 

Рассматриваемый вид кредитования основывается на принципах: 

– возвратности, подразумевая под собой обязательное погашение кре-

дитного займа; 

– платности, подразумевая под собой обязанность заемщика заплатить 

кредитору за пользование заемными средствами в форме процента или 

ставки; 

– обеспеченности, подразумевая под собой обязательство заемщика 

предоставить кредитору под залог недвижимость; 

– срочности, т.е. ипотечный кредит выдается на установленный срок; 

– специальности, обозначая предметом ипотеки конкретный объект не-

движимости; 

– обязательности, предполагая под собой обязательное внесение сведе-

ний об ипотечном кредите в Единый государственный реестр прав на не-

движимое имущество и сделок с ним; 

– и др. 

На сегодняшний день ипотечное кредитование сталкивается с рядом 

проблем: низкая платежеспособность населения, колебание уровня инфля-

ции, нестабильная экономическая ситуация, высокая стоимость ипотеки, 
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монополизация рынка жилья, низкая финансовая грамотность граждан, 

мошенничество заемщиков, несовершенство нормативно–правового регу-

лирования жилищного кредитования, техническо–организационные про-

блемы и т.п. Именно поэтому необходимо следить за тенденциями на рын-

ке ипотечного кредитования. 

От 2023 года ожидается сохранение выдач ипотечных кредитов на 

уровне 2022 года (ипотечный портфель вырос в 2022 году более чем 

на 2 триллиона рублей), но и не исключается их снижение. На ипотечный 

рынок может повлиять продление основных программ государственной 

поддержки до 2024 года, намерение государства сохранить рекордные 

темпы сдачи жилья и т.п. На изменение ипотечных ставок может воздей-

ствовать изменение ключевой ставки Центральным Банком России. 

На спрос ипотечного кредитования может оказать влияние как об-

щий рост цен на жилье, так и повышение процентных ставок (увеличение с 

7% до 8% по государственной программе, нестабильная экономическая си-

туация).  Кроме того, многие кредиторы ужесточают требования к заем-

щикам. 

В связи с постепенным уходом льготной ипотеки на новостройки, 

можно ожидать частичный отток покупателей из первичного сегмента. В 

свою очередь, они перейдут во вторичный сегмент.  

Ожидается, что во втором квартале 2023 года выдача ипотеки замет-

но вырастет: 300–350 тысяч кредитов. 

Среди мер поддержки строительства, которые целесообразно рас-

сматривать, можно выделить: 

– программу субсидирования проектного финансирования до уровня 

ключевой ставки; 

– развитие ИЖС с домокоплектами по 214–ФЗ; 

– дополнительное снижение ставки в рамках «Семейной ипотеки» при 

приобретении квартир большой площади.  

Вышеперечисленные меры могут позволить сместить спрос 

в сторону более просторных квартир и постепенно переломить тенденцию 

к снижению средней площади строящегося жилья. Кроме того, недвижи-

мость остается популярным активом со сберегательной и инвестиционной 

точек зрения. Это будет способствовать поддержке ипотечного кредитова-

ния. 

В настоящее время ипотечное кредитование выступает не только ве-

дущим инструментом сектора жилищного строительства, но и стимулом 

роста кредитных портфелей банков, что является правильной тенденцией. 

Ведь именно сегмент жилищного кредитования отмечается более низкими 

рисками с точки зрения качества активов банков, о чем свидетельствует 

и минимальный уровень просроченной задолженности.  

Научный руководитель – к.и.н., доц. Чигарев Г.Г.   
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Дайнеко В.В., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Содержание и классификация рыночного риска  

как объекта управления в коммерческом банке 

 

На сегодняшний день система управления рисками коммерческого 

банка является актуальной темой для исследований. Под риском обычно 

понимается ситуативная характеристика деятельности любого производи-

теля, в том числе банка, отображающая неопределенность ее исхода и воз-

можные негативные последствия в случае неуспеха. Данная тема является 

актуальной, потому что для каждого без исключения предприятия суще-

ствует проблема рисков. 

Основываясь на документе Банка России от 14.11.2007 № 313–П 

«Положение о порядке расчета кредитными организациями величины ры-

ночного риска» следует отметить, что компонентами рыночного риска яв-

ляются общий риск, заключающийся в неблагоприятном изменении стои-

мости финансовых инструментов, что связано с колебаниями рынка, и 

специального риска, возникающего по причине изменения стоимости фи-

нансовых инструментов под воздействием валютных, временных факторов 

(срока погашения финансового инструмента), а также факторов, связанных 

с эмитентом ценных бумаг (Ушвицкий Л. И., Малеева А. В., Климова О. А. 

Рыночные риски коммерческих банков: методы оценки и анализа. Финан-

сы и кредит, 2011).   

Одной из самых важных задач по нивелированию рыночных рисков 

связан не с максимальным снижением его проявления, а поиском гармо-

ничного соотношения между риском, доходностью и ликвидностью. В ка-

честве ориентира может служить соотношение между капиталом банка и 

рыночным риском. Надзорные органы принимают во внимание рыночные 

риски при расчете суммарной достаточности капитала банка.  

Рыночные риски имеют всеобъемлющий характер. Среди черт ры-

ночного риска отмечают взаимозависимость элементов и неоднородность. 

Например, разные рыночные риски могут быть в одном финансовом ин-

струменте. 

При внимательном рассмотрении документа, выпущенного Банком 

России от 14.11.2007 № 313–П «Положение о порядке расчета кредитными 

организациями величины рыночного риска» можно обнаружить, что ры-

ночные риски происходят по конкретным финансовым инструмента, среди 

которых ценные бумаги (долевые и долговые), срочные сделки (контакты) 

с базовым активом в качестве ценных бумаг, финансовые инструменты в 

иностранной валюте или номинированные в драгоценных металлах. 

Среди рыночных рисков выделяют: ценовой риск, валютный риск и 

процентный риск. Ценовой риск может проявляться как спекулятивный 
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ценовой риск, причина которого состоит в динамике цен финансовых ак-

тивов в результате изменения стоимости на финансовом рынке; как риск 

рыночной ликвидности, причиной которого является снижение стоимости 

финансового актива при его продаже, как риск уценивания имущества, ко-

торое находится в залоге (Закоян, А. В. Политика управления рыночными 

рисками в коммерческих банках. Современные наукоемкие технологии. 

Региональное приложение, 2014). Валютный риск может возникать, в слу-

чае, когда инвестором приобретаются иностранные финансовые активы с 

последующей конвертацией в национальную валюту. Среди видов валют-

ного риска выделяют: текущие валютные риски, заключающиеся в изме-

нение плавающего курса валют, экономический валютный риск, связанный 

с постоянно изменяющимся положением страны (например, изменение со-

отношения импорта и экспорта) и риск системы валютного регулирования. 

Процентный риск, причиной которого является неблагоприятное измене-

ние процентный ставок, также является одним из важнейших рыночных 

рисков.  

Исходя из положения Банка России № 313–П, рыночный риск банка 

рассчитывается по формуле:  

РР=10(ПР+ФР) + ВР,        (1) 

где PP − совокупный рыночный риск; ПР − процентный риск; ФР − фон-

довый риск; ВР − валютный риск (Плотникова И. В. К вопросу об управ-

лении рыночным риском в коммерческом банке в соответствии с новыми 

требованиями Базельского комитета. Финансы и кредит, 2015).  

Однако в настоящее время в силу положения Банка России от 03.12.2015 

№ 511–П «О порядке расчета кредитными организациями величины ры-

ночного риска» расчет рыночного риска производиться по иной формуле:  

РР=12,5 (ПР+ФР + ВР+ТР),       (2) 

где PP − совокупный рыночный риск; ПР − процентный риск; ФР − фон-

довый риск; ВР − валютный риск, ТР − товарный риск.  

Таким образом, рыночным риском является риск снижения стоимо-

сти активов в результате действия рыночных факторов. Среди видов ры-

ночного риска выделяют: ценовой риск, валютный риск и процентный 

риск. Расчет рыночного риска осуществляется по формуле РР=12,5 

(ПР+ФР + ВР+ТР) в соответствии с положением Банка России от 

03.12.2015 № 511–П. 

Научный руководитель − к.э.н., доц. Затонских И.Т. 
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Дворникова В.С., бак. 4 к.  

Воронежский государственный университет 
 

Направления совершенствования кредитных операций  

на примере АО «Альфа–Банк» 

 

Эффективная система выдачи кредитов должна быть способна пра-

вильно определять наиболее подходящих кандидатов и быть гибкой в том, 

какие инструменты и показатели используются для определения целесооб-

разности кредита. Также, процесс оформления должен быть максимально 

простым для заявителя.  

Для определения направлений совершенствования эффективности 

системы кредитования изучим опыт АО «Альфа–Банк». В первую очередь 

следует автоматизировать процесс предварительной идентификации по-

тенциальных заемщиков. Первым шагом в процессе выдачи ипотечного 

кредита является предоставление первичной информации заемщика. Эту 

трудоемкую задачу предоставления документов и необходимой информа-

ции можно легко выполнить онлайн. Сделав этот процесс автоматизиро-

ванным, АО «Альфа–Банк» может сократить количество часов, затрачива-

емых сотрудниками на предварительную оценку потенциальных заемщи-

ков для финансирования ипотечного кредита, тем самым сократить из-

держки и получить большую прибыль. 

Также усовершенствовать процесс кредитных операций и повысить 

эффективность АО «Альфа–Банк» поможет внедрение облачного хранения 

данных LOS. Это позволит АО «Альфа–Банк» выявить недобросовестных 

претендентов на получение ипотечного кредита и обеспечить лучшее об-

служивание клиентов.  Облачная система выдачи кредитов может помочь 

заемщикам в процессе финансирования кредитования. Использование дан-

ного бизнес–решения может улучшить операции по ипотечному кредито-

ванию, снизить затраты и повысить эффективность, прибыльность и об-

щую удовлетворенность заемщиков и персонала. 

В результате исследования АО «Альфа–Банк» были выявлены сле-

дующие проблемы в процессе реализации кредитных операций: 

1) ограниченность информации о клиенте: отсутствие кредитной ис-

тории у большинства граждан России; 

2) отсутствие индивидуального подхода к каждому клиенту: 

3) в зависимости от величины чистого дохода клиента используются 

уменьшающие коэффициенты, но этого недостаточно, чтобы точно оце-

нить расходы на текущее потребление каждого из клиентов;  

4) намного занижаются финансовые возможности клиентов, особен-

но пенсионеров. Большинство пенсионеров работают не официально и до-

ход подтвердить не могут. При расчете суммы кредита к выдаче неофици-
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альный доход и величина сбережений не учитываются. Поэтому пенсионе-

рам не приходится рассчитывать на выгодное предложение от банка. 

После анализа АО «Альфа–Банк» было выявлено отсутствие ориен-

тации на молодой сегмент клиентов в возрасте от 19 до 26 лет. Поэтому 

банку следует разработать программу образовательных кредитов, которая 

может заинтересовать молодое поколение.  

Обобщая недавнее исследование McKinsey & Co., американский 

банкир сказал: «Более целостное обслуживание клиентов малого бизнеса – 

это цель, к которой стремятся многие общественные банки. Но немногие 

по–настоящему переходят от роли кредитора к роли консультанта, и у тех, 

кто это делает, есть много возможностей для увеличения доходов». Дей-

ствительно, малые предприятия после кризиса ищут нечто большее, чем 

просто кредитора, они ищут делового партнера. 

Выступая в качестве консультанта для клиентов малого бизнеса, АО 

«Альфа–Банк» получит дополнительный источник дохода за счет платных 

услуг. Например, если банк начнет предлагать такие услуги, как стратеги-

ческое планирование, привлечение капитала и ведение бухгалтерского 

учета, в дополнение к своим традиционным предложениям по кредитам и 

депозитам.  

Предлагая дополнительные услуги помимо традиционного кредито-

вания, банк получает дополнительный доход, а клиент малого бизнеса по-

лучает надежного финансового партнера.  

Кроме перечисленных мер по совершенствованию кредитных опера-

ций АО «Альфа–Банк» необходимо минимизировать кредитные риски.  

Целевым сегментом кредитования являются качественные заемщики 

– российские компании. Внедрение эффективной кредитной политики АО 

«Альфа–Банк» будет устанавливать многоуровневую систему лимитов не-

розничного кредитного риска (в отношении заемщиков, групп заемщиков, 

отраслей экономики и т.д.), определять контроль за исполнением лимитов, 

уровень полномочий по принятию решений о риске, а также систему осо-

бых одобрений крупных сделок. АО «Альфа–Банк» необходимо постоянно 

анализировать уровень кредитного риска посредством мониторинга заем-

щиков и обеспечения, а также путем оценки соблюдения лимитов 

на ежедневной основе.  

Для того чтобы улучшить процесс кредитования банк может увели-

чить количество полученных заявок, предоставить больше кредитов ква-

лифицированным лицам. Есть несколько областей процесса выдачи и 

утверждения ипотечных кредитов, на улучшении которых необходимо со-

средоточиться, чтобы привлечь заемщиков, желающих профинансировать 

свою ипотеку. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Затонских И.Т. 
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Егупов С.И., маг. 2 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Грозит ли России возникновение ипотечного пузыря? 

 

Сложившийся механизм ипотечного кредитования в России пока-

зывает свою успешность на протяжении последних лет. Размер ипотечного 

портфеля (совокупный остаток задолженности по ипотечным кредитам) 

показывает стабильный рост. Например, только с начала 2019 г. по конец 

2022 г., его рост составил более 200% – с 6,6 до 13,8 трлн. руб. Общая ипо-

течная закредитованность в России растет высокими темпами. Это дает 

основания предполагать о наличии вероятности образования ипотечного 

пузыря в экономике России – той ситуации, когда быстрые темпы роста 

ипотечного кредитования приводят к росту просроченной задолженности, 

доли высокорисковых заемщиков, падению цен на недвижимость и, как 

следствие, обвалу ипотечного рынка. Грозит ли России возникновение 

ипотечного пузыря? Рассмотрим ряд ключевых факторов, которые могут 

привести к образованию ипотечного пузыря. 

Фактор возможного падения стоимости цен на недвижимость. При 

падении цен на недвижимость возникают такие риски, когда стоимость ра-

нее приобретенной в ипотеку недвижимости с учетом предстоящих к вы-

плате платежей становится выше сложившейся цены недвижимости на 

рынке. В таких условиях заемщики, которые рассматривали приобретение 

недвижимости как инструмент инвестиций, будут стараться продать свою 

недвижимость, пока цены не успели упасть еще сильнее, вызывая тем са-

мым еще большее снижение цен. Насколько вероятно снижение цен на не-

движимость в 2023 году? За последние четыре года, средняя стоимость кв. 

м. жилья в России на первичном рынке выросла более чем на 200% (с 67,0 

до 136,0 тыс. руб.). C начала 2023 года стоимость кв.м. стабилизировалась, 

вышла на «плато» и наметилась тенденция на снижение. Данный факт мо-

жет являться следствием снижением спроса на ипотеку ввиду повышения 

процентных ставок, снижения платежеспособности населения и общей не-

определенности в связи с геополитическими событиями. 

Фактор степени ипотечной закредитованности населения. Как от-

мечалось выше, размер ипотечного портфеля на конец 2022 года составил 

13,8 трлн. руб. Учитывая объем ВВП России за 2022 год (151,45 трлн. руб.) 

– отношение ипотечного портфеля к ВВП составляет около 8,8%, что явля-

ется невысоким показателем (например, в США объем ипотечных креди-

тов превышает 50% ВВП). Если говорить о степени закредитованности 

домохозяйств, то в настоящее время на 55 млн. домохозяйств в России 

приходится порядка 8 млн. выданных кредитов, то есть всего порядка 15% 

домохозяйств имеет ипотечный кредит. В странах с развитой экономикой 

данный показатель находится в диапазоне 50–80%. 
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Фактор долговой нагрузки и уровня просроченной задолженности 

по ипотечным кредитам. Данный фактор является знаковым показателем 

при оценивании вероятности наступления кризисной ситуации на рынке 

ипотеки. В настоящее время наблюдается снижение платежеспособности 

населения – размер реальных заработных плат за 2022 год сократился на 

1,1% по отношению к 2021 году. Средний размер ежемесячного платежа 

по ипотеке в 2022 году по отношению к 2021 году показал небольшой рост 

(+2,5%) и составил 28,2 тыс. руб./мес., а средний размер заработной платы 

на начало 2023 года – 55 тыс. руб./мес. Таким образом, доля ежемесячного 

платежа по кредиту в зарплате заемщика составляет порядка 51%, что яв-

ляется высокой долговой нагрузкой. Что касается показателя объемов про-

сроченной задолженности от объема общего ипотечного портфеля, то его 

значение находится на низком уровне и за последние три года произошло 

снижение – с 1% в 2020 году до 0,4% в 2023 году. Однако, в феврале 2023 

года по отношению к январю, размер просроченной задолженности вырос 

на 1,8%. Наметилась негативная тенденция роста объемов просроченной 

задолженности. 

Оценив несколько факторов, определяющих вероятность наступле-

ния ипотечного пузыря, можно сделать вывод, что в целом положение на 

рынке ипотеки стабильное и серьезной угрозы возникновения ипотечного 

пузыря нет. Значительного падения цен на недвижимость не ожидается 

(возможна лишь стабилизация и легкая корректировка стоимости кв.м.), 

так как спрос поддерживается льготными государственными программами 

и программами от застройщиков; уровень закредитованности населения 

является невысоким (15% домохозяйств имеет ипотечный кредит); отно-

шение размера ипотечного портфеля к ВВП России составляет 8,8%. В то 

же время, следует обратить внимание на тенденцию роста просроченной 

задолженности в 2023 году. Действуют такие рисковые факторы, как высо-

кие темпы инфляции, снижение реальных заработных плат, наличие на 

рынке ипотеки программ «льготной ипотеки от застройщика».  Первые два 

фактора можно отнести к внешним факторам, что касается внутреннего 

фактора – использования высокорисковых программ от застройщиков, то 

институциональным участникам рынка ипотеки следует с осторожностью 

и ответственностью подходить к данному виду кредитования. В настоящее 

время именно сохранение качества ипотечного портфеля, предотвращение 

роста доли просроченной задолженности должно являться приоритетным 

направлением деятельности как на уровне Центрального банка, так и на 

уровне каждой кредитной организации в целях недопущения возникнове-

ния ипотечного пузыря. 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сысоева Е.Ф. 
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Ермоленко А.М., бак. 3 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Операции коммерческого банка 

 

Под работой коммерческого банка понимается целая система дей-

ствий, направленных на достижение конкретных целей, связанных с реали-

зацией функции финансового посредника. 

Функции коммерческого банка определяют структуру его бизнес–

модели. Специфической особенностью банковских операций является то, 

что они, в первую очередь, связаны с движением денежных средств и 

управлением капиталом частных лиц и хозяйствующих субъектов. 

В настоящее время коммерческие банки могут предоставлять клиен-

там широкий спектр услуг в рамках от трехсот до четырех тысяч наимено-

ваний. Это позволяет коммерческим банкам сохранять существующих 

клиентов и расширять их число при неблагоприятных экономических 

условиях.  

Впрочем, далеко не все банки предоставляют столь обширную ли-

нейку продуктов для своих клиентов, но при этом все они ориентируются 

на законодательно определенный набор банковских услуг и продуктов. 

К числу основных банковских операций согласно ФЗ «О банках и 

банковской деятельности» относятся следующие:  

1. Привлечение денежных средств физических и юридических лиц во 

вклады (до востребования и на определенный срок). 

2. Размещение привлеченных средств от своего имени и за свой счет. 

3. Открытие и ведение банковских счетов физических и юридиче-

ских лиц. 

4. Осуществление переводов денежных средств по поручению физи-

ческих и юридических лиц, в том числе банков–корреспондентов, по их 

банковским счетам. 

5. Инкассация денежных средств, векселей, платежных и расчетных 

документов и кассовое обслуживание физических и юридических лиц. 

6. Купля–продажа иностранной валюты в наличной и безналичной 

формах. 

7. Привлечение во вклады и размещение драгоценных металлов. 

8. Выдача банковских гарантий. 

9. Осуществление переводов денежных средств физических лиц без 

открытия банковских счетов, в том числе электронных денежных средств 

(за исключением почтовых переводов). 

Кредитная организация также вправе осуществлять следующие сдел-

ки:  

1. Выдачу поручительств за третьих лиц. 

2. Приобретение права требования от третьих лиц. 



70 
 

3. Доверительное управление денежными средствами и иным иму-

ществом по договору. 

4. Осуществление операций с драгоценными металлами и драгоцен-

ными камнями. 

5. Предоставление в аренду физическим и юридическим лицам спе-

циальных помещений или находящихся в них сейфов для хранения доку-

ментов и ценностей. 

6. Лизинговые операции. 

7. Оказание консультационных и информационных услуг.  

Все банковские операции полежат обязательному лицензированию, 

могут осуществляться в рублях или иностранной валюте. По закону рос-

сийским банкам запрещено осуществлять торговую, страховую и произ-

водственную деятельность, хотя в настоящий момент банковские экоси-

стемы легко компенсируют данное ограничение. 

Банковские операции можно рассматривать с двух разных точек зре-

ния:  

– с финансовой –  банки осуществляют распределительную функ-

цию, выступая в качестве посредников в процессе перемещения финансо-

вых ресурсов между экономическими субъектами; 

– с правовой – банки выполняют набор определенных законодатель-

ством процедур, связанных с движением денежных средств, следуя при 

этом необходимости соблюдения законности и надежности банковского 

дела. 

Большая часть банковских операций представляет собой одно из 

двух направлений: или это привлечение средств в банк на условиях воз-

вратности, срочности и платности, или их использование банком в целях 

получения дохода на тех же условиях. 

В зависимости от этого все банковские операции делятся на два ос-

новных вида:  

– пассивные, ориентированные на привлечение финансовых ресур-

сов в банк с минимальными затратами;  

– активные, ориентированные на размещение привлеченных и соб-

ственных средств банка на максимально выгодных для него условиях. 

Отдельно стоит отметить целую группу операций, не связанных с 

размещением финансовых ресурсов от имени банка, однако, позволяющих 

ему получать вознаграждение за свою деятельность. К подобным операци-

ям можно отнести те банковские операции, которые не подлежат обяза-

тельному лицензированию: предоставление сейфов и ячеек в аренду, кон-

сультационные и информационные услуги, операции с драгоценными мо-

нетами и камнями, лизинговые и факторинговые услуги, инкассаторские 

услуги и прочие подобные. 

Научный руководитель – преп. Костянская М.Р. 
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Зайцева Ю.С., бак. 3 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Пластиковые деньги в Российской Федерации 

 

Развитие интеграционных процессов в экономике многих стран при-

вело к активному использованию пластиковых денег. Пластиковые деньги 

представляет собой инструмент, привязанный к одному или нескольким 

банковским счетам, дающий возможность совершать безналичные расче-

ты, отправлять платежи через сети Интернет, а также снимать и пополнять 

баланса карты посредством банкоматов. 

Основным инструментом данного вида денег являются банковские 

карты. В большинстве развитых стран банковские карты выступают в роли 

обязательного элемента в сфере торговли и услуг. Таким образом, уровень 

применения безналичной формы расчетов в промышленно развитых стра-

нах составляет 90% в структуре всех денежных операций. 

Ученые–экономисты выделяют несколько классификаций пластико-

вых денег в зависимости от различных факторов: по материалу, предна-

значению, принципу расчетов, территориальной принадлежности, разделе-

нию по категориям клиентов и по времени использования. 

Таким образом, по материалу различают бумажные, пластиковые и 

металлические банковские карты. Для идентификации держателями карт 

зачастую используются бумажные карты, запаянные в прозрачную пленку. 

Данные карты носят название ламинированных. С целью повышения за-

щищенности многие использую более совершенную технологию изготов-

ления из пластика и металла. 

По предназначению банковских карт выделяют: идентификацион-

ные, информационные, расчетные (платежные). Одна карта может вклю-

чать в  себя все три функции. Так, карта может являться и пропуском в ор-

ганизацию, и содержать в себе зашифрованную информацию, а также ис-

пользоваться для расчетов. Такая многофункциональная карта очень удоб-

на в использовании и широко применяется за рубежом. 

По принципу расчетов выделяют двусторонние и многосторонние 

системы. Так двусторонние карты могут использоваться держателем толь-

ко в определенных торговых точках, а многосторонние предоставляют 

владельцам карт возможность покупать товары в кредит у различных тор-

говцев и организаций сервиса, которые признают эти карты в качестве 

платежного средства.  

Следующим классификационным признаком выступает территори-

альная принадлежность. По нему выделяют: международные, националь-

ные, локальные и карты, действующие в одном конкретном учреждении. 

Мeждународная бaнковская кaрта дeйствует в рамках платежной системы, 

объединяющей множество банков–участников по всему миру. 
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По данным Банка России на 1 января 2023 года общее число платеж-

ных карт, выпущенных российскими кредитными организациями, состави-

ло порядка 396 млн, из которых почти 12% составляют кредитные карты. 

При этом за 2022 год было совершено свыше 55 млрд операций по банков-

ским картам на общую сумму порядка 75,5 трлн рублей, из которых только 

3% составили операции по снятию наличных. Это подтверждает факт 

упрочнения тенденции на безналичные расчеты, а следовательно – укреп-

ляет роль банковских карт в платежно–расчетных операциях. 

На сегодняшний день большая часть вновь выпускаемых российских 

карт относится к платежной системе «МИР». Ее оператором выступает АО 

«НСПК», 100% акций которой принадлежит Банку России. 

Держатели карт «МИР» имеют возможность оплачивать товары и 

услуги, а также получать наличные денежные средства во всех торгово–

сервисных предприятиях и банках, принимающих эту карту. 

Отдельное внимание, несмотря на сравнительно небольшой удель-

ный вес в общем объеме, заслуживают операции с кредитными картами. 

По данным БКИ "Скоринг Бюро", в декабре было выдано 1,81 млн кредит-

ных карт на 160,9 млрд руб. При этом средний лимит по кредитным картам 

в декабре составил 88,8 тыс. руб. Показатели держатся на этих уровнях с 

сентября, демонстрируя колебания на несколько процентов. На фоне регу-

ляторных ограничений уровня долговой нагрузки и реализации отложен-

ных последствий кризиса 2022 года в сегменте кредитования через пласти-

ковые карты ожидается рост просрочки, кредиторы же будут снижать 

одобряемые кредитные лимиты. 

Многие банки по итогам 2022 года также наблюдают рост портфеля 

кредитных карт. У Росбанка он увеличился на 32%, у ВТБ – на 9%, у 

Промсвязьбанка – на 35%. Эксперты связывают это с тем, что кредитные 

карты позволяют банку гибче оценивать кредитоспособность заемщиков: в 

то время как по потребительским кредитам результатом рассмотрения мо-

жет быть или одобрение, или отказ в предоставлении, то по кредитным 

картам можно ограничивать лимит в зависимости от платежеспособности 

заемщика и срока кредита (периода действия карты). Для банков этот кре-

дитный продукт может быть удобен в части относительно рисковой кли-

ентской базы – применительно к тем заемщикам, кредитоспособность ко-

торых не может быть оценена как высокая, но которые и не показывают 

фактических просрочек. 

В 2023 году банкиры ожидают сдержанного роста рынка кредитных 

карт, и совсем не рассчитывают на рост лимитов по кредитным картам, 

связывая это с ростом долговой нагрузки за последние годы без соответ-

ствующего роста уровня реальных располагаемых доходов. 

Научный руководитель – преп. Костянская М.Р. 
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Казакевич А.И., маг. 2 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Направления ипотечного кредитования в Банке «ДОМ.РФ» 

 

Ипотечное кредитование является важной составляющей российско-

го финансового сектора, и Банк "ДОМ.РФ" играет решающую роль в его 

развитии. Банк активно участвует в расширении своих предложений по 

ипотечным продуктам, привлечении долгосрочных источников финанси-

рования, оцифровке процесса ипотечного кредитования и расширении сво-

его регионального присутствия. Эти усилия привели к увеличению коли-

чества ипотечных кредитов, выданных банком, и его рыночной доли на 

российском ипотечном рынке. 

Согласно годовому отчету банка за 2022 год, количество выданных 

банком ипотечных кредитов в России в 2022 году оценивался примерно в 

4,5 трлн рублей, что на 11,5% больше по сравнению с предыдущим годом. 

Что касается количества выданных ипотечных кредитов, то увеличение со-

ставило 10%, примерно до 1,7 миллиона в 2022 году. 

Банк "ДОМ.РФ" активно участвует в привлечении долгосрочных ис-

точников финансирования для финансирования своих операций по ипо-

течному кредитованию. Банк выпускает ценные бумаги, обеспеченные 

ипотекой (MBS), для привлечения институциональных инвесторов и фи-

нансирования своих операций по ипотечному кредитованию. 

Согласно годовому отчету банка за 2022 год, "ДОМ.РФ" выдал около 

36 000 ипотечных кредитов, что на 15% больше, чем годом ранее. Из них 

около 60% заемщиков приобретали первичное жилье. 

Одним из основных направлений развития ипотечного кредитования 

в Банке "ДОМ.РФ" является развитие ипотечной секьюритизации. Ипотеч-

ная секьюритизация – это процесс объединения большого количества ипо-

течных кредитов и создания ценных бумаг, которые могут быть проданы 

инвесторам. Это позволяет банкам высвободить капитал и привлечь долго-

срочные источники финансирования.  

Ориентация банка на привлечение долгосрочных источников финан-

сирования позволила ему предлагать ипотечные кредиты по конкуренто-

способным процентным ставкам и повысить доступность ипотечного фи-

нансирования для более широкого круга заемщиков. Усилия банка по при-

влечению долгосрочных источников финансирования способствовали ро-

сту ипотечного рынка в России и позволили ему увеличить свою долю на 

российском ипотечном рынке. 

Банк "ДОМ.РФ" активно участвует в оцифровке процесса ипотечно-

го кредитования, чтобы сделать его более эффективным и удобным для за-

емщиков. Банк внедрил несколько цифровых инициатив для оптимизации 

процесса ипотечного кредитования, включая внедрение онлайн–
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платформы подачи заявок на ипотеку и использование электронных под-

писей. 

Согласно статистике банка, среднее время обработки заявки на ипо-

теку в 2022 году сократилось на 30% – с 20 до 14 дней. Такое повышение 

эффективности было достигнуто за счет оптимизации процесса подачи за-

явок и внедрения передовых технологий, таких как искусственный интел-

лект и алгоритмы машинного обучения. Онлайн–платформа банка сделала 

процесс ипотечного кредитования более эффективным и удобным для за-

емщиков и привела к увеличению спроса на ипотечные кредиты. 

Усилия банка по оцифровке процесса ипотечного кредитования спо-

собствовали росту ипотечного рынка в России и позволили ему увеличить 

свою долю на российском ипотечном рынке. 

Банк "ДОМ.РФ" играет значительную роль в развитии ипотечного 

рынка в России. Усилия банка по расширению предлагаемых ипотечных 

продуктов, оцифровке процесса ипотечного кредитования и расширению 

регионального присутствия привели к увеличению количества выданных 

банком ипотечных кредитов и его рыночной доли на российском ипотеч-

ном рынке. 

Согласно данным Центрального банка РФ, общий объем ипотечных 

кредитов, выданных в России в 2022 году, составил около 6,5 трлн рублей, 

увеличившись на 14% по сравнению с предыдущим годом. Банк 

"ДОМ.РФ" выдал ипотечных кредитов в общей сложности на 760 млрд 

рублей в 2022 году. Это означает, что банк увеличил объем выданных ипо-

течных кредитов на 15% по сравнению с предыдущим годом, когда было 

выдано кредитов на сумму около 660 млрд рублей. 

Ориентация банка на предоставление ипотечных кредитов на покуп-

ку новой и существующей жилой недвижимости, а также на строительство 

новых объектов жилой недвижимости позволила ему удовлетворить по-

требности различных сегментов заемщиков и увеличить свою долю на рос-

сийском ипотечном рынке. Усилия банка по привлечению долгосрочных 

источников финансирования позволили ему предлагать ипотечные креди-

ты по конкурентоспособным процентным ставкам и повысить доступность 

ипотечного финансирования для более широкого круга заемщиков. Оциф-

ровка банком процесса ипотечного кредитования сделала процесс ипотеч-

ного кредитования более эффективным и удобным для заемщиков, что 

привело к увеличению спроса на ипотечные кредиты. Наконец, расшире-

ние регионального присутствия банка повысило его доступность для за-

емщиков в разных регионах России и позволило ему увеличить свою долю 

на российском ипотечном рынке. 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сысоева Е.Ф. 
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Ковалева М.А., маг. 2 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Диверсификация как метод управления кредитным портфелем  

коммерческого банка 

 

Диверсификация кредитного портфеля представляет собой процесс 

распределения всей совокупности денежных средств, выделенных под 

кредитные операции среди широкого круга заемщиков, различающихся по 

различным критериям (форма собственности, вид деятельности и т.д.).  

Большинство коммерческих банков применяют портфельную, гео-

графическую и отраслевую диверсификации кредитного портфеля. 

Отраслевая диверсификация предполагает распределение кредитов 

среди заемщиков, относящихся к различным отраслям экономики. Для эф-

фективности данного типа диверсификации банку целесообразно прово-

дить анализ выбранных отраслей с целью определения намечающихся в 

них тенденций. С целью снижения рисков преимущество следует отдавать 

наиболее стабильным и конкурентоспособным отраслям. Также положи-

тельный эффект будет при выборе отраслей кредитования с противопо-

ложными фазами деловой активности. Так, сокращение доходов от одной 

отрасли, будет компенсироваться повышением доходов от другой. 

 Географическая диверсификация заключается в распределении кре-

дитов среди заемщиков, осуществляющих свою деятельность в разных ре-

гионах как внутри страны, так и за рубежом. Такой тип диверсификации 

доступен только банкам, имеющим разветвленную сеть филиалов. Он поз-

воляет сгладить влияние климатических, политических, экономических 

факторов конкретного региона. 

 Портфельная диверсификация подразумевает распределение кредит-

ных ресурсов между такими категориями заемщиков как физические и 

юридические лица, малый и крупный бизнес, а также среди организаций, 

созданных в различной организационно–правовой форме. Портфельная 

диверсификация способствует формированию сбалансированного кредит-

ного портфеля с точки зрения доходности и риска. 

 Оценить отраслевую загруженность кредитного портфеля возможно 

через индекс концентрации Херфиндаля – Хиршмана (HHI): 

HHI = S1
2
+ S2

2
+… Sn

2 
  

где Si – доля i–й отрасли в составе кредитного портфеля; 

 n – количество отраслей в кредитном портфеле. 

 Если индекс находится в интервале от 1800 до 10000 – портфель вы-

сококонцентрированный; в промежутке от 1000 до 1800 – умеренно–

концентрированный, меньше 1000 – низкоконцентрированный.  

 Рассчитаем значения данного индекса для АО «Газпромбанк» и АО 

«Россельхозбанк». Исходные данные для расчета представлены в таблице. 
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 Таблица – Отраслевая структура кредитного портфеля АО «Газпром-

банк» и АО «Россельхозбанк» за 9 месяцев 2021 г. 

Отрасль 
Газпромбанк, 

млн руб. 

Удельный 

вес, % 

Россельхозбанк, 

млн руб. 

Удельный 

вес, % 

Металлургия 562101 12,6 0 0,0 

Обрабатывающие про–ва 0 0,0 398245 17,5 

Финансы и страхование 544275 12,2 162200 7,1 

Добыча газа 488054 10,9 0 0,0 

Электроэнергетика 486901 10,9 10158 0,4 

Добыча нефти 415091 9,3 0 0,0 

Инфраструктурное стр–во 322027 7,2 0 0,0 

Строительство  311009 7,0 187679 8,2 

Добыча полезных ископ–х 283247 6,3 242237 10,6 

Химическая пром–ть 222679 5,0 0 0,0 

Сельское хозяйство 198504 4,4 1025523 45,0 

Торговля 118499 2,6 72103 3,2 

Пищевая промышленность 117974 2,6 0 0,0 

Транспорт 87973 2,0 29100 1,3 

Космическая промышлен-

ность 
61398 1,4 0 0,0 

Машиностроение 55479 1,2 0 0,0 

Лесная промышленность 45891 1,0 0 0,0 

Научная деятельность 0 0,0 142554 6,3 

Телекоммуникации и СМИ 21587 0,5 1 524 0,1 

Атомная энергетика 2792 0,1 0 0,0 

Прочие 128103 2,9 6727 0,3 

Всего 4473584 100,0 2278050 100,0 

 Используя формулу получаем следующие значения HHI: для Газ-

промбанка – 844,9; для Россельхозбанка – 2614,9. Таким образом, полу-

ченные значения подтверждают специализацию АО «Россельхозбанк» 

преимущественно на сельскохозяйственной отрасли – более 40% кредит-

ного портфеля, что свидетельствуют о его высокой концентрации. Газ-

промбанк, в свою очередь, обеспечивает кредитными ресурсами разные 

отрасли экономки РФ — атомную, химическую, нефтяную, газовую, ме-

таллургическую, машиностроительную и другие отрасли, что отражает вы-

сокую степень диверсификации кредитного портфеля. 

 Высокая концентрации кредитного портфеля значительно увеличи-

вает вероятность возникновения у банка проблем в случае ухудшения пла-

тежеспособности большинства клиентов, относящихся к преобладающей в 

кредитном портфеле отрасли, а это в свою очередь ставит под угрозу фи-

нансовую устойчивость банка в целом. 

 Таким образом, применение метода диверсификации при управлении 

кредитным портфелем позволяет банку сбалансировать риск и доходность 

кредитных операций.  Однако данный метод следует применять осторож-

но, опираясь на статистический анализ и прогнозирование рынков.  

 Научный руководитель – д.э.н., проф. Сысоева Е.Ф. 
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Лотарева Л.В., маг. 2 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Организация проектного финансирования в коммерческих банках 

 

Благодаря Федеральному закону № 175–ФЗ от 1 июля 2018 года, 

полностью изменилось правовое и нормативное регулирование жилищной 

сферы строительства. Данный закон определяет проектное финансирова-

ние единственным источником по привлечению средств в долевое строи-

тельство. Главная особенность в том, что все привлеченные средства будут 

храниться на специальных эскроу–счетах в коммерческих банках. Эти сче-

та гарантируют наивысшую безопасность в проведении сделок между по-

купателем и продавцом. В данной схеме, у застройщика отсутствует до-

ступ к капиталу дольщика напрямую, все денежные средства хранятся в 

банке на данном счете до итоговой сдачи объекта в эксплуатацию.  

С материальной точки зрения, все ответственность по снабжению 

проекта, полностью лежит на стороне застройщика. Приобретая недвижи-

мость в возводимом объекте, покупатель переводит деньги на банковский 

эскроу–счет, а не на счет строительной организации как раньше. Средства 

вернутся обратно покупателю в случае, если застройщик не выполнит свои 

обязательства перед ним. Помимо всего, средства на эскроу–счетах застра-

хованы государственным агентством по страхованию вкладов (АСВ) на 

сумму до 10 мил. руб. Размещение средств на эскроу–счетах очень выгод-

но для покупателя. Оно повышает доверие к девелоперу и дает покупателю 

уверенность в проекте. 

 Предоставление проектного финансирования, обычно, осуществля-

ется 1–им банком. Для исполнения особо крупных проектов в финансиро-

вании могут участвовать сразу несколько банков. Банками выбираются 

проекты для осуществления финансирования, исходя из будущего размера 

денежного потока проекта и срока возвратности кредитных средств. Част-

ные инвесторы, которые вкладывают собственные средства в проект, оце-

нивают рентабельность проекта на более долгую перспективу, в том числе 

после выплаты заемных средств банку. 

Ставка по кредиту изменяется и задается по гибкой системе в зави-

симости от сумы и объёмов поступления средств на эскроу–счета. Эти 

деньги рассматривают как средства фондирования, которые позволяют 

влиять на размер ставки по кредиту. По мере накопления денег дольщиков 

(используем понятные и привычные названия) фондирование растет, а это 

значит, что ставка может быть ниже. В истории финансирования фикси-

руются эти изменения, и после раскрытия эскроу–счетов банк осуществля-

ет списание суммы кредита, начисленных по нему процентов и своих рас-

ходов. Прибыль остается застройщику. 
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Процентная ставка по проектному кредиту зависит от результата пе-

реговоров, но в любом случае для банка она должна приводить к получе-

нию оптимальной эффективной маржи. Происходит увеличение процент-

ной ставки, если банк оценит риски как очень высокие. Возникает проти-

воречие: с одной стороны, банк хочет наибольшую отдачу взамен суще-

ствующих рисков, с другой стороны, увеличивается финансовая нагрузка 

на проект, это сказывается на снижении эффективности проекта. 

Выделяют несколько форм банковского проектного финансирования: 

с полным регрессом (возвратом кредитных средств), без регресса 

на заёмщика и с ограниченным регрессом на заёмщика (встречается чаще 

других). На выбор формы влияет величина оцениваемого риска проекта. 

Процесс получения проектного финансирования в коммерче-

ском банке для компании состоит из трех этапов. На первом этапе идет 

подготовка заявки клиентом и её анализ банком. На данном этапе опреде-

ляется размер кредита, срок, ставка, обеспечение по кредиту, которое 

необходимо для оформления. На втором этапе идет получение решения 

коллегиального органа от банка. На этом этапе банк проводит детальную 

оценку проекта, нуждающегося в проектном финансировании. На заклю-

чительном этапе происходит подписание кредитно–обеспечительной до-

кументации и реализация проекта. После заключения договора банк осу-

ществляет выдачу кредитных средств застройщику.  

Привлечение дополнительных средств в виде проектного финанси-

рования существенно помогает в развитие проекта. К преимуществам при-

менения проектного финансирования можно отнести привлечение средств, 

необходимых для развития проекта; шанс реализации проекта, находяще-

гося на стартовой стадии; распределение рисков между всеми участниками 

проекта; нет жёстких требований к состоянию финансовых показателей 

собственника проекта. Но существуют и недостатки использования допол-

нительного финансирования, к ним обычно относят расходы на страхова-

ние, большие проценты по кредиту из–за рисков, строгий контроль инве-

сторами проекта, риски связанные с потерей независимости организатора 

из–за неопределенной доли собственников. 

Проектное финансирование выступает как долговая форма финанси-

рования проектов, благодаря которым банки выступают участниками фи-

нансового процесса, где происходит освоение и предоставление капитала.  

Учитывая непростые особенности и трудоемкость, проектное финан-

сирование будет еще долгое время осваиваться в России в основном круп-

ными коммерческими банками, достижения которых в этой области станут 

проводником по развитию проектного финансирования в России. Приме-

нение проектного финансирования может существенно повысить возмож-

ности России в привлечении иностранных инвестиций. 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сысоева Е.Ф. 
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Маликов А.О., бак. 3 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Цифровой рубль как инновационный банковский продукт 

 

Цифровой рубль является инновационным банковским продуктом и 

имеет высокие перспективы к массовому использованию. В ближайшее 

время Центральный банк Российской Федерации планирует приступить к 

глубинному этапу тестирования этой формы национальной валюты в кон-

тексте различных банковских операций, что позволит проанализировать 

особенности использования, модели применения и удобство платформы. 

Особую актуальность и высокий потенциал цифровой рубль имеет в обла-

сти трансграничных финансовых операций при нарастающем санкционном 

давлении иностранных государств.  

Финансовый сектор и рынок банковских услуг в России является од-

ним из наиболее передовых, инновационных и развитых в мире. Цифрови-

зация бизнес–процессов, снижение числа наличных денежных средств в 

транзакциях, развитие цифровых продуктов, а также переформатирование 

бизнеса в область электронной коммерции (e–commerce) вследствие обост-

рившейся эпидемиологической ситуации в мире и в России в частности – 

все эти факторы стали драйверами стремительного развития цифровой 

экономики России.  

Инициатива выпуска цифровой национальной валюты, проявленная 

Банком России, является логическим решением с точки зрения безопасно-

сти накоплений граждан, развития финтеха, а также создания более гибко-

го и упрощенного алгоритма трансграничных банковских операций. 

Цифровой рубль – это новая, третья форма национальной валюты, 

помимо наличной и безналичной форм, которую Центральный Банк Рос-

сии планирует выпустить. Идея такой формы эмиссии денежных средств 

основывается на создании определённой платформы, на которой бы распо-

лагались индивидуальные счета граждан, безопасность доступа к которым 

была бы обеспечена высокой степенью шифрования, а развитая банковская 

инфраструктура позволяла бы использовать собственные средства в тран-

закциях без принадлежности к какому–либо определённому коммерческо-

му банку во всех доступных способах платежных операций. 

Таким образом, можно отметить высокие перспективы внедрения и 

использования цифрового рубля, обусловленные рядом преимуществ.  

В первую очередь, цифровой рубль сделает денежные переводы бо-

лее выгодными для граждан и бизнеса. Благодаря тому, что данная форма 

национальной валюты не будет привязана к счету в определённом коммер-

ческом банке, комиссия за переводы между банками может быть или сни-

жена, или отсутствовать. 

Также, алгоритмы кодирования счетов и операций при помощи циф-
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рового рубля будут иметь более высокие степени защиты, что сделает его 

использование более защищенным от финансовых мошенников по сравне-

нию с банковскими картами. 

Более того, цифровой рубль позволит эффективнее контролировать 

расходование средств бюджета благодаря прозрачной системе отслежива-

ния движения денежных средств, что в значительной мере сможет снизить 

уровень коррупции и теневой экономики. 

Стоит отметить, что цифровой рубль является отличным решением 

для стимулирования технологического и банковского секторов экономики 

России. Запуск этого проекта заставит кредитные организации предприни-

мать передовые, инновационные, выгодные и привлекательные меры, что-

бы существовать в новой конкурентной среде. 

Отдельного внимания заслуживает возможность сохранения между-

народной деловой активности России в условиях сильного санкционного 

давления. Именно эта перспектива на сегодняшний момент является одной 

из наиболее значимых при принятии решения о внедрении цифрового руб-

ля. Такая форма национальной валюты открывает перед Россией прямые 

трансграничные расчеты с иностранными государствами без использова-

ния платежной системы SWIFT. Посредством многоразового шифрования 

и при закрытой системе хранения данных отслеживание информации о 

субъектах транзакций не представляется возможным, что является пер-

спективным решением для ведения международной экономической дея-

тельности в условиях санкций. 

Положительный зарубежный опыт Китая – одного из ключевых ино-

странных партнеров России, доказывает преимущества внедрения цифро-

вой национальной валюты. Тестовый этап ее внедрения начался в 2020 го-

ду, и за два года реализации проекта суммарное число граждан, использу-

ющих цифровой юань, превысило 300 млн человек. Более того, экспери-

ментальные запуски цифровых национальных валют проводятся в Южной 

Корее, Гонконге, Сингапуре, Франции и Швейцарии. 

Безусловно, перед реализацией проекта цифрового рубля необходи-

мо разработать законодательную базу для регулирования его обращения и 

разрешения возникающих правовых вопросов. 

На основе анализа перспектив развития цифрового рубля можно сде-

лать прогноз основных направлений развития национальной платежной 

системы России. Одним из важнейших ее векторов является обеспечение 

безопасности граждан и их накоплений от актов мошенничества. Также, 

особое внимание будет уделяться развитию инновационной банковской 

инфраструктуры. Более того, можно отметить имеющийся потенциал к 

развитию новых внешнеэкономических деловых отношений в современ-

ных условиях ограничений и санкций. 

Научный руководитель – преп. Костянская М.Р. 
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Мироненко Д.Д., маг. 2 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Денежно–кредитная политика и инфляция 
 

Одним из основных инструментов, используемых Банком России в 

денежно–кредитной политике Российской Федерации, выступает клю-

чевая ставка. Практически этот процесс представляет собой предостав-

ление Банком России кредитов под процент, равной ключевой ставке. 

По своей сути ставка и ее размер иллюстрируют уровень изменения ин-

фляционных процессов.  

Существует ряд факторов, влияющих на изменение ключевой став-

ки, к которым относят: рост потребительского и инвестиционного спро-

са, инфляционные ожидания населения, рост цен на мировом рынке, це-

новые ожидания предприятий и инфляцию. 

Для эффективного воздействия на экономику страны Банк России 

придерживается режима плавающего валютного курса, то есть исполь-

зует режим таргетирования инфляции. Курс формируется под влиянием 

спроса и предложения на рынке, то есть определяется его участниками. 

Так, в случае снижения Центральным Банком ключевой ставки, бизнесу 

и населению выгоднее получать кредиты в банках, что приводил к уве-

личению спроса и инфляции в экономике, при повышении ставки про-

исходит обратный эффект и краткосрочные темы экономического роста 

замедляются.  

Осуществляя изменение ключевой ставки на отклонение инфляции 

от цели, ЦБ воздействует на экономический цикл, сглаживая его. В со-

стоянии долгосрочного равновесия в экономике, то есть в период, когда 

инфляция и инфляционные ожидания близки к цели, уровень выпуска 

находится вблизи потенциала, ДКП не подразумевает оказания сдержи-

вающего или стимулирующего влияния. В такой ситуации проводится 

нейтральная денежная политика, при которой ключевая ставка поддер-

живается на нейтральном уровне, приблизительно оценивая на основе 

текущих экономических показателей. 

Исторический минимум ключевой ставки Банка России держался 

на уровне 4,25% в период с июля 2020 года по март 2021 года. В по-

следствии, из–за общей нестабильной ситуации в мире и пандемии ре-

гулятор стал ужесточать денежно–кредитную политику и постепенно 

повышать ставку вплоть до февраля 2022 года. 

Резкое изменение произошло после начала специальной военной 

операции 24 февраля 2022 года, введения масштабных санкционных 

ограничений, падения курса рубля, снижения выпуска продукции. По-

сле внеочередного заседания был достигнут максимум в истории и 

ставка составила 20%, что объяснялось ЦБ необходимостью поддержа-
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ния финансовой стабильности в стране и предотвращения неконтроли-

руемого роста цен.  

Принятых ЦБ мер оказалось достаточно, чтобы контролировать во-

латильность на валютном рынке и не дать инфляции вырасти. Денеж-

ные средства были возвращены в кредитные организации за счет вкла-

дов, что поддержало стабильную работу банков. Уже в начале апреля 

ситуация начала стабилизировался, экономика показала высокий уро-

вень адаптации, и острая фаза кризиса была пройдена, в связи с чем 

произошло понижение ключевой ставки до 11% в мае 2022 года, а в 

сентябре она уже составила 7,5%. Такой ставка остается неизменной на 

протяжении трех заседаний подряд. На последней встрече Банк России 

отметил, что может быть рассмотрен вариант дальнейшего повышения 

ставки, в случае увеличения рисков роста инфляции, так диапазон воз-

можного роста в 2023–2024 гг. расширился до 0,5 п.п. 

В базовом сценарии Банк России ожидает сохранения введенных 

санкционных мер в прогнозном горизонте. По оценке российская эко-

номика подстроится к ним в течении полутора лет. В связи с чем цены 

будут обладать повышенной гибкостью, а инфляция временно останется 

высокой. Впоследствии, экономическая активность начнет восстанавли-

ваться в момент перехода экономики страны в равновесие, что прогно-

зируемо произойдет по во втором полугодии 2023 года.  

В 2022 году годовая инфляция зафиксирована на уровне 11,9%. 

Цель денежно–кредитной политики остается неизменной – поддержи-

вать годовую инфляцию на уровне 4% постоянно. Учитывая масштаб 

происходящих изменений в экономике, данный процесс займет больше 

времени. На данный момент реализация этой цели прогнозируется не 

ранее 2024 года.  

Таким образом, в 2022 году российская экономика в фазу масштаб-

ной структурной перестройки, что стало результатов беспрецедентных 

финансовых и торговых ограничений, при этом экономика страны пока-

зывает высокие финансовые показатели и быстро адаптируется к ситуа-

ции. Однако, в текущих экономических реалиях инфляция существенно 

превышает уровень установленной ключевой ставки. Как и ранее, Банку 

России приходится находить компромиссы между сдерживанием цен, 

повышением спроса и поддержкой бизнеса и населения. 
Научный руководитель – ст. преп. Долгова О.В. 
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Мишин Д.Г., Гамова О.В., Гамов С.О., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

 Зоны риска на современном рынке банковского  

ипотечного кредитования  

 

В современных условиях проблема обеспечения граждан доступным 

и комфортным жильем, к сожалению, не теряет своей актуальности. На 

протяжении многих лет единственным способом решения вышеозначен-

ной проблемы является банковское ипотечное кредитование. Ипотечные 

сделки в нашей стране бьют очередной рекорд, сроки кредитования уже 

приближаются к 27 годам. Таким образом, погашать кредит граждане бу-

дут половину взрослой жизни, что по нашему мнению, является весьма 

опасным явлением и не может не вызывать опасения у Центрального банка 

Российской Федерации.  

По данным Банка России возросла доля ипотечных займов с высоким 

риском на новопостроенное жилье с 43% в конце 2021 года до 69% в конце 

2022 года и с 34% до 42% – на вторичное жилье. Аналитики Банка России 

в «Обзоре банковского сектора» выразили обеспокоенность тем, что про-

изошло ухудшение качества ипотечных выдач, что демонстрирует сниже-

ние платежеспособного спроса. 

В 2023 году, по мнению экспертов, ужесточить условия ипотечного 

кредитования банки не планируют. Какие–либо новшества будут обуслов-

лены только вводимыми регулятором изменениями. Качество ипотечных 

сделок всегда являлось предметом анализа со стороны банков и результаты 

такого мониторинга позволяют выявить признаки «некачественных заем-

щиков». Аналогичная практика будет действовать и в текущем году.  

 Исходя из вышеизложенного, по нашему мнению, только увеличе-

ние первоначального взноса может быть рассмотрено как ужесточение 

условий ипотечного кредитования.  

Тем не менее, в сегодняшних реалиях существуют категории потре-

бителей, которым будет сложнее других получить одобрение банка.  

В 2023 году, как и прежде, нелегко будет заемщикам с негативной 

кредитной историей, просрочками погашения кредита и иным обязатель-

ствам (большие суммы штрафов за нарушения правил дорожного движе-

ния, задолженность по алиментным обязательствам и т.д.). Так называемая 

«плохая» кредитная история всегда была и будет главной причиной отказа 

в предоставлении ипотечного кредита. Потребители с отрицательной кре-

дитной историей оказываются зоне риска в первую очередь.  

В текущем году достаточно сложно будет оформить ипотеку гражда-

нам, у которых наблюдается высокий показатель долговой нагрузки. Дан-

ный показатель является соотношением всех взносов по кредитным обяза-

тельствам заемщика к его доходам и рассчитывается как отношение суммы 
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всех периодических платежей по кредитам к сумме доходов за месяц. В 

этой связи необходимо отметить, что Центральный Банк Российской Фе-

дерации с 1 января 2023 года определил ограничения при выдаче кредитов 

в зависимости от показателя долговой нагрузки и по сроку кредитных обя-

зательств. В первом квартале текущего года ограничения по кредитованию 

с показателем долговой нагрузки 80% – не более чем четверть объема всех 

предоставленных потребительских кредитов для одного банка. Следова-

тельно, при условии, что данный лимит в банке будет исчерпан, потреби-

тель с высоким уровнем показателя долговой нагрузки уже не будет иметь 

возможность получить ипотечный кредит в указанной кредитной органи-

зации.  

В 2023 году с учетом геополитической обстановки, по мнению, экс-

пертов, в частности, руководителя отдела ипотечного кредитования «НДВ 

Супермаркет Недвижимости» Сергея Китаева, директора группы рейтин-

гов финансовых институтов Аналитического кредитного рейтингового 

агентства Ирины Носовой в зону риска вошли мобилизованные граждане, 

военнослужащие, а так же работники компаний, подвергнутые западным 

санкциям, в связи с проводимой Российской Федерацией специальной во-

енной операцией. Таким образом, наблюдается тенденция банков выдавать 

кредиты женщинам, нежели мужчинам по причине военной обязанности 

последних.  

Говоря об отдельных категориях граждан, которые столкнуться с 

трудностями при желании получить ипотечный кредит в нынешнем году, 

нельзя не упомянуть возрастных заемщиков. Безусловно, каждый банк при 

рассмотрении кредитной заявки руководствуется своим определенным 

возрастным цензом, однако, большая вероятность получить отказ в ипоте-

ке имеется у пенсионеров. Кроме того, срок, на который такому заемщику 

может быть предоставлен кредит ограничен и если желаемая сумма боль-

шая, то у кредитной организации возникают обоснованные опасения, свя-

занные с возможностью исполнения потребителем своих обязательств. 

Таким образом, мы приходим к выводу, что не смотря на сложную 

социально–экономическую ситуацию в России, ситуация на рынке банков-

ского ипотечного кредитования в целом остается стабильной. В то же вре-

мя государству необходимо принимать меры для решения жилищного во-

проса, в частности, активно формировать жилищный фонд коммерческого 

использования, что позволит отдельным категориям граждан заключать 

соответствующие договоры найма, однако, нормативно правовое регули-

рование данного вопроса, особенно на муниципальном уровне, имеет на 

сегодняшний день существенные недостатки. 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Серебрякова Н.А. 
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Российский аналог платежной системы SWIFT 

 

С 2014 года политическая обстановка все больше накалялась, Россия 

попадала и продолжает попадает под санкции, которые накладывают за-

падные страны. Одним из таких ограничений стало предупреждение и 

дальнейшее отключение банков Российской Федерации от международной 

системы SWIFT.  

SWIFT – международная межбанковская система передачи информа-

ции и совершения платежей. Система заменяет другие каналы связи и пе-

редает сведения между участниками в унифицированной форме. В SWIFT 

используется система корреспондентских счетов, которые банки открыва-

ют друг у друга. Для обмена устанавливается специальный терминал, кото-

рый передает информацию на унифицированный компьютер, откуда дан-

ные поступают в региональный узел и распределяются между участника-

ми. 

Начало специальной военной операции на Украине послужило осно-

ванием для того, чтобы западные страны стали вводить санкции против 

Российской Федерации. Одним из таких ограничений и стало отключение 

некоторых российских банков от системы SWIFT, а также введение огра-

ничительных мер, которые не позволят российскому ЦБ использовать его 

международные резервы. 

Продолжить функционировать в условиях санкций российской пла-

тежной системе позволил собственный аналог SWIFT – Система передачи 

финансовых сообщений Банка России (СПФС). История ее создания начи-

нается с 2014 года, когда поступили первые угрозы отключения России от 

SWIFT.  

СПФС представляет собой канал передачи электронных сообщений 

по финансовым операциям. Расчеты при этом осуществляются между кре-

дитными организациями в рамках корреспондентских отношений. Воз-

можность подключения к СПФС есть только у юридических лиц, имеющих 

подходящую материально–техническую базу.  

Вхождение в состав участников СПФС может происходить с помо-

щью прямого подключения, причем клиент может являться как резиден-

том, так и нерезидентом: в обоих случаях заключается договор с Банком 

России, который включает в себя согласование состава уставных докумен-

тов, подписание договора. После этого происходит формирование ключе-

вой информации, которое проходит в несколько этапов: изготовление поль-

зователем промышленной ключевой информации; отправка подписанных 

бланков запросов и сертификатов промышленных криптографических 

ключей в Банк России; изготовление регистрационных карточек сертифи-
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катов; сертификация промышленных криптографических ключей Банком 

России. Заключительным этапом будет являться согласование даты обмена 

и включение в справочник СПФС. 

Система передачи финансовых сообщений гарантирует быстрое и 

бесперебойное предоставление услуг по передаче сообщений, снижение 

рисков для безопасности и конфиденциальности. Также преимуществом 

является достаточно низкая стоимость совершения финансовых транзак-

ций. 

Хотя изначально СПФС создавалась для внутреннего рынка, она вы-

шла на международный уровень. Первым клиентом стал белорусский банк 

«Белгазпромбанк». Также членами СПФС стали и другие страны, такие как 

Турция, Швеция, Франция, Япония и тд. На данный момент активно об-

суждается распространение системы на организацию БРИКС, куда входят 

Бразилия, КНР, Индия и ЮАР. Кроме того, в ноябре 2022 года Михаил 

Мишустин на заседании глав правительств Шанхайской организации со-

трудничества предложил создать собственную систему проведения меж-

банковских платежей и обмена финансовой информацией. Такая мера по-

может избавиться от влияния третьих стран в финансовом секторе. Премь-

ер считает, что для проведения трансграничных платежей можно использо-

вать собственные национальные платформы межбанковских телекоммуни-

каций, а их стыковка упростит использование платформы для банков 

стран–участниц, ведь вся работа будет вестись на базе национальной пла-

тежной инфраструктуры. 

Для осуществления международных переводов Банк России зареги-

стрировал новую платежную систему «Астрасенд», с ее помощью можно 

совершать переводы за рубеж и по России. Ее функции заключаются в 

обеспечении завершения расчетов по осуществляемым на территории Рос-

сийской Федерации переводам денежных средств с использованием пла-

тежных карт и реализация механизма завершения расчетов по сделкам, со-

вершенным на финансовых рынках. 

Также переводы осуществляются с помощью трех сервисов: сервиса 

срочного перевода, сервиса несрочного перевода, сервиса быстрых плате-

жей. 

Создание собственной системы передачи межбанковских сообщений 

дало возможность осуществлять финансовые операции на территории Рос-

сии. Одной из самых ярких отличительных черт СПФС является низкая 

стоимость за совершение финансовых транзакций и бесплатное подключе-

ние к самой системе. Однако банки, которые обмениваются информацией 

через СПФС, к сожалению, все еще вынуждены нести значительные вре-

менные и материальные затраты в связи с повышенными мерами безопас-

ности. На данный момент система имеет ряд недоработок, которые в даль-

нейшем хотят устранить. 

Научный руководитель – преп. Костянская М.Р. 
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Рынок ипотечного кредитования в России: риски, преимущества,  

перспективы 

 

Ипотечное кредитование, получившее широкое распространение во 

всем мире, в России появилось относительно недавно. В 1998 году вступил 

в силу Федеральный закон «Об ипотеке (залоге недвижимости)» № 102–

ФЗ, но активное развитие рынка ипотеки началось только в 2005 году по-

сле принятия годом ранее пакета законопроектов по формированию рынка 

доступного жилья в России. С тех пор объемы ипотечного кредитования 

ежегодно увеличиваются, за исключением периодов кризиса в России и 

мире. 

Ипотека сегодня стала одним из наиболее востребованных банков-

ских продуктов и основным инструментом улучшения жилищных условий 

населения. Многие эксперты считают ипотечное кредитование драйвером 

всего рынка розничного кредитования, подтверждением чему выступает 

наличие существенной доли ипотечных кредитов в розничном кредитном 

портфеле подавляющего числа банков. 

Ипотечное кредитование предполагает нахождение недвижимости в 

залоге у банка–кредитора, что является существенным мотивирующим 

фактором для заемщика не допускать нарушения условий кредитного до-

говора. Кроме того, по ипотечному кредиту предусмотрено внесение пер-

воначального взноса, минимальный размер которого зависит от конкретно-

го банка и выбранной программы и, как правило, составляет 10–30% от 

стоимости недвижимости. Еще одним важным условием предоставления 

данного вида кредита является страхование заложенного имущества. Дан-

ная процедура предусмотрена Федеральным законом «Об ипотеке (залоге 

недвижимости)» № 102–ФЗ, осуществляется за счет залогодателя и спо-

собствует снижению рисков банка. Все это позволяет назвать ипотечное 

кредитование наименее рисковым для банка видом розничного кредитова-

ния. 

Согласно данным Банка России, доля задолженности по ипотечным 

жилищным кредитам в общем объеме задолженности по кредитам физиче-

ских лиц постоянно увеличивается. Так, по состоянию на 01.01.2021 года 

она составляла 46,6%, на 01.01.2022 года – 48,07%, на 01.01.2023 года – 

51,51%. В структуре просроченной задолженности ипотечное кредитова-

ние занимает около 6%, а основная доля традиционно приходится на по-

требительские кредиты и кредитные карты. Данные подтверждают, что 

банки заинтересованы в наращивании ипотечного портфеля. 

Необходимо обозначить роль государства в оказании влияния на 

«подогрев» интереса к ипотеке. Государственная поддержка жилищного 
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(ипотечного) кредитования способствуют активному развитию рынка ипо-

течного кредитования и наращиванию его объемов. Преимущество ипоте-

ки перед другими сегментами кредитования заключается в наличии под-

держки со стороны государства. Данная поддержка проявляется в действии 

таких программ, как погашение ипотеки многодетным семьям в размере 

450 тыс. рублей, Семейная ипотека, Льготная ипотека, Дальневосточная 

ипотека, Сельская ипотека. Условия данных программ претерпевали изме-

нения, а срок действия продлевался. Так, например, в декабре 2022 года 

было принято решение о продлении льготной ипотеки на новостройки до 1 

июля 2024 года и расширении программы семейной ипотеки, которой те-

перь также смогут воспользоваться заемщики с двумя несовершеннолет-

ними детьми. Наиболее востребованной программой государственной под-

держки является «Льготная ипотека», на которую приходится около поло-

вины выданных по госпрограммам ипотечных кредитов. 

Государственные программы ипотечного кредитования пользуются 

большим спросом среди населения. Однако существует мнение, что они, а, 

в частности, продление программы льготной ипотеки, способствуют воз-

никновению «ипотечного пузыря» в России. «Ипотечным пузырем» назы-

вается ситуация, при которой заемщики не могут вернуть кредит и не спо-

собны компенсировать расходы банка по нему предметом залога или дру-

гим имуществом. Наиболее ярким примером подобной ситуации является 

ипотечный кризис в США 2007 года. 

Тему угрозы возникновения «ипотечного пузыря» в России подни-

мал депутат Государственной думы РФ Н. Арефьев, директор группы рей-

тингов финансовых институтов кредитно–рейтингового агентства АКРА 

И. Носова, первый заместитель председателя Банка России К. Юдаева и 

многие другие. Но, несмотря на объемы ипотечного кредитования, пока 

рано говорить о появлении российского «ипотечного пузыря». Об этом 

позволяет судить незначительный процент просроченной задолженности 

по ипотечным кредитам и то, что рынок ипотеки пока не исчерпал имею-

щийся потенциал роста (Таблица). 

Таблица – Динамика ипотечного кредитования в России 

Показатель 2020 г. 2021 г. 2022 г. 
2023 г. 

(прогноз) 

1. Объем выданных ипотечных 

кредитов, трлн руб. 
4,4 5,7 4,8 4,6–5 

2. Количество выданных ипо-

течных кредитов, млн шт. 
1,8 1,9 1,3 1,3–1,4 

Эксперты прогнозируют незначительное оживление на рынке ипо-

течного кредитования в 2023 году после спада показателей в 2022 году, что 

подтверждают данные таблицы. Таким образом, в динамике рынка ипотеки 

России отсутствует ярко выраженный тренд роста, что говорит о его нор-

мальном функционировании и отсутствии признаков «перегрева». 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сысоева Е.Ф. 



89 
 

Сидорова Н.А., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Нестабильность финансовых рынков: точка отсчёта 

 

Современный мир пронизан потоками информации. Стремление об-

ладать как можно большим количеством данных для принятия решений, 

теперь кажется проблемой: переизбыток сведений смещает фокус с «добы-

чи» данных на поиск оптимальных механизмов их оценки, фильтрации и 

отбора. Поэтому всё возрастающую важность приобретает навык среди 

разнородной массы новостей видеть глобальные тренды и отличать явле-

ния, которые буду иметь значительные последствия. 

В настоящее время Россия проходит стадию структурной трансфор-

мации, и грамотный анализ текущей ситуации в совокупности с прогнози-

рованием последствий выработанных решений как никогда необходимы 

для определения вектора отечественного развития. Определим основные 

тенденции, наблюдающиеся в сферах финансового рынка, которые, по 

мнению автора, имеют наибольшее системное значение: банковский сек-

тор, валютный сегмент, фондовый рынок. 

Нобелевскую премию по экономике в 2022 году получили три учё-

ных (Бен Бернанке, Дуглас Даймонд, Филип Дибвиг), которые еще раз 

подтвердили, что банки оказывают сильнейшее воздействие на экономику. 

Сейчас мы наблюдаем участившиеся кризисные состояния данных финан-

совых институтов: банкротство Silicon Valley Bank, покупка UBS Credit 

Suisse, падение цены акций Deutsche Bank. Неизбежность кризиса не отри-

цается; для экономистов приоритетом становится предсказание как можно 

более точного времени его наступления. Несмотря на использование мно-

гочисленных методов качественного (системы стресс–тестирования) и ко-

эффициентного анализов, контроль установленных нормативов, стимули-

рование банков работать с «плохими долгами» и др., проявления кризис-

ных ситуаций всё ещё становятся неожиданностью, оцениваемой постфак-

тум как закономерность. 

Можно выделить следующие тенденции управления изменениями в 

банковском секторе:  

– новый формат спасения банков: раньше банк либо спасали, либо 

нет (и все страдали постепенно); теперь обязательства гарантировано ис-

полняются только перед вкладчиками, а инвесторы, владеющие акциями и 

облигациями, остаются «в минусе»; 

– усиление «эффекта домино» из–за значительной роли межбанков-

ских операций в следствие ужесточения регулирования Центральными 

Банками; 
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– повышение значимости «ручного управления» посредством испол-

нительной власти вместо принятия решений в рамках финансового законо-

дательства. 

В минувший год в РФ произошли события, которые фундаментально 

меняют сущность валюты. Главное её свойство – выражение ценности об-

мена для участников и, как следствие, желания использовать валюту, пре-

терпело модификации. С этого времени и до текущего момента в России 

наблюдается процесс «дедолларизации», в рамках которого проводятся 

следующие мероприятия: лимиты на переводы зарубеж, комиссии при по-

купке валюты через брокеров, ограничения для компаний по выводу денег 

за границуи другие. Контекст данного явления сложен, но это не отменяет 

того, что впервые был реализован альтернативный валютным интервенци-

ям и/или последующей девальвации национальной денежной единицы 

сценарий управления курсом. Немаловажным является аспект того, что 

само существование валюты и возможность её свободной конвертации по 

рыночному курсу обеспечивает глобальность мировой экономики, вопрос 

участия в которой РФ открыт. 

Гармонично функционирующий фондовый рынок – признак разви-

той экономики. Поэтому многие специалисты обосновано делают упор на 

его совершенствование в качестве источника финансирования для хозяй-

ствующих субъектов. 

Однако главная проблема здесь концептуальная: в России сложилась 

устойчивая инсайдерская система собственности с присущими ей призна-

ками, не формируется открытая корпоративная культура, предпочтение 

отдается заемному банковскому капиталу или помощи государства в лице 

институтов развития. Примером может являться использование такого ин-

струмента как облигационный заём: в сравнении альтернативных вариан-

тов этот представляется дорогим и сложным для реализации, что выража-

ется в нехватке специалистов и высоких требованиях к организации вы-

пуска. 

Из общемировых событий в данном сегменте можно выделить рост 

эмоционального инвестирования, «зашумляющего» фундаментальный 

анализ, проявления большей волатильности традиционно консервативных 

инструментов (государственные облигации). Во многом эти процессы обу-

словлены скоростью распространения информации в системах коммуника-

ции сообществ. 

Хотя вопросов стабильно больше, чем ответов, «направляющим» ор-

ганам необходимо определиться: продолжить реформирование системы, 

создавая новый прецедент в истории экономики, или расценивать прово-

димые меры как временные, преследующие цель стабилизации текущей 

ситуации и дальнейшего возвращения к глобальному мироустройству. 

Научный руководитель – ст. преп. Долгова О.В. 
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Черноусова В.А., спец. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Организация расчетно–кассового обслуживания юридических лиц на 

примере Банка ДОМ.РФ: современные тенденции, проблемы и пути 

решения 
 

В Российской Федерации за последние шесть лет выросло количе-

ство созданных компаний. Институт статистических исследований и эко-

номики знаний Высшей школы экономики по итогам 2022 года констати-

ровали оживление предпринимательской активности в нашей стране 

(https://www.kommersant.ru/doc/5514257). В соответствии с опубликован-

ными данными ФНС России, на конец прошлого года число созданных 

юридических лиц увеличилось на 234 200, когда в 2021 было зафиксирова-

но суммарное появление 225 600 новых организаций 

(https://www.nalog.gov.ru/rn77/related_activities/statistics_and_analytics/regsta

ts/). Все это привело к росту количества открытых расчетных счетов для 

совершения операций, связанных с бизнесом. 

Банк ДОМ.РФ является одним из наиболее востребованных банков в 

России по привлечению средств корпоративных клиентов и входит в ТОП 

20 надежных банков, по рейтингу ЦБ РФ, который занимается ранжирова-

нием и определением лучших позиций (https://www.banki.ru/banks/ratings/). 

Несмотря на большую конкуренцию в финансовом секторе, Банк ДОМ.РФ 

с каждым годом продолжает расширять клиентскую базу, предлагая пол-

ный комплекс операций в рамках расчетно–кассового обслуживания. Для 

индивидуальных предпринимателей и юридических лиц доступны следу-

ющие услуги: открытие и ведение расчетных счетов как в рублях, так и в 

иностранной валюте, интернет банк, зарплатный проект, бизнес–карты, эк-

вайринг, расчеты по QR–коду и другие (https://domrfbank.ru/sme/). 

Открыть расчётный счет в Банке ДОМ.РФ можно следующим обра-

зом: 

1. обратиться в офис Банка с комплектом документов для откры-

тия; 

2. оставить заявку на открытие на официальном сайте или на го-

рячей линии и направить в электронном формате уставные документы, за-

полненные бланки заявлений от организации. 

В каждом из двух вышеперечисленных вариантов документы прове-

ряются специалистами, согласовываются службой безопасности и далее, 

при положительном решении со стороны Банка, назначается дата личной 

встречи генерального директора или индивидуального предпринимателя в 

офисе Банка с сотрудниками для подписания договора банковского обслу-

живания. 
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Таким образом, обязательным условием для открытия расчетного 

счета является личное присутствие представителя организации. Ввиду то-

го, что Банк ДОМ.РФ развивающееся кредитное учреждение, его подраз-

деления представлены не во всех городах России, поэтому потенциальным 

клиентам не всегда удобно лично приехать в офис и предоставить доку-

менты для открытия счета, что влияет на лояльность и количество желаю-

щих обслуживаться в вышеупомянутой финансовой структуре. Эта про-

блема могла бы решиться открытием дополнительных подразделений об-

служивания по стране, но такой вариант требует больших финансовых 

вложений и длительного времени для реализации. 

Переход на дистанционный формат, без предоставления оригиналов 

документов, для открытия расчетного счета, по моему мнению, невозмо-

жен. В этом случае, генеральный директор или индивидуальный предпри-

ниматель, может подписать документы для Банка только электронной 

цифровой подписью (ЭЦП), что несет в себе большие риски для финансо-

вой организации, т.к. обращаются организации “однодневки”, организа-

ции, созданные для обналичивания денежных средств, для финансирова-

ния терроризма и т.д. Они могут с легкостью подделать данные, касающи-

еся генерального директора, экономического субъекта, а также саму элек-

тронную цифровую подпись. Согласно 115–ФЗ Банками должна быть тща-

тельно проанализирована информация о клиенте, его контрагентах и со-

трудниках, деловая репутация. В связи с чем специалисту необходимо 

лично убедиться в достоверности информации: сопоставить копии доку-

ментов с оригиналами, провести анализ структуры организации, наличия 

ограничений для положительного или отрицательного решения по откры-

тию расчетного счета. Если делать полностью дистанционный формат, то 

предусмотреть, на мой взгляд, все нюансы не удастся. 

Решением данной проблемы может быть запуск проекта по откры-

тию расчётного счета с выездом менеджера по юридическому адресу кли-

ента. Сотрудник Банка может идентифицировать представителя организа-

ции, проверить документы, помочь заполнить необходимые бланки заяв-

лений. Конечно, запуск проекта открытия счета с выездным менеджером 

требует дополнительных расходов и тщательной организации, поэтому 

необходимо определённое время на его реализацию. Как одна из альтерна-

тив – протестировать его в многонаселенных городах России. Например, в 

г. Москве и г. Санкт Петербурге. По статистике именно в этих городах 

наибольший поток клиентов, а подразделений Банка ДОМ.РФ по работе с 

юридическими лицами лишь три в первом из упомянутых городов и один в 

другом. 

Таким образом, проблема подбора удобного формата открытия рас-

четного счета остается актуальной на сегодняшний день и требует рас-

смотрения различных вариантов ее решения со стороны специалистов. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Панина И.В. 
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Современные банковские продукты 
 

Банковский продукт – это интеллектуальный, иногда – инновацион-

ный продукт конкретного коммерческого банка. Обычно – это услуга, ко-

торую банк предлагает своим клиентам в целях получения дохода, кото-

рый. непосредственно отражается на прибыли баека, является источником 

его дохода.  

В банковском продукте выражены особенности деятельности кре-

дитной организации, популярность ее бренда, доверие клиентов и контр-

агентов. Банковский продукт может быть сложным – комбинацией не-

скольких финансовых продуктов, например, кредитование часто совмеща-

ется с услугами страхования, ипотека может совмещаться с услугами риел-

тора, операции с драгоценными металлами – с арендой ячейки сейфа и т.д. 

Банковские продукты разделяются в зависимости от категорий кли-

ентов – физические лица, самозанятые, ИП и малый бизнес, юридические 

лица, корпоративные клиенты. Также они дополнительно группируются по 

целевым аудиториям и видам – например, продукты–отраслевые решения 

для бизнеса. При этом каждый продукт обладает набором определенных 

характеристик: условиями предоставления, обеспечением, лимитом креди-

тования и платой за кредит, порядком погашения кредита, ставками и сро-

ками депозита, правилами их пролонгации и т.д. 

Классический банковский продукт – кредит, он представляется всем 

типам заемщиков: малому бизнесу и корпорациям, физическим лицам, 

банкам и другим кредитным организациям, органам местного самоуправ-

ления. 

Банковский продукт, будучи услугой, характеризуется набором 

определенных свойств: 

–предлагается на рынке как товар, имеющий стоимость; 

– отождествляется с банком и его брендом; 

– содержит интеллектуальную собственность, заключающуюся в 

технологии его создания; 

– ориентирован на определенную целевую аудиторию, должен быть 

ей понятен, доступен и востребован; 

– обладает набором неотделимых свойств или условий, позволяю-

щих позиционировать данный продукт как уникальный на рынке; 

– реализация продукта отражается на финансовых результатах банка. 

Создание и предложение на рынке банковских продуктов позволяет 

их унифицировать, что снижает операционные затраты, позволяет расши-

рить ассортимент предлагаемых услуг, позволяет их комбинировать, 

предоставляя, тем самым, возможность комплексного обслуживания кли-

ентов и подкрепляя их лояльность. 
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Таблица 1 – Существующие банковские продукты 

Банковские продукты для фи-

зических лиц 

Банковские продукты для юридических лиц и кор-

поративных клиентов 

– потребительские беззалого-

вые кредиты; 

– потребительские залоговые 

кредиты; 

– кредитные карты; 

– автокредиты; 

– ипотека; 

– рефинансирование; 

– открытие и ведение депозитов 

– открытие и ведение расчетного счета; 

– банковские гарантии; 

– сопровождение ВЭД; 

– зарплатные и кампусные проекты; 

– эквайринг; 

– инкассация; 

– лизинг; 

– факторинг; 

– проектное финансирование; 

– краткосрочное и оборотное кредитование; 

–  счета эскроу для застройщиков; 

– аккредитивы; 

– инвестиционное кредитование; 

– депозиты и векселя 

Несмотря на то, что вести страховую деятельность банкам запрещено 

наряду с торговой и производственной, получившие широкое распростра-

нение за последние годы финансовые экосистемы позволяют в режиме 

«одного окна» взаимодействовать через банк с другими финансовыми ин-

ститутами и пользоваться предлагаемыми ими услугами.  

Так, одновременно с банковскими продуктами получили широкое 

распространение страховые. 

Одним из ключевых страховых продуктов является инвестиционное 

страхование жизни. Фактически, это комбинация инвестиций и страхова-

ния. Полис инвестиционного страхования жизни позволяет получить инве-

стиционный доход, гарантируя при этом страховую выплату в случае 

смерти застрахованного лица. Доход в таком случае может зависеть от из-

менения стоимости различных финансовых инструментов. Если инвести-

ционная стратегия страховщика окажется удачной, то по окончании срока 

договора дополнительный инвестиционный доход. Иногда он оказывается 

выше, чем проценты по вкладам, однако, он не гарантирован. 

Отдельно имеет смысл выделить систему доверительного управле-

ния финансами, реализующуюся через паевые инвестиционные фонды 

(ПИФ). Паевой инвестиционный фонд – форма коллективных инвестиций, 

он объединяет деньги инвесторов и вкладывает их в разные активы — 

например, в акции, облигации, недвижимость. Средствами фонда распоря-

жается специальная финансовая организация — управляющая компания. 

Она решает, какие именно активы войдут в состав фонда, когда их поку-

пать и когда продавать. При этом она не вправе использовать деньги и фи-

нансовые инструменты фонда в своих интересах либо смешивать активы 

одного фонда с другими. Доходность вложений в ПИФ также не гаранти-

рована. 

Научный руководитель – преп. Костянская М.Р. 
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СЕКЦИЯ ФИНАНСОВЫХ РЫНКОВ  

И ФИНАНСОВ ОРГАНИЗАЦИЙ 

 

Булгакова А. В., бак. 5 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Модель оценки недвижимости с использованием ускоренного выбора 

признаков 

 

Недвижимость – это не только основная потребность человека, но се-

годня она также представляет собой богатство и престиж человека. Инве-

стиции в недвижимость, как правило, кажутся прибыльными, поскольку их 

стоимость не снижается быстро. Изменения в цене на недвижимость могут 

затронуть различных частных инвесторов, банкиров, политиков и многих 

других. Таким образом, прогнозирование стоимости недвижимости явля-

ется важным экономическим показателем.  

Цена продажи жилья определяется многочисленными факторами, та-

кими как площадь собственности, расположение дома, материал, исполь-

зуемый для строительства, возраст собственности, количество спален и га-

ражей и так далее.  

Построение прогностической модели для оценки цен на недвижи-

мость требует глубоких знаний по этому вопросу. Многие исследователи 

работали над этой проблемой и сообщали о своей исследовательской рабо-

те. Было проведено множество исследований по искусственным нейрон-

ным сетям. Это помогло многим исследователям, занимающимся пробле-

мой недвижимости, решить ее с помощью нейронных сетей.  

Искусственная нейронная сеть работает лучше, чем гедонистическая 

модель. Некоторые исследователи, использовали классификаторы для 

предсказания значений свойств. Программное обеспечение анализирует 

различные серверы недвижимости и веб–страницы компаний, занимаю-

щихся недвижимостью, и записывает их текущие ссылки на покупку или 

аренду недвижимости в свою базу данных программного обеспечения. 

Данные собираются каждый месяц для регистрации изменений, происхо-

дящих в сфере недвижимости. Программное обеспечение собирает 110 000 

записей каждый месяц. Эти записи включают в себя различные тексты, ре-

кламные объявления и изображения собственности.  

Что касается социально–экономических факторов, численность насе-

ления, процент пожилых людей в населении, уровень насильственных пре-

ступлений и уровень потери права выкупа заложенного имущества оказали 

большее влияние на цены на жилье в некоторых районах. С другой сторо-

ны, ставки по ипотечным кредитам оказали менее существенное влияние 

на цены на жилье в некоторых районах. Плотность населения, доход и ва-
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ловая добавленная стоимость считаются наиболее значимыми факторами, 

влияющими на колебания цен на жилье, что указывает на то, что население 

и доход являются основными индикаторами роста цен на жилье.  

Расположение дома и соседство также являются важными факторами, 

влияющими на стоимость жилья. Что касается физического аспекта, топо-

графическая характеристика земли может либо увеличивать, либо умень-

шать ценность резидента в зависимости от местной топографии, которая 

дает преимущество или недостаток в каждом месте.  

Расположение дома также может отражать качество образа жизни в 

каждом районе, что необходимо учитывать при оценке недвижимости. 

Надлежащая инфраструктура в жилом районе также способствует росту 

цен на жилье.  

В частности, существуют атрибуты пространственного соседства и 

местоположения, влияющие на цены на недвижимость. Эта изменчивость 

сильнее проявляется для внутригрупповых средних, чем для межгруппо-

вых. То есть существуют сильные различия для отдельных домов в преде-

лах одних и тех же мест и районов.  

Расположение жилой недвижимости с точки зрения доступности к ме-

сту работы, общественного транспорта, близости к школам, детским и 

спортивным площадкам — все это в значительной степени влияет на опре-

деление стоимости жилой недвижимости.  

Таким образом, расположение жилья является важным фактором, ко-

торый следует учитывать при оценке недвижимости. Было доказано, что 

расстояние до центрального делового района, уровень иммиграции и соци-

ально–экономические факторы являются информативными факторами для 

оценки недвижимости. Дома, которые доступны для услуг и объектов и 

находятся на небольшом расстоянии от рабочего места, могут помочь 

жильцам сэкономить на транспортных расходах. Доступность также была 

предложена в качестве влияющего фактора. Согласно городской экономи-

ке, улучшение доступности в результате транспортного проекта влияет на 

выбор домохозяйствами места жительства, а равновесная арендная плата 

за землю включает оценку повышения доступности.  

Было обнаружено, что доступность возможностей является важным 

фактором роста цен на недвижимость. Кроме того, удобно учитывать не 

только доступность транспортных услуг, но и доступность возможностей, 

поскольку она мотивирует поездки, совершаемые пользователями.  

Научный руководитель – к.и.н., доц. Чигарев Г.Г. 
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Быковский Д.А., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Факторы ценообразования на рынке криптовалют 

 

Глобальный криптовалютный рынок – новая финансовая отрасль, 

работающая в цифровом пространстве, которая стремительно развивается 

и растет с каждым годом все активнее. Это связано с фундаментальными 

особенностями криптовалют. Однако для того, чтобы определить направ-

ления развития рынка и его дальнейшие перспективы, необходимо изучить 

факторы, влияющие на создание стоимости активов на этом рынке. 

Все больше зарубежных ученых отмечают, что на ценообразование 

криптовалютного рынка влияет множество факторов, которые можно 

сгруппировать следующим образом: фундаментальные, макроэкономиче-

ские, финансовые, поведенческие и инфраструктурные. Фундаментальные 

факторы относятся к основам криптовалютного рынка, к таким как техно-

логические возможности, перспективы развития, уровень безопасности и 

надежности. Макроэкономические факторы включают общую экономиче-

скую ситуацию в стране и мировой экономике, такие как инфляция, про-

центные ставки и политическая стабильность. Финансовые факторы каса-

ются финансового состояния криптовалютного рынка, например, его лик-

видности, рыночной капитализации и уровня задолженности. Поведенче-

ские факторы связаны с психологическими и эмоциональными реакциями 

инвесторов на изменение цены криптовалюты, такими как эйфория, паника 

и стадное поведение. Инфраструктурные факторы относятся к состоянию 

инфраструктуры криптовалютного рынка, например, количество пользова-

телей, количество транзакций и уровень безопасности. Понимание этих 

факторов и их взаимодействия может помочь инвесторам и трейдерам 

принимать решения о покупке или продаже криптовалюты, а также помочь 

криптовалютным проектам улучшить свою инфраструктуру и повысить 

свою стоимость на рынке. 

Банк России (ЦБ РФ) провел собственное исследование и выделил 

следующие факторы, которые, по его мнению, влияют на ценообразование 

криптовалютного рынка: перспективность криптовалюты, оцениваемая 

пользователями, а также ее технологические возможности; возможность 

получения спекулятивной прибыли, связанная с высокой волатильностью 

мирового рынка и его растущей популярностью, что приводит к притоку 

новых пользователей. В действительности каждый фактор, определенный 

ЦБ РФ, может быть представлен как группа узких факторов, влияющих на 

динамику цен на криптовалюту. Например, фактор, связанный с оценкой 

перспектив пользователей, включает в себя такой фактор, как количество 

пользователей токенов, который напрямую влияет на цену токенов. Дру-

гим фактором, относящимся к этой категории, является количество новых 
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участников на криптовалютном рынке, которое определяется на основе ко-

личества новых адресов кошельков в сети блокчейн. Этот фактор влияет 

только на криптовалюты, представленные в виде монет, и не имеет прямо-

го влияния на токены и стейблкоины. 

Существует исследование под названием "Понимание риска пузырей 

криптовалютного рынка", в котором используются данные основных крип-

товалют с момента их создания до 2019 года. В исследовании рассматри-

ваются такие криптовалюты, как Bitcoin, Ethereum, Ripple, Litecoin, Dash 

Coin, Dogecoin, Nemcoin и Monero. Исследование подтвердило наличие то-

чек взрывного роста цен для каждой из рассматриваемых криптовалют, 

связанных с возможным формированием «финансового пузыря»чя. Были 

определены основные факторы динамики цен в периоды взрывного роста, 

такие как объем торгов, уровень волатильности и индекс страха. Объем 

торгов и уровень волатильности положительно влияют на динамику цен, а 

индекс страха, наоборот, оказывает негативное влияние, что подтверждает 

роль спекулятивных факторов в ценообразовании. 

Стоит отметить, что макроэкономические и финансовые показатели 

могут влиять на цену криптовалют по нескольким каналам. Например, 

улучшение экономической и финансовой ситуации может увеличить ис-

пользование криптоактивов на торговых площадках, стимулируя спрос на 

них. Кроме того, снижение цен на золото может привести к инвестициям в 

криптоактивы. Также криптовалюта может служить инструментом хеджи-

рования от политической неопределенности. Она имеет отрицательную 

корреляцию с ценами на акции, что позволяет использовать ее в качестве 

инструмента хеджирования.  

Последние исследования показывают, что как позитивные, так и 

негативные новости влияют на изменение цены популярных криптовалют. 

Это означает, что новости, которые привлекают больше внимания СМИ в 

определенный период времени, могут оказывать влияние на динамику цен. 

Кроме того, появились новые факторы, такие как «хэшрейт», который яв-

ляется мерой вычислительной мощности криптовалютной сети. В процессе 

добычи криптовалют происходят сложные математические операции, что 

приводит к увеличению «хэшрейта» и, соответственно, росту стоимости 

оборудования для майнинга. 

В настоящее время статус криптовалюты как альтернативной валю-

ты, финансового инструмента или товара все еще обсуждается. Несмотря 

на это, правовой статус криптовалют уже признан во многих странах мира, 

а крупные компании принимают различные криптовалюты в качестве за-

конного способа оплаты. По мере роста спроса и снижения предложения 

растут и цены на биткоин. Некоторые эксперты считают, что динамика 

биткоина и золота на рынке в некоторой степени коррелирует, поскольку 

оба актива считаются "безопасной гаванью". 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сысоева Е.Ф 
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Волкова К.А., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Меры повышения финансовой устойчивости организации в условиях 

нестабильной экономики 

 

Понятие «финансовая устойчивость» всегда является актуальным и 

считается одной из основных характеристик финансового состояния орга-

низации. Финансовая устойчивость представляет собой результат грамот-

ного и соответствующего условиям среды управления организацией. Уси-

ление значимости финансового состояния предприятий и организаций, 

важность их прогнозирования произошло при переходе страны к рыноч-

ным отношениям. Деньги выполняют функцию средства обращения в 

условиях рыночных отношений и из–за этого превращаются в капитал. 

При данных экономических отношениях роль финансов усиливается на 

уровне организаций.  

В настоящее время стабильное существование любой организации 

обеспечивает ее финансовая устойчивость. Анализ финансовой устойчиво-

сти дает возможность определить может ли предприятие обеспечить пла-

тежами основные и оборотные фонды, оценивает степень безопасности 

вложения средств в предприятие и эффективность управления финансовы-

ми ресурсами. В условиях экономической нестабильности это особенно 

важно.  

На финансовое состояние предприятия влияют все его области дея-

тельности и целые группы рисков, как внутренних, так и внешних. Залогом 

получения отличной и постоянной прибыли для любой организации явля-

ется систематический выпуск качественной и конкурентоспособной вос-

требованной продукции. 

Каждый исследователь определяет финансовую устойчивость по–

своему, поэтому единого определения данного понятия нет. Будем осно-

вываться на том, что финансовая устойчивость – это эффективное форми-

рование и использование денежных ресурсов, которые необходимы для 

нормальной деятельности организации. Этот показатель рассматривается 

как экономическое состояние организации, гарантирующее платежеспо-

собность. 

В период 2020–2022 годов российскому бизнесу пришлось менять 

привычные схемы работы и внедрять новые стратегии развития в неста-

бильной экономической ситуации. В качестве основной меры по сохране-

нию устойчивости и эффективности бизнес использовал сокращение рас-

ходов. Снижались административные и общехозяйственные затраты, из-

держки на сырьё и комплектующие, персонал и прочее.  

В число популярных мер по повышению устойчивости также вошло 

внедрение энергосберегающих и ресурсосберегающих технологий, поиск 
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новых поставщиков, сохранение или увеличение объёмов инвестпрограмм, 

импортозамещение, интенсификация производства и цифровизация. 

В период волатильной экономики для компаний важна гибкость, 

которая помогает быстрее реагировать на рыночные изменения и опера-

тивно освобождать необходимые ресурсы. Организация выпуска важного 

сырья, оборудования и комплектующих производства в России позволяет 

сделать логистические цепочки более устойчивыми и снизить себестои-

мость продукции.  

Цифровая трансформация в 2022 году стала более актуальной, по-

скольку на фоне внешних изменений позволяет бизнесу оптимизировать 

бизнес–процессы и находить новые источники для получения дохода. К 

мерам повышения финансовой устойчивости также относится необходи-

мость изучения потребностей клиентов, ведение работы по погашению де-

биторской задолженности, ориентирование предприятия на выполнение 

высокорентабельных работ в оказании высокоприбыльных услуг, повыше-

ние рентабельности предприятия, то есть детальное его изучение, в кото-

рое будут вкладываться денежные средства. 

Таким образом, внедрение инновационных идей и принятие реше-

ний, направленных на минимизацию рисков, позволит формализовать про-

цессы управления организациями в условиях все продолжающегося кризи-

са. Ключевые угрозы финансовой устойчивости хотя и были сокращены за 

счет мер, предпринятых на государственном уровне, в том числе за счет 

прямых мер финансовой поддержки бизнеса, все еще сохранятся. 

В любом случае, в результате повышения эффективности и резуль-

тативности деятельности организации снизятся остатки товарно–

материальных ценностей, понизится себестоимость реализованной про-

дукции, что позволит укрепить платежеспособность и финансовую устой-

чивость.  

С помощью этих мероприятий можно увеличить количество распо-

лагаемых средств и реструктуризировать совокупные активы – увеличить 

долю самых ликвидных активов, а значит – сумму денежных средств, ко-

торые можно направить на погашение кредиторского долга. В то же время 

произойдет увеличение чистой прибыли, укрепится платежеспособность и 

финансовая устойчивость. 

Однако, не стоит забывать о постоянном мониторинге рисков как 

обстоятельств среды, в которой функционирует организация, а также о 

принятии своевременных и обоснованных мер по снижению степени их 

негативного воздействия на существующие и отлаженные бизнес–

процессы организации, а следовательно – на ее финансовую устойчивость. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Затонских И.Т. 
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Дурнева А.А., бак. 5 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Вексель как средство платежа и форма расчета 

 

. В настоящее время, все чаще находит применение при взаимодей-

ствии в области расчетов между юридическими лицами вексель. Между 

хозяйствующими субъектами он выступает как средство платежа и форма 

расчётов, представляя собой разновидность ценной бумаги. Вексель ис-

пользуется как платежное средство и инструмент обеспечения платежа, 

поскольку это безусловное распоряжение векселедателя плательщику 

уплатить определенную сумму получателю платежа, указанному в векселе.  

Вексель – это достаточно распространенный в мировой платежной 

практике, финансовый инструмент: он выступает как средство платежа и 

форма расчета на территории РФ, а также как средство платежа и обраще-

ния в международных расчетах. Что касается последних, то здесь широко 

применяется в экспортно–импортных операциях  переводной вексель 

(тратта), позволяющий ускорить процесс получения продавцом товаров 

предусмотренной контрактом валютной выручки. На этом платежные и 

расчетные возможности  этого современного  инструмента не исчерпыва-

ются. С развитием кредитного рынка вексель превращается еще в инстру-

мент кредитования.  

В современной системе расчетов его функциональные возможности 

развиваются вместе с развитием потребностей контрагентов торговых и 

финансовых сделок, что приводит к разновидностям  векселя. Последую-

щий контекст дают нам определенное о них представление. 

1. Бланк переводного векселя. Он отличается тем, что в нем отсут-

ствуют все необходимые элементы, такие как маркировка и прогнозируе-

мое переменное количество, но впоследствии их можно в него внести. 

Бланк переводного векселя используется как средство обеспечения обяза-

тельств заемщика. Кредитополучатель выдает пустой вексель такого вида 

при заключении кредитного договора. Если ссудополучатель не выполняет 

свои обязательства по договору, такой вексель может быть заполнен на ту 

сумму, которая не оплачена ссудополучателем.  

2. Вексель, вытекающий из продажи товаров в кредит. Покупатель, 

подписывающий вексель продавцу, гарантирует, что взятые ссуды будут 

возвращены.  

3. Предпринимательский вексель, выданный пользователем услуг 

подрядчику за услуги, оказанные в кредит. 

4. Циркулярный переводной вексель – его можно запускать и про-

двигать дальше. Это тот случай, когда представитель компании должен 

платить за границей.  
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5. Выписанный (drawed) вексель – это такой вексель, по которому его 

издатель (эмитент) отдает распоряжение трассанту уплатить лицу сумму, 

указанную в переводном векселе.  

6. Собственным (соло) переводным векселем является вексель, в кото-

ром его издатель обязуется, что в предсказанное время переводной вексель 

уплатит третьему лицу (получателю платежа) или по распоряжению треть-

его лица указанную сумму в переводном векселе.  

Большое значение в вексельной форме расчета играют принципы ис-

пользования векселя как средства платежа. Их характеристики кратко 

представлены в таблице. 
Таблица 1. Принципы вексельного обращения как средства платежа 

Принцип Характеристика 

Грамотности (формально-

сти) векселя 

Все действия должны быть в письменной форме, а со-

держание и элементы, определенны в законодательстве 

Регистрации Вексель должен был быть составлен одновременно одним 

лицом, одним актом, одной тушью, рукописно 

Единства обязательных 

реквизитов векселя 

так как предприятия, банк стремятся получить доход не 

любой ценой, а с учетом особенностей функционирова-

ния векселя: отсутствие одного из обязательных, законо-

дательно предусмотренных реквизитов лишает документ 

вексельной силы 

Фиксированного обяза-

тельства 

Вексель должен быть оплачен на указанную в нем сумму 

Строгости тратты (аб-

стракции) 

Обязанность вексельного кредитора совершить опреде-

ленные действия, вытекающие из векселя, своевременно 

и в сжатые сроки. 

Автономии тяги (односто-

ронней) 

Обязательство каждого переводного должника является 

самостоятельным и имеет свой самостоятельный юриди-

ческий результат, независимо от действительности под-

писей предыдущих лиц, подписавших вексель 

Оптимальности 

 

 

эффективность вексельного обращения, способствующая 

наиболее полному выражению интересов государства, 

банка, его клиентов в соответствии с теми целями, кото-

рые государство, предприятия, банки ставят на опреде-

ленном этапе своего развития 

Доходности, прибыльности основной целью функционирования любого предприятия, 

коммерческого банка является получение максимально 

возможной прибыли 

Таким образом, восприятие векселя как средства платежа и формы 

расчетов сводится к установлению наличия векселя и правовых отношений 

между векселедателем, плательщиком и получателем платежа. Вексель яв-

ляется также инструментом кредитования для обеспечения возвратности 

кредита и снижения кредитного риска. 

Научный руководитель – к.и.н., доц. Чигарев Г.Г. 
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Касьянова В.С., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

  

Проблемы повышения эффективности управления финансовыми  

ресурсами предприятия 
  

Организация эффективного управления финансами – одна из глав-

нейших задач любого предприятия, не теряющая своей актуальности. 

Успешная деятельность предприятия невозможна без разумного управле-

ния финансовыми ресурсами. Наличие системы управления финансами, 

которая ориентирована на комплексное решение задач учета, контроля и 

планирования доходов и затрат, позволяет предприятию эффективно ис-

пользовать как собственные средства, так и привлеченные инвестиции, а 

также способствует повышению управляемости бизнеса, его рентабельно-

сти и конкурентоспособности. 

Управление финансовыми ресурсами предприятия – это применение 

совокупности методов, инструментов, приемов воздействия на финансовые 

ресурсы предприятия, ориентированное на достижение определенных це-

лей и задач. В состав финансовых ресурсов включают денежные средства и 

внешние поступления, необходимые для исполнения финансовых обяза-

тельств и проведения расходов, направленных на развитие и расширение 

производства. 

Процесс управления финансовыми ресурсами является важнейшим 

элементом финансовой системы любого предприятия. Разумное и эффек-

тивное управление движением финансовых потоков предприятия способ-

ствует решению различных задач финансового менеджмента, а также явля-

ется главным фактором для обеспечения финансового равновесия пред-

приятия в процессе его функционирования, которое осуществляется через 

балансирование объемов поступления и расходования денежных средств и 

обеспечение их синхронизации во времени. В условиях современной эко-

номической ситуации большинство предприятий сталкивается с опреде-

ленными проблемами в процессе управления финансовыми ресурсами. 

Основными из них являются: 

– недостаток полной и актуальной информации о движении денеж-

ных потоков, их объеме и динамике; 

– разрозненность и несогласованность во времени финансовых пото-

ков; 

– несоответствие запросов на финансирование реальным потребно-

стям предприятия; 

– отсутствие проведения анализа необходимого объема внешнего 

финансирования и оценки сроков его погашения при получении заемных 

средств. 
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Указанные выше сложностей могут быть решены путем формирова-

ния системы управления финансовыми ресурсами, которая включает в се-

бя операции по осуществлению учета и анализа движения денежных 

средств. Построение эффективной системы управления финансовыми ре-

сурсами предприятия основывается на определенных принципах, главны-

ми из которых являются: 

– принцип обеспечения достоверной и актуальной информацией. Для 

проведения комплексного анализа и введения эффективной системы по 

управлению финансовыми ресурсами каждое предприятие должно иметь в 

своем распоряжении необходимую информационную базу; 

– принцип обеспечения сбалансированности. Процесс управления 

финансовыми ресурсами предприятия предполагает необходимость выде-

ления их разновидностей финансовых ресурсов. На основании их класси-

фикации осуществляется обеспечение их сбалансированности по видам, 

объемам, временным интервалам и прочим важнейшим характеристикам; 

– принцип обеспечения эффективности. Неравномерность поступле-

ния и расходования денежных средств являются характерными особенно-

стями денежных потоков. Это может привести к формированию суще-

ственных величин денежных активов, которые в данный момент времени 

никак не задействованы в операционной деятельности предприятия, явля-

ясь непроизводительным активом. Реализация принципа эффективности в 

процессе управления финансовыми ресурсами заключается в обеспечении 

эффективности использования временно свободных денежных средств пу-

тем осуществления финансовых инвестиций предприятия; 

– принцип обеспечения ликвидности. Из–за неравномерности дви-

жения денежных потоков может возникнуть недостаток денежных средств 

предприятия, который отрицательно сказывается на уровне его платеже-

способности. Поэтому при управлении финансовыми ресурсами важно 

убедиться в том, что предприятие способно поддерживать необходимый 

уровень ликвидности на протяжении всего рассматриваемого периода. Ре-

ализация данного принципа обеспечивается путем осуществления синхро-

низации положительного и отрицательного денежных потоков в каждом 

временном промежутке рассматриваемого периода. 

Таким образом, можно сделать следующий вывод: следуя принципам 

управления финансовыми ресурсами предприятия, можно значительно по-

высить эффективность управления денежными потоками предприятия, что, 

в свою очередь, способствует формированию дополнительных ресурсов 

для осуществления финансовых инвестиций, которые являются источни-

ком прибыли предприятия. 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Серебрякова Н.А. 
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Ковалёва А.С., бак. 2 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Инвестиционная привлекательность России 

в условиях мировых кризисов 

 

Инвестиции – это важнейшая часть совокупных расходов общества. 

При этом они являются самой изменчивой составляющей, так как сильно 

зависят от конъюнктуры рынка. Экономическую сущность инвестиций 

можно представить как преобразование имеющихся ресурсов в объекты 

инвестирования, в качестве которых могут выступать разнообразные акти-

вы. 

Сегодня в число популярных среди инвесторов инструментов для 

инвестирования входят цифровые валюты, ценные бумаги и паи в паевых 

инвестиционных фондах, драгоценные металлы, недвижимость, банков-

ские депозиты и предметы искусства. 

Взаимосвязь экономического роста и инвестиций раскрывается 

принципом акселератора, сформулированным лауреатом Нобелевской 

премии П. Самуэльсоном: рост реального ВВП влечет за собой рост реаль-

ных инвестиций, в свою очередь подъем реальных инвестиций вызывает 

ответный рост ВВП. 

В результате мирового экономического кризиса, ВВП России в сни-

зился на 8,8% в январе 2009 г. по сравнению с январем 2008 г., снижение 

по отношению к декабрю 2008 г. составило 2,4%. Темпы роста инвестиций 

снизились на 15,5%. Но несмотря на такое сильное падение ВВП прави-

тельству удалось сохранить уровень реальных доходов населения, избе-

жать дефолта и массового банкротства бизнеса, сохранив при этом все 

вклады населения. Россия продемонстрировала экономическую устойчи-

вость, и объем инвестиций был достаточно высок и продолжал расти 

вплоть до 2013 года. В результате политических событий 2014 года, были 

объявлены многочисленные санкции. Объем инвестиций в РФ резко упал, 

но сохранялся достаточно высоким.  

В 2019 году наблюдался экономический рост, но уже в 2020 году мир 

столкнулся с пандемией Covid–19, из–за чего объемы инвестиций вновь 

обрушились, количество инвестиционных проектов сократилось до 141, 

что оказалось самым низким значением с 2013 г., падение составило 

26,1%. Однако в Европе их количество уменьшилось на 21%, глобальное 

же падение составило 42%, что указывает на устойчивость российской 

экономики к мировым колебаниям.  

В I квартале 2021 г. прямые иностранные инвестиции в Россию со-

ставили 4,7 млрд долл. против 4,1 млрд долл. за аналогичный период в 

2020 г. Россия оставалась одной из самых привлекательных стран для ин-

вестирования не только в Европе, но и в мире. Самыми привлекательными 
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отраслями для финансирования являлись сектор АПК и высокотехноло-

гичный сегмент. 

В России один из самых низких в мире размер государственного 

долга благодаря нефтегазовым доходам и значительному объёму ликвид-

ных активов. По отношению госдолга к ВВП определяется место государ-

ства в рейтинге наиболее привлекательных стран для инвестирования.  

Данные показатели, казалось бы, дают основания полагать, что мож-

но было ожидать значительного роста инвестиционной активности в Рос-

сии. Однако за началом СВО в феврале 2022 последовало падение россий-

ского рынка до 45%, приостановка торгов почти на месяц. Произошла за-

морозка части вложений в иностранные инструменты, российская эконо-

мика столкнулась с ограничениями движения капитала.  

Совокупный объем иностранных активов Российской Федерации 

стал меньше на 33,2 млрд долларов США. Определяющую роль сыграли 

отрицательные переоценки. 

Таблица 1 – Иностранные активы Российской Федерации, млн дол-

ларов США 
Показатели Остаток на 01.01.2022 Остаток на 01.10.2022 

Всего 1 651 467 1 618 257 

Прямые инвестиции 487 004 418 128 

Портфельные инвестиции 117 413 86 407 

Производные финансовые 

инструменты 
6 444 1 829 

Прочие инвестиции 409 979 571 205 

Резервные активы 630 627 540 688 

Из таблицы видно, что сокращение инвестиций составило 15%, что 

объяснимо изъятием вложений нерезидентов, а также переоценок активов 

в результате курсовой разницы и падения рыночных котировок. 

Россия в 2022 году радикально усилила свой суверенитет в части 

финансовых рынков. После массового исхода иностранных инвесторов 

фондовый рынок стал намного менее зависимым от мирового. В 2023– 

2024 годах на динамику российского рынка будут значительно большее 

воздействие оказывать внутренние факторы. 

В 2023 году Минэкономразвития ожидает снижение инвестиций. 

Есть основания полагать, что существовавший рост инвестиций во многом 

был достигнут за счет роста государственных ресурсов. Соответственно, 

дальнейшие перспективы во многом будут зависеть от состояния бюджета.  

Если анализировать частные инвестиции, то, в первую очередь, сле-

дует отметить, что на них будут оказывать влияния макроэкономические и 

политические конъюнктурные изменения и риски, которые они за собой 

повлекут. Также важно отметить, что государственные меры поддержки 

бизнеса и рынка будут оказывать не меньшее влияние на инвестиционную 

привлекательность России. 

Научный руководитель – преп. Костянская М.Р. 
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Красникова С.А., бак. 1к. 

Липецкий государственный технический университет 

 

Тенденции развития криптовалюты  

на Российском финансовом рынке 

 

На сегодняшний день криптовалюта является одной из популярных 

сфер для инвестирования. По данным ЦБ РФ на начало 2022 года общая 

рыночная капитализация криптовалют в мире достигла 2,3 трлн долларов, 

что составляет примерно 1% мировых финансовых активов. 

Наиболее популярными криптовалютами явлются Bitcoin, Ethereum, 

Tether. Первое место по популярности среди инвесторов имеет Bitcoin, до-

ля которого в обороте криптовалют составляет 47%, на втором месте –

Ethereum с долей оборота 18%, на третьем месте – Tether с долей оборота 

17%.  

Граждане РФ также используют покупки и продажи криптовалюты 

как способ увеличения своего состояния. По оценкам Bloomberg, основан-

ным на анализе IP–адресов крупнейших пользователей криптобирж 

(Binance, Huobi, Bithumb, Bitfinex), российские граждане владеют крипто-

валютой на сумму более 214 млрд долларов (12% от общей мировой стои-

мости криптоактивов). В других источниках дается оценка численности 

россиян, владеющих криптовалютой, – от 14,6 млн человек (10% населе-

ния страны) до более, чем 17 млн человек (12% населения сраны). Среди 

владельцев криптовалют в России преобладает молодое население в воз-

расте 18–34 года (около 60%). При этом женщины являются более актив-

ными владельцами криптовалюты, чем мужчины. Также отмечается, что 

около трети российских владельцев криптовалют используют Ethereum.  

Хотя активные операции с криптовалютой осуществляются уже бо-

лее 10 лет, в РФ основы правового регулирования действий с криптовалю-

той начали формироваться только два года назад – с вступлением в дей-

ствие 01.01.2021 г. закона от 31.07.2020 № 259–ФЗ «О цифровых финансо-

вых активах, цифровой валюте и о внесении изменений в отдельные зако-

нодательные акты РФ». В соответствии с данным законом, криптовалюта 

на территории Российской Федерации считается цифровым кодом, соот-

ветственно, существующие цифровые валюты в РФ не признаются нацио-

нальной валютой, иностранной валютой; международной валютой. Зако-

ном криптовалюта приравнена к имуществу, поэтому с ней можно делать 

все, что не запрещено законом (№ 259–ФЗ), а именно, покупать, продавать 

и выпускать.  

Использование криптовалюты как формы инвестирования обуслов-

лено наличием у нее ряда преимуществ, таких как:  

– простота использования; 

– быстрота выполнения платежей;  
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– низкие комиссии или отсутствие комиссии на переводы; 

– децентрализация; 

– надежная система хранения; 

– анонимность сети платежей. 

Но накопление в форме криптовалют имеет и ряд недостатков, кото-

рые относятся как к отдельным инвесторам, так и к обществу в целом. В 

частности, требуются расходы финансовых средств для улучшения техни-

ческих свойств; их можно использовать для поддержки нелегальной дея-

тельности (финансирование терроризма, отмывание денег, наркоторговля 

и т.д.); для построения финансовых пирамид. Кроме того, так как стои-

мость данной денежной единицы рассчитывается на основе спекулятивно-

го спроса, исходя из дальнейшего роста курса, то это может приводить к 

такому явлению, как формирование финансового пузыря. 

В России в настоящее время обсуждаются две концепции развития 

криптовалютных платежей – Концепция правительства РФ и концепция 

Центробанка РФ. 

В концепцию Центрального банка Российской Федерации входит: 

установление запрета для использования криптовалюты в качестве пла-

тежного средства за товары и услуги, продаваемые и покупаемые юриди-

ческими и/или физическими средствами; введение запрета на организацию 

выпуска и (или) выпуск, организацию обращения криптовалюты на терри-

тории РФ и установление ответственности за нарушение данного запрета; 

введение запрета на вложения финансовых организаций в криптовалюты и 

связанные с ними финансовые инструменты, а также на использование 

российских финансовых посредников и российской финансовой инфра-

структуры для осуществления операций с криптовалютами и установление 

ответственности за нарушение данного запрета. 

В концепцию Правительства Российской Федерации входит: прове-

дение операций с криптовалютой в периметре банковской инфраструкту-

ры, что поможет контролировать операции и идентифицировать всех 

участников; превращение в организаторов системы обмена цифровых ва-

лют банков с универсальными лицензиями, которые будут контролировать 

операции, выявлять незаконные, идентифицировать клиентов и т.д.; разде-

ление функций надзора между ЦБ, Минфином. 

В целом, можно говорить о том, что ЦБ РФ сделал большой шаг впе-

ред в отношении легализации криптовалют в стране, приняв решение в 

сентябре 2022 года о допуске трансграничных платежей в криптовалютах. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Козлова Е.И. 
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Кувакин Л.В., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Сравнительный анализ привлекательности облигаций и вкладов  

 

На первый взгляд вклады и облигации могут показаться похожими 

инструментами. Однако они обладают особыми свойствами, имеют свои 

преимущества и недостатки. 

Вклад – это денежная сумма, которую человек отдает в банк на хра-

нение на определенный или неопределенный срок. При этом банк обязан 

впоследствии вернуть сумму вклада с процентами, предусмотренными в 

договоре. Смысл вклада для банка состоит в том, что банк имеет право 

распоряжаться денежными средствами клиента по своему усмотрению. В 

зависимости от своего назначения вклады могут различаться по множеству 

параметров. Вклады бывают срочные и бессрочные, могут обладать фик-

сированной или плавающей процентной ставкой. 

Вклады обладают рядом преимуществ для клиента, к основным из 

которых относят: 

– надежность: клиенту почти всегда заранее известна доходность его 

вкладов – она прописана в договоре. Также стоит отметить, что нельзя по-

лучить убыток от вклада, так как даже при досрочном закрытии вклада 

клиент в полном объеме получает свои вложения обратно. А в случае пре-

кращения функционирования банка, клиент может по системе страхования 

вкладов может рассчитывать на получение компенсации в размере 1,4 млн 

рублей с учетом полученных процентов. В некоторых случаях лимит стра-

хования еще выше. 

– простота: именно за счет своей простоты вклады являются наибо-

лее популярным сберегательным инструментом у граждан. Вклады устро-

ены просто и для их использования, клиенту не нужен брокерский или ин-

дивидуальный инвестиционный счет. 

– ликвидность: на вклады влияет исключительно работа банковской 

системы, что гарантирует клиенту возможность в большинстве случаев в 

любой момент забрать денежные средства с вклада. Однако стоит учиты-

вать, что при необходимости досрочного использования денежных средств 

на вкладе, получить накопленные проценты не удастся. 

Облигация представляет собой долговую ценную бумагу, по которой 

эмитент обязуется выплатить инвестору определенную сумму и процент в 

будущем. Главным преимуществом облигаций является более высокая до-

ходность по сравнению с вкладами. При этом чем выше доходность обли-

гаций, тем выше степень риска. Высокая доходность выступает в роли 

премии за высокий кредитный риск, так как существует вероятность того, 

что эмитент не исполнит обязательства. 
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При этом облигации – более сложный финансовый инструмент, чем 

вклады. Так высокая доходность облигаций может зависеть напрямую не 

только от степени риска, но и от срока до погашения. Вклады как правило 

открываются на срок до трех лет, в то время как срок до погашения обли-

гаций может составлять пять–десять лет и даже больше, что позволяет за-

фиксировать высокую доходность на длительный срок. 

Кроме того, облигации обладают еще одним преимуществом: паде-

ние цены облигаций может быть выгодно для инвестора. Если облигации 

подешевеют, то их доходность к погашению возрастет. Приобретение по-

дешевевших облигаций дает возможность заработать больше, но только в 

том случае, если эмитенту в итоге удается исполнить свои обязательства. 

Стоит учесть, что для приобретения облигаций необходимо иметь брокер-

ский или индивидуальный инвестиционный счет. Также приобрести обли-

гации можно через паевой инвестиционный фонд. 

Облигации обладают более низкой ликвидностью, по сравнению с 

вкладами. При желании покупки–продажи облигации, на бирже может 

быть мало предложений о покупке или продаже по удовлетворяющей цене. 

Возможна и такая ситуация, когда в некоторых выпусках облигаций заявок 

на покупку или продажу вообще нет, а сделки совершаются очень редко, 

например несколько раз в месяц.  

Также необходимо помнить, что покупка–продажа облигаций прохо-

дит на фондовой бирже. Так как биржа не работает в выходные 

и праздничные дни, то совершить сделку с облигациями в это время 

не получится.  

Наконец, стоит учитывать, что на ликвидность облигаций могут по-

влиять и геополитические события в мире. Примером этому может слу-

жить специальная военная операция России на Украине и последовавшие 

за этим санкции Запада. Банк России вынужден был принять решение об 

отмене торгов на Московской фондовой бирже в течение некоторого вре-

мени. В этот период у вкладчиков было преимущество по сравнению 

с владельцами облигаций, так как банки продолжали работать и клиенты 

могли закрыть вклады, если им были необходимы денежные средства. 

В заключении следует сказать, что вклады и облигации обладают 

общими чертами, но это, как мы убедились, разные инструменты, облада-

ющие отличительными признаками. Выбор между ними остается за субъ-

ектом этого выбора и зависит от его собственных предпочтений относи-

тельно доходности и риска. Если он желает получить гарантированную до-

ходность с минимальным риском, а также предпочитает простые 

и предсказуемые инструменты, то вероятно ему подойдут вклады. Если же 

он готов осваивать более сложный и рискованный инструмент с целью по-

лучения высокой доходности, ему стоит обратить внимание на облигации. 

Научный руководитель – к.и.н., доц. Чигарев Г.Г. 
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Кустовинов В.С., маг. 2 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Низкая финансовая грамотность населения РФ:  

причины и последствия 

 

Актуальной проблемой 2023 г. в России остается низкий уровень 

финансовой грамотности среди населения, что носит особенно выражен-

ный характер в небогатых субъектах федерации. Наглядным примером 

наличия такой проблемы является статистика мошенничества в интернете, 

где по показателям Банка России за 2022 г. было совершено переводов на 

14 млрд. руб., а по данным МВД – 55 млрд. руб. Помимо этого, существует 

и статистика по финансовым пирамидам, где средний уровень потерь за 

последние два года находится между 5 и 6 млрд. руб. 

За последние несколько десятков лет было предпринято множество 

серьезных мер правительством РФ, органами исполнительной власти, бан-

ками и прочими общественными институтами по снижению уровня мо-

шенничества, в виде создания систем распознавания подозрительных тран-

закций на основе применения технологий машинного обучения и искус-

ственного интеллекта, контроль за финансовыми организациями и отзыв 

лицензии в случае нахождения следов неправомерных деяний, ограниче-

ние годовых ставок на получение заемных средств и многое другое. Одна-

ко, несмотря на проделанную работу и реальный эффект от нее в виде еже-

годного снижения количества потерпевших, население России продолжает 

влезать в долговые ямы или передавать сбережения в руки мошенников, 

что подтверждают заявления Банка России об увеличении итоговой суммы 

от операций, совершенных без согласия клиентов. 

Еще одним последствием низкой финансовой грамотности населения 

РФ является ежегодный рост объема просроченных задолженностей, пре-

высивший в 2022 г. трлн. руб. К началу кризиса россияне подошли в со-

стоянии максимальной закредитованности за все время наблюдений, со-

общил Банк России. На 1 января 2022 г. уровень долговой нагрузки граж-

дан по всем видам кредитов и займов достиг нового рекорда – 10,6%. Гос-

ударство периодически пытается помогать гражданам или списывать их 

долги в связи с определенными обстоятельствами, что является хорошей 

тенденцией к стабилизации финансового состояния населения. 

Основными причинами низкого уровня финансовой грамотности яв-

ляются: недостаточная осведомленность населения о финансовых инстру-

ментах из–за низкой мотивации к поиску и изучению информации с целью 

повышения финансовой грамотности; неразвитость системы финансового 

образования; отсутствие культуры и традиций повышения финансовой 

грамотности и самообразования. 
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Нежелание подавляющего большинства граждан РФ искать инфор-

мацию о принципах работы финансовой системы, актуальных предложе-

ниях государственной помощи, законодательных нормативно–правовых 

документах, связанных с финансами, изучать особенности и регулярно по-

вышать уровень личной финансовой грамотности является главной про-

блемой, гораздо более серьезной, чем мошенничество или долговая 

нагрузка, и может проявляться в различных аспектах, включая незнание 

основных принципов управления личными финансами, неосведомленность 

об основных финансовых терминах и понятях, а также непонимание раз-

личных финансовых продуктов и инструментов. Это может приводить к 

тому, что люди могут принимать неоправданные финансовые решения, в 

том числе совершать ошибочные инвестиции, неадекватно оценивать рис-

ки и потенциальную доходность финансовых продуктов. Важно отметить, 

что при высоком уровне финансовой грамотности населения практически 

отпадает смысл какого–либо государственного регулирования большин-

ства финансовых институтов. Для решения проблемы правительство дела-

ет попытки в проведении улучшений доступности финансовых услуг для 

населения, контроле со стороны государства за деятельностью финансовых 

организаций, в том числе за качеством предоставляемых услуг и информа-

ционной прозрачностью и поддержки малого и среднего бизнеса, что поз-

воляет населению получать дополнительные доходы и практические зна-

ния в области финансов и предпринимательства. Еще один возможный 

способ разрешения проблемы – создание доступных и качественных про-

грамм финансового образования для широкой аудитории. Это может 

включать в себя проведение тренингов, создание онлайн–ресурсов и посо-

бий, а также пропаганду знаний о финансовой грамотности через СМИ. 

Неразвитость системы финансового образования может проявляться 

в недостаточности качества учебных программ, отсутствии доступа к ин-

формации о финансовых инструментах и проблемах, связанных с низкой 

мотивацией учеников и преподавателей. Это может приводить к тому, что 

большая часть учеников и студентов не получают необходимых навыков и 

знаний в области управления личными финансами, инвестирования и дру-

гих аспектов финансовой грамотности в школьные и студенческие годы. 

Эта проблема во многом решается посредством мероприятий, предусмот-

ренных в стратегии повышения финансовой грамотности в РФ на 2017 – 

2023 гг., разработанной правительством РФ. 

Отсутствие культуры и традиций повышения финансовой грамотно-

сти может быть связано с тем, что при переходе от социализма к капита-

лизму, современной России не хватило времени для перестроения сознания 

граждан о важности саморазвития в сфере финансов. Опыт большинства 

западных стран и активная международная торговля значительно ускоряют 

процесс интеграции, однако требуется больше времени. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Бородина А.С. 
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Литвинова М.А., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Современное состояние российского рынка акций, тенденции и 

перспективы развития 

 

Рынок акций представляет собой систему отношений между продав-

цами и покупателями акций и являет частью фондового рынка. Изучение 

рынка акций позволяет определить роль самой акции при формировании и 

движении финансовых ресурсов. 

Санкционные меры со стороны зарубежных стран, начиная с 24 фев-

раля 2022 года, негативно отразились на российском рынке акций, также 

отрицательное влияние оказал уход иностранных компаний с российского 

рынка. Это является причиной вынужденной трансформации рынка, по-

этому развитие как в общем фондового рынка, так и рынка акций оказыва-

ет существенное влияние на формирование инновационно–

инвестиционных процессов. 

В целом 2021 год был благоприятным для российского рынка акций, 

который, в то же время, подтвердил мнение как об одном из самых вола-

тильных фондовых рынков в мире. 

За последние несколько лет можно наблюдать положительную тен-

денцию роста российского рынка акций и, несмотря на все влияющие 

негативные факторы, рынок акций не останавливается на достигнутом, а 

дальше продолжает свой рост. Рынок акций является наиболее динамич-

ным, потому что изменения на нем могут происходить непрерывно, а так-

же на него оказывает влияние большой ряд факторов как внешних, так и 

внутренних. 

На данный момент российский фондовый рынок претерпевает боль-

шие изменения в силу влияния с начала короновирусной инфекции, а сей-

час геополитической ситуации, что делает акции достаточно рискованным 

инструментом сбережений и инвестиций. 

Так, 2021 год для российских акций был самым результативным, че-

го нельзя сказать о 2022 годе. 

Наибольшие скачки индексов наблюдались после 24 февраля 2022 

года, когда было объявлено о начале специальной военной операции. Па-

дения индекса Мосбиржи было зафиксировано более чем на 30%, индекса 

РТС – около 40%. 

После обрушения ценных бумаг на Лондонской фондовой бирже 28 

февраля 2022 года торги акциями и депозитарными расписками были вы-

нуждены приостановить на месяц. После возобновления торгов, рынок ак-

ций начал, не спеша оживать и наращивать вновь объемы торгов. Однако, 

российскому рынку акций вновь пришлось пережить обвал после 22 сен-

тября 2022 года, когда была объявлена частичная мобилизация. 
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Если сравнивать стоимость акций крупнейших компаний на период 

2021–2022 гг., то на конец 2022 года они стоят в разы дешевле по сравне-

нию с их максимумом, которого они достигали в 2021 году. 

Например, стоимость акций «Сбера» стали дешевле на 72%, «Рос-

нефти» – на 55%, «Норильского никеля» – на 49%, «Газпрома» – на 47%, 

«ЛУКОЙЛА» – на 45%.  

Поэтому о дальнейшей перспективе российского рынка акций слож-

но что–то говорить конкретно, ведь он может как подняться, так и обру-

шиться в один момент. Кроме того, в феврале 2023 года был введен оче-

редной пакет санкций против Российской Федерации, в который входит 

отключение еще нескольких банков от платежной системы SWIFT.  

Для того, чтобы определить перспективы отечественного рынка ак-

ций, можно выделить несколько путей его развития: иранская и китайская 

модели фондового рынка. 

На иранском фондовом рынке ключевую роль играет высокая ин-

фляция, которая способствует оттоку денежных средств в депозиты. Одна-

ко, основная часть инвесторов на Иранской бирже составляют местные 

граждане и лишь 2%  – это доля нерезидентов. Привлечение местных ин-

весторов удалось увеличить, благодаря проводимой масштабной програм-

мы приватизации, в рамках которой акции государственных компаний раз-

давались населению. 

На китайских фондовых биржах имеются разграничение инвесторов 

на резидентов и нерезидентов, вследствие чего, например, на Шанхайской 

бирже акции разделяются на два типа – А и Б. Акции типа А предназначе-

ны для китайских инвесторов, и они торгуются за юани, а акции типа Б мо-

гут приобретать иностранные инвесторы за доллары. 

Существует мнение о том, что российский рынок акций будет разви-

ваться по смешанной системе, но все же близкой к китайской, потому что 

на российском рынке все еще присутствуют инвесторы из зарубежных 

дружественных стран, так как, в первую очередь, они остаются заинтере-

сованными в получении высоких дивидендов. 

Таким образом, можно сказать, что развитие российского рынка ак-

ций –  это достаточно трудная задача, которая может быть решена при 

комплексном подходе как со стороны институтов самого рынка, так и гос-

ударственных органов, прежде всего, Центрального банка РФ. Помимо 

этого, рынок акций играет важную роль в системе перераспределения фи-

нансовых ресурсов страны, а также нужен для нормального функциониро-

вания рыночной экономики. Поэтому необходимо принимать меры по вос-

становлению и регулированию развития рынка акций. Для этого необхо-

димо создание государственной программы развития и регулирования оте-

чественного рынка акций в долгосрочной перспективе, в также строгий 

контроль за ее исполнением. 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сысоева Е.Ф. 
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Лозовая А.С., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Оптимизация структуры капитала организации на основе критерия 

максимизации рентабельности собственного капитала 

 

Структура капитала в современных условиях является одним из важ-

нейших факторов, которые оказывают непосредственное влияние на фи-

нансовое состояние организации. Одной из наиболее сложных и одновре-

менно важных задач при формировании и реализации долгосрочной фи-

нансовой стратегии организации выступает оптимизация структуры капи-

тала.  

Формирование оптимальной структуры капитала, которая позволит 

обеспечить экономически наиболее эффективную деятельность организа-

ции, предполагает рассмотрение множества объективных и субъективных 

факторов, таких как: отраслевые и региональные особенности функциони-

рования организации; конъюнктура товарного и финансового рынков; ста-

дия жизненного цикла; уровень рентабельности операционной деятельно-

сти; уровень налогообложения прибыли; взаимоотношения с кредитными 

организациями; финансовые предпочтения собственников и менеджеров 

организации и др. 

Под структурой капитала принято понимать соотношение элементов 

капитала организации, которые поступают из различных источников фи-

нансирования. Обратимся к наиболее распространённой классификации 

элементов, составляющих структуру капитала, а именно, к классификации 

по признаку принадлежности организации, согласно которой капитал под-

разделяется на собственный и заёмный.  

Критерий максимизации рентабельности собственного капитала вы-

ступает одним из нескольких критериев оптимизации структуры капитала 

организации, идентифицируемых в современной экономической теории и в 

практике. Для проведения оптимизационных расчётов согласно данному 

критерию применяется механизм финансового левериджа. 

И.А. Бланк сформулировал следующее определение: «Финансовый 

леверидж характеризует использование предприятием заемных средств, 

которое влияет на изменение коэффициента рентабельности собственного 

капитала. Иными словами, финансовый леверидж представляет собой объ-

ективный фактор, возникающий с появлением заемных средств в объеме 

используемого предприятием капитала, позволяющий ему получить до-

полнительную прибыль на собственный капитал» (Бланк И.А. Финансовый 

менеджмент. К.: Эльга, Ника–центр, 2004). 

Эффектом финансового левериджа принято называть показатель, ко-

торый определяет уровень доходности на собственный капитал при раз-
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личной доле использования заёмных средств, данный показатель рассчи-

тывается по формуле, основанной на модели Модильяни–Миллера:   

  ( ),   (1) 

где EFL – эффект финансового левериджа, %; T – ставка налога на 

прибыль; ROA – рентабельность активов, %; Rt – средняя ставка процента 

по заёмному капиталу, %; D – заёмный капитал; E – собственный капитал.  

Для определения пути воздействия на данный показатель необходи-

мо отдельно рассмотреть основные составляющие модели: 

1) налоговый корректор (1 – T) показывает, как проявляет себя эф-

фект финансового левериджа при различном уровне налогообложения 

прибыли и позволяет оценить чистый результат деятельности организации 

после погашения налоговых обязательств. Несмотря на то, что влияние на 

данный фактор со стороны самого экономического субъекта ограничено, в 

силу того, что ставка налога на прибыль устанавливается законодатель-

ством, для организации в ряде случаев существуют определённые возмож-

ности управления данным показателем; 

2) дифференциал финансового левериджа (ROA–Rt) является реша-

ющим элементом по уровню влияния на эффект финансового рычага. Он 

характеризует разницу между экономической рентабельностью активов и 

ставкой процента по заёмному капиталу, которая включает в себя все рас-

ходы по обслуживанию долга. Положительный эффект возникает в случае, 

когда экономическая рентабельность превышает среднюю ставку процента 

по привлекаемым заёмных средствам (их стоимость). Таким образом, чем 

больше положительное значение дифференциала, тем заметнее его эффект 

будет проявляться при других неизменных условиях. При управлении эф-

фектом финансового левериджа любое изменение этого показателя требует 

особого внимания и непрерывного мониторинга; 

3) коэффициент финансового левериджа (D/E), также называемый 

плечом финансового левериджа, определяет количество заёмного капита-

ла, используемого организацией на единицу собственного капитала. Имен-

но он определяет силу влияния заёмного капитала на эффект финансового 

рычага. В процессе управления финансовой деятельностью организации 

выделение вышеперечисленных составляющих позволяет оказывать ад-

ресное воздействие на эффект финансового левериджа и определять опти-

мальную структуру капитала, гарантирующую необходимый уровень фи-

нансовой рентабельности.  

Понимание механизма действия финансового рычага позволяет 

определять возможности привлечения заёмных средств для повышения 

рентабельности собственных средств и связанный с этим риск. Важно учи-

тывать, что в современных условиях не существует единственно верного 

эффективного соотношения собственного и заёмного капитала. 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сысоева Е.Ф. 
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Остапенко Д.В., маг. 2 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Пути повышения финансовой устойчивости организации 

(на примере ПАО «Роснефть») 

 

Повышение финансовой устойчивости должно являться одним из 

приоритетных направлений деятельности организации, так как это дает ей 

возможность получить преимущество перед другими экономическими 

субъектами, в том числе и перед непосредственными конкурентами, в об-

ласти привлечения инвестиций, в получении кредитов, в самостоятельном 

и свободном выборе поставщиков, а также в возможности нанимать высо-

коквалифицированный персонал. 

Еще одним немаловажным преимуществом финансово устойчивой 

организации является то, что она имеет возможность своевременно и в 

полном объеме выплачивать налоги в бюджет, различные социальные 

взносы, заработную плату своим работникам, дивиденды и проценты по 

кредитам. Все это означает, что организация не будет вступать в конфрон-

тацию ни с обществом, ни с государством. 

Пути повышения финансовой устойчивости могут включать в себя 

следующие меры. 

1. Баланс между источниками средств. Достижение финансовой 

устойчивости осуществляется при помощи баланса собственных и заемных 

средств. Чем больше у организации собственных источников финансиро-

вания, а именно прибыли, тем более устойчивое положение она занимает 

на рынке. 

2. Соизмерение своих финансовых возможностей с привлекаемыми 

кредитами. Организация активно использует привлеченные ресурсы, одна-

ко не старается увеличить собственные, в таком случае, она будет не спо-

собна погасить свои обязательства, в связи с чем необходимо оптимизиро-

вать структуру капитала путем достижения допустимого размера заемных 

средств и их эффективного использования.  

3. Наличие собственной стратегии по финансовому оздоровлению 

организации. Финансовая стратегия позволяет организации грамотно 

управлять своими ресурсами и эффективно распоряжаться денежными по-

токами.  

4. Создание резервного капитала. Это позволяет иметь запасы на 

случай непредвиденных расходов. 

5. Разнообразить источники дохода. Это может включать в себя по-

иск новых клиентов, расширение продуктовой линейки или вход на новые 

рынки. 

В свою очередь, ПАО «Роснефть» использует несколько путей для 

повышения финансовой устойчивости. 
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1. Оптимизация операционных расходов. Роснефть сокращает опера-

ционные расходы, используя различные стратегии и методы, такие как: 

– оптимизация процессов: компания внедряет новые технологии и 

процессы, чтобы улучшить эффективность производства и сократить за-

траты на энергию, транспорт и другие операционные расходы; 

– управление запасами: Роснефть стремится сократить запасы нефти 

и газа на складах и в трубопроводах, чтобы снизить затраты на хранение и 

транспортировку; 

– сокращение персонала: компания уменьшает количество сотрудни-

ков и оптимизирует структуру управления, чтобы сократить расходы на 

оплату труда и социальные льготы; 

– рациональное использование ресурсов: Роснефть снижает расходы 

на электроэнергию, воду и другие ресурсы, используя эффективные техно-

логии и методы их экономии. 

– оптимизация финансовых процессов: компания сокращает опера-

ционные расходы, оптимизируя финансовые процессы, такие как управле-

ние капиталом, управление бюджетом и финансовый анализ. 

2. Рост производства и увеличение прибыли. Роснефть  активно ин-

вестирует в развитие своих месторождений и поисково–разведочную дея-

тельность, что позволяет увеличивать объемы добычи и расширять бизнес. 

3. Диверсификация бизнеса. Роснефть расширяет свою деятельность 

за пределы нефте– и газодобычи, включая производство нефтехимических 

продуктов, электроэнергии, продажу готовой продукции и т.д. 

4. Привлечение инвестиций. Роснефть привлекает инвестиции раз-

личными способами: выпуск облигаций, привлечение кредитов и инвести-

ций от партнеров, продажа акций, реализация стратегических проектов, 

продажа нефти и газа.  

5. Управление долгом. Роснефть активно работает над управлением 

своим долгом, анализирует свою структуру долга и принимает решения о 

перераспределении долга между различными источниками финансирова-

ния, чтобы сохранять оптимальный баланс между стоимостью заемных 

средств и доступностью кредитов, снизить свою зависимость от кредитных 

ресурсов и обеспечить стабильные финансовые показатели. 

6. Стратегия «Роснефть–2030», согласно которой свободный денеж-

ный поток организации более чем удвоится к 2030 году. Стратегия направ-

лена на достижение высоких экономических результатов в долгосрочной 

перспективе путем соблюдения баланса интересов акционеров, государ-

ства, работников, поставщиков и потребителей, общественных институтов 

и других заинтересованных сторон.  

Таким образом, Роснефть, стремится достичь высоких производ-

ственных и финансовых показателей, следовательно, существенно повы-

сить свою финансовую устойчивость. 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сысоева Е.Ф. 
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Пахомова Н. С., бак. 5 к. 

Воронежский государственный университет  

 

Особенности криптовалюты и возможные риски её использования 

 

Криптовалюта – это цифровая валюта, которая использует крипто-

графию для защиты процессов, связанных с созданием единиц, проведени-

ем транзакций и подтверждением обмена правами собственности на валю-

ту. 

Криптовалюта основана на технологии блокчейн, которая представ-

ляет собой некую цифровую книгу, с помощью которой можно передавать, 

записывать и хранить цифровые активы – каждый в сети получает копию 

этой книги, поэтому, если кто–то попытается отредактировать или изме-

нить ее, его версия будет отклонена другими.   По сути, это децентрализо-

ванная сеть, также называемая технологией распределенного реестра. Та-

ким образом, блокчейн делает транзакции безопасными и почти невоз-

можными для изменения. Хранится криптовалюта в специальных крипто-

кошельках. По данным statista.com, на данный момент существует около 

9000 различных криптовалют. Но 90% рынка занимают только  20 крипто-

валют из этого указанного  количества. Более того, до сих пор лидирующее 

место среди них занимает Биткоин. 

Можно выделить следующие преимущества криптовалюты: 

– защищенность от инфляции (криптовалюта обладает устойчиво-

стью к инфляционным колебаниям благодаря определению предельного 

объема эмиссии денежных знаков); 

– децентрализация эмиссии (криптовалюта достаточно стабильна и 

безопасна в том смысле, что ни одна организация не определяет поток и 

стоимость монеты, в отличие от фиатных валют, которые контролируются 

правительством); 

– безопасность (технология блокчейн делает криптовалюту более 

безопасной, чем обычные электронные транзакции); 

– низкие издержки по транзакции (с помощью криптовалюты многие 

отправляют денежные средства заграницу, при этом комиссия за транзак-

цию, уплачиваемая пользователем, снижается до незначительной или ну-

левой суммы); 

– простота обмена валюты (покупка криптовалюты доступна во мно-

гих валютах, поэтому есть возможность конвертировать одну валюту в 

другую); 

– быстрый перевод средств (транзакции в криптовалюте, будь то 

международные или внутренние, выполняются молниеносно).  

В качестве недостатков криптовалюты можно назвать следующие: 

– использование в криминальных целях (такие преимущества крип-

товалюты, как конфиденциальность и безопасность транзакций, могут ис-
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пользоваться в рамках незаконных действий, поскольку сложно отследить 

пользователя по адресу его кошелька);  

– опасность потери данных (безопасность криптовалют также влечет 

за собой риск потери данных, который может привести к финансовым по-

терям, поскольку, если какой–либо пользователь потеряет закрытый ключ 

от своего кошелька, то его уже не вернуть и кошелек со всеми средствами 

в нем может остаться заблокированным); 

– высокое потребление энергии (майнинг криптовалют требует 

больших вычислительных мощностей и затрат электроэнергии); 

– опасность взлома (большинство бирж хранят данные кошельков 

пользователей, которые могут быть украдены хакерами, что даст им до-

ступ ко многим учетным записям. Получив доступ, эти хакеры могут легко 

переводить средства с этих счетов);   

– необратимость транзакции (если между сторонами возникает спор 

или кто–то по ошибке отправляет средства на неправильный адрес ко-

шелька, отправитель не может обратно получить средства).  

В январе 2022 года ЦБ РФ опубликовал доклад, в котором проанали-

зировал риски криптовалют и предложил запретить их обращение  в Рос-

сии в виду их угрозы её национальной безопасности. По оценкам Цен-

трального банка РФ основные риски криптовалют заключаются в следую-

щем: 

– угроза благосостоянию граждан (криптовалютам присущ высокий 

уровень волатильности, а это, в свою очередь, может привести к полной 

потере вложенных средств); 

– угроза финансовой стабильности (потенциальное использование 

криптовалют в качестве средства платежа за товары и услуги создает риск 

подрыва денежного обращения и утраты суверенитета национальной ва-

люты); 

– угроза для финансирования реального сектора экономики (в ре-

зультате оттока средств из традиционных ценных бумаг в криптовалюты 

может произойти падение капитализации фондового рынка, что негативно 

повлияет на развитие экономики, снизятся потенциальные темпы роста до-

ходов граждан, увеличится безработица). 

Несколько иной позиции придерживается Министерство финансов 

РФ, которое выступает против полного запрета криптовалют и предлагает 

регулировать обращение цифровых  валют в качестве  инструмента  инве-

стиций. 

Таким образом, криптовалюта представляет собой цифровую валю-

ту, основанную на технологии блокчейн. Криптовалюта имеет свои осо-

бенности, преимущества и недостатки. Инвестиции в нее, как и инвести-

ции в любые другие активы, требуют серьезного финансового обоснования 

на основе соотношения риска и доходности. 

Научный руководитель – к.и.н., доц. Чигарев Г.Г. 
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Перехода М.А., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Инвестиционная привлекательность организаций  

сельскохозяйственной отрасли: ключевые факторы  

и основные направления привлечения инвестиций 

 

Продовольственная безопасность является ключевым элементом 

национальной безопасности, обеспечение которой во многом зависит от 

уровня развития сельскохозяйственной отрасли производства. 

Для развития сельского хозяйства требуются значительные объемы 

инвестиций, внутренних источников инвестирования зачастую недоста-

точно для осуществления всех необходимых инвестиционных мероприя-

тий, поэтому организации вынуждены обращаться за внешними источни-

ками финансирования. 

Согласно стратегии развития агропромышленного и рыбохозяй-

ственного комплексов Российской Федерации на период до 2030 года, 

утвержденной постановлением правительства РФ от 08.09.2022 г. №2567–

р, у сельскохозяйственных товаропроизводителей наблюдается дефицит и 

устаревание парка используемой техники, так доля тракторов, эксплуати-

руемых свыше 10 лет, составляет около 57%, зерноуборочных комбайнов – 

45%, кормоуборочных комбайнов – 43%. 

Помимо этого, особенностью эксплуатации основных средств в сель-

скохозяйственной сфере является то, что они используются под воздей-

ствием агрессивной среды, что повышает необходимость привлечения до-

полнительных инвестиций для осуществления модернизации производ-

ства. 

Говоря об инвестиционной привлекательности предприятий АПК, 

следует учитывать ключевые факторы функционирования данной отрасли, 

к ним относятся: 

– высокий инвестиционный риск, связанный с трудно прогнози-

руемыми результатами производства; 

– значительный временной разрыв между моментом инвестиро-

вания и моментом получения прибыли, что связано с длительным произ-

водственным циклом; 

– быстрый износ основных средств; 

– необходимость постоянных вложений в оборотный капитал; 

– невозможность оперативного реагирования на быстро меняю-

щиеся рыночные условия; 

– слаборазвитая структура сельских территорий требует не толь-

ко вложений в основные средства сельскохозяйственного производства, но 

и в вспомогательную инфраструктуру, инженерные сети и др. 
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Данные факторы негативно влияют на привлечение частных инве-

стиций в предприятия АПК. Реализация рисков может привести даже са-

мую процветающую организацию к банкротству, поэтому значительную 

долю в объеме инвестиций занимают государственные вложения, осу-

ществляемые по средством различных механизмов: льготного кредитова-

ния; льготного лизинга; возмещения капитальных затрат предприятиям–

экспортерам; грантовой поддержки фермеров. Всего в Российской Феде-

рации на текущий момент действует более 50 мер государственной под-

держки сельского хозяйства. 

По данным Минсельхоза России, от общего объема средств, преду-

смотренных на госпрограмму АПК в 2023 году, 50% – 173,4 миллиарда 

рублей – будет направлена на стимулирование инвестиционной деятельно-

сти, 25% – 83,4 миллиарда рублей – на развитие отраслей и техническую 

модернизацию АПК.  

Лидерами частных инвестиций в агропромышленный комплекс яв-

ляются крупные агрохолдинги такие как: «Мираторг», Группа «Черкизо-

во», ГК «Кабош», АПХ «ЭКО–культура», «Сибаго», ГК «Рост», ООО 

«Эконива». Суммарный объем инвестиций данных компаний в 10 круп-

нейших проектов в России составляет 363,54 млрд. руб. 

Привлечение инвестиций также осуществляется посредством меха-

низмов рынка ценных бумаг. В качестве примера рассмотрим Группу Чер-

кизово ПАО. На Московской бирже у данной компании торгуется 6 цен-

ных бумаг: обыкновенные облигации, 5 купонных биржевых облигаций с 

разным сроком погашения. На объем торгов на рынке обыкновенных ак-

ций составляет 9 428 263 руб., на рынке купонных облигаций – 10 897 855 

руб. Всего акций в обращении – 42 222 042 шт., всего облигаций в обра-

щении – 42 300 000 шт. номиналом 1 000 руб. 

Группа Черкизово является одной из ведущих сельскохозяйственных 

компаний на Московской бирже, именно поэтому в значительных объемах 

может привлекать частные денежные инвестиции. Но данный источник 

инвестирования имеет значительные институциональные барьеры. Даже 

преодолев процедуру листинга, не каждая компания сможет реализовать 

выпуск ценных бумаг, т.к. частные инвесторы в большей мере опасаются 

возможных рисков данной отрасли. 

Совокупное влияние специфики отрасли и системной значимости ее 

результатов для государства определяет ключевой источник инвестирова-

ния для данных организаций – государственные меры поддержки и субси-

дирования. 

Рынок частных инвестиций чаще всего не готов разделить с компа-

ниями весь объем сопутствующих факторов сельскохозяйственной дея-

тельности, а как следствие и рисков, что ограничивает возможность реали-

зации инвестиционной деятельности для организаций. 

Научный руководитель – ст. преп. Долгова О.В. 
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Пути оптимизации затрат на производство и сбыт продукции 

 

Затраты на производство продукции – это расходы по обычным ви-

дам деятельности, которые связаны с производством продукции, выполне-

нием работ, оказанием услуг. В совокупности с расходами на продажу они 

формируют затраты на производство и реализацию продукции. В недавнем 

прошлом под затратами понималась та часть расходов организации, кото-

рая входила в себестоимость и шла «на уменьшение налогооблагаемой 

прибыли». 

В настоящее время в рамках управления финансами организации 

большое внимание уделяется поиску путей оптимизации затрат. Оптими-

зация в самом общем виде — это процесс, имеющий целью направить раз-

витие какого–либо объекта или метода к наиболее лучшему состоянию. 

Оптимизация затрат – это не просто экономия, сокращение затрат, а 

глубоко обоснованное управленческое решение на основе анализа и оцен-

ки прямых и косвенных последствий такого решения.  

Для понимания экономической сущности затрат необходимо рас-

смотреть основные классификационные признаки, по которым можно раз-

делить затраты (расходы) на группы. По степени влияния на объем произ-

водства можно выделить постоянные и переменные расходы: 

– постоянные расходы не зависят от объема выпускаемой продукции; 

– переменные расходы имеют прямо–пропорциональную зависимость.  

По способу включения в себестоимость выделяют прямые и косвенные за-

траты: прямые  полностью включаются в себестоимость продукции, а кос-

венные – частями, пропорционально базе распределения. 

Этими двумя классификациями нужно руководствоваться при выбо-

ре путей сокращения затрат. Оптимизация должна быть направлена на 

снижение себестоимости при сохранении качества выпускаемой продук-

ции. Лучше использовать комплекс методов, адаптированных к условиям 

ведения финансово–хозяйственной деятельности данной организации, так 

как опыт каждой организации уникален.  

В практике наиболее распространены следующие модели оптимиза-

ции затрат:  

1) скоростная модель; 

2) модель быстрого сокращения затрат; 

3) планомерное сокращение затрат. 

Скоростная модель предполагает деление всех затрат на следующие 

по степени важности для организации группы: 

– с высоким приоритетом (закупка сырья, материалов, оплата труда ос-

новным рабочим), которые сокращать нельзя; 
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– приоритетные, при снижении которых возможен сбой в работе и их 

сокращать нежелательно; 

– допустимые, которые сокращать можно (затраты на обучение, льго-

ты); 

– недопустимые затраты, от которых можно легко отказаться. 

 Модель быстрого сокращения затрат  предполагает не полный отказ 

от затрат, а экономию средств (различными способами) на их финансиро-

вание. 

Во–первых, удешевление закупки сырья и материалов. Один из вариантов 

оптимизации тут очевиден– поиск более дешевых аналогов, но его по-

спешное применение может негативно сказаться на качестве выпускаемой 

продукции, и, как следствие, на её конкурентоспособности. 

Во–вторых, сокращение штатной численности сотрудников. Это 

путь  требует большой аналитической работы: выявить сотрудников зани-

мающихся сходным функционалом; провести расчет производительности 

сотрудников; анализ должностных инструкций и последующее объедине-

ние отделов со сходным функционалом, с последующим высвобождением 

штатных единиц.  

В–третьих, снижение логистических расходов. Этот путь возможен 

при четком планировании цепочек поставок и отгрузки продукции, сокра-

щения количества «холостых» рейсов, выстраивании оптимальных марш-

рутов, сокращения простоев оборудования. Для пресечения хищения ГСМ 

или нецелевого использования транспорта предприятия возможно внедре-

ние системы мониторинга за транспортом (системы спутникового слеже-

ния). 

 Модель планомерного сокращения — это такое сокращение затрат, 

которое связано с улучшением трех направлений деятельности предприя-

тия: инвестиции, закупки, производственные процессы. Все эти три про-

цесса образуют самую большую долю затрат предприятия. Из–за этого ру-

ководители предприятий стремятся снижать их постепенно, чтобы умень-

шить степень влияния на прибыль предприятия. 

Обновление парка оборудования – метод финансово затратный, но за 

счет применения более усовершенствованного оборудования позволяет со-

кратить объем потребляемой электроэнергии, количество брака, возмож-

ное сокращение обслуживающего персонала. В организации необходимо 

ввести жесткий контроль и учет используемых сырья и материалов, пере-

смотреть действующие нормы. 

Неразумно следовать какой–то одной определенной модели оптими-

зации затрат, необходимо применять их в зависимости от ситуации, кото-

рая сложилась в организации. Каждая организация методом проб и ошибок 

(эмпирически), определяет для себя наиболее эффективные методы и пути 

оптимизации затрат, не пренебрегая, однако, и чужим опытом. 

Научный руководитель – к.и.н., доц. Чигарев Г.Г. 
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Проскурин А.М., маг. 2 к. 

Воронежский государственный университет 
 

Перспективы развития финансовой грамотности в России до 2030г. 
 

Финансовая грамотность является жизненно важным аспектом личной 

и национальной экономической стабильности. В России в период с 2017 по 

2022 реализовывалось распоряжение Правительства РФ от 25.09.2017 N 

2039-р «Об утверждении Стратегии повышения финансовой грамотности в 

Российской Федерации на 2017 - 2023 годы» (далее Стратегия). На протя-

жении всего периода реализации предпринимались шаги по просвещению 

населения в финансовых вопросах, но предстоит пройти еще долгий путь. 

Многие россияне имеют ограниченное представление о финансовых 

понятиях и не доверяют финансовой системе. Для решения этой проблемы 

российское правительство реализовало несколько инициатив, направлен-

ных на повышение финансовой грамотности. В 2013 году ЦБ России запу-

стил программу по обучению населения финансовым вопросам, включая 

основные финансовые понятия. Программа включает в себя веб-сайт с ин-

терактивными инструментами и ресурсами, а также тренинги для препода-

вателей. 

Правительство также учредило должность финансового омбудсмена 

для рассмотрения жалоб потребителей и совет по финансовому образова-

нию для координации инициатив по повышению финансовой грамотности 

по всей стране. Кроме того, правительство включило финансовое образо-

вание в школьную программу с упором на личные финансы и бюджетиро-

вание. 

Несмотря на эти усилия, уровень финансовой грамотности в России 

остается низким. Опрос, проведенный ЦБ банком России в 2021 году, пока-

зал, что только 33% россиян имеют базовое представление о таких финан-

совых понятиях, как процентные ставки и инфляция. Исследование также 

показало, что только 40% россиян имеют банковский счет, и 20% - кредит-

ную карту. Существует несколько причин недостаточной финансовой гра-

мотности в России: отсутствие финансового образования среди учителей, 

которые зачастую не имеют достаточной подготовки для преподавания фи-

нансовых понятий; ограниченная доступность финансовых услуг, особенно 

в сельской местности; отсутствие финансовых стимулов для сбережений и 

инвестиций, низкие процентные ставки и ограниченные инвестиционные 

возможности. 

Итогом заседания Межведомственной координационной комиссии 

(МВКК) 27 декабря 2022 года было принято решение о разработке и реали-

зации Стратегии повышения финансовой грамотности и формирования 

финансовой культуры до 2030 года Минфином и Банком России. 

Председатель Банка России Эльвира Набиуллина отметила, что в 2022 

году завершилось внедрение финансовой грамотности в стандарты общего 
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образования. Показатели проведенных замеров уровня финансовой гра-

мотности в России также имеют положительную динамику роста. 

Участники МВКК договорились сосредоточить усилия на повышении 

финансовой грамотности людей с невысокими доходами и пожилых людей, 

которые наиболее уязвимы к рискам финансового мошенничества. Прио-

ритетом в работе по инвестиционной грамотности станет акцент на кол-

лективных инвестициях как более безопасных для новичков на фондовом 

рынке.  

В течение 2022 года проводилась реализация многочисленных проек-

тов и программ по повышению финансовой грамотности как коммерче-

ским организациями, так и автономными некоммерческими организация-

ми. Организацией, ставшая лидером в данной сфере является Федеральное 

агентство по делам молодежи «Росмолодежь», которая оказывает полную 

финансовую поддержку при «воплощении» подобных проектов в жизнь. 

Также в период реализации Стратегии была создана Ассоциация раз-

вития финансовой грамотности, с каждым годом привлекающая все боль-

ше финансовых волонтером к выполнению поставленных государством за-

дач. Ассоциация также осуществляет обучение волонтером в финансовой 

сфере с разным уровнем сложности и ведет учет статистических данных. 

В состав учредителей Ассоциации входят лидеры финансовой сферы 

федерального и мирового масштаба такие как: АО «Тинькоф», Банк ВТБ, 

Московская биржа, ВСС, ПАО «Сбербанк, Банк России и др. 

Банк России каждый год обновляет состав созданного Экспертного 

совета по финансовой грамотности квалифицированными специалистами 

финансовой сферы для предоставления информации и консультирования 

по вопросам разрабатываемых Банком России мер, проектов и мероприя-

тий. 

На протяжении предшествующих 6 лет реализовывалась стратегия по-

вышения финансовой грамотности населения на период 2017-2023 год и 

результатом кропотливой работы Банка России, Минфина, Минпросвеще-

ния и других федеральных органов исполнительной власти уровень финан-

совой грамотности в России стремительно набирает обороты роста. 

В 2022 году Институт фонда «Общественное мнение» (инФОМ) по за-

казу Банка России провел четвертое исследование основных показателей 

финансовой грамотности граждан среди взрослых людей и молодежи в 

возрасте от 14 до 22 лет (количество участников превысило более 4 тыс. 

человек). Впервые оценивались показатели инвестиционной и цифровой 

финансовой грамотности граждан.  

Несмотря на отдельные события внешнеполитической и экономиче-

ской сфер, россияне смогли сохранить благоприятный климат в финансо-

вой сфере и, кроме того, оказать должную поддержку государству в труд-

ное для страны время. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Затонских И.Т. 
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Значимость финансовой политики в процессе развития организации 

 

Для того чтобы добиться успехов на рынке сбыта любая коммерче-

ская организация должна иметь стратегию развития бизнеса. Составляю-

щими частями плана развития организации являются управленческие ин-

струменты, такие как маркетинговая, сбытовая, кадровая стратегии.  

Поскольку в любой организации присутствует финансовая состав-

ляющая, то особое место занимает финансовая политика. 

Так как от качества разработки финансовой политики будет зависеть 

достижимость поставленных стратегических и тактических целей, руково-

дитель финансово–экономической службы организации должен внима-

тельно следить за правильностью построения и эффективностью управле-

ния системой финансовых ресурсов.  

Финансовая политика должна содержать в себе ответы на следую-

щие вопросы:  

1. Каким образом следует сочетать стратегические цели финансового 

развития организации?  

2. Какие механизмы стоит использовать в заданных финансово–

экономических условиях для достижения необходимых целей? 

3. Как следует выстраивать финансовую структуру организации, и 

какие финансовые инструменты целесообразно применять? 

4. Что необходимо сделать для улучшения качества контроля и 

управления организацией? 

5. Какие меры следует предпринять для повышения инвестиционной 

привлекательности компании? 

Если проанализировать современный этап развития отечественной 

экономики, то можно отметить её динамично меняющуюся экономиче-

скую среду и наличие управленческих проблем. По этой причине многие 

организации столкнулись со сложностями и пребывают в кризисной ситу-

ации, образовавшейся в результате воздействия факторов рыночной эко-

номики переходной стадии. 

Спад производства и постоянно растущий уровень инфляции оказал 

влияние на формирование финансово–долгового типа предприниматель-

ства, который характеризуется замещением производственных активов 

финансовыми, а собственных средств – привлеченными, что выражается, в 

первую очередь, в недостатке собственных оборотных средств организа-

ций, а также доступных источников их формирования. Проблемы упроч-

нения платежной дисциплины, выхода экономики из кризиса платежей, а 

также стабилизации уровня промышленного производства злободневны 

для отечественной экономики, а соответственно и для определенного 
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субъекта – организации. Именно поэтому нельзя отрицать актуальность 

финансового менеджмента для современной организации. Данный процесс 

заслуживает особого внимания и представляет интерес для детального ис-

следования. 

Целью финансового планирования является выявления способа ве-

дения бизнеса, обеспечивающего финансовую устойчивость предприятия, 

получение необходимых средств и ресурсов для достижения желаемой це-

ли, рост конкурентоспособности.  

В ходе финансового планирования осуществляется регулирование 

доходов и расходов предприятия, движения денежных средств и контроль 

за их использованием.  

В связи с тем, что финансовая политика является неотъемлемой ча-

стью стратегии развития организации, она должна согласовывается с ее 

целями и задачами. Главным условием эффективной реализации финансо-

вой политики является скорость трансформации макрофакторов экономи-

ческой среды.  

Правильно выстроенная финансовая политика организации должна 

позволить обеспечить сопряженность финансовой политики хозяйствую-

щего субъекта с макроэкономической политикой, повысить конкуренто-

способность и финансовую устойчивость отдельного хозяйствующего 

субъекта, и экономики в целом. 

Сам процесс формирования и реализации финансовой политики ор-

ганизации нужно рассматривать в рамках единой системы, включающей 

множество элементов. Собственники организации сами принимают реше-

ние в пользу конкретного типа экономической политики, что впоследствии 

оказывает непосредственное влияние на разработку всех стратегий и опе-

ративных планов, содержащихся в ней. 

Эффективность экономической политики и финансовой, как важной 

ее составляющей, проявляется в достижении ранее заявленных целей, в 

значениях показателей, характеризующих эффективные результаты дея-

тельности, демонстрирующих имеющиеся конкурентные преимущества 

перед другими хозяйствующими субъектами по сопоставимой группе по 

прочим равным условиям. 

Финансовый менеджмент как часть экономической политики стано-

вится все более важным для российских субъектов хозяйствования, по-

скольку он прямо влияет на их развитие в условиях рыночной экономики. 

Изучение этого направления и применение его на практике позволит сде-

лать экономику организаций более формальной и прозрачной, что важно 

для развития и привлечения инвестиций. 

Научный руководитель – к.э.н., доц. Затонских И.Т. 
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Актуальные проблемы и рекомендации по совершенствованию  

дивидендной политики акционерных обществ 

 

Целью каждого акционерного общества является максимизация цен-

ности для акционера. Поэтому для эффективного управления организацией 

разрабатывается дивидендная политика. При выработке дивидендной по-

литики собственники стараются найти компромисс между реинвестирова-

нием прибыли и ее изъятием, определяя размер и условия выплаты диви-

дендов. Следовательно, целевой коэффициент выплат должен в значитель-

ной степени основываться на предпочтениях инвесторов по получению те-

кущего дохода или же вложению в прирост капитала. 

Однако в настоящее время многие корпорации сталкиваются с раз-

личными проблемами в области дивидендных выплат. Одной из главных 

проблем стала непривлекательность акций для инвестора из–за нестабиль-

ности выплат дивидендов. Стоит отметить, что выплата является правом, а 

не обязательством корпорации, но основная часть организаций регулярно 

выплачивают дивиденды.  

В России по итогам 2021 года многие корпорации не стали выплачи-

вать дивиденды, в их числе ПАО «Сбербанк», ПАО «Газпром», ПАО ВТБ 

и другие. При этом некоторые компании могут отказаться от дивидендных 

выплат и по итогам 2022 года из–за неустойчивого финансового положе-

ния. Сам по себе отказ говорит о том, что в данный момент экономика и 

внутренняя политика отдельно взятой корпорации не позволяет распреде-

лять полученную прибыль в интересах миноритарных акционеров. 

Следующей проблемой стало несовершенство законодательства в 

области дивидендных выплат. Введение на период моратория на банкрот-

ство для многих крупных корпораций и тем самым запрет на выплату ими 

дивидендов, неопределенность по выплатам и возможности использования 

дивидендов акционерам из других стран также оказали влияние на сниже-

ние привлекательности акций многих компаний, что повлияло и на стои-

мость самих акций. Таким образом, изначальные проблемы, связанные с 

принципами законности, прозрачности и публичности усилились с изме-

нением условий на рынке. 

На данные изменения повлияли различные факторы, такие как поли-

тические, экономические, отраслевые и многие другие. Наибольшее влия-

ние, которое началось ещё в 2019 году и продолжает воздействовать до сих 

пор, оказала пандемия коронавируса. Так как АО увязывают величину ди-

видендов с финансовыми результатами деятельности, считая базой для 

расчетов показатели чистой прибыли, прибыли до выплаты процентов, 

налогов, амортизации (EBITDA) и свободный денежный поток с учётом 
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долговой нагрузки, то они столкнулись с ухудшением финансового поло-

жения и нехваткой ликвидности из–за начавшегося кризиса, что затронуло 

не только Россию, но и многие страны мира. Поэтому произошло сокра-

щение дивидендных выплат по отраслям, наиболее пострадавшими оказа-

лись авиаперевозки и железнодорожные перевозки из–за практически пол-

ного прекращения международных перелетов и введения ограничений на 

внутренние перемещения по России. В это же время у многих корпораций 

появились проблемы в логистике, увеличение роста цен на материалы, что 

сильно повысило себестоимость готовой продукции; появились проблемы 

с иностранными клиентами. 

Также к новым проблемам в экономике России можно отнести: 

– экономические санкции со стороны других государств; 

– ухудшение условий финансирования; 

– резкий рост валютного курса, процентных ставок и инфляции; 

– ужесточение требований кредиторов; 

– негативные перспективы ведения бизнеса; 

– уход основных инвестиционных потоков и другие. 

Появление больших пакетов санкций со стороны других государств 

сильно сказалось на организациях банковского сектора, нефтегазовых кор-

порациях (которые находятся в непростой ситуации: с одной стороны цены 

на энергоресурсы высокие, но с другой стороны им приходится продавать 

всё с дисконтом) и на многих производственных организациях, закупаю-

щих материалы и комплектующие для производства в недружественных 

странах. 

На данный момент фондовый рынок изолирован и предоставлен сам 

себе и в ближайшее время маловероятно, что появятся большие трансгра-

ничные инвестиционные потоки, тем самым необходимо повышать при-

влекательность акций для привлечения капитала, и одним из способов мо-

жет быть выплата дивидендов институционально значимыми организаци-

ями. Также некоторым компаниям можно прибегнуть к варианту байбэка 

(обратного выкупа собственных акций) для создания дополнительного 

спроса на акции, что приведет к повышению их привлекательности. 

Таким образом, современная российская экономика требует посто-

янного привлечения капитала акционерными обществами, и, если это вы-

полняется неэффективно, в том числе за счет отрицательных ожиданий ин-

весторов относительно дивидендной политики, это оказывает непосред-

ственное сдерживающее воздействие на развитие финансовой системы 

страны. Однако лишь некоторые проблемы возможно решить с помощью 

вмешательства государства, другие же зависят от развития национального 

фондового рынка. 

Научный руководитель – д.э.н., проф. Сысоева Е.Ф. 
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Циркунова А.В., бак. 4 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Роль финансового планирования в деятельности организации 

 

В настоящее время в рыночных условиях финансовое планирование 

является обязательным элементом экономической деятельности любой ор-

ганизации. В процессе своей деятельности организации разрабатывают и 

реализуют различные виды планов. Финансовое планирование является 

важнейшим инструментом регулирования деятельности организации. Оно 

позволяет комплексно охарактеризовать все стороны деятельности органи-

зации, связанные с формированием и использованием денежных доходов. 

В этой связи роль финансового планирования невозможно переоценить.  

Финансовое планирование заключается в постановке целевых уста-

новок количественного и качественного характера и определении путей 

наиболее эффективного их достижения. Это, свою очередь, влияет на эф-

фективность всей деятельности организации. В рамках финансового пла-

нирования могут включаться как уже имеющиеся средства, так и будущие.  

В процессе финансового планирования составляется  и используется 

финансовый план. В нем отражаются сведения о доходах и расходах, о ха-

рактере источников средств на долгосрочный период. Финансовый план 

является центральным и одним из основополагающих элементов планиро-

вания. Это связано с тем, что финансовое планирование охватывает все 

важнейшие стороны финансово–хозяйственной деятельности организации. 

В результате чего обеспечивается необходимый предварительный и после-

дующий контроль за формированием, распределением и использованием 

всех видов ресурсов организации. Благодаря финансовому планированию 

находится баланс между оттоком и притоком средств в целях обеспечения 

стабильности. Финансовое планирование способствует функционирова-

нию и развитию организации в долгосрочной перспективе. Финансовое 

планирование направлено на предотвращение просчетов и ошибок в обла-

сти финансов и на максимальное использование имеющихся возможно-

стей. 

Финансовое планирование взаимосвязано с планированием хозяй-

ственной деятельности организации и строится на основе бизнес–плана. 

Финансовое планирование представляет собой систему долгосрочных, те-

кущих и оперативных планов. Можно выделить определенные подходы к 

планированию развития отдельной организации в условиях рыночной эко-

номики в интересах ее владельцев и с учетом реальной обстановки на рын-

ке. 

Важно отметить, что финансовое планирование способствует 

предотвращению перерасхода товарно–материальных и финансовых ре-
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сурсов, как по отдельным видам осуществляемой деятельности, так и по 

организации в целом. 

Финансовое планирование обеспечивает защиту организации от вли-

яния негативных внешних факторов и финансовую устойчивость.  

В процессе финансового планирования условно выделяют несколько 

этапов.  

Первый этап связан с анализом финансовых показателей за преды-

дущий период.  

Второй этап предполагает разработку основных прогнозных доку-

ментов. 

На третьем этапе уточняются и конкретизируются показатели про-

гнозных документов с помощью составления текущих финансовых планов. 

Заключительный этап финансового планирования состоит в практи-

ческом внедрении финансовых планов и контроле процесса их выполне-

ния. 

Основными задачами финансового планирования в организации яв-

ляются: 

– обеспечение необходимыми финансовыми ресурсами производ-

ственной, инвестиционной и финансовой деятельности; 

– определение путей эффективного вложения капитала, оценка сте-

пени рационального его использования; 

– выявление внутрихозяйственных резервов увеличения прибыли за 

счет экономного использования денежных средств; 

– установление рациональных финансовых отношений с бюджетом, 

банками и контрагентами; 

– соблюдение интересов акционеров и других инвесторов; 

– контроль за финансовым состоянием, платежеспособностью и кре-

дитоспособностью организации. 

Финансовое планирование включает в себя анализ финансовых по-

токов организации в целом, прогнозирование и взвешивание последствий 

различных решений об инвестициях, финансировании и выплате дивиден-

дов.  

Таким образом, подводя итог относительно роли финансового пла-

нирования в деятельности организации, можно отметить, что финансовое 

планирование является основой управления финансами организации, а 

также центральным элементом финансового механизма организации, обес-

печивающим ее устойчивое финансовое состояние. От правильной органи-

зации финансового планирования зависит благополучие организации.  

Научный руководитель – к.э.н., доц. Козуб Л.А. 
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Шарапова А.А., бак. 5 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Особенности финансирования автономного бюджетного учреждения 

 

Деятельность автономных бюджетных учреждений, а также их фи-

нансирование регулируется Федеральным законом от 3 ноября 2006 г. № 

174–ФЗ «Об автономных учреждениях», а также последующими измене-

ниями, вносимыми в него. 

Изначально законопроект, о введении в деятельность бюджетных 

учреждений такого типа организаций, как автономные, подразумевал, что 

введение нового типа учреждения – в секторе социальных услуг будет ак-

тивно способствовать дальнейшему направлению развития отраслей науки, 

образования, здравоохранения, культуры, социальной защиты, занятости 

населения, физической культуры и спорта. 

В отличии от государственных и муниципальных учреждений авто-

номные должны были обладать большей свободой в вопросах распоряже-

ния имуществом и достижения целей, поставленных перед ними и закреп-

ленным в уставе. 

Согласно закрепленному в законодательстве вопросу финансирова-

ния автономных бюджетных учреждений закреплено, что они выполняют 

основной вид деятельности, который предусматривает: «бесплатное либо 

частично платное для потребителя оказание услуг по заданию учредите-

ля». Поэтому, опираясь на такую формулировку законодателем было опре-

делено, что финансирования автономных бюджетных учреждений произ-

водится из соответствующего бюджета и в форме: субвенций, субсидий, 

государственных внебюджетных фондов и иных источников (рис. 1). 

 
Рис. 1.  Источники финансирования автономного бюджетного учреждения 

 

Финансирование по форме субсидий на выполнение государственно-

го и муниципального задания выделяют для того, чтобы обеспечить основ-
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ные потребности финансово–хозяйственной деятельности. Например, за 

счет субсидий могут быть оплачены государственные закупки автономно-

го учреждения. В соответствии с действующим законодательством субси-

дии автономному учреждению предоставляются с целью создания, напри-

мер основных средств для нужд учреждений. Учреждение в этом случае не 

становится участником бюджетного процесса. Бюджетные инвестиции 

предоставляются с целью создания объекта для нужд государственных 

учреждений или государственных (муниципальных) органов власти. 

Учреждение в этом случае действует от имени государственного (муници-

пального) органа. 

Следующая форма финансирования – это субвенция, которая преду-

сматривает, что бюджет одного уровня предоставляет бюджету другого 

уровня определённый объем трансферов, которые носят исключительно 

целевой характер и в том случае, если не будут использованы по назначе-

нию должны быть возвращены обратно в полном объеме. Например, суб-

венции для школы могут быть выделены на строительство корпуса, капи-

тальный ремонт школы. 

Финансирование с использованием государственных внебюджетных 

фондов может поступать как от государственных, так и от негосударствен-

ных целевых фондов. 

Иными источниками финансирования, поступающего в автономные 

учреждения, является платное оказание услуг. По законодательству РФ ав-

тономные бюджетные учреждения наделены таким правом. Однако, оказа-

ние платных услуг не должно противоречить основным видам деятельно-

сти, осуществляться в соответствии с уставом сверх объемов заданий 

учредителя. Поэтому, поступления от приносящей доход деятельности яв-

ляются так же важным источником финансирования автономных бюджет-

ных учреждений. 

Таким образом, можно сделать вывод, что при решении вопроса о 

финансировании автономного учреждения в первую очередь определяются 

цели такого финансирования. В соответствии с требованиями законода-

тельства учредитель обязан профинансировать в полном объеме оказание 

услуг автономным учреждением, которые оказываются неопределенному 

кругу граждан и юридических лиц. 

Субсидии, субвенции и внебюджетные фонды, а также иные источ-

ники финансирования являются важными и целесообразными для ведения 

деятельности автономного учреждения, поскольку целенаправленность 

каждого вида финансирования обеспечивает контроль за качеством удо-

влетворения нужд государства или муниципалитета, а также потребителя 

услуг автономных бюджетных учреждений. 

Научный руководитель – к.и.н., доц. Чигарев Г.Г. 



135 
 

Шаталова А.С., бак. 4 к.  

Воронежский государственный университет 

 

Теоретические подходы к определению финансовой  

устойчивости организации 

 

Для укрепления национальной экономики и обеспечения ее развития 

необходимо соблюдение важного требования – стабильное положение ор-

ганизаций. Одной из характеристик такого положения организаций являет-

ся ее финансовая устойчивость. Обязательным условием финансово ста-

бильной организации является стабильное превышение доходов над расхо-

дами. А при утрате финансовой устойчивости в организации возникает 

угроза банкротства со всеми вытекающими отсюда последствиями.  

В экономической литературе представлены разные подходы к рас-

крытию понятия «финансовая устойчивость». Рассмотрим некоторые 

определения известных российских ученых экономистов.  

Так, В.В. Ковалев, под финансовой устойчивостью понимает способ-

ность отвечать по своим долгосрочным финансовым обязательствам. 

А.Д. Шеремет и Р.С. Сайфулин раскрывают финансовую устойчи-

вость как определенное состояние счетов предприятия, гарантирующих 

постоянную его платежеспособность. 

Г.В. Савицкая считает, что финансовая устойчивость предприятия – 

это способность субъекта хозяйствования функционировать и развиваться, 

сохранять равновесие своих активов и пассивов в изменяющейся в внут-

ренней и внешней среде, гарантирующее его постоянную платежеспособ-

ность и инвестиционную привлекательность в границах допустимого 

уровня риска.  

Л. Т. Гиляровская, А.В. Ендовицкая указывают на то, что финансовая 

устойчивость любого хозяйствующего субъекта – это способность осу-

ществлять основные и прочие виды деятельности в условиях предприни-

мательского риска и изменяющейся среды бизнеса с целью максимизации 

благосостояния собственников, укрепления конкурентных преимуществ 

организации с учетом интересов общества и государства. 

По мнению В.М. Родионовой, финансовая устойчивость – это нали-

чие собственных оборотных средств, их сохранность, соотношение между 

собственными и заемными оборотными средствами. 

В.В. Бочаров считает, что финансовая устойчивость – это такое со-

стояние денежных ресурсов предприятия, которое обеспечивает развитие 

предприятия преимущественно за счет собственных средств при сохране-

нии платежеспособности и кредитоспособности при минимальном уровне 

предпринимательского риска. 

Поведенный анализ различных подходов к раскрытию содержания 

финансовой устойчивости показал, что авторы по–разному трактуют дан-
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ное понятие. Единого мнения по исследуемой категории у ученых нет. Та-

кое разнообразие подходов указывает на неоднозначность авторских опре-

делений. Каждый автор трактует это понятие с точки зрения целей и задач 

своего исследования. Все эти подходы отличаются полнотой характери-

стики финансового состояния организации.  

Из представленных подходов следует, что финансовая устойчивость 

организации является сложным и многомерным по содержанию понятием. 

Это определяется экономической средой, в которой находится организа-

ция, результатами ее функционирования, а также ее способностью активно 

и эффективно реагировать на изменения внутренних и внешних факторов.  

Финансовая устойчивость рассматривается как базовое условие для 

благополучного функционирования организации и как характерная форма 

оценки ее финансово–экономического состояния. Поэтому важно учиты-

вать, что финансово устойчивая организация – это платежеспособная орга-

низация с достаточной долей собственного капитала в составе источников 

финансирования. Такая организация всегда имеет преимущества перед 

другими организациями в вопросах привлечения инвестиций, при выборе 

поставщиков, при обращении в банк за получением кредитов и т.д. Такая 

организация всегда более независима от рыночной конъюнктуры и меньше 

подвержена угрозе банкротства в цепочке хозяйственных связей. Суть фи-

нансовой устойчивости выражается через систему экономических отноше-

ний, при которых организация формирует платежеспособный спрос, спо-

собно при сбалансированном привлечении кредита обеспечивать за счет 

собственных источников активное инвестирование и прирост оборотных 

средств, создавать финансовые резервы, участвовать в формировании 

бюджета.  

Для организации огромное значение имеет состояние финансовых 

ресурсов, которые должны соответствовать требованиям рынка и отвечать 

потребностям развития организации, так как неустойчивое финансовое по-

ложение может привести к неплатежеспособности организации и отсут-

ствию у него средств для развития производства. Следовательно, сущность 

финансовой устойчивости определяется эффективным формированием, 

распределением и использованием финансовых ресурсов. 

Таким образом, обобщая различные подходы к определению финан-

совой устойчивости организации, можно сделать вывод о том, что финан-

совая устойчивость – это комплексное понятие, это совокупность ряда 

условий, соблюдение которых создает основу для эффективного функцио-

нирования организации и снижает вероятность ее банкротства.  

Научный руководитель – к.э.н., доц. Козуб Л.А. 
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Шляхова М.В., бак. 5 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Особенности и перспективы рынка государственных ценных бумаг 

РФ 

 

Особенности российского рынка ГЦБ совсем недавно в самом общем 

виде заключались в том, что этот рынок был развивающимся в отличии от 

развитых. Сегодня российский долговой рынок в целом соответствует всем 

современным критериям развитого рынка. Тем не менее, он обладает 

определенными национальными особенностями. Основным источником 

заемных средств, как уже говорилось, является внутренний рынок капита-

лов. Но это нисколько не мешало, совсем недавно, привлекать на этот ры-

нок нерезидентов. Западные санкции, а в последующем и последствия спе-

циальной военной операции сузили возможности внешнего заимствования, 

но к этому Россия была готова с позиций своей долговой политики. 

Особенностью российского долгового рынка является то, что он об-

ладает определенным запасом прочности, если оценивать его по соотно-

шению госдолга к ВВП. В большинстве развитых стран Запада значение 

этого показателя далеко шагнуло за 100%, в то время как в России на про-

тяжении последних 10–20 лет держится в пределах 20–35%. Ориентация 

Правительства РФ в долговой  политики на внутренний рынок капиталов 

также работает на понижение рисков государственного заимствования. 

Тем не менее, до недавнего времени существовали риски волатильности 

рынка ОФЗ, которые были обусловлены присутствием на нем так называе-

мого спекулятивного (можно сказать, портфельного) иностранного капи-

тала. Если бы рынок ОФЗ не имел запаса емкости (спроса), то концентра-

ция иностранного капитала на нем могла бы иметь серьёзные негативные 

последствия. Практика привлечения денежных средств в доходы феде-

рального бюджета в части ГЦБ РФ за 2022 г. (см. таблицу 1.1, составлен-

ную по данным Министерства финансов РФ) позволяет нам отнести  к 

особенностям рынка ГЦБ РФ недостаточную вовлеченность физических 

лиц в инвестиционную деятельность на этом рынке (всего около 5 млрд. 

руб. по ОФЗ–н в сравнении с почти 3.3 трлн. руб. по общему выпуску всех 

видов ОФЗ). 

Вместе с этим, указанная нами особенность рынка ГЦБ РФ открыва-

ет реальную перспективу развития этого рынка в условиях негативных 

геополитических последствий для его внешнего сегмента. Наметившийся 

накануне февраля 2022 года приток частных инвесторов–резидентов все-

ляет надежду на такую перспективу, являясь  очевидным свидетельством 

неисчерпанного потенциала внутреннего сегмента. Для того, чтобы он 

упрочился, конечно, потребуется большая просветительская  работа про-

фессиональных участников рынка, определенные новации в их деятельно-
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сти. Формат их современных маркетинговых предложений и опций гово-

рит об их широкой номенклатуре и надежной мотивационной базе ожив-

ления инвестиционной деятельности на новых условиях конкуренции 

между ними. 

Таблица 1.1. Объемы эмиссии и привлечения денежных средств в 

доходы федерального бюджета в части ГЦБ РФ за 2022 г., млн. руб. 
Вид ГЦБ Фактическая эмис-

сия  

Объем привлечения 

ОФЗ–ПК 2 500 000.0 2 412 385.1 

ОФЗ–ПД 625 729.9 558 458.4 

ОФЗ–АД 00 00 

ГСО–ФПС 00 00 

ГСО–ППС 00 00 

ОФЗ–н 4 980.4 4 770.9 

ОФЗ–ИН 155 529.0 145 817.2 

Итого за 2022 год 3 286 364,8 3 121 431,5 

В сложившихся условиях неопределенности (прежде всего во внеш-

ней среде) очевидным резервом стабилизации и развития рынка ГЦБ РФ 

является региональный рынок заимствования субъектов РФ. До 2019  г. 

большинство субъектов РФ осуществляло государственное заимствование 

путем привлечения банковских кредитов (субфедеральные облигации со-

ставляли на тот момент менее 10% рынка ОФЗ).  

В настоящий период времени сложились определенные условия для 

развития регионального сегмента облигационного  заимствования, в том 

числе  в формате аукционов с учетом федерального опыта по их проведе-

нию. Федеральная установка на развитие рыночных (облигационных) ин-

струментов государственного заимствования реализовывалась с 2021 г. в 

виде мер упрощения процедуры эмиссии государственных ценных бумаг 

устойчивых в финансовом отношении субъектов РФ. Развитие сегмента 

субфедеральных облигационных займов позволит в том числе преодолеть 

недостаточную вовлеченность физических лиц в инвестиционную дея-

тельность. Таким образом, несмотря на неблагоприятные внешние усло-

вия, рынок государственных ценных бумаг РФ сохраняет перспективы 

своего развития. 

Научный руководитель – к.и.н., доц. Чигарев Г.Г. 
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Юсифов Р.Н.о., маг. 2 к., Кленикова М.А., маг. 1 к. 

Воронежский государственный университет 

 

Современное состояние рынка  ипотечных ценных бумаг в России 

 

Одной из основных задач стоящих перед государством является до-

ступность жилья. При рыночной экономике решение этой проблемы во 

многом зависит от способности ее финансовой системы обеспечивать 

граждан доступными кредитными ресурсами для приобретения жилья, в 

том числе с помощью развития рынка ипотечных ценных бумаг. 

Финансирование ипотечного кредитования в странах с развитой ры-

ночной экономикой осуществляется путем размещения ипотечных ценных 

бумаг, номинированных в национальной валюте. 

Ипотечное кредитование в России осуществляется преимущественно 

за счет банковского сектора, что не столь эффективно с учетом низкой ка-

питализации банковской системы и ограниченного доступа к долгосроч-

ному финансированию. 

Современное состояние ипотечных ценных бумаг в России связано 

прежде всего с такими видами как закладная и облигации с ипотечным по-

крытием. 

Ипотечные сертификаты участия не получили широкого развития в 

нашей стране в виду рисков, связанных с качеством оценки их стоимости и 

низкой ликвидностью, что ограничило возможность их реализации вла-

дельцами на организованном рынке в короткие сроки и с ожидаемой до-

ходностью. 

В декабре 2020 г. Президентом РФ был подписан федеральный закон 

об обеспечении планового погашения обращающихся ипотечных сертифи-

катов участия и о последующем выведении этого финансового инструмен-

та из оборота. 

Стоит отметить, что до 2018 года облигации с ипотечным покрытием 

не пользовались большой популярностью, в том числе из–за небольшого 

количества ипотечных облигаций в свободном обращении. В настоящий 

момент они позволяют банковскому сектору решить вопрос с постоянным 

притоком денег и финансирования новых кредитов. 

Развитие ипотечных облигаций связано с другим видом ценной бу-

маги– закладной. В 2018 году в силу вступили поправки к Федеральному 

закону об ипотеке № 102–ФЗ, и теперь закладная может быть оформлена 

и в электронном виде. С этого момента широкое распространение получи-

ли электронные закладные, что упростило и ускорило выпуск облигаций с 

ипотечным покрытием, так как большая часть процессов стала автомати-

зирована, а передача информации от одного участника к другому стала 

безбумажной. 



140 
 

Основным агентом по приобретению прав по закладным и/или тре-

бований по ипотечным кредитам у банков (оригинаторов) в целях выпуска 

ипотечных ценных бумаг на сегодняшний день является ООО «ДОМ.РФ 

Ипотечный агент». Денежные средства, полученные от размещения ипо-

течных облигаций (см. таблицу, составленную по аналитическим отчетам 

АО «ДОМ.РФ») ООО «ДОМ.РФ Ипотечный агент» направляет оригинато-

рам в качестве покупной цены закладных, вошедших в ипотечное покры-

тие, тем самым осуществляя рефинансирование выданных ипотечных кре-

дитов. 

Таблица 1. Объем выпуска ипотечных облигаций ООО «ДОМ.РФ 

Ипотечный агент». 
Год Количество выпусков 

ИЦБ 

Общая сумма, млрд. руб. 

2018 7 146,3 

2019 6 296,9 

2020 13 371,3 

2021 11 403,0 

2022 15 400,0 

Однако не стоит забывать про других участников рынка ипотечных 

облигаций. Всего на долговой рынок в 2022 году вышло 180 эмитентов, 

среди них Газпром, Автодор, Русал, ВЭБ.РФ. Общий объем выпусков об-

лигаций составил 4,1 трлн. руб. (+19% к 2021 году). 

Кроме того, выросло общее количество инвесторов в ипотечные 

ценные бумаги в 1,5 раза. Основной вклад в этот рост внесли частные ин-

весторы, которые нарастили вложения в ипотечные облигации на 53% — 

до 1,2 млрд. руб. В 2022 году в первичном размещении одного из выпусков 

ипотечных облигаций от «ООО «ДОМ.РФ Ипотечный агент» объемом 5,5 

млрд. руб. поучаствовало рекордное количество частных инвесторов — 

около 1,7 тыс. физических лиц. 

Стоит отметить, что  развитие рынка ипотечных облигаций является 

одной из основных задач АО «ДОМ. РФ» и, одновременно, является одним 

из ключевых инструментов достижения национальных целей развития 

страны в области жилищного строительства до 2030 года. С декабря 2016 

года размещено 55 выпусков стандартизированных ипотечных облигаций 

с поручительством АО «ДОМ.РФ». Ипотечные облигации АО «ДОМ.РФ» 

позволяют банкам повышать ликвидность ипотечного кредитного портфе-

ля, наращивать объемы жилищного кредитования и предлагать населению 

доступные ставки по ипотеке. 

Таким образом, ипотечные облигации с учетом перехода на элек-

тронные закладные возросли в своем значении как важный инструмент по-

вышения ликвидности  баланса банков за счет роста своей инвестиционной 

привлекательности.  

Научный руководитель – к.и.н., доц. Чигарев Г.Г. 
  



141 
 

 

 

 

НАУЧНОЕ ИЗДАНИЕ 

АКТУАЛЬНЫЕ ПРОБЛЕМЫ ЭКОНОМИКИ И УПРАВЛЕНИЯ: 

ТЕОРИЯ И ПРАКТИКА 

 

Тезисы докладов VI Всероссийской студенческой  

научно–практической конференции  

 

ТОМ III  

 

13 апреля 2023 г. 

 

Заказ № ____ от _____ апреля 2023 г. 

Тираж 35 экз. 

 

 

 

 

Отпечатано на множительной технике  

экономического факультета ВГУ 

394068, г. Воронеж, ул. Хользунова, 42в 

 

 

 

 

  



142 
 

 

Для заметок  

 
_______________________________________________________________ 

 

 

 

 
 

 

 

 


